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1
 Mikroökonómia konzultáció I.
 Molnár Andrá[email protected]/518-358(Balázs Péter, Kőhegyi Gergely, valamint az Iowa State University-n oktatók munkáinak részleges felhasználásával)
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2
 Hasznos tudnivalók Kötelező irodalom:
 Fekete-Molnár: Mikroökonómia, közgazdász képzés, 2004
 Vizsga:Írásbeli, 60 perc, 10 kicsi+1 nagy kérdés
 Tételsor, konzultációs diák, esetleges változások a tanszéki honlapon
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 Közgazdaságtan mint társadalomtudomány Emberek és azok csoportjai között, az anyagi
 javakhoz köthető jelenségekkel foglalkozik. Ebből következő sajátosság, hogy a vizsgálat
 tárgya, környezete folyamatosan változik. Objektív folyamatok is szubjektív
 cselekedeteken keresztül valósulnak meg. Ezért vizsgálati módszerének,
 módszertanának is sajátos követelményeknek kell megfelelnie.(nincs mód „steril” kisérletezésre)
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 A gazdaság fogalma A társadalom számos egymást átszövő
 (nem függetelen) szférában valósul meg. A gazdaság (döntően) anyagi létszféra,
 amelynek vizsgálati tárgya az anyagi javak: Előállítása Elosztása Forgalmazása Fogyasztása
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 Mikro vs. Makroökonómia A mikroökonómia a piaci
 folyamatokkal, az elkülönült piaci szereplők vizsgálatával foglalkozikKereslet, kínálat, ár, jövedelem, költség, hasznosság, preferencia, optimum
 A makroökonómia a gazdaság egészét vizsgáljaInfláció, foglalkoztatás, makrogazdasági egyensúly, gazdasági növekedés
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 Normatív versus pozitív közgazd.
 A normatív célja a “milyennek kell lennie” megfogalmazása (mit kell tenniük a gazd. szereplőinek)Pl: Szükségese-e az állami beavatkozás?
 A pozitív szemléletmód megpróbálja minél pontosabban leírni a gazdasági folyamatokat, válasszolni a “mi van” kérdésre (gazd. szereplők közötti viszony)Pl: A háztartások hogyan rangsorolják a szükségleteiket?
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 Mi a “mozgatórugó”? Szükséglet
 Állandóan újrakeletkező, véglegesen soha ki nem elégíthető belső hiányérzet.
 A gazdasági szükségletek kielégítésének legáltalánosabb eszközei a JAVAK, amely a fogyasztás során valósul meg.
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 A javak két fő sajátossága Szükségletek kielégítése a
 javak hasznossága függvényében történik.
 A javak a szükségletekhez képest (véglegesen soha ki nem elégithető...) szűkösen állnak rendelkezésre.
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 A szűkösség „eredete”, következménye
 A szűkösség az egyéni preferenciára, azon belül is a „több jobb” tulajdonságra vezethető vissza.
 Ha ezt nem feltételeznénk, akkor a javak kínálata ugyan korlátozott volna, de nem lennének szükségszerűen szűkösek.
 A szükösség egyben azt is jelenti, hogy választani, dönteni kell a rendelkezésre álló lehetőségek között.
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 A nagy kép...
 Gazdaság
 Gazdasági tevékenység, termelés
 Szükségletek
 Gazdasági javak
 Javak
 Termékek Szolgáltatások
 AnyagiNem anyagi
 Szabad-
 Magánjavak Közjavak
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 Termelés Emberi szükségletek kielegítésére
 alkalmas (gazdasági)javak előállítása. Termelés során termelési tényezők
 kerülnek felhsználásra: Munka-munkaerő Természeti tényezők Tőke Vállalkozó kézség ??? Információ ???
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 Ráfordítások(inputok) és kibocsátások(outputok) Ráfordításnak(inputnak) tekintünk mindent
 amely a termelés folyamatában felhasználásra kerül.
 Kibocsátásnak(outputnak) tekintjük a termelés során keletkező különböző inputkombinációk eredményét.
 A termeléshez nagyszámú input használható:x1, x2, … , xn
 Amelynek nagyszámú output lehet az eredménye:y1, y2, … , ym
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 Ráfordítások kibocsátássá alakítása
 Az, hogy a ráfordítások miként alakíthatók kibocsátássá függ a meglévő technológiától.
 A közgazdászok a legtöbb elemzéshez a technológiát adottnak tekintik.
 Tehát a társadalom a szűkösen rendelkezésre álló erőforrásait(inputokat) outputokká alakíthatja, ám ebben további korlátot állít a meglévő technológia.
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 Gazdálkodás
 Termelési tényezők és javak céltudatos felhasználása, a
 szükségletek minél magasabb szintű kielégítése
 érdekében.
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 A gazdálkodás – folyt. Választások és döntések
 sorozataként valósul meg, amelynek kényszerét a szűkösség, lehetőségét pedig az alternatív hasznosítás jelenti.
 Mindennek ára van!Feláldozott hasznon valamely dolog megszerzésekor, más dolgokról való lemondást (feláldozást) értjük.
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 Lehetőségköltség és társadalom
 A társadalom, csakúgy mint az egyes gazdasági szereplők szembesül a szükösség problémájával.
 Minden megtermelt jószágnak van lehetőségköltsége: javak, amelyeket előállíthattak volna ugyanazon erőforrások felhasználásával.
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 A közgazdaságtanban leggyakrabban hasznát
 módszer a modellezés. A modell nem más mint a
 valóság absztrakt (egyszerűsített)
 megjelenítése, annak főbb, legjellemzőbb
 tulajdonságainak megtartásával.
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 A modellnek a lehető legegyszerűbbnek kell lennie, szem
 előtt tartva a modell célját.
 Tartalmaznia kell minden fontos részletet, de egyetlen feleslegeset
 sem. (az amerikai szakirodalomban szellemesen a „csak semmi háj” (no fat)
 jelzővel illetik)
 Az egyszerűsítés a feltételezések lefektetésével történik.
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 A feltételezések olyan dolgok,
 amelyeket igaznak tekintünk, anélkül hogy feltétlenül bebizonyítanánk
 hogy azok valóban igazak.
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 A feltételezések fajtái Egyszerűsítő
 feltételezés
 Bármeny feltételezés, amely a modellt egyszerűbbé teszi anélkül, hogy az befolyásolná a végső következtetéseket.
 Kritikus feltételezés
 Bármeny feltételezés, amely
 végső következtetéseket
 (lényegesen) befolyásolja.
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 Két alapvető feltételezés Maximalizálási
 hipotézis
 Minden gazdasági szereplő a legjobbat akarja kihozni az adott szituációból.
 Korlátosság
 Minden gazdasági szereplőnek korlátokkal kell szembenéznie.
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 A termelési lehetőségek határa
 Két jószág maximálisan előállítható mennyiségének kombinációja a jelenleg meglévő erőforrások és technológia mellett.
 Pareto hatékonyság(egyik termék term. növ. csak a másik term. csök. valósítható meg)
 A görbe meredeksége = lehetőség-költség
 (alternatív-költség)
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 Megjegyzések…- A termelésre koncentrálunk: a dolgok
 keresleti oldaláról nem teszünk említést.- A lehetőségeket vizsgáljuk: mit lehet
 előállítani…ezek lehetséges kibocsátsái szintek, adott erőforrás és technológia esetén.
 - Egy határt jelenít meg: Egy elválasztóvonalként szolgál az előállítható és a nem elérhető kibocsátsok között.
 - Bármely jószág lehetőségköltségén a következő legjobb hasznosítás értékét értjük.
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 Élelmiszerekmennyisége
 Gépekmennyisége
 100,000 200,000 300,000 400,000 500,000
 1,000,000950,000
 850,000
 700,000
 500,000
 400,000
 BA
 C
 D
 E
 F
 W
 Az A pontban minden erőforrás gépek előállítása során kerül felhasználásra.
 Az A pontból a B pontba való haladás az erőforrások átcsoportosítását igényli a gépektől az élelmiszerek előállításához.
 0
 Az F pontban minden erőforrás élelmiszerek előállítása során kerül felhasználásra.
 Z
 A W pontban a termelés nem hatékony, mert legalább az egyik termék előállított mennyisége növelhető annélkül, hogy erőforrásokat kéne elvonnunk a másik
 termék előállításától
 A Z pont adott erőforrásokkal és technolóia mellett elérhetetlen.
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 A TLH tulajdonságai Egy elérhető vagy lehetséges pont azon
 kibocsátások kombinációja, amelyek a jelenleg rendelkezésreálló erőforrásokkal és technológiával elérhető. (a görbén és a görbe alatti pontok)
 Hatékony (Pareto-hatékony) pontnak tekintünk minden jelenleg rendelkezésreálló erőforrásokkal és technológiával elérhető kibocsátáskombinációt, amely esetében nem lehetséges az egyik jószág kibocsátásának növelése a másik jószág kibocsátásának csökkentése nélkül. (a görbén levő pontok)
 Ha jelenleg rendelkezésre álló erőforrások és technológi lehetővé teszik az egyik jószág kibocsátásának növelését a másik jószág kibocsátása nélkül, akkor azt a pontot nem tekintjük hatékonynak.
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 A lehetőségköltség mint arány
 Az egyik termék előállított mennyiségének csökkenése elosztva a másik termék előállított mennyiségének növekedésével, a termelési lehetőségek határán elmozdulva.
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 (gép/év)
 (élelmiszer/év)
 F
 1
 2
 A TLH bármely pontján a TLH meredekségének abszolút értéke megmutatja az x(horizontális) tengelyen feltüntetett jószág egy egységére jutó lehetőségköltségét az y(vertikális) tengelyen található jószág tükrében.
 Az F pont esetében:2 gép/élelmiszer.
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 A növekvő lehetőség-költség törvénye
 Ahogy növeljük egy termék előállított mennyiségét, úgy növekszik annak lehetőség-
 költsége.
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 A TLH alakja Ez a „konkáv” alak reprezentálja a növekvő
 lehetőségköltség törvényét:Ha valamiből minél többet kívánunk előállítani, annál nagyobb a lehetőségköltsége ha még többet szeretnénk előállítani belőle.
 Ez azért következik be, mert a termelési tényezők nem tökéletesen alkalmazhatók mindkét jószág termelésében.
 A TLH lehet lineáris is…az ilyen TLH konstans/állandó lehetőségköltséggel bír.
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 Gazdasági növekedés…
 A TLH görbe kitolódhat/kimozdulhat, ha:1. Növekszik a gazdaság
 rendelkezésére álló erőforrás mennyisége, és/vagy
 2. Technológiai haladás útján, amely növeli az azonos erőforrásmennyiségből előállítható kibocsátás mennyiségét.
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 Grafikusan…
 X termék
 Y te
 rmék
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 Egyéni lehetőségköltség...egy példa Tegyük fel, hogy valaki moziba akar menni. A jegy 750 Ft, a közlekedés 200 Ft. Tegyük fel, hogy semmilyen egyéb monetáris
 költség nem merül fel. De az „idő (is) pénz”: mondjuk a mozi
 utazással együtt 3 órát vesz igénybe. Kérdés:
 Mi mást tudnánk csinálni ezalatt a 3 óra alatt? Tegyük fel, hogy az egyetlen alternatíva
 dolgozni egy étterembe 500 Ft/óra bér mellett.
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 Mi a mozi teljes költsége?
 • Explicit monetáris költség = 950 Ft
 • Az idő ára (lehetőségköltség) = 1500 Ft
 • Tehát a teljes (közgazdasági)költség
 = 2450 Ft
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 Második példa... Minden azonos az első példához, kivéve:
 A mozinézés helyett két alternatíva van:- Dolgozni (ugyan úgy) 500 Ft/óra mellett- Aludni
 Most mekkora a teljes költség?- Az explicit monetáris költség változatlan.- De mi a helyzet az idő értékével/árával/?
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 Tegyük fel hogy a választás az alvásra esne (ha már nem mozi semmi képp sem munka...) mint második legjobb dolog.
 Ebben az esetben a mozi teljes költsége = monetáris költség (950 Ft) + alvás ára.
 Megjegyzés: A lehetőségköltség alapvetően a feladott(nem választott) dolog értékére utal. Ha azonban több alternatíva adódik, akkor a lehetőségköltség a következő legjobb (ÉS CSAK AZ!) alternatíva értékét jelenti.
 Jelen példában a mozi következő legjobb alternatívája az alvás. (de elvileg lehetne a munka is...)
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 Mozi vagy nem mozi?
 A két példa alpján mikor érdemes moziba menni?
 A mozi (általában) „hasznot” nyújt: a film élménye.
 És (legtöbbször) költséggel jár: az explicit költség és a lehetőségköltség.
 Az ember akkor megy moziba, ha a haszon meghaladja a költséget; máskülönben alternatív módot keres a pénz és az idő eltöltésére.
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 A hasznok és költségek mérése A monetáris hasznok (pl.:árbevétel) és
 költségek (pl.:bérleti díj, rezsi) mérése nem ütközik nehézségbe.
 Mi a helyzet a nehezebben megfogható hasznok és költségek esetén, mint az ‘a mozinézés haszna’, vagy ‘az alvás haszna’?
 Ezekhez is rendelhetünk monetáris értéket! (csak) Egy kis mentális aukció szükséges
 hozzá...
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 A hasznok és költségek mérése... Példa: hogy valaki megkapja hogy
 mennyit is ér neki egy mozi, az embernek fel kell tennie a kérdést:“Mi lenne az a maximális érték, amit még hajlandó lennék kifizetni, hogy megnézzem azt a filmet?”
 Vegyük észre: az összeg amit hajlandóak vagyunk fizetni (általában) nem egyezik meg azzal amit ténylegesen ki kell fizetni.
 Azt az árat amit maximálisan hajlandóak vagyunk fizetni rezervációs árnak nevezzük.
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 Visszatérve az első példához... Tegyük fel hogy valaki 3000 Ft-ot
 hajlandó egy moziért: ekkora haszonnal jár számára a film megtrekintése.
 A mozi teljes költsége, mint azt korábban kiszámoltuk 2450 Ft.
 Érdemes moziba menni? Tegyük fel, hogy egy másik filmért
 viszont csak 2000 Ft-ot hajlandó fizetni. Érdemes moziba menni?
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 Három alapkérdés Mit?
 Milyen javakat, milyen mennyiségben és minőségben
 Hogyan?Termelési tényezők kombinációja
 Kinek?Jövedelmek elosztása, javak végső elfogyasztása
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 A közgazdaságtan tárgya az egyének és a társadalom választásainak/döntéseinek tanulmányozása,
 hogyan használják fel a szűkösen rendelkezésre álló erőforrásokat (amelyeknek van alternatív hasznosítása)
 hogy javakat és szolgáltatásokat termeljenek (állítsanak elő)
 és azokat elosszák most vagy a jövőben a személyek és társadalmi csoportok között.
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 A közgazdaságtani elemzés alapvető (szervezeti) egysége a gazdasági szereplő:
 háztartások (gazdasági közösség, NEM CSALÁD!!!)
 üzleti szervezetek (vállalatok) állam/kormány
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 Gazdasági szereplők “funkciója” Háztartások (fogyasztás alapegységei)
 Munkaerőbázis, végső fogyasztás, megtakarítás (hitelkínálat), nemzeti vagyon
 Üzleti szervezetek (vállalatok)(termelés alapegységei)Profitérdekeltség, kockázatvállalás, a piac minősíti
 Állam Gazdasági hatékonyság (ahol a piac nem
 biztosítja) Egyensúly (ingadozások mérséklése a tartós
 növekedés céljából; infláció, munkanélküliség) Igazságosság/méltányosság (jövedelem
 újraelosztás)
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 Vegyünk egy tipikus napot...
 – Felkelünk egy órára amely Kínában készült.– Iszunk egy bögre tejet amelyet Ausztriában
 fejtek.– Megnézzük a híreket amit New York-ból
 közvetítetnek, egy TV-n ami Japánban készült.
 – Majd elhajtunk egy kocsin dolgozni, amelynek az alketrészei több tucat országban készültek.
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 Emlékezzünk, a közgazdaságtan nem más mint a szűkösen rendelkezésre álló források elosztása a versenyző felhasználások között.
 Felmerül a kérdés, hogyan elégítjük ki a szükségleteinket a globalizálódó világban?
 – Egyrészt lehetünk gazdaságilag önellátóak, vagy
 – Specializálódhatunk és kereskedhetünk másokkal, amely gazdasági egymásrautaltsághoz vezet.
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 Az egyes személyek és nemzetek a szükösség által okozott problémát a termelésben való specializációval és kereskedéssel próbálják megoldani.
 Ám ez két kérdést is felvet:– Miért az egymásrautaltság a norma?– Mi határozza meg a termelést és a kereskedést?
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 Egymásrautaltság és a kereskedés által nyerhető haszon• Miért az egymásrautaltság a norma?
 – Az egymásrautaltság azért valósul meg , mert az emberek jobban járnak ha specializálódnak és kereskednek mint ha saját maguk oldanák meg az összes szükségletük kielégítését.
 • Mi határozza meg a termelést és a kereskedést?– A termelés és kereskedelmi viszonyok alapját a lehetőségköltségek közötti különbség határozza meg.
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 Lehetőségköltség A szükösség következtében döntenünk
 kell, amelynek lehetőségét az erőforrások alternatív felhasználasi lehetősége biztosítja.
 Amikor valamit válsztunk, feladjuk a lehetőségét hogy valami mást élvezzünk.
 Egy döntés lehetőségköltsége nem más mint annak az értéke amit azért adunk fel, hogy azt a döntést válasszuk.
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 Specializáció és csereSpecializációOlyan folyamat, amely során minden résztvevő korlátozott számú tevékenységre koncentrálja saját kapacitását.CsereA kereskedés aktusa, amely során mindkét fél megkapja az általa kívánt dolgot.
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 Három indok: Emberi képességek korlátoltak: az új
 ismeretek elsajátítása időbe telik, és senki sem lehet mindenben kiemelkedő.
 Az egyes tevékenységek közötti váltás során felmerülő „holtidő” csökkentése.
 Mindenki másban tehetséges…vannak dolgok amelyekre egyszerűen alkalmasabbak vagyunk: ez az alapja a komparatív előnynek.
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 Abszolút vs. Komparatív előny
 Abszolút ElőnyValamely jószág előállítása más termelőkhöz képest kevesebb erőforrás felhasználásával.
 Komparatív előnyValamely jószág előállítása más termelőkhöz képest alacsonyabb lehetőségköltségen.
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 Megjegyzés az abszolút előnyhöz Vegyünk két személyt, Béla és Feri, akik
 gépelnek egy irodában. Bélának abszolút előnye van a gépelésben, ha:
 - Bélának kevesebb időbe telik legépelni ugyanannyi oldalt mint Ferinek.- Vagy Béla több oldalt tud géplni adott idő alatt, mint Feri.
 Vegyük észre, hogy a két kijelentés ugyan azt jelenti!
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 Kezdésnek vegyünk egy egyszerű történetet: Két ember (Ábel és Béla) egy hajótörés
 következtében egy trópusi szigeten találja magát.
 Két élelmiszerforrásuk van: hal és banán (...és mindkettő szükséges a túléléshez)
 A túlélés egyik lehetősége:A „gazdaságilag” önfenntartó (“nincs csere”) eset
 Mindkét partravetett halászik is egy kicsit és banánt is szed egy kicsit, majd mindkettő elfogyasztja az általa elért eredményt.
 Most tegyük fel, hogyÁbel jobban halászik mint Béla, és. . . Béla ügyesebb banánszedő mint Ábel.
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 Nyilvánvaló következmény: Haszon nyerhető ha kereskednek.
 Ábel a halászatra specializálódik.Béla a banánszedésre specializálódik.Aztán kereskednek. (Ábel ad halat amiért Béla cserébe banánt ad.)
 Nem annyira egyértelmű (ám nagyon fontos megérteni!):
 A kereskedés haszonnal jár még akkor is, ha . . .
 Ábel jobb halász mint Béla, és. . . Ábel ügyesebb banánszedő mint Béla.
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 Vegyünk egy másik példát…
 Képzeljük el egy világot amiben. . .– csak két termékünk van: búza és hús– csak két ember él: a búzatermesztő (Ábel) és a marhatenyésztő (Béla)
 • Melyikük mit termeljen?• Miért kéne kereskedniük?
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 A búzatermelő és a marhatenyésztő termelési lehtőségei
 búzatermelő
 marhatenyésztő
 60perc
 20perc
 15perc
 10perc
 8kg
 24kg
 32kg
 48kg
 Hús Búza Hús Búza
 Szükséges idő(perc) 1kg előállításához
 8 óra alatt előállított hús és búza
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 Termelési lehetőségekÖnfenntartás
 Egymást mellőzve:
 – Azt fogyasztják amit maguk megtermelnek.
 – A termelési lehetőségek görbélye egyben a fogyasztási lehetőségek görbéjét is jelenti.
 – Csere híján a gazdasági potenciák kihasználatlanul maradnak.
 Specializáció és csere
 – Mindketten jobban járnak, ha mindketten annak a
 termelésére specializálódnak, amelyre jobban alkalmasak,
 és aztán kereskednek egymással.
 A búzatermelőnek búzát kell termelnie.
 A marhatenyésztőnek húst kell előállítani.
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 A csere/kereskedés nélküli (önfenntartó) eset:
 Mint az imént megállapítottuk, ekkor a fogyasztási és a termelési lehetőségek megegyeznek.
 De vajon melyik termelési/fogyasztási pontokat választják a saját TLH görbéjükön? Attól függ...
 Tegyük fel(igazából nincs jelentősége), hogy egyenlő arányban osztják fel az idejüket a hús és a búza előállítása között.
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 A búzatermelő termelési lehetőségei
 búza (kg/nap)
 hús(kg/nap)
 32
 8
 16
 4
 A búzatermelő termelési és fogyasztási pontja(kereskedés nélkül)
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 A marhatenyésztő termelési lehetőségei
 búza (kg/nap)
 hús(kg/nap)
 24
 4824
 12
 A marhatenyésztő termelésiés fogyasztási pontja(kereskedés nélkül)
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 Most vegyünk egy alternatívát amelyben specializálódnak és kereskednek:
 Mit termel: Amit
 kereskednek: Amit
 fogyasztanak:
 Búzatermelő
 0 kg húst, 32 kg búzát
 kap 5 kg húst,
 ad 15 kg búzát
 5 kg húst, 17 kg búzát
 Marhatenyésztő
 18 kg húst, 12 kg búzát
 ad 5 kg húst,
 kap 15 kg búzát
 13 kg húst, 27 kg búzát
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 búza (kg/nap)
 hús(kg/nap)
 32
 8
 16
 4
 A búzatermelő termelési és fogyasztásilehetősége kereskedés nélkül
 A búzatermelő termelése kereskedelemmel
 17
 5
 A búzatermelő fogyasztás kereskedelemmel
 A búzatermelő termelési lehetőségei (specializáció és kereskedelem esetén)
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 hús(kg/nap)
 24
 4824
 12
 A marhakereskedő termelése és fogyasztása kereskedés nélkül
 12
 18
 A marhatenyésztő termelés kereskedés esetén
 27
 13
 A marhatenyésztő fogyasztása kereskedés esetén
 A marhatenyésztő termelési lehetőségei (specializáció és kereskedelem esetén)
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 A kereskedés által nyerhető haszon:
 A „kereskedésmentes” esettel összehasonlítva, a specializáció és kereskedelem mind a búzatermelő mind a marhatenyésztő számára lehetővé teszi hogy egyszerre fogyasszanak több búzát és több húst.
 Máskét megfogalmazva:A specializáció és kereskedelem mindkettőjük fogyasztását kitolta a saját TLH görbéjén túl. Milyen közgazdasági „törvény” működik a háttérben?
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 Emlékezzünk:1 kg előállításához szükséges idő:
 Hús Búza
 Búzatermesztő 60 perc/kg 15 perc/kg
 Marhatenyésztő 20 perc/kg 10 perc/kg
 Abszolút előny: A termelők összehasonlítása az erőforrások költsége alapján.
 Az a termelő rendelkezik abszolút előnnyel más termelőkkel szemben, aki kisebb erőforrásköltséggel rendelkezik (azonos kibocsátást kevesebb ráfordítással képes előállítani).A marhatenyésztő abszolút előnnyel rendelkezik a búzatermelővel szemben mind a búza mind a hús előállításában.
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 Lehetőségköltség:Valaminek a költsége, amely annak függvénye amit azért fel kell adni.
 Lehetőségköltsége 1 kg:
 Húsnak Búzának
 Búzatermelő 4 kg búza 1/4 kg hús
 Marhatenyésztő 2 kg búza 1/2 kg hús
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 Komparatív előny:A termelők összehasonlítása a lehetőségköltségeik alapján.
 Az a termelő, aki alacsonyabbb lehetőségköltséggel rendelkezik, komparatív előnyt élvez a többi termelővel szemben.
 A marhatenyésztőnek komparatív előnye van a búzatermesztővel szemben a hústermelésben . . .
 . . . DE(!) a búzatermelőnek komparatív előnye van a marhatenyésztővel szemben a búzatermesztésben.
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 És ez itt a lényeg:
 A lehetőségköltségekben fennálló különbségek (komparatív előny) teszik lehetővé a specializációból és kereskedelemből nyerhető hasznot.
 A haszon akkor kerül realizálásra, ha mindkét fél annak a terméknek az előállítására specializálódik, amelyben komparatí előnyt élvez . . . majd kereskedik.
 Hogyan is működik a mi példánk esetén?
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 A kereskedés feltételét adottnak véve (5 kg hús 15 kg búzáért):
 A hús „kereskedelmi ára” 3 kg búza/kg hús.
 . . . és ez kisebb mint a búzatermelő húselőállítási lehetőségköltsége (4 kg búza/kg hús).
 A kereskedés (búzát adni húsért) haszonnal jár a búzatermelő részéről. Így olcsóbban tud húshoz jutni mint ha a saját munkaerejét osztaná be másként.
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 DE (és ez egy nagyon fontos „de”) . . .. . . mielőtt a búzatermelő kereskedni tudna, valakit találnia kell aki hajlandó belemenni az üzletbe.
 (...ha én itt most elszeretném adni a kocsimat . . . és cserébe valaki eladná az övét – Nincs üzlet!)
 A búza “kereskedelmi ára” 1/3 kg hús/kg búza
 . . . és ez kisebb mint a marhatenyésztő búzatermelési lehetőségköltsége (ami1/2 kg hús/kg búza).
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 A kereskedelem (húst búzáért) hasznot hoz a marhatenyésztőnek. Így olcsóbban tud búzához jutni, mintha a saját munkaerejét osztaná el másként.
 Mindaddíg amíg a lehetőségköltségek különböznek, mindíg találhatunk egy olyan „ossztozzunk-a-különbségen” kereskedelmi/csere árat, amely lehetővé teszi, hogy mindkét partner elfogadja az üzletet.
 A lehetőségköltségek különbsége (=komparatív előny) teszi a kereskedelmet/cserét kölcsönösen előnyössé.
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 hús búza
 A búzatermesztő lehetőségköltsége:
 4 kg búza/ kg hús
 1/4 kg hús/ kg búza
 A marhatenyésztő lehetőségköltsége:
 2 kg búza/ kg hús
 1/2 kg hús/ kg búza
 Kereskedelmi ár: 3 kg búza/ 1/3 kg hús/ kg búza kg búza
 Összefoglalva...
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 Mi abből a tanúlság?
 A nemzetközi kereskedelemben(nemzetek közti ker.):
 . . .a kereskedelem kölcsönös hasznot hozhat,
 . . .és a kereskedelem domináns iránya konzisztens kell hogy legyen a fennálló komparartív előnyökkel.
 Általánosságban, az országok azon termékeket kell hogy exportálják, amelyekben komparatív előny élveznek, míg olyanokat importálni, amelyekben a kereskedelmi partnerek élveznek komparatív előnyt.
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 GazdaságkoordinációMit-Hogyan-Kinek Etikai (ma már inkább csak mikro szinten, erkölcsi normák
 alapján) Agresszív (alá- és fölérendeltség, ma már szerencsére ritka)
 Piaci („láthatatlan kéz”) A piacon a gazdasági szereplők egymás mellé
 rendeltek A pénz kiemelt szerepe az erőforrás allokációban Rugalmas
 Bürokratikus Központ kiemelt szerepe
 Vegyes Ált. a piac a meghatározó, az állam csak a piaci
 kudarcokat ill. méltányosság miatt korrigál
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 Gazdasági rendszerek csoportosítása
 Magán
 Állami
 Erőforrás tulajdoni szerkezete
 Erőforrás elosztása
 Piaci
 Piaci
 Kapitalizmus
 Bürokratikus
 TervgazdaságiSzocializmus
 PiaciSzocializmus
 TervgazdaságiKapitalizmus
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 Megjegyzés a piaci koordinációhoz
 Piacgazdaság esetén az erőforrások elosztása az egyes gazdasági szereplők független, saját céljai által vezérelten szabad akaratuk szerint valósulnak meg.
 Azonban ez a „szabadság” sem korlátlan:- Törvényi korlátok- Erőforrások szűkössége
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 Mennyiségi összefüggések Teljes mennyiség
 (Total yield, Ty)
 Átlag mennyiség (Average yield, Ay)
 Határmennyiség(Marginal yield, My)
 x
 y
 x
 xy
 x
 Ty
 )( Ay
 dx
 dy
 x
 yLim
 x
 y
 xx
 yy
 xx
 xyxyx
 0
 12
 12
 12
 12 )()( My
 qpq mennyiségeladott ár siértékesíté bevétel Teljes
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 A pénz
 Kitüntetett szerepe van az áruk értékének, és azok egymáshoz viszonyított arányának meghatározásában.
 Ezt a pénz tökéletes likviditása biztosítjaA likviditás azt mutatja meg, hogy mekkora költséggel jár egy dolog másik dologra való elcserélése.
 Tranzakciós költség:Áru értékesítésével kapcsolatban felmerülő összes költség.
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 A pénz funkciói
 Értékmérés/értékösszehasonlításAz egyes piaci szereplők szemponjából jelentkező érték kifejezése.
 Forgalmi/tranzakció eszközTranzakcióhoz, az áruval térben és időben együtt - de ellentétes irányba – való felhasználás/mozgás.
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 A pénz funkciói – folyt. Fizetési eszköz
 Az áru és a pénzmozgás térben és időben elkülönülnek.
 Felhalmozás (kincsképzés)A vagyontartás egyik eszköze, de nagy az alternatív költsége.
 VilágpénzAz eddigi funkciók nemzetközi kiterjesztése.
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 Az ár fontossága
 A piacgazdaságban az ár fontos információhordozó.
 A gazdasági szereplők ha nem is kizárólag, de alapvetően az árak alpján hozzák meg döntésüket, hogy mit vegyenek és mit adjanak el.
 Ha piacon nincs egyezőség a vevők és az eladók között, akkor az árak változása mozdítja vissza a megbomlott egyensúlyt.
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 Az ár meghatározása
 Hogyan kerülnek meghatározásra az árak?
 Az árakat a piac, a kereslet és kínálat határozza meg…
 …amelyet a kereslet-kínálat modellel elemzünk.
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 Mit értünk piacon? Eladások és vásárlások összesége. A potenciális vásárlók és eladók összesége és
 azok cserekapcsolatainak rendszere. Piaci tényezők:
 Kereslet Árumennyiség, amelyet a fogyasztók adott áron hajlandóak és képesek megvásárolni.
 KínálatÁrumennyiség, amelyet a termelők adott árak és költségek mellett eladásra felkinálnak.
 ÁrÁruk pénzben kifejezett értéke. (döntést befolyásol, egyensúlyt teremt, jövedelmet eloszt és újra eloszt).
 JövedelemEgyrészt a tényezőtulajdonosonk árakban realizált bevétele, másrészt a fogyasztó kereslete mögötti fizetőképessége.Nominál vs. Reál (pénzmennyiség vs. árumennyiség)
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 Piaci szerkezetet befolyásoló tényezők
 Piaci szereplők száma Piacra való be- ill. kilépés feltételei A termék jellege Piaci szereplők befolyása az
 áralakulásra Információ hozzáférhetősége
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 Eladók száma
 Termék jellege
 Verseny jellege
 PÉLDA
 Versenypiac
 tökéletes monop.
 Oligolpiac
 tiszta differ.Tiszta
 monop.
 (nagyon) sok
 homogén
 „mg. termék”
 sok
 diffe-renciált
 tökélet-len
 üdítő,sör
 tökéletes
 kevés
 homogén
 tökéletlen
 acél,olajipar
 kevés
 diffe-renciált
 tökélet-len
 autó, műszaki cikkek
 egy
 homo-gén
 tökélet-len
 „Matáv”„Malév”„Mol”
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 Az idő közgazdasági értelmezése A közgazdaságtan az idő fogalmát nem
 órához, napok múlásához viszonyítja! Az alapot a piaci impulzusokra adott
 válasz képessége jelenti. Ez alapján általánosságban rövidtáv alatt
 azt értjük, amikor valamely gazdasági szereplő nem, vagy csak korlátozott mértékben képes reagálni adott (piaci) változásra, míg hosszútávról akkor beszélünk ha minden kompetenciájába tartozó paraméteren változtatni tud.
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 A közgazdaságtan 7 „alapszabálya”
 1. Az emberek kompromisszumokra kényszerülnek.Egy kívánatos alternatíva választása általában egy másik feladását jelenti.
 2. Valaminek a „teljes költsége” magában foglalja a feladott (második legjobb) alternatíváét is.A lényeg: Sok esetben egy cselekedet költsége nem olyan egyértelmű mint az elsőnek tűnhet.
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 3. A racionális ember a „határon gondolkodik”.A racionális gazdasági szereplő…… meghatározott célokkal rendelkezik.… körültekintően mérlegeli a döntéssel járó (pótlólagos) költségeket és (pótlólagos) hasznokat.… minden lehetséges választás költségeit és hasznát mérlegelve választja az optimális (legjobb) cselekvést.
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 Egy példa, főiskolai diploma megszerzése
 Pótlólagos haszon:A várható jövedelem 30 millió Ft-os növekedése. (teljes életidőszakra vetítve)Pótlólagos költség:Az oktatás éves költsége (tandíj, stb) 500,000 Ft, négy éven át.Még egy pótlólagos költség:Az oktatás 4 éve alatt feláldozott állás alatt kereshető jövedelem, 1,2 millió Ft évente.

Page 90
                        

90
 4. Az emberek reagálnak az ösztönzésre.A lényeg:
 Sok esetben, az ösztönzésre adott válaszreakció sokkal összetettebb és több dolgot érint mint azt először gondolnánk.
 PÉLDA:A benzin adójának növelése megemeli a benzin fogyasztói árát.
 Válaszok: - Az emberek kevesebbet vezetnek.- Növekvő preferenca a gazdaságosabb autók felé.- A tömegközlekedés szerepének erősödése.
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 5. A cserével/kereskedéssel mindenki jobban jár(hat).Míg a pl. a póker „nullösszegű” játék, addíg a csere „pozitív összegű”.
 6. A piac általában kívánatos módja/színtere a gazdasági tevékenységeknek.A piacgazdaságban a javak és erőforrások elosztása a milliónyi piaci résztvevő független interakciójának eredménye, nincs semmilyen (központi) döntéshozó. Ezt hívta Adam Smith „láthatatlan kéznek”.
 7. A kormányzatok bizonyos esetekben javíthatják a piaci eredménytPiaci kudarc(erőforrások/javak nem hatékony elosztása) esetén.Példa: externáliák (egy gazdasági szereplő tevékenysége piaci ellentételezés nélkül befolyásolja egy másik szereplő helyzetét)
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 Kereslet
 Árumennyiség, amelyet a vásárlók képesek és hajlandóak megvásárolni
 Rezervációs ár: Maxiumum mennyit hajlandó fizetni a jószágért
 Sok tényező befolyásolja:Ízlés, termék ára, más termékek ára, jövedelme
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 Lineáris egyenletek Minden lineáris egyenlet (egyenes)
 felírható a következő általános alakban (ahol a és b legyenek számok) :
 a-t az ordináta-tengely (y) metszéspontjának hívják, ahol az egyenes metszi az vertikális tengelyt
 b-t az egyenes meredekségének hívják, amely megmutatja az egységnyi x változására jutó y változásását
 Y a bX
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 Görbe vs. görbén való elmozdulás Általában több mint egy dolog befolyásolja
 az érdeklődésünk középpontjában álló változót
 Az X és Y ábrázolás feltételezi, hogy az összes többi (X-en kívül) tényező konstans
 Ha pl. W is hatással van Y-ra, akkor azt az egyenes/görbe eltolásával ábrázoljuk
 Kereslet vs. keresett mennyiség változása

Page 95
                        

95
 Fogyasztót befolyásoló tényezők
 Változó A változás hatása...
 A termék ára FÜGGVÉNYEN való mozgás
 Jövedelem FÜGGVÉNY elmozdulása
 Kapcsolódó termékek ára
 FÜGGVÉNY elmozdulása
 Preferencia FÜGGVÉNY elmozdulása
 Várakozások FÜGGVÉNY elmozdulása
 Fogyasztók száma
 FÜGGVÉNY elmozdulása
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 A kereslet jobbra tolódik ha...
 D1 D2
 • Jövedelem ↑
 • Helyettesítő termék ára ↑
 • Kiegészítő termék ára ↓
 • Ár várakozás ↑
 • Fogyasztók száma ↑
 • Preferenciák a jószág irányába
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 Eladót befolyásoló tényezőkVáltozó A változás hatása...
 A termék ára FÜGGVÉNYEN való mozgás
 Termelési tényezők ára FÜGGVÉNY elmozdulása
 Technológia FÜGGVÉNY elmozdulása
 Várakozások FÜGGVÉNY elmozdulása
 Eladók száma / termelő kapacitás
 FÜGGVÉNY elmozdulása
 Más termék profitja FÜGGVÉNY elmozdulása
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 A kínálat jobbra tolódik ha...
 S1 S2
 • Termelési tényezők ára ↓
 • Technológiai fejlődés
 • Ár várakozás ↓
 • Más termék profitja ↓
 • Eladók száma / termelő kapacitás ↑
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 Piaci Egyensúly – Marshall kereszt
 Egyetlen kitüntetett pont ahol D=SEgyensúlyi ár Egyensúlyi mennyiségHa a piaci ár nem egyezik meg az egyensúlyival, akkor a piaci mechanizmusok az egyensúly irányába terelik.
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 Adó hatása: rugalmatlan kereslet esetén
 S + adó
 S
 P2 - t
 P1
 P2
 Q2 Q1
 D
 Fogyasztóra eső rész
 Gyártóra eső rész
 P
 Q
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 S + adó
 S
 P2 - t
 P1
 P2
 Q2 Q1
 D
 Fogyasztó Fogyasztó részerésze
 Gyártó része
 Adó hatása: rugalmas kereslet esetén
 P
 Q
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 S + adó
 S
 O
 P2 - t
 P1
 P2
 Q2 Q1
 D
 P
 Q
 Fogyasztói rész
 Gyártói rész
 Adó hatása: rugalmatlan kínálat esetén
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 Adó hatása: rugalmas kínálat
 S + adó P
 Q O
 P2 - t
 P1
 P2
 Q2 Q1
 D
 SFogyasztói Fogyasztói
 részrész
 Gyártói rész
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 A kereslet-,kínálatváltozás hatása az egyensúlyi mennyiségre és árra
 Kereslet növekedés
 (jobbra tol.)
 Nincs kereslet változás
 Kereslet csökkenés (balra tol.)
 Kínálat növekedés
 (jobbra tol.)P? Q↑ P↓ Q↑ P↓ Q?
 Nincs kínálat változás
 P↑ Q↑Nincs P, Q változás!
 P↓ Q↓
 Kínálat csökkenés (balra tol.)
 P↑ Q? P↑ Q↓ P? Q↓
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 Időtávok szerepe A kínálati görbe rögzített kínálat esetén (piaci időtáv)
 függőleges, tehát az egyensúlyi mennyiséget kizárólag a kínálat, míg az egyensúlyi árat kizárólag a kereslet határozza meg
 A kínálati görbe rövid táv esetén „relatív” meredek„Kicsi” mozgástér a mennyiség és „nagy” az ár tekintetében(ceteris paribus-tehát adott kereslet mellett)
 Kínálati görbe hosszú táv esetén „relatív” lapos „Kicsi” mozgástér az ár és „nagy” a mennyiség tekintetében(ceteris paribus-tehát adott kereslet mellett)
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 A rugalmasság meghatározása,csoportosítása
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 Emlékezzünk a “Kereslet Törvényére”:„Feltéve hogy minden más változatlan (ceteris paribus), ha egy termék ára emelkedik, a keresett mennyiség csökken.”
 Ez példa egy kvalitatív/minőségi információra amely két vátozó viszonyát hivatott megállapítani. (... változás irányára vonatkozó összefüggés)
 Gyakran azonban kvantitatív/mennyiségi információra van szükségünk.(... változás nagyságára vonatkozó összefüggés)
 Amikor az ár nő, a keresett mennyiség... egy ”kicsit” vagy ... “nagyon” csökken?
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 Hogyan mérhetjük a keresett mennyiség árváltozás hatására bekövetkező érzékenységét?
 p p
 Q Q
 D1 D2
 p
 “nagy” Q “kicsi” Q
 Úgy tűnik, hogy a meredekséggel van kapcsolatban:
 Viszonylag “lapos” kereslet -- Q nagy változása p-re
 Viszonylag “meredek” kereslet -- kicsi Q változás
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 Ez vagy a kereslet meredekségének vagy annak reciprokánakhasználatát sugalja a keresett mennyiség árváltozásra vonatkozó érzékenységének mérésére.
 A meredekség reciproka =ΔpΔQ
 “keresett mennyiség változás osztva az árváltozással”
 A meredekség reciprokának nagyobb értéke azt jelenti,hogy a keresett mennyiség „érzékenyebb” az árváltozásra?
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 Problémák a kereslet meredekségének (vagy annak reciprokának) érzékenység nagyságára való használatával:
 1. Számszerű értékhez “mértékegység” tartozik.
 nem használható két termék között ha eltérő a mértékegységük
 bármilyen számértéket kaphatunk eredményül a mértékegység megváltoztatásával
 2. A meredekség (vagy annak reciproka) hallgatólagosan magában hordoza az abszolút változások összehasonlítását.
 -- nem biztos hogy nagyon informatív
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 Íme egy példa hogy miért is: p
 (Ft/kg) Q
 (kg/nap)
 A termék
 +2
 -100
 B termék
 +10
 -50
 Elsőre úgy tűnik, hogy az A termék kereslete az érzékenyebb:kisebb árváltozás nagyobb mennyiségváltozást idéz elő
 p1 (Ft/Kg)
 Q1 (Kg/nap)
 1
 10,000
 50
 100
 De ha a relatív/viszonylagos (mint sem abszolút) változásra gondolunk, akkor a B termék kereslete egyértelműen érzkenyebb mint a A termék kereslete.

Page 112
                        

112
 A “lecke”: A relatív (vagy százalékos) változások összehason-lítása az érzkenység sokkal informatívabb mértékétmutatja.
 A kereslet (saját) árrugalmassága =ár %
 mennyiségkeresett %
 p" bázis"
 pQ" bázis"
 Q
 100x
 p" bázis"
 p
 100x Q" bázis"
 Q
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 Még maradt egy kérdés:
 Amikor a mennyiség változik (mondjuk Q1-ről Q2-re), melyik mennyiséget vegyük „bázis Q”-nak a százalék számítás során?
 A gyakori választás: a kezdeti mennyiséget (Q1)
 (Ezzel a módszerrel egy Q = 100-ról Q = 110-ra történő növekedés 10%-os növekedésnek felel meg)
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 A probléma:Ez a módszer más (abszolút) eredményt ad a százalékos változásra ha az a másik
 irányba történik.
 (Egy Q = 110-ról Q = 100-ra történő csökkenés egy 9.09%-os csökkenésnek felel meg)
 Általános szabály: Az úgynevezett “Felezőpont Módszer”. Ez a “bázis Q”-nak egyszerűen veszi
 a kezdeti és a végső mennyiségek átlagát:
 (Q1 + Q2) ÷ 2
 (hasonlóan járunk el az ár százalékos vált.)
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 p" bázis"
 pQ" bázis"
 Q
 Korábban a kereslet (saját) árrugalmasságát kifejeztük:
 =(Q2 - Q1)/ [ (Q2 + Q1) ÷ 2]
 (p2 - p1)/ [ (p2 + p1) ÷ 2 ]
 vagy egyszerűbben =(Q2 - Q1) / (Q2 + Q1)
 (p2 - p1) / (p2 + p1)
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 Egy példa rugalmasság számításra...
 72 80 (Kg/nap)
 (Ft/kg)
 1.75
 1.50Kereslet (D)
 Pt. 1
 Pt. 2
 = (Q2 - Q1) / (Q2 + Q1)
 (p2 - p1) / (p2 + p1)
 (72 - 80) / (72 + 80)
 (1.75 - 1.50) / (1.75 + 1.50) = = -0.684
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 Mit kezdhetünk ezzel a számmal?
 Először is vegyük észre a negatív előjelet.A keresleti függvény mentén az ár-, ill. mennyiség változás (általában) ellentétes irányú . . .
 . . . tehát a kereslet (saját) árrugalmassága (ált.) negatív!
 Éppen ezért néha/általában automatikusan abszolútértékben gondolkodunk( . . . ám ez egy veszélyes szokás lehet).
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 De milyen információhoz jutottunk a kapott számmal?( || = 0.684 )
 Nézzünk néhány esetet, nem elfelejtve, hogy p%
 Q% ε
 Függőleges kereslet . . .
 %Q = 0 tehát = 0
 “tökéletesen” vagy (“teljesen”) rugalmatlan kereslet
 Pontosan ugyan annyi a keresettmennyiség, bármennyi is legyen az ár.
 Pt. 1
 Pt. 2
 p
 Q
 p
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 A “viszonylag meredek” kereslet . . .
 p
 Q
 p
 Q
 | %p | > | %Q |
 tehát . . .
 0 < | | < 1
 “rugalmatlan kereslet”
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 A keresleti függvény sajátos esete, amikor a relatív (%) ár- és menyiségváltozás megegyezik(abszolút értékben)
 p
 p
 Q
 Q
 | %p | = | %Q |
 tehát . . . | | = 1
 “egységnyi rugalmasságú kereslet”
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 “Viszonylag lapos” keresleti függvények esetén . . .
 p
 p
 Q
 Q
 | %p | < | %Q |
 tehát . . .
 1 < | | <
 “rugalmas kereslet”
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 Vízszintes keresleti függvény . . .
 p
 Q
 p1
 Q
 %p = 0
 tehát . . .
 | | =
 “tökéletesen” vagy (“teljesen”) rugalmas kereslet
 Bármely ár mellett ami kisebb vagy egyenlő p1-el,a keresett mennyiség korlátlan.Bármely ár esetén amely éppen csak p1 felett van,a keresett mennyiség nulla.

Page 123
                        

123
 Egy kis „matematikai” kitérő:
 Az előző diákon bemutatott képlet az un. “ív rugalmasságot”adja meg, mivel az rugalmassági értéket rendel a keresletifüggvény bármely „ívéhez” vagy szakaszához.
 Az ívrugalmasság felírható:
 p" felezopont"
 pQ" felezopont"
 Q
 ...vagy, egyszerűsítés után...Q" felezopont"p" felezopont"
 pQ
 . . . ahol a “felezőpont” p és Q az ívre vonatkozóátlag p-t és Q-t jelenti.
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 Most az ívet fokzatosan csökkentsük egyetlen pontá.
 Ezáltal p és Q “Felzőpontja” a kérdéses pont egyedüliár és mennyiség koordinátájává válik . . .
 . . . és a Q ill. p diszkrét változáasainak aránya konvergál:
 (tart)
 dpdQ
 -- Q p szerinti deriváltja
 “Pont rugalmasság”: Qp
 dpdQ
 (Nekünk elég tudni az ívrugalmasságot...)
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 A rugalmasság egy általános elgondolás...Tehát amikor van egy változónk (Y), amely függ egy másik
 változótól (X) . . .
 . . . a rugalmasságot mint „mértékegységfüggetlen” módszert
 használhatjuk Y, X változására bekövetkező érzékenyeségének mérésére.
 A rugalmasság mindíg százalékos (mint sem abszolút) változások aránya!
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 A keresleti függvény rugalmassága lehet...
 (saját) Árrugalmasság
 Kereszt-árrugalmasság
 (x termék keresletvált.,
 y termék árvált. hatására)
 Jövedelem-rugalmasság
 x,p(x) = (Q2 - Q1) / (Q2 + Q1)
 (p2 - p1) / (p2 + p1)
 x,p(y) = (Qx
 2 - Qx1) / (Qx
 2 + Qx1)
 (py2 - py
 1) / (p2 + p1)
 x,I = (Q2 - Q1) / (Q2 + Q1)
 (I2 - I1) / (I2 + I1)
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 „Különleges” esetek... Általában az ár és a mennyiség ellentétes irányba
 változik (x,p(x) negatív), de... Sznob-, spekulációs-, Veblen-, Giffen-hatás
 A kereszt-árrugalmasság előjele lehet pozitív és negatív is!!! Helyettesítő termékek esetén POZITÍV Kiegészítő termékek esetén NEGATÍV Független termékek esetén NULLA
 A jövedelem növekedése általában növeli a keresletet (x,I pozitív), de... „Alacsonyabb rendű” (inferior) jószágok esetén NEGATÍV Luxus jószágok esetén pozitív és NÖVEKVŐ
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 A kereslet rugalmasságát befolyásoló tényezők...
 Helyettesítő termékek elérhetősége: Egy jószág amelynek vannak közeli helyettesítői,
 általában rugalmasabb mint amelyiknek nincsenek. Definició „szélessége”:
 Egymással összefüggő jószágok esetén egy bizonyos jószág általában rugalmasabb mint a csoport egésze.
 Időhorizont: A hosszútávú keresleti függvény általában
 rugalmasabb mint a rövidtávú.
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 Vegyük például a benzin kereletét:
 DSR
 DLR
 p
 Q
 p1
 p2
 Egy p1-ről p2-re történő áremelkedés . . .
 Q2 Q1
 Rövid távon kisebb mennyiségi változáshoz vezet (Q1 Q2)
 Q3
 . . . mint hosszútáv esetén (Q1 Q3)
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 Rugalmasság, árváltozás és a teljes bevétel (TR) (ill. teljes kiadás, (TE)) változása
 A piacon egy meghatározott termék esetén: Teljes bevétel (TR) az a pénzmennyiség amit az eladók kapnak Teljes kiadás (TE) az a pénzmennyiség amit a vevők fizetnek
 (Feltételezve hogy semmilyen fogyasztási adó nincs érvényben)
 TR = TE = p x Q (ár x mennyiség)
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 Kérdés: Amikor az ár és a mennyiség változik a görbén valóelmozdulás következtében, mi a kapcsolat az árvál-tozás és a teljes bevétel (TR) változás között?
 p
 Q
 D (kereslet) p1
 Q1
 TR1 = p1 x Q1
 p2
 Q2
 TR2 = p2 x Q2
 Amikor az ár(p) növ.,a menny.(Q) csök., teháttöbb információ nélkülnem egyértelmű, hogy TRhogyan változik.
 Információra vanszükség a kereslet(D)rugalmasságávalkapcsolatban.
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 Vegyünk néhány esetet:
 Tegyük fel, hogy a kereslet rugalmatlan (%Q < %p), ésaz ár növekszik (tehát a keresett mennyiség csökken).
 (ne feledjük – egy adott keresleti görbe/egyenes mentén mozgunk!)
 TR = TE = p x Q
 az ár “nagy”növekedése
 . . . kombinálva egy “kis”csökkenéssel a keresett mennyiségben.
 Összeségében a TR = TE növekedését jelenti.
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 Erre könnyebb emlékezni ha felrajzolunk egy keresleti függvényt, amely közel áll a teljes rugalmatlansághoz:
 p
 Q2 Q1 Q
 p1
 p2
 Egy közel teljesen rugalmatlankeresleti görbe esetén nyilvánvaló,hogy TR = TE növekszik ha az ár növekszik.
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 Most tegyük fel, hogy a kereslet rugalmas (%Q > %p)és az ár növekszik (...és a keresett menny. csökk.).
 TR = TE = p x Q
 “kis” áremelkedés . . . kombinálva “nagy” keresett mennyiség változással
 Összeségében a TR = TE csökkenéséhez vezet.
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 Mégegyszer, felrajzolva egy közel tökéletesen rugalmaskeresleti függvény segítséget nyújt az általános eredménymegértéséhez:
 p
 p1
 p2
 Q2 Q1 Q
 Egy közel teljesen rugalmaskeresleti függvény eseténNyilvánvaló, hogy a TR = TEtéglalapja egyre kisebb leszahogy csökken az ár.
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 Táblázatban összefoglalva a tapasztaltakat:
 rugalmatlan
 Amikor a kereslet . . . . . . és az ár
 növekszik
 TR = TE
 rugalmas TR = TE
 csökken
 TR = TE
 TR = TE
 tök. rugalmatlan TR = TE TR = TE
 tök. rugalmas (nem igazán tudunk árváltozásról beszélni)
 egységnyi rugalmas nincs változás, TR = TE
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 Fogyasztó magatartás, a termékpiac keresleti oldala
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 Termékpiac jellemzői VÉGSŐ fogyasztásra kerülő javak
 (szükségletkielégítés) Két különböző célú szereplő:
 Fogyasztó• Szükségletek
 • Jövedelem
 Áru• Hasznosság
 • Árak
 Termelő
 • Ráfordítások
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 A fogyasztó problémája A lehető legnagyobb hasznosság elérése a
 a gazdasági javak fogyasztásán keresztül, a szűkösen rendelkezésre álló jövedelméből.
 IzPyPxPzyx
 zyxUf
 zyx
 ...0,...,,
 ,...,,max
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 A hasznosság mérhetősége
 Kardinális:Hasznosság számokkal történő rangsorolása(összegezhető, arányok írhatóak föl)
 Ordinális:Csak relációs viszonyt állapít meg
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 Kardinális hasznosság elmélet Teljes haszon (TU = Total Utility):
 Az elfogyasztott összes mennyiséget mennyire értékeli.
 Határhaszon (MU = Marginal Utility):A független tényező 1 egységének változásának hatása a függő tényezőre.
 Szubjektív: Minden fogyasztónál külön megnézi, hogy neki mennyit ér a dolog, vagy szolgáltatás.
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 Nem figyel arra, hogy a termékeket együtt fogyasztjukés így egymást befolyásolhatják.
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 Csökkenő határhaszon elve
 Egymást követő jószágegységek
 elfogyasztása a teljes hasznosságot egyre kisebb mértékben
 növeli.(Gossen I.)
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 Preferenciarendezés feltételtrendszere
 Fogyasztói választás célja a hasznosság/szükségletkielégítés maximalizása
 A választás tárgya a különböző jószágkombinációk (egyszerre csak kettő)
 Fogyasztó teljeskörűen informált Racionális, következetes, szabadon dönt Statikus (fogyasztó azonnal reagál) Minden jószág egyforma
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 Lehetséges relációk
 „A” és „B” két jószágkosár, „X” és „Y” két jószág, tehát: A(x1, y1) ill. B(x2, y2)
 „A” szigorúan preferált „B”-vel szemben A(x1, y1) > B(x2, y2)
 „A” gyengén preferált „B”-vel szemben A(x1, y1) ≥ B(x2, y2)
 „A” és „B” egymással közömbös A(x1, y1) ≥ B(x2, y2) és B(x2, y2) ≥ A(x1, y1)
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 Preferenciarendezés axiómái Teljesség (két jószágkosár A és B
 esetén)A preferált B-vel szemben (APB)B preferált A-val szemben (BPA)A közömbös B-vel (AIB)
 ReflexivitásHa A és B azonos kosarak (A=B), akkor a fogyasztó közömbös A és B között
 TranzitivitásAPB és BPC, akkor APC (konzisztencia)
 Dominancia („a több jobb”)

Page 147
                        

147

Page 148
                        

148
 Az axiómák következményei
 A közömbösségi görbék nem metszhetik egymást (tranzitivitás)
 negatív meredekségűek (dominancia) A jólviselkedő közömbösségi görbék
 konvexek (dominancia+átlag preferencia)
 A közömbösségi görbék minél távolabb vannak az origótól, annál inkább preferáltak (dominancia)
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 Helyettesítési (határ)ráta-(M)RS
 Az-az arány, amely mellett a fogyasztó termékkosarának egyik termékét a másikra hajlandó elcserélni, anélkül, hogy az összhaszna változna.
 y
 xxy MU
 MU
 x
 yMUxMUy
 TUxTUy
 0
 0
 Helyettesítési határráta (MRS)
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 Különleges közömbösségi görbék Tökéletesen helyettesítő
 (U = αX+βY)
 MUX= α
 MUY= β
 (konstans!)
 U1 U2 U3
 tea
 tej
 4
 4
 U1< U1 < U1
 Pl: Adott mennyiséget kell meginni egy adott napon
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 Tökéletesen kiegészítő (U = min[αX, βY])
 MUX= α vagy 0
 MUY= β vagy 0 Csak együtt
 fogyasztható és csak meghatározott arányban.Pl.: Lecsó: 1kg paprika + 0,5kg paradicsom
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 Költségvetési korlát
 A költségvetési egyenesen lévő jószágkombinációknál a fogyasztó teljesen elkölti a jövedelmét
 Két termék esetén: Px · Qx + Py · Qy = I
 IQPIQPQPQP
 QPIn
 iiiwwyyxx
 ii
 1
 mennyisége termék i. ára, termék i. Jövedelem,
 xP
 P
 P
 Iy
 y
 x
 y
 xy P
 Ix
 P
 Iy maxmax ,
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 Jövedelem- és árváltozás
 yxP
 P
 P
 I
 y
 x
 y
 y
 x
 Jövedelemváltozás,változatlan árak mellett
 x termék árának változása,a jövedelem és az y termék ára
 változatlan
 yxP
 P
 P
 I
 y
 x
 y
 y
 xI1I2 I3 I1I2 I3
 (A meredekség nem változik, hiszen azt csak az árarányok határozzák meg.)
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 Jövedelem- és árváltozás – folyt.
 yxP
 P
 P
 I
 y
 x
 y
 y
 x
 mind az x mind az y termék árának változása, a jövedelem változatlan
 yxP
 P
 P
 I
 y
 x
 y
 y
 xI1
 I2
 I3
 I1
 I2
 I3
 y termék árának változása,a jövedelem és az x termék ára
 változatlan
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 Optimális döntés több termék esetén Fogyasztói kosár
 (különböző javak különböző mennyisége)
 Feláldozott haszon Normalizáljuk az árral (egységnyi
 pénzegységre jutó...) Addig érdemes cserélni amíg (Gossen
 II.):n
 n
 c
 c
 b
 b
 a
 a
 P
 MU...
 P
 MU
 P
 MU
 P
 MU
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 Egyéni fogyasztói döntés
 Az optimális választás a két függvény érintési pontja. Ebben a pontban a meredekségük azonos. Itt az árarányok és a határhasznok aránya megegyezik. Azaz:
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 Speciális esetek...
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 Jövedelem-fogyasztás görbe-ICC Optimális jószágkombinációkat mutatja
 adott árak és változó jövedelem mellett.
 A tengelyeken termékek szerepelnek! Engel görbe: Keresett mennyiség
 különböző jövedelem és változatlan ár esetén.
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 U3>U2>U1
 I3>I2>I1
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 Normál InferiorSuperior/
 luxus/
 Ha I nő, akkor Q
 Nő Csökken Gyorsan nő
 ICC görbe EgyenesVisszahajló a normál
 felé
 Visszahajló a superior felé
 Engel görbe Pozitív Visszahajlik “Lapos”
 Pl.: Toll
 Párizsi (Ha nő a jövedelem, akkor általában kevesebbet vesznek belőle.)
 Luxus cikkek (Ha nő a jövedelem, akkor gyorsabban növekszik a kereslete)
 A jövedelemszinttől és egyéni preferenciától függően egy-egy termék mindhárom fajta lehet!
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 Ár – fogyasztás görbe-PCC•Optimális jószágkosarakat mutatja az egyik jószág árváltozása és a jövedelem és másik termék árának (illetve minden egyéb tényező) változtlansága mellett. A tengelyeken ismét termékek szerepelnek!
 •A PCC görbéből vezetjük le az egyéni keresleti függvényt, amely egy termék keresett mennyiségét mutatja az ár függvényében
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 Az árváltozás hatásának felbontása
 Helyettesítési hatás:Az a fogyasztásváltozás, amelyet adott termék árának változása idéz elő, változatlan reáljövedelem mellett.
 Jövedelmi hatás:Az a fogyasztásváltozás, amit az árváltozás miatti reáljövedelem-változás vált ki.
 Normál javaknál a helyettesítési- és a jövedelmi hatás iránya azonos.
 Inferior javaknál ez az irány ellentétes!
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 Hicks módszer A reáljövedelem akkor változatlan, ha a
 fogyasztó az árarányok megváltozása ellenére is változatlan közömbösségi görbén választja ki a számára optimális megoldást.
 Kompenzáció Hicks-nél: Addig toljuk el az I2-t, amíg az az eredeti U1-es görbét nem érinti. Ez lesz az I3-as egyenes és a C pont.x1-ről az x2-re való változás az teljes árhatás.x1 és az x’2 közötti rész a helyettesítési hatásx’2 és x2 közötti rész a jövedelmi hatás.
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 I1(eredeti
 árarányok)I2(ceteris
 paribus x ára
 emelkedett
 I3(új árarányok, eltolva eredeti
 U2)
 U2>U1
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 Összehasonlítás Hicks Slutsky
 Változatlan reáljövedelem
 Eredeti közömbösségi görbén marad
 Képes a korábbi jószágkosarat
 megvenni
 Reáljövedelem és teljes
 haszon
 A reáljövedelem és a teljes haszon is
 változatlan
 A reáljövedelem változatlan, a TU
 általában nő.
 Jövedelemkompenzáció
 mértéke
 Másik módszerhez képest kisebb
 A másik módszerhez képest
 nagyobb
 AlkalmazásukHa ismerjük a hasznossági függvényt
 Ha nem ismerjük a hasznossági függvényt
 Hicks és Slutsky
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 Piaci kereslet
 A piaci kereslet az egyéni keresleti függvények horizontális összegzése
 Alakja és folytonossága az egyéni keresleti függvényektől függ
 Negatív meredekségű
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 A termelés mikroökonómiája
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 A termelés és „a vállalat”
 A termelés az a folyamat amely során termelési tényezők kerülnek összekombinálásra hogy javakat (áru v. szolg.) állítsanak elő
 Az „üzleti vállalatok” termelésre specializált szervezetek
 Az „üzleti vállalatokat” magánszemélyek üzemeltetik és tulajdonolják
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 Jövedelmek és költségek
 A javakat a fogyasztóknak adják el, és az értékesítés útján bevétlrere tesznek szert
 A termelés során termelési tényezőket (inputokat/ráfordításokat) használnak fel amelyekért fizetniük kell, és amiket költségeknek hívunk
 A profit a bevétel és a költség különbsége.
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 A „vállalat” célja Feltételezzük, hogy „a vállalatok” azért léteznek,
 hogy pénzt „fialjanak” Ezeket másnéven profitorientált vállalatoknak
 nevezzük A vállalat célja a profit maximalizálása De ennek olyan korlátai vannak mint:
 A hozzáférhető technológia A piaci kereslet A termelési tényezők adás-vételének lehetősége A piacon lévő más vállalatok tevékenysége
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 A neoklasszikus vállalat
 Egy olyan szervezet amely: Kontrolálja az ráfordítás(ok) kibocsátás(ok)á való
 átalakítását Profithoz jut a bevételek és a költségek különbsége után
 Nem nézzük hogy mi történik a vállalaton belül, az „fekete-doboz”; vagy hogy egyálltalán miért léteznek...(specializáció, kisebb tranzakciós költs., csökk kock.)
 A neoklasszikus elmélet kiemeli a technológia szerepét
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 A neoklasszikus vállalat
 Azt, hogy az ráfordítás(oka)t egy vállalat hogyan képes kibocsátás(ok)á alakítani a technológia határozza meg
 A technológia meghatározza mi az ami lehetséges/megvalósítható
 A vállalat számára a technológia egy adottság
 (amit csak „nagyon hosszú távon” tud megváltoztatni, lásd később)
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 A technológia megfogalmazása A technológia a termelési függvényben kerül
 összefoglalásra: egy függvény, amely meghatározza bármely inputkombinációból maximálisan elérhető output mennyiségét
 A valóságban a termelés során nagyon sokféle inputot használnak, amelyekből mi kettőt emelünk ki, a tőkét (K) és a munkát (L)
 Tegyük fel, hogy a megtermelt output mennyiségét Q-val jelöljük (vagy Total Product, TP)
 TP(Total Product)= Q = f(L,K)
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 Egy példa... Tegyük fel hogy a búzatermés/kibocsátás/
 (tonna) a felhasznált traktorok (K) és a munka (L) mennyiségétől függ
 A technológia: Q = K1/2L1/3
 4 traktor és 8 munkás mellett a kibocsátás 4000 t 9 traktor és 27 munkás esetén a kibocsátás ..... t?
 (9000 t)
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 Időtávok a mikroökonómiában Piaci időtáv
 A vállalat egyetlen inputját sem képes megvált.
 Rövid táv A vállalat legalább egy, de nem minden, inputját
 képes megvált.
 Hosszú táv A vállalat minden inputját képes megvált.
 Nagyon hosszú táv A vállalat új technológiát vezethet be (új termelési
 függvény)
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 Állandó és változó ráfordítások Állandó ráfordítás: mennyisége nem
 változik(konstans), függetlenül a kibocsátás nagyságától (a jelenlegi döntési periódusban)
 Változó ráfordítás: mennyisége változik a kibocsátás függvényében (a jelenlegi döntési periódusban)
 Hosszútávon minden ráfordítás változó!!! Rövidtávon egyes ráfordítások változóak, míg
 mások állandóak
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 Termelés rövid távon (Short Run=SR) Legalább egy ráfordítás állandó... Két ráfordítás(K, L) esetén, ahol
 feltételezzük hogy K mennyisége állandó:
 K = K A termelési függvény:
 Q = f (K, L)
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 Példa...Munka Tőke
 Teljes kibocsátás
 (L) (K) (Q)0 1 01 1 382 1 1443 1 3064 1 5125 1 7506 1 10087 1 12748 1 15369 1 1782
 10 1 200011 1 217812 1 230413 1 236614 1 2352
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 A teljes mennyiség (TP) görbe
 0
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 2500
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 Munka (L)
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 Határtermék, átlagtermék fogalma Határtermék (Marginal Product, MP)
 Az össztermék (TP) változása egy termelési tényező újabb egységének felhasználása következtében
 Munka határterméke, MPL:
 Tőke határterméke, MPK: Átlagtermék (Average Product, AP)
 Az össztermék és a kérdéses termelési tényező összmennyiségének hányadosa, egységnyi termelési tényezőre jutó termék (a termelési függvényhez húzott egyenes meredeksége)
 Munka átlagterméke:
 L
 ΔTPMPL
 K
 ΔTPMPK
 L
 TPAPL
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 Példa folyt.Munka Tőke Teljes kibocsátás Munka átlagterméke Munka határterméke
 (L) (K) (Q) (APL) (MPL)
 0 1 0 - -
 1 1 38 38 38
 2 1 144 72 106
 3 1 306 102 162
 4 1 512 128 206
 5 1 750 150 238
 6 1 1008 168 258
 7 1 1274 182 266
 8 1 1536 192 262
 9 1 1782 198 246
 10 1 2000 200 218
 11 1 2178 198 178
 12 1 2304 192 126
 13 1 2366 182 62
 14 1 2352 168 -14
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 Munka átlag- és határterméke
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 A teljes mennyiség (TP) és a határmennyiség (MP) közötti kapcsolat
 Amikor MP pozitív, TP növekszik (pozitív meredekségű)
 Amikor MP negatív, TP csökken (negatív meredekségű)
 Amikor MP nulla, TP nem változik (eléri maximumát, meredeksége 0)
 Amikor MP pozitív de csökken, TP növekszik de csökkenő mértékben (a meredksége csökken, egyre laposabb lesz)
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 Az átlagmennyiség (AP) és a határmennyiség (MP) közötti kapcsolat
 Amikor MP nagyobb mint AP (MP görge az AP felett van), AP növekszik
 Amikor MP kisebb mint AP (MP görge az AP alatt van), AP csökken
 Amikor MP egyenlő AP-vel (MP és az AP gőrbék metszik egymást), AP nem változik
 A MP és az AP görge metszéspontja az AP maximumánál van
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 A technológia rövidtávú viselkedése
 A legtöbb vállalat technológiája egyedi sémával jellemezhető, amelyet a határtermék viselkedése ír le.
 Pozitív határhozadék arra utal hogy MP pozitív. Ebből az következik, hogy minden pótlólagos
 ráfordítás növeli a kibocsátást. De felmerül a kérdés, hogy többel vagy
 kevesebbel növeli mint az előző egység. Tehát MP növekvő vagy csökkenő?
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 A technológia rövidtávú viselkedése
 Növekvő (határ)hozadékú ráfordítás:
 MP növekszik minden pótlólagos ráfordítás esetén; minden pótlólagos ráfordítás jobban növeli a kibocsátást mint az előző.
 Csökkenő (határ)hozadékú ráfordítás:
 MP csökken minden pótlólagos ráfordítás esetén; minden pótlólagos ráfordítás kevésbé növeli a kibocsátást mint az előző.
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 Megjegyzés...
 Az MP értéke mind a csökkenő mind a növekvő hozadék esetén pozitív!!!
 Ezek a fogalmak a vállalat rövidtávú viselkedését jellemzik...
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 A költségek számbavétele... A vállalati termelés teljes költsége a lehetőség költség A ráfordításoknak két lehetséges lehetőségköltsége
 van: Kifejezett/explicit költség, amely pénzben történő kifizetést
 jelent a vállalat számára (bérek, anyagköltség, bérek, rezsi, stb.)
 Hallgatólagos/implicit költség, amely nem jelentkezik konkrét pénzbeni költségként (általában olyan erőforrás felhasználásához kötődnek, amelyeket a vállalat már birtokol)
 Az elveszett költség (sunk cost) nem tartozik a lehetőség költségek közé!Elveszett költség: Olyan költség amely egy múltban hozott döntés eredménye, és semmilyen jelen döntés nem befolyásolja annak alakulását
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 Két legfontosabb implicit költség
 Tulajdonos munkája (mérése az ezáltal lemondott jövedelem nagyságával történik)
 Tulajdonos befektetett tőkéje (mérése az ezáltal lemondott legjobb alternatív befektetés hozamával történik)
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 Számviteli vs. közgazdasági profit
 A közgazdászok számolnak mind az explicit mind az implicit költségekkel
 A könyvelői profit álltalában csak az explicit költségeket ismeri el/fel
 A könyvelők legfőképp a pénz áramlásában érdekeltek
 A közgazdászok üzleti döntések „megjóslásában”
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 Költségek rövid távon
 Állandó költség (FC): értéke nem változik a kibocsátás vátozásával
 Változó költség (VC): értéke a kibocsátás függvényében változik
 Teljes költség (TC): TC = FC + VC Átlagos állandó költség (AFC): egységnyi kibocsátásra
 jutó állandó költség AFC = FC/Q Átlagos változó költség (AVC): egységnyi kibocsátásra
 jutó változó költség AVC = VC/Q Átlagos teljes költség (ATC): egységnyi kibocsátásra
 jutó teljes költség ATC = TC/Q

Page 199
                        

200
 Költségek rövid távon – folyt.
 Határköltség: A kibocsátás egységnyi növekedéséből következő teljes költség növekedés
 MC = ∆TC/∆Q
 Megjegyzés:
 Mivel rövidtávon – és csak rövidtávon! – bizonyos ráfordítások és az ebből következő költségek adottak, ezért:
 MCSR= ∆TC/∆Q = ∆VC/∆Q
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 Bizgentyűgyár (rövid távon állandó kapacitással és bérleti szerződéssel), amelynek bérleti díja 30 Ft, a munkások napi bére 10 Ft/munkás/nap
 Munka(m/nap)
 0
 1
 2
 3
 4
 5
 kibocs.(bizg./nap)
 0
 50
 90
 120
 140
 150
 FC VC TC --- (Ft/day) ---
 30 0 30
 30 10 40
 30 20 50
 30 30 60
 30 40 70
 30 50 80
 AFC AVC ATC --- (Ft/bizg.) ---
 -- -- --
 0.60 0.20 0.80
 0.33 0.22 0.55
 0.25 0.25 0.50
 0.21 0.29 0.50
 0.20 0.33 0.53
 MC(Ft/bizg.)
 0.20
 0.25
 0.33
 0.50
 1.00
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 Emlékezzünk:
 Határköltség = a teljes költség növekedése/csökkenése a kibocsátás 1 egységgel
 történő növelése/csökkentése következtében.
 A táblázat adatai a teljes költség növekedését (TC) a kibocsátás (Q) több mint egy egységgel történő növekedése esetén mutatják.
 Becsült határköltség:
 MC = TC ÷ Q
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 (Ft/bizg.)
 (bizg./nap)
 AFC
 AVC
 ATC
 MC
 A három átlagköltség és a határköltség ábrázolása:
 (Megjegyzés: Az MC ábrázolásának jobb közelítése érdekében minden értéket a megfelelő mennyiség felezőpontjánál ábrázoltam.)
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 A három kulcs dolog amit az ábra kapcsán tudni kell:
 1. MC növekszik ahogy a kibocsátás növekszik.
 MC = TC ÷ Q = bér ÷ [Q a pótlólagos munkásnak kösz.] (aminek az oka a táblázatban megadott
 értékekben keresendő)
 = bér ÷ MP
 Csökkenő MP növekvő MC-t von maga után!
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 2. A MC és a ATC között sajátos kapcsolat áll fenn.
 Ahol MC < ATC, ott ATC csökken
 Ahol MC > ATC, ott ATC növekszik
 Ahol MC = ATC, ott ATC “lapos”
 “Átlag-határ szabály”
 Mindig igaz bármilyen átlag-x és határ-x között!!

Page 205
                        

206
 3. Az ATC görge “U-alakú”.
 Ez a tulajdonság az első kettőből következik (növekvő MC és “átlag-határ szabály”).
 A kezdetben alacsony MC lehúzza az ATC-t, de . . .
 . . . A növekvő MC végül metszi az ATC-t . . .
 . . . és azután „húzza” az ATC-t felfelé.
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