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2. Tökéletesen versenyző piac
 2.1 A piac jellemzői
 A tökéletesen versenyző piacon nagyon sok termelő kínálja ugyanazt a terméket. Mivel a szereplők száma nagy, egy-egy szereplő piaci részesedése igen kicsi. A termék, amit kínálnak, homogén, azaz minden termék azonos tulajdonságú. Ezért a fogyasztó számára mindegy, hogy melyik eladótól (termelőtől) veszi meg a terméket, nem tesz közöttük különbséget. A szereplők száma sok, az egy termelő által kínált mennyiség nagyon kicsi a teljes piaci kínálathoz, az összes termelő által kínált mennyiséghez képest.
 Ha kimegyünk egy nagyobb város zöldség-gyümölcs piacára ősszel, azt látjuk, hogy nagyon sok szőlő van a piacon. Azonban ha a sorok között sétálunk, egy-egy eladó előtt csak kevés szőlőt találunk. Gyakran csak néhány kilónyit, ami az eladó kertjében lévő néhány tőkén éppen megtermett .
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TÖ K É L E T E S E N V E R S E N Y ZŐ P I AC 135
 Nyilvánvaló, hogy ezek az árusok nem befolyásolják jelentős mértékben sem a piacon lévő szőlő mennyiségét, sem a piacon kialakult árat. Ha egy kofa meg-emeli a szőlő árát, akkor a vevők otthagyják, hiszen nagyon sok eladó van, s ők az eredeti alacsonyabb áron is ki tudják elégíteni a vevők igényeit. Előfordul az is, hogy egy szereplő az eredetinél alacsonyabb áron kínálja a szőlőt, gyorsan meg akar szabadulni tőle, mert nem akarja az egész napját a piacon tölteni. A vevők el-kapkodják tőle a termékét, de még mindig elég sok vevőnek van szüksége szőlőre, s megveszik a többiek eredeti áron kínált termékeit. Látjuk tehát, hogy egy-egy szereplő nem tudja a piaci árat befolyásolni. Számukra az ár külső adottság, amit úgy is szoktunk fogalmazni, hogy a piaci szereplők árelfogadók.
 Jogosan merül fel a kérdés, ha a piaci szereplők árelfogadók, azaz nem tudják az árat befolyásolni, akkor miért változik mégis egy-egy termék ára? Miért nem állandó a szőlő ára éveken keresztül? A termelők csak külön-külön nem tudják befolyásolni az árat. Minden termelő egyszerre meg tudja a piaci árat változtatni.
 Leggyakrabban előforduló eset, amikor a benzin ára emelkedik. Ekkor a szállítás költségei megnőnek mindenki számára. A szőlőtermelőknek is magasabb lesz a szállítási költsége. Egyszerre emeli meg minden szőlőtermelő termékének az árát.
 De az is előfordul, hogy megváltoznak a fogyasztók szokásai, s valamely terméket nem hajlandóak megvenni a korábbi áron. Nem egy-egy fogyasztó nem fogja a terméket az adott áron megvásárolni, hanem a fogyasztók túlnyomó része nem veszi azt meg.
 Előfordulhat ilyen a szőlő esetében is. A korán érő fajtákat gyakran túl magas áron viszik a termelők a piacra. Abban az időben sokféle gyümölcsöt lehet kapni, ezért a fogyasztók jelentős része nem vásárolja meg magas áron a szőlőt. Ilyenkor a termelők egyszerre engednek az árból, minden termelő egyszerre fogja a szőlőt olcsóbban adni.
 A piac szabályozza a tökéletesen versenyző vállalkozások piacán kialakuló árat.
 Egy-egy termelő számára a piacon megjelenő kereslet végtelenül nagy, csak az összes termelő együtt tudja azt kielégíteni. A piacra való be- és kilépés szabad. Bárki, aki az adott terméket termelni akarja, megteheti azt. A termelésnek nincse-
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 nek különleges feltételei. Aki a kertjébe ültet szőlőt, az néhány év múlva, ha a tőke termőre fordul, kimehet a piacra és árulhatja a szőlőjét. Az információval való ellátottság ezen a piacon jó. A termelők hozzájutnak a termeléshez szükséges minden információhoz, és a vevők is mindent tudnak az adott termékről.
 Azt, hogy egy piac tökéletesen versenyző piacként működik-e vagy sem, meg-határozza az is, hogy mekkora a piac mérete, amit vizsgálunk. Ha egy település zöldség-gyümölcs piacát vizsgáljuk, akkor mondhatjuk nyugodtan azt, hogy azon a piacon a szőlőtermelők tökéletesen versenyző vállalkozásként jelennek meg. Azonban ugyanezt egy egész megye zöldség-gyümölcs piacára nem mondhatjuk. Bár a piaci szereplők száma a megyei piacon is sok, még a termék is lehet homo-gén (egy megyében termelhetnek azonos fajta szőlőt), a piacra való belépés már nem biztos, hogy mindenki számára szabad. Lesznek olyan termelők, akik a szál-lítást nem tudják megoldani. Az információval való ellátottság is romolhat. Nem biztos, hogy a megye egyik végében élő termelő tudja, hogyan termel a megye másik végében működő termelő. Ha a vizsgálódást még nagyobb területre ter-jesztjük ki, akkor a piacot jellemző tulajdonságok még inkább megváltozhatnak.
 2.2 Bevétel és profi t a tökéletesen versenyzőpiacon
 A kompetitív piacon a termelők elsődleges célja a profi t (nyereség) maxima-lizálása. A profi tot a bevétel és a költségek különbségeként számolhatjuk ki. Bevételhez a vállalkozások termékeik és szolgáltatásaik eladásával jutnak. A to-vábbiakban feltételezzük, hogy a vállalkozások minden megtermelt terméket és szolgáltatást rögtön el is tudnak adni. A tökéletesen versenyző piacon az ár a szereplők számára külső adottság, nem tudják azt befolyásolni.
 Mivel adott termék piacán minden termék ára azonos, ezért bevételük az ár és az eladott termék mennyiségének szorzata. TR = P · q, ahol TR a vállalkozás teljes bevételét, P a vizsgált termék árát, q a vizsgált termékből termelt mennyi-séget jelöli. Az eddigiekből láthatjuk, hogy a vállalkozó teljes bevétele attól függ, hogy mennyit termel, azaz a bevétel a megtermelt mennyiség függvénye. Ezt a függvényt ábrázolhatjuk egy olyan koordináta-rendszerben, ahol a vízszintes ten-gelyen a termék mennyiségét, a függőleges tengelyen az árat tüntetjük fel.
 A függvény lineáris és az origóból indul. Ez érthető is, hiszen ha nem termel a vállalkozás, azaz a mennyiség 0, akkor bevétele sincs. A függvény meredekségét a piaci ár határozza meg, azaz a bevétel annyiszor az ár, amennyi terméket ter-mel, illetve elad a vállalkozás.
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 Ahhoz, hogy a vállalkozás tervezni tudjon, szükséges ismernie, milyen kapcso-lat van a termelés és a bevétel között. Tisztában kell lennie azzal, hogyan változik a bevétele, ha változtatja a termelését. A határbevétel megmutatja, hogyan vál-tozik a teljes bevétel, ha egységnyivel változik a termelés.
 ahol MR a határbevételt, ΔTR a teljes bevétel változását, Δq a termelt mennyiség változását jelöli.
 A levezetésből látjuk, hogy a határbevétel egyenlő a piaci árral. A határbevé-tel és a piaci ár egyenlőségére jutunk akkor is, ha végiggondoljuk a határbevétel fogalmát. A határbevétel azt mutatja meg, mennyivel változik a bevétel a termelés egységnyi változásával. Azaz, ha eggyel növelem a termelést, mennyivel nő a be-vételem. Mivel adott termék piacán minden termék ára egyenlő, ha eggyel többet termelek, a bevételem egy termék árával nő.
 Ismerkedjünk meg az átlagbevétel fogalmával is. Az átlagbevétel a termék-egységre jutó bevétel.
 4.1 ábra. Teljes bevételi függvény
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 ahol az átlagbevételt AR-rel jelöljük. Az átlagbevétel is megegyezik a piaci árral, hiszen minden termék ára a tökéletesen versenyző piacon azonos.
 A vállalkozás akkor ér el profi tot (nyereséget), ha bevételei meghaladják a költ-ségeit. Ha TΠ-vel jelöljük a profi tot, akkor annak nagyságát a TΠ = TR – TC összefüggéssel számíthatjuk ki.
 A vállalkozás számára talán az a legfontosabb, hogyan tudja növelni a profi tját, azaz hogyan változik a profi tja, ha növeli a termelését. A határprofi t (MΠ) tehát azt mutatja meg, hogyan változik a vállalkozás teljes profi tja, ha egységnyi-vel növeli a termelését.
 A határprofi tot a határbevétel és a határköltség ismeretében is kiszámíthatjuk:
 Minden vállalkozás a lehető legnagyobb profi tot akarja elérni, arra kíváncsi, hol éri el a profi t a maximumát, azaz hol van az a termelési nagyság, ahol a pro-fi t már nem nő tovább. A határprofi t a profi t változását mutatja meg. Ha a profi tot már nem tudja a vállalkozás tovább növelni, elérte a maximumát, akkor ott a profi t már nem változik, azaz a profi tváltozás, a határprofi t éppen 0.
 Az előző összefüggés alapján a határprofi t a határbevétel és a határköltség kü-lönbsége. Ha a határbevétel egyenlő a határköltséggel, a különbségük 0, tehát a határprofi t is 0. Ezek alapján a vállalkozás annál a termelési nagyságnál éri el a legnagyobb profi tot, ahol a határbevétele éppen megegyezik a határkölt-ségével. Ez látszólag bonyolult összefüggés. Sárkányunk azonban most is segít belátnunk, hogy előző érvelésünk helyes volt.
 Emlékszünk még, hogy a sárkány számítógépek összeszerelésével foglalko-zott. 2 műhelyben folyt a termelés, s áttekintettük a foglalkoztatottak létszámát, felmerülő költségeit és termelésének nagyságát. Az eltelt időben némi változás történt a sárkány üzletvitelében. A gyors technikai fejlődés miatt az emberek gyakran cserélték számítógépeiket újra, holott még a régi is használható lett volna. A régi számítógépeket egyszerűen kidobták. A sárkánynak egyrészt nem tetszett ez a pazarlás, másrészt aggódott, hogy a sok kidobott műszaki cikkből keletkező szemét károsítja a környezetet. Ezért csak az egyik műhelyében foglalkozott új számítógépek összeszerelésével. A másik műhelyben szinte fi llérekért felvásárol-ta az emberek által kidobásra ítélt használt számítógépeket. Alkatrészeire szedte,
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 s új konfi gurációkat állított belőlük össze. Természetesen, ahol szükséges volt, új alkatrészeket is beépített. Ezeket a gépeket olcsóbban adta, mint a másik műhelyé-ben készülő új számítógépeket. Az alábbi táblázat a használt gépeket forgalmazó üzlete termelésének és költségeinek adatait mutatja egy adott időszakra:
 4.1 táblázat. Számítógépek termelése és költségeik
 GépKöltségek
 72 db 80 db 92 db 100 db 104 db 107 db
 állandó költség(Ft/hó)
 2 000 000 2 000 000 2 000 000 2 000 000 2 00 000 2 000 000
 változó költség(Ft/hó)
 1 240 000 1 584 000 2 184 000 2 624 000 2 852 000 3 092 000
 teljes költség(Ft/hó)
 3 240 000 3 584 000 4 184 000 4 624 000 4 852 000 5 092 000
 A sárkány állandó költségei az üzlethelyiség bérleti díjából, az alkalmazottak béréből és a bérek járulékaiból adódnak. Az alkalmazottak órabért kaptak, fi zeté-sük nem függött az összeszerelt gépek számától. A megvásárolt használt gépekért fi zetett csekély összeg, az új alkatrészek beszerzésért fi zetett összeg, az össze-szereléshez felhasznált energia díja teszik ki a változó költségeket. Az általuk összeszerelt számítógépeket (függetlenül a konfi gurációtól) egységesen 55 000 Ft-ért adják. Számoljuk ki a teljes bevételt (P · q) és a teljes profi tot (TR – TC) a táblázatban megadott termelési mennyiségekre!
 4.2 táblázat. Számítógépek teljes bevétele és profi tja
 72 db 80 db 92 db 100 db 104 db 107 db
 teljes bevételTR (Ft)
 3 960 000 4 400 000 5 060 000 5 500 000 5 720 000 5 885 000
 teljes profi tTΠ (Ft)
 720 000 816 000 876 000 876 000 868 000 793 000
 Azt látjuk, hogy a bevétel egyenletesen növekszik. A profi t 100 gép összesze-reléséig nő, utána csökkenni kezd. Miért pont 100 számítógép esetén lesz a profi t maximális? A magyarázathoz határozzuk meg a határköltséget is az egyes terme-lési nagyságokhoz!
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 4.3 táblázat. Számítógépek határköltsége
 72 db 80 db 92 db 100 db 104 db 107 db
 határköltségMC (Ft)
 45 000 43 000 50 000 55 000 57 000 80 000
 Figyeljük meg a határköltség és a határbevétel alakulását! Ne felejtsük el, hogy a határbevétel egyenlő a mindenkori piaci árral, jelen esetben 55 000 Ft. Ha a sár-kány 72 gépet szerel össze, akkor a határbevétele nagyobb, mint a határköltsége. Ha tovább növeli a termelését 80 gép összeszerelésére, akkor a határköltsége csökken, a határbevétele változatlan. Ez azt jelenti, hogy a bevétele nagyobb mértékben nö-vekszik, mint ahogy a költségei nőnek, tehát a profi tja növekedni fog, érdemes a termelését növelni. Ha még tovább növeli a termelését, és 92 gépet szerel össze, akkor a határbevétele még mindig nagyobb, mint a határköltsége (55 000 nagyobb, mint 50 000), a bevétele nagyobb mértékben nő, mint ahogy a költségei nőnek, tehát még érdemes növelnie a termelését. Ha 100 gépre növeli a termelését, akkor a határbevétele éppen egyenlő a határköltségével. A profi tja az előző szinthez képest változatlan. Ha 100 gépről 104 gépre növeli a termelést, akkor a határbevétel már kisebb lesz, mint a határköltsége (55 000 kisebb, mint 57 000), a bevétele kisebb mértékben nő, mint ahogy a költségei nőnek. Ekkor a profi tja csökkenni fog. A legtöbb profi tot akkor éri el, ha 92 és 100 közötti számú gépet szerel össze.
 Beláttuk, hogy a vállalkozásnak a termelését mindaddig érdemes növelnie, amíg a határbevétel és a határköltség egyenlő nem lesz, mert ennél a terme-lési nagyságnál éri el a vállalkozás a legnagyobb profi tot.
 2.3 A bevétel és a profi t alakulásának további összefüggéseiE
 A tökéletesen versenyző vállalat piachoz való alkalmazkodását a 4.2 ábrán kö-vethetjük nyomon. Az ábra 1. részén adott termék piaci keresletét és kínálatát látjuk. A piaci automatizmusok révén kialakul a piaci egyensúly, Pe egyensúlyi ár és Qe egyensúlyi mennyiség. A Pe a vállalkozás számára külső adottság, mivel a tökéletesen versenyző vállalatok árelfogadók. Ezen az áron bármennyi termé-ket tud értékesíteni, ennél magasabb áron semennyit nem tud eladni.
 E A fejezet emelt szintű tananyag.
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 4.2 ábra. A tökéletesen versenyző vállalat maximális profi tot biztosító termelése
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 !
 A további ábrák egy vállalat termelésével kapcsolatosak. A 2. ábrán látjuk, hogy a piacon kialakult Pe ár magasabb, mint az átlagköltségének minimuma. A Pe ár egyben a vállalkozás határbevétele is. Ha ott termel, ahol a határbe-vétele egyenlő a határköltségével, MR = MC, akkor gazdasági profi tot fog elérni. Ez a termelési nagyság q1, a gazdasági profi t nagysága a szürke téglalap területe. TR = Pe · q1 · TC = AC1 · q1. TR és TC különbsége a szürke téglalap területe. Ha q1-nél kevesebbet termelne, a profi t nagysága (a zöld téglalap te-rülete) csökkenne. De ugyanígy járna akkor is, ha q1-nél többet termelne.
 A 3. és 4. ábrán a teljes bevétel, a teljes költség és a teljes profi t nagysá-gát fi gyelhetjük meg. q1 termelésnél a legnagyobb a profi t. Ennél a termelési nagyságnál vannak a legtávolabb egymástól a TR és a TC függvények. Ahol a két függvény metszi egymást, ott a profi t éppen 0. q0-nál kevesebbet nem sza-bad a vállalkozásnak termelnie, mert akkor a profi tja negatív (a TC függvény a TR függvény felett van). q0-tól a termelést növelnie kell q1-ig, mert a két függvény távolodik egymástól, nő a profi t. q1 után már megint nem érdemes termelni, mert a két függvény egyre közelebb kerül egymáshoz, azaz a profi t csökken.
 2.4 A tökéletesen versenyző vállalat kínálatának alkalmazkodása a piachoz rövid távon
 Az előzőekből kiderül, hogy a tökéletesen versenyző piacon a vállalkozás „dolga”: termeljen, elemezze a költségeit, gazdálkodjon. A piac szerepe pedig a szabályo-zás. A piaci szabályozás az árakon keresztül valósul meg. Hogyan alkalmaz-kodik a tökéletesen versenyző vállalat a piaci árakhoz? Tekintsük át a lehetséges eseteket!
 Ne feledjük el, hogy a vállalkozás teljes költsége a termeléssel kapcsolat-ban felmerülő tényleges költségeken túl tartalmazza a normál profi tot is.
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 I. A piaci ár nagyobb a vállalkozás átlagköltségének minimumánál,P1 > ACmin
 4.3 ábra. Az AC minimumánál nagyobb piaci ár
 A 4.3 ábrán látható helyzetben a korábbiak szerint a vállalkozás ott termel, ahol az MC = MR. Az A pontban egyezik meg a határköltség a határbevétellel, ehhez a q1 termelés tartozik. (A q1 nagyságát úgy határozhatjuk meg, hogy az A pontból merőlegeset bocsátunk a vízszintes tengelyre.) Ebben az esetben a vállalkozás teljes bevétele, TR = P1 · q1, ez éppen az Oq1AP1 téglalap területe. q1 termelésnél az átlagköltség AC1. Ezt az AC függvényből olvashatjuk le oly módon, hogy az Aq1 egyenes és az AC függvény metszéspontjából (ami a B pont) merőlegest húzunk a függőleges tengelyre. Az AC = TC / q összefüggés alapján TC = AC1 · q1, ami az Oq1BAC1 téglalap területe. A TΠ = TR – TC, azaz az Oq1AP1 és az Oq1BAC1 téglalapok területeinek a különbsége. Ez a zöld AC1BAP1 téglalap területe.
 Ha a piaci ár nagyobb az átlagköltség minimumánál, akkor a kompetitív vállalat pozitív gazdasági profi tot ér el.
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A VÁ L L A L AT K Í N Á L ATA É S A P I AC J E L L E G E144
 II. A piaci ár egyenlő az átlagköltség minimumával, P1 = ACmin
 4.4 ábra. Az AC minimumával megegyező ár
 A vállalkozás optimális termelési nagysága, ahol a legnagyobb profi tot éri el ebben az esetben is q1 lesz, mert ennél a termelési nagyságnál egyenlő a határ-bevétel a határköltséggel. TR = P1
 . q1. A q1 termeléshez éppen az AC minimum értéke tartozik, ami megegyezik a piaci P1 árral, ezért TC = P1 · q1. Így TR = TC, ebből következik, hogy TΠ = 0. A vállalkozás nem ér el gazdasági profi tot. De ez nem jelenti azt, hogy ilyen ár esetén a vállalkozásnak nem éri meg termelnie. Em-lékezzünk arra, hogy a vállalkozás teljes költsége tartalmazza a normál profi tot is, ami azt jelenti, hogy a vállalkozás bevétele fedezi a normál profi tot, a vállalkozás normál profi tot ér el. Korábban a normál profi tot úgy határoztuk meg, hogy az az összeg, amit az adott iparágban szokásos befektetéssel bárki elérhet, azaz a költ-ségein felül a feláldozott haszna is megtérül.
 A kompetitív vállalkozás az átlagköltség minimumával megegyező ár ese-tén nem ér el gazdasági profi tot, de normál profi tot még elér.
 Láttuk, hogy ebben az esetben a vállalkozás teljes bevétele éppen fedezi a vál-lalkozás teljes költségét. Ezért az átlagköltség minimum pontját szokás fedeze-ti pontnak nevezni.
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 III. A piaci ár kisebb az átlagköltség minimumánál, de nagyobb az átlagos változó költség minimumánál, ACmin > P1 > AVCmin
 4.5 ábra. A piaci ár az AC és az AVC minimuma között van
 A vállalkozás ilyen ár mellett is ott termel, ahol MR = MC, azaz q1 termelé-si nagyságnál. TR = P1 · q1, azaz az Oq1BP1 téglalap területe. TC = AC1 · q1, az Oq1AAC1 téglalap területe. Azonban most azt látjuk, hogy a teljes költsége na-gyobb a teljes bevételénél, azaz a TΠ értéke negatív, a vállalkozás veszteséget ér el. A veszteség a P1BAAC1 téglalap területe, a zöld rész. Azt gondolnánk, hogy veszteség esetén a vállalkozás nem termel tovább. Azonban rövid távon még eb-ben az esetben is érdemes termelnie. Elsődleges célja ilyenkor már nem a profi t maximalizálása, hanem a veszteség minimalizálása lesz. Az, hogy a piaci ár nagyobb az átlagos változó költség minimumánál, azt jelenti, hogy a vállalkozás változó költségei teljes egészében megtérülnek, a fi x költségnek pedig csak egy része térül meg. Azért fog ebben az esetben is termelni, mert a vesztesége kisebb, mintha megszüntetné a termelést és bezárná az üzemet.
 A tökéletesen versenyző vállalat az olyan piaci ár esetén, amely kisebb az AC minimumánál, de nagyobb az AVC minimumánál, veszteséget ér el, de rövid távon tovább folytatja a termelését, minimalizálja a veszteségét.
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A VÁ L L A L AT K Í N Á L ATA É S A P I AC J E L L E G E146
 IV. A piaci ár kisebb vagy egyenlő az átlagos változó költség minimumá-nál, P1 ≤ AVCmin
 4.6 ábra. A piaci ár az AVC minimumában van
 Az előző, III. esethez képest a vállalkozás vesztesége tovább nő. A P1BAAC1 téglalap területének nagyságával egyenlő. Ekkor a fi x költségei egyáltalán nem té-rülnek meg, s ha az ár tovább csökken, nem térülnek meg a változó költségei sem. Ekkora veszteséget a vállalkozás már rövid távon sem tud elviselni, ezért beszünteti a termelést, bezárja az üzemet. Ezek miatt az AVC minimum pontját, a B pontot, üzemszüneti pontnak vagy üzembezárási pontnak szokás nevezni.
 2.5 A tökéletesen versenyző vállalat kínálata rövid és hosszú távon
 Az előző részben bemutatottak alapján egy tökéletesen versenyző vállalatra há-rom termelési tartomány jellemző:
 I. P ≤ AVCmin A piaci ár az átlagos változó költség minimuma alatt van. A vállalkozásnak
 már a változó költségei sem térülnek meg. A veszteségei nagyok, nem éri meg termelnie, az üzemet bezárja.
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TÖ K É L E T E S E N V E R S E N Y ZŐ P I AC 147
 II. AVCmin < P ≤ ACmin A piaci ár az átlagköltség és az átlagos változó költség minimuma között van.
 A vállalkozásnak a változó költségei megtérülnek, de a fi x költségeinek csak egy része térül meg. Veszteségesen ugyan, de rövid ideig még tud termelni. A vállal-kozás célja a veszteség minimalizálása.
 III. P > ACminA piaci ár az átlagköltség minimuma felett van. A vállalkozás gazdasági profi -
 tot ér el. Célja a profi t maximalizálása.
 Láttuk, hogy a vállalkozás az üzemszüneti pontnál kezd termelni, azaz a kínálata itt kezdődik. A termelés során mindig ott termel, ahol a vállalkozás ha-tárköltsége egyenlő a határbevétellel, azaz a piaci árral. A piaci ár a vállalkozás számára külső adottság, nem tudja azt változtatni. A határköltségét változtathatja, ha tudja a változó költségét változtatni. Tehát az, hogy a vállalkozás mennyit termel, a határköltségének a nagyságától függ. Ha megváltozik a határköltsé-ge, a határköltség függvény képe más lesz, megváltozik az árnak és a határköltség függvénynek a metszéspontja, megváltozik a termelésének a nagysága.
 Rövid távon a tökéletesen versenyző vállalat kínálati függvénye a határ-költség függvénynek az üzemszüneti pont feletti szakasza. Rövid távon a vál-lalkozás lehet veszteséges és érhet el gazdasági profi tot is.
 Hosszú távon a tökéletesen versenyző vállalkozás nem tudja a veszteséget el-viselni, mert nem elég tőkeerős. Ezért csak akkor folytatja a tevékenységét, ha a bevétele fedezi az összes költségét, azaz legalább normál profi tot ér el. Hosz-szú távon az ár meghatározója az átlagköltség minimuma. Ha ennél alacsonyabb ár alakul ki, akkor lesznek vállalkozások, amelyek nem akarnak veszteségesen termelni és kilépnek a piacról. Ennek következtében a piaci kínálat csökken, hi-szen kevesebb vállalkozás kevesebbet tud termelni. A kereslet nem változik, a fogyasztók továbbra is ugyanannyi terméket akarnak vásárolni s versengeni fog-nak a termékért. A termelők annak a vevőnek fogják adni a terméket, aki hajlandó magasabb árat is fi zetni a termékért. A túlkereslet hatására a termék ára emelkedni kezd. Ha az ár meghaladja az átlagköltség minimumát, akkor a piacon bent ma-radó termelők gazdasági profi tot fognak elérni. A piac vonzóvá válik, s lesznek új termelők, akik belépnek a piacra. Több termelő többet termel, nő a kínálat. A megnövekedett kínálat hatására az ár most csökkenni kezd, hiszen most már a termelők több terméket akarnak eladni, mint amennyit a vásárlók meg akarnak venni. A vásárlók attól a termelőtől fognak vásárolni, aki hajlandó a termékét ol-csóbban adni. Az ár lesüllyed az átlagköltség minimumáig. Ez tehát azt jelenti, hogy hosszú távon a tökéletesen versenyző piacon kialakuló ár a piacon érvényes átlagköltség minimumával egyenlő, ezért a vállalkozások hosszú távon csak normál profi tot érnek el.
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A VÁ L L A L AT K Í N Á L ATA É S A P I AC J E L L E G E148
 KÉRDÉSEK ÉS FELADATOK
 1. Mi jellemzi a tökéletesen versenyző piacot?2. Mondjon példát a környezetében tökéletesen versenyző piacra!3. Hogyan tudja egy vállalkozás a legnagyobb profi tot elérni?4. Hogyan tud alkalmazkodni egy tökéletesen versenyző vállalkozás a piachoz rö-
 vid távon?5. Mi a határbevétel és hogyan alakul a tökéletesen versenyző vállalkozásnál?6. Hol van a tökéletesen versenyző vállalat fedezeti pontja?7. Mi az üzemszüneti pont?8. Mi határozza meg a tökéletesen versenyző vállalat rövid távú kínálati függvé-
 nyét?
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