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 Цена свободная
 Дорогие чи та те ли!Давайте поговорим о погоде. Каждому из нас есть что сказать на эту тему, верно? Вот и я хочу поделиться с вами некоторыми соображениями.
 Как вы, наверное, заметили, привычный умеренно-континентальный климат Европейской части России демонстрирует нам в последние годы не-обычайно широкую трактовку понятия «умеренный». То у нас жара и дым, то мороз и солнце, то ледяной дождь… И мы должны быть готовы к чему угодно: к температурам от минус сорока до плюс сорока, ко всем возможным сочетаниями влажности, ветра, грязи и слякоти. Выходит, что мы платим на-стоящий климатический налог, и его сумму даже можно рассчитать.
 Представьте себе свой гардероб—всю эту прорву одежды и обуви, при-званную защитить нас в любую погоду. Умножьте на число членов вашей се-мьи. Умножьте на среднюю цену каждой вещи. Сделайте поправку на не-обходимость время от времени обновлять все это богатство. И не забудьте учесть, сколько драгоценных квадратных метров жилой площади приходит-ся отводить для его хранения. Думаю, у многих из нас получившаяся сум-ма вполне сопоставима со стоимостью небольшой квартирки в тех краях, где гардероб, состоящий из шорт и вьетнамок, большую часть года вполне удов-летворяет потребности человека в одежде.
 Говорят, что не бывает плохой погоды—бывает плохая одежда. Однако климат влияет далеко не только на размеры нашего гардероба. Он неизбеж-но накладывает отпечаток на распорядок жизни и манеру ведения дел. Люди, привыкшие не столько защищаться от холода, сколько противостоять жаре, двигаются (и даже думают) медленно и много отдыхают. Это не лень, а естес-твенный ритм, призванный снизить нагрузку на организм. Для человека энер-гичного, привыкшего быстро думать и действовать, такое резкое изменение привычного распорядка может оказаться довольно неожиданным.
 Амундсен говорил, что к холоду невозможно привыкнуть. Он, правда, имел в виду не обычные в наших краях морозы, а полярную стужу. Ко всем остальным капризам погоды (и к соответствующим особенностям жизнен-ного уклада) приспособиться, разумеется, можно. Главное—заранее убедить-ся, что климат вокруг вашего нового дома вам подходит. Это важно.
 Лина Селезнева
 О Т Р е д А К ц И И
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 Море! Amore! Чтобы эффектно появиться из пены морс-кой, совсем не обязательно быть Афроди-той. Достаточно подобрать соответствую-щий наряд под цвет неба, солнца и песка. Антураж на суше выбирать по вкусу.
 Адреса магазинов, где можно купить товары, представленные в рубрике «Хорошие вещи»,—на стр. 126
 Х О Р О ш И е в е щ И
 Настольная лампа, Saily
 Сундук, Roche Bobois
 Лампа, Ralph lauren
 Платье, Jacob cohen
 Кеды, All Star Рубашка, Jacob cohen
 Купальники, Elizabeth Hurley Поло, Raschini
 Головной убор, diesel
 Солнцезащитные очки, mykita R.K. Gordon
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 Адреса магазинов, где можно купить товары, представленные в рубрике «Хорошие вещи»,—на стр. 126
 У домашних занятий спортом много плюсов, но есть один существенный минус: никто не оценит, как же прекрасно вы выглядите в новом костюме и как он подчеркивает новую фигуру.
 О мир, ты—спорт
 Бейсболки, Bosco Sport
 Спортивная одежда, Stella mccartney
 Тележка для гольфа, Jucad
 Кеды, diesel
 Дальномер, leika
 Спортивный костюм, Raschini
 Ветровка, Bosco Sport
 Х О Р О ш И е в е щ И
 Футболка, Bosco Sport
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 С этой осени прима Большого театра, народная артистка России Мария Алек-сандрова, станет лицом бренда Raschini в России. В рекламной кампании она предстанет в сдержанном классическом образе балерины.Философия модного итальянского дома Raschini—качество в деталях—пе-рекликается с жизненной философией Марии Александровой. Филигран-ная техника танца, безукоризненная тщательность в выборе ткани и разра-ботке покроя коллекций итальянского бренда идеально дополнили друг дру-га в этом союзе.
 Российское лицо итальянского бренда
 В модном доме Raschini открылась особая комната
 К Р А С И в А я Ж И з Н ь
 Cоздатели марки Raschini не перестают ра-довать своих поклонников и старых друзей модного дома. В своем монобрендовом бу-тике на Никольской улице они представи-ли комнату для обслуживания VIP-клиентов, а на самом деле—целый этаж, в пространстве которого можно почувствовать себя словно на борту личного business jet.
 Интерьер VIP-room выполнен в фирмен-ном стиле Raschini: ничего лишнего и кри-чащего, только сдержанная роскошь—мяг-кие диваны и столики, настоящая библиоте-ка и прозрачные шкафы.
 Здесь менеджеры помогут гостям подоб-рать необходимые элементы гардероба для любой возможной ситуации, будь то строгий костюм, туфли, сорочка, запонки для муж-чины или вечернее платье для дамы. А пред-ставительницы прекрасного пола найдут для себя настоящий райский уголок. Более того, тут они станут центром вселенной—опытные специалисты не пожалеют времени и сил, чтобы подчеркнуть особенности их индиви-дуального стиля. В VIP-room бутика Raschini клиенты по-настоящему понимают, что зна-чит быть избранным.
 бутики Raschini в Москве:Новинский бульвар, 31
 +7 495 543 9108 +7 495 725 4105
 Никольская улица, 10 +7 495 662 6485
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 Китайские недели в «Узбеке»
 К Р А С И в А я Ж И з Н ь
 В пиццериях Bocconcino бренд-шеф Кирилл Кармалов предста-вил меню Bocconcino Aperitivo для любителей пива. В меню вош-ли: «Сицилийская закуска»—баклажаны и цуккини, обжарен-ные в оливковом масле, с сыром фета, чесноком и зеленью; салат из обжаренных с чесноком и тимьяном кальмаров на подушке из рукколы; фирменные antipasti Peroni—ассорти из сыра пармезан, салями «милано», пекорино «романо», вяленые на солнце тома-ты и оливки «таджаски».
 Каждое блюдо будет подано с бокалом итальянского светло-го пива Peroni Nastro Azzurro. С ним приятно скоротать вечер на открытой террасе в Bocconcino на Новослободской. Увитая ди-ким виноградом и благоухающая цветами, обдуваемая легким ве-терком, эта терраса—идеальное место для уединения и спокойно-го отдыха.
 Bocconcino Aperitivo: любителям пива
 Пиццерии Bocconcino в Москве:ул. Новослободская, 24
 +7 499 251 4743Страстной б-р, д. 7
 +7 495 699 7359Кутузовский пр-т, 48
 +7 495 662 1135
 Пиццерия Bocconcino в Нижнем Новгороде:ул. Алексеевская, 10/16 «Лобачевский Plaza»
 Кафе «Узбек» проводит летний фестиваль ки-тайской кухни. Ее гуру Хань Дзюньи попол-нил команду поваров заведения. Вниманию искушенной публики представлено элегант-ное меню, в котором есть все то, за что мы лю-бим и ценим китайскую кухню. Традицион-ная рисовая лапша по-сингапурски предло-жена в трех вариантах: с креветками, курицей и свининой. Бояться за свою талию клиентам не стоит: обильно приправленное ростками сои и болгарским перцем, это блюдо вполне отвечает принципам здорового питания. Ши-роко представлена рыбная тематика—здесь и креветки, запеченные на шпажке, и морской
 гребешок с салатом из рукколы и парме-зана под кисло-сладким соусом, и суп из акульих плавников с камчатским крабом и грибами «шиитаке».
 Для легкого перекуса идеально подойдут спринг-роллы с креветками и грибами или салат из утиной грудки. Для основательного обеда рекомендуем свинину по-пекински на подушке из порея или курицу «Кумбао» с оре-хами кешью и болгарским перцем. Особенное удовольствие и отдельный разговор—это зна-менитая «Пекинская утка». Здесь она приго-товлена с тщательным соблюдением всех тра-диций и канонов китайской кухни.
 Кафе «узбек»: Москва, ул. Новосло- бодская, 24
 +7 499 250 0415
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 л И ч Н ы й О П ы Т
 Карнавалы и искусство, море, пляжи и горы, хорошее вино и восхити-тельная испанская кухня. Возможно ли найти все это в одном месте, да еще так, чтобы компоненты не заглушали, а дополняли друг друга, как специи в блюде?
 Весь этот прекрасный «букет» по-дарит вам Каталония—один из самых своеобразных испанских регионов. Неудивительно, что у людей возникает желание об-
 завестись уютным домиком в небольшой бух-те на побережье Средиземного моря. Или рос-кошной квартирой на одном из популярных курортов. Здесь можно жить или прилетать
 сюда на выходные, сдавать жилье за хорошие деньги либо начать свой бизнес, купив поме-щение под офис или магазин. Каталония пред-лагает для этого массу возможностей.
 Побережье этого региона делится на две основные части: Коста Брава (Costa Brava—«дикий, скалистый берег» или же «берег смелых») и Коста Дорада (Costa Dorada или Daurada—«золотой берег»). Коста Бра-
 Ксения Иванова
 Каталонские берега
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 ва—северное побережье Каталонии, в про-винции Жирона (Girona по-каталански или Gerona по-испански), от города Бланес (Blanes), что в 40 км от Барселоны, и до гра-ницы с Францией. Коста Дорада—это побе-режье провинции Таррагона (Tarragona), южная его граница—город Альканар (Alka-nar), северная—Виланова-и-ла-Жельтру (Vilanova i la Geltru).
 Перечислять достопримечательности региона мы не будем: курорты Каталонии очень популярны, и почти любой из наших читателей наверняка там бывал. Поэтому со-средоточимся на рынке недвижимости.
 ближе к делуВот что рассказывает о различиях меж-ду Коста Брава и Коста Дорада Элина Си-
 ванкова, управляющий директор и партнер компании InvestPravo Property: «Несмотря на близость обоих побережий к Барселоне, они совершенно разные, и не только по вне-шнему облику. Ценообразование в секторе недвижимости на Коста Брава определяет-ся близостью столицы экономически разви-той Каталонии, с одной стороны, и Фран-ции с другой. Туристическая инфраструкту-ра побережья Коста Брава с его хвойными рощами и живописными пляжами в бух-тах хорошо развита и ориентирована на бо-лее элитный по сравнению с Коста Дорада отдых».
 Вопрос о том, что может предложить ры-нок Каталонии, мы задали заместителю ди-ректора агентства Damlex Company S. L. Ма-рине Костиной. «Соседство с Барселоной обуславливает огромный интерес покупа-телей как из России, так и из Европы,—от-вечает она.—Сюда легко добраться прямы-ми рейсами из России: например, Аэрофлот летает 7 дней в неделю круглый год. Есть и скоростные поезда по Испании, а в ско-ром времени будет пущен скоростной поезд Барселона–Париж, на котором за 4,5 часа можно будет добраться из Испании в столи-цу Франции. Этот факт, несомненно, повы-сит популярность Барселоны—и как турис-тического, и как делового центра Испании.
 Р е Г И О Н
 « Каталанский —самостоятель-ный язык, близкий к про-вансальскому варианту французского. Но если вы бу-дете говорить на обычном ис-панском (то есть на кастильском), проблем не воз-никнет»
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 И, конечно же, ликвидность недвижимости в Каталонии возрастет,—говорит она.—На Коста Брава преобладает вторичный рынок жилья. Объяснение простое: нет свободной земли для массовой застройки. Встречают-ся и проекты, предназначенные специаль-но для российских покупателей—в основ-ном это виллы. На Коста Дорада много пред-ложений нового жилья, как на первой линии моря, так и в удалении. Коммерческая не-движимость на побережьях—это в основ-ном отели и рестораны. Хотя в продаже есть и супермаркеты, и бутики, и центры красо-ты, и т. п., но эти объекты спросом у россиян не пользуется».
 Изменились ли предпочтения наших по-купателей за прошедшие годы? Поясняет Элина Сиванкова: «В новых домах с апар-таментами стали ориентироваться на боль-шую площадь спален (в старом жилом фон-де они невелики, от 7–10 кв. м). Новостроек не так много, как хотелось бы, основная до-ля предложений на рынке недвижимости—это вторичное жилье».
 Квартира у моряИтак, по мнению наших экспертов, недви-жимость Каталонии заслуживает внимания. Однако какие суммы готовить и что пред-почесть?
 Цены начинаются с €69 тыс. За эти день- ги вы получите студио площадью 32 кв. м в городе Росес (Roses) на Коста Брава. Здесь есть мебель, терраса в 5 кв. м; жильцы имеют право пользоваться общим бассейном и кор-том. Но подобные предложения—скорее ис-ключение, так что в среднем стоит ориенти-роваться на сумму в €100–110 тыс. За апар-таменты площадью 40 кв. м в самом центре Ллорет де Мар (Lloret de Mar, крупнейший и популярнейший курорт на Коста Брава в 65 км от Барселоны) просят €117 тыс.: ме-бель, кондиционер, 3 минуты пешком до пля-жа—все, чего можно желать. Переместив-шись на Коста Дорада, за €117 тыс. вы сможе-те приобрести меблированные апартаменты площадью уже 50 кв. м в Салоу (Salou), неда-леко от знаменитого развлекательного парка Порт Авентура. При доме есть бассейн и де-тская площадка.
 Можно купить квартиру и на родине ве-ликого художника-сюрреалиста Сальвадо-ра Дали, в Фигерасе (Figueras)—90 кв. м за €205 тыс., но до моря придется проехать це-
 лых 12 км. А вообще-то выбор ограничен только вашей фантазией и бюджетом. Не проблема найти и шикарные апартаменты—так, на набережной в Салоу за €950 тыс. про-дается квартира площадью 200 кв. м: 4 спаль-ни, 3 ванные, паркинг на 2 машины.
 Однако в среднем для покупки кварти-ры приемлемой площади потребуется от €250 тыс. для Коста Брава (это, к приме-ру, апартаменты площадью 75 кв. м в г. Бла-нес, 25 кв. м терраса, 3 спальни, 2 туалета—€248 тыс.) и от €230 тыс. для Коста Дора-да (84 кв. м в Майами Плайа (Miami Platja), в 30 км от Таррагоны—2 спальни, 2 ванные, терраса, балкон).
 В столице Коста Дорада, Таррагоне, предложений достаточно мало, но и спрос небольшой—из-за действующего там неф-теперерабатывающего завода. Туристов это, правда, не смущает—они с удовольствием приезжают в Таррагону, чтобы погулять по городу и полюбоваться развалинами древне-го Таррако.
 Где этот дом?Что касается домов, на Коста Брава и Коста Дорада можно приобрести как персональ-ную виллу, так и таунхаус. Минимальная цена—€300 тыс. Можно найти жилье и по меньшей цене, но расположение и состоя-ние его оставят желать лучшего.
 Скажем, за €320 тыс. вы купите неболь-шой таунхаус (66 кв. м с садиком) в Тосса де Мар (Tossa de Mar) на Коста Брава, в 400 м от моря. Городок в 90 км от Барселоны счи-тается более спокойным местом, чем Лло-рет де Мар, но и здесь найдется что посмот-реть: средневековый замок Vila Vella, Баш-ня Мавров, муниципальный краеведческий музей.
 За €345 тыс. предлагается таунхаус в Камбрилсе (Cambrils) на Коста Дорада—180 кв. м, 2 этажа, участок чуть менее 2 со-ток, терраса, место для парковки. Сам город тоже заслуживает нескольких слов—ког-да-то бывший рыбацким портом, Камбрилс сейчас славится своими рыбными рестора-нами, да и любителям подводного плавания здесь есть чем заняться—действуют два дай-винг-клуба.
 Верхнюю границу цен обозначить слож-но, особенно если речь идет о частных домах. Ведь в эту категорию попадают и совсем не-большой таунхаус вдали от моря, и огром-
 Р е Г И О Н
 « Один из круп-нейших памят- ников Катало-нии — замок Сан Ферран (Castillo de San Ferran) в Фиге-расе. Грандиоз-ное сооружение находится все-го в 800 м от му-зея Сальвадора Дали»
 Каталонцы гордятся сво-ими великими земляками: художниками Сальвадо-ром Дали и Жоаном Ми-ро, оперными «звездами» Монтсеррат Кабалье и Хо-се Каррерасом, архитекто-ром Антонио Гауди…Но каталонцы сильны не только в «высоких» ис-кусствах: Ферран Ад-риа (Ferran Adria i Acosta), один из лучших поваров мира, родился в малень-ком городке на Коста Бра-ва. Много лет возглавля-емый им ресторан с за-бавным названием El Bulli («Бульдог») в городке Ро-сес (Roses) признавался лучшим рестораном мира. Сейчас El Bulli на реконс-трукции, и обещано, что в 2014 г. он откроется как академия высшего кули-нарного мастерства.
 земля гениев
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 ное поместье на первой линии. А встречают-ся и такие предложения: к примеру, на Кос-та Дорада в местечке Монтроиг дель Капм (Mont-roig del Camp), рядом с известным гольф-клубом, за €2,7 млн продается вил-ла площадью 400 кв. м. Вроде бы здание не-большое, зато это первая линия моря, пло-щадь участка составляет почти 1,5 га, есть винный погреб, гараж, бассейн, удобно до-бираться и на автомобиле, и на поезде. Ог-ромная вилла в городе Росес—основной дом 800 кв. м, гостевой—200 кв. м, участок 0,5 га—выставлена по цене €1,9 млн; прежде чем оценить, дорого это или не очень, учти-те, что до моря—9 км, к тому же потребуется некоторый ремонт.
 Заметим, что таунхаусов на рынке пред-лагается больше, и они принадлежат в ос-новном к более скромной ценовой катего-рии. Отдельно стоящие дома и виллы в сред-
 нем дороже, и разброс цен весьма велик. Вот дом в Камбрилсе на Коста Дорада—€375 тыс. за 115 кв. м жилой площади и 6 соток сада, а вот—в Плайя де Аро (Playa d’Aro) на Кос-та Брава—€750 тыс. за 257 кв. м с великолеп-ным видом на море.
 Итак, представьте свой идеальный дом—и вполне возможно, что он уже ждет вас где-то на Коста Брава или Коста Дорада, нужно только как следует поискать.
 Инвестпроект по-каталонскиПредпочитаете не искать, а строить? Или ваш идеальный дом неразрывно связан с идеальным бизнесом? Найдутся и такие предложения. Для постройки дома в пер-вую очередь потребуется земельный учас-ток. Вариантов на рынке довольно много. Если вы желаете построить небольшой до-мик только для себя и своей семьи—пожа-
 « Семьи с детьми вряд ли смо-гут избежать поездки в Port Aventura. Этот парк развле-чений занима-ет 117 га рядом с курортным го-родом Салоу (Salou)»
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 луйста, 7 соток в тихом местечке, распо-ложенном между Тосса де Мар и Ллорет де Мар—всего €258 тыс. А можно планиро-вать с размахом—и строить целую усадьбу или даже парк развлечений. За €13,8 млн ог-ромный участок на возвышенности в 200 м от моря в Ллорет де Мар на Коста Брава ста-нет вашим: 4,42 га, из них 1,25 га под за-стройку. Еще вариант—купить землю с го-товым проектом многоквартирного жилого дома в городе Калафель (Calafell) на Коста Дорада. Участок площадью 321 кв. м стоит €1,7 млн—разумеется, в цену входит проект со всеми согласованиями.
 Если вас интересует коммерческая недви-жимость, можно начать с малого. Неболь-шое кафе (50 кв. м в Ллорет де Мар, недале-ко от моря) продается всего за €80 тыс. У вас иные масштабы? Действующая трехзвез-дочная гостиница в Майами Плайя стоит €1,65 млн. Как уже говорилось, наши сооте-чественники предпочитают инвестировать именно в эти виды коммерческой недви-жимости, хотя побережья Каталонии могут
 предложить практически что угодно—от ав-тозаправок до полей для гольфа.
 О ситуации на рынке в целом Марина Костина говорит: «Выше всего котируется недвижимость на Коста Брава. Велик спрос на дома и апартаменты, меньше запрашива-ют таунхаусы. Многие покупатели при вы-боре объекта подумывают о его дальней-шей сдаче в аренду. Но как показывает опыт, после покупки многие отказываются от этой идеи. Объяснение простое—жалко». По ее словам, на Коста Брава кризис был практи-чески незаметен—побережье очень попу-лярно, а выбор недвижимости ограничен. Коста Дорада пострадала сильнее, особен-но «просели» цены на апартаменты. Одна-ко сейчас ситуация налаживается, и прогно-зируется рост цен. Элина Сиванкова коммен-тирует: «Испанцы демократично относятся к иностранцам, в частности, к россиянам. За-конодательство защищает права нерезиден-тов—покупателей недвижимости. Доброже-лательным и открытым людям Испания обя-зательно станет вторым домом».
 « Один из тради-ционных соусов каталонской кухни — alioli, чесночный майонез. Он по-дается с жарен-ным на гриле мясом (ягнен-ком или кроли-ком), овощами или паэльей»
 Р е Г И О Н
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 Традиционно одно из самых интересных мест в при-
 морских городках—это марина. А теперь попробуй-
 те представить себе, что существует город, который
 сам по себе является мариной. Такой город есть, и на-
 зывается он Эмпуриабрава. Главное, что определяет неповто-
 римый облик Эмпуриабрава—это 37 километров каналов, кото-
 рые, буквально пронизывая весь город, позволяют обладателям
 домов выйти в море прямо от порога собственной виллы. Это ог-
 ромное преимущество, превращающее город в своего рода ог-
 ромный яхт-клуб.
 Эмпуриабрава—удивительное место, расположенное в Ката-
 лонии, на севере Коста Брава, в 30 км от французской границы
 и в 150 км от Барселоны. Городок у моря, с трех сторон грани-
 чащий с заповедником Айгуамолс, находится в удивительных по
 своей красоте местах с прекрасной экологией и мягким клима-
 том. Его построили в 60-х годах XX в. на территории природного
 парка. Структура города традиционна: прибрежная часть—зона
 пляжного отдыха и курортной жизни. Параллельно береговой
 линии протянулась центральная улица—череда ресторанчиков,
 баров, лавок и магазинчиков. В городке всего четыре неболь-
 ших гостиницы: большинство отдыхающих приезжают к себе до-
 мой, либо снимают виллы или квартиры на лето. Публика здесь
 спокойная и респектабельная. Если вы устали от общества со-
 отечественников, то в Эмпуриабрава вашими соседями, скорее
 всего, станут французы, немцы, англичане или голландцы—в го-
 роде проживают представители 50 национальностей. Именно
 этот сплав культур и традиций, а также терпимость и доброжела-
 тельность создают удивительную атмосферу городка и делают
 проживание здесь комфортным в течение всего года.
 Дома в Эмпуриабрава построены в едином средиземномор-
 ском стиле на участках площадью от 4 до 20 соток, что в значи-
 тельной степени определяет цену недвижимости—как известно,
 в Испании главную ценность представляет именно земля. Боль-
 шинство вилл и апартаментов расположены на каналах и име-
 ют два входа — один со стороны улицы, другой—причал для ях-
 ты. Типичный частный дом—это двухэтажный особняк площадью
 около 200 кв. м с 3–4 спальнями, гостиной с камином, кухней, не-
 сколькими террасами и бассейном.
 Исторический центр городка Кастельо де Эмпуриас сохраня-
 ет очарование средневековых улочек. В сентябре город стано-
 вится естественной декорацией праздника трубадуров, где ра-
 зыгрываются театрализованные представления. Во время празд-
 Эмпуриабрава— город на воде
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 ника св. Кармен владельцы яхт украшают их цветами и участвуют
 в своеобразной процессии. В апреле в городе проводится выстав-
 ка-продажа яхт. А на ежегодный фестиваль культуры, проводимый
 в соседнем замке Перелада, приезжают звезды мирового уровня:
 здесь бывали Монсеррат Кабалье, Майя Плисецкая и Пласидо До-
 минго. Как любят шутить сами испанцы, их жизнь состоит из чере-
 ды фиест (праздников) и сиест (послеобеденного сна).
 В Эмпуриабрава находится самый большой в Европе центр
 парашютного спорта, популярны занятия виндсерфингом или
 кайтингом, можно совершать путешествие на байдарках или от-
 правиться на морскую рыбалку. На территории города есть про-
 кат яхт, два теннисных центра, картинг, школа верховой езды
 и многое другое. В 10 км от города расположены три гольф-клу-
 ба. Удачное географическое положение дает возможность всего
 за пару часов уехать от моря к заснеженным Пиренеям, покатать-
 ся на лыжах или просто насладиться красотой природы и чистым
 горным воздухом. Для любителей «зажечь» есть и ночные клубы,
 и джазовые кафе, а для истинных гурманов—обилие мишленов-
 ских ресторанов в радиусе 30 км. Чего стоит один знаменитый
 El Bulli, гуру молекулярной кухни Феррана Адриа (3 мишленов-
 ских звезды), неоднократно признававшийся лучшим рестора-
 ном мира!
 Всего час езды до устричных ферм в Люкате (Франция), и вы
 имеете возможность насладиться только что выловленными ми-
 диями и устрицами, прохладным Шардонне и видом на потряса-
 ющий красоты лиман.
 И все-таки главное, что определяет неповторимый облик Эм-
 пуриабрава—это уникальная возможность выйти в море от по-
 рога собственной виллы. Для владельцев яхт здесь есть спортив-
 ный порт, заправка, магазины яхтенного оборудования и станции
 технического обслуживания.
 По словам местного яхтсмена Джорди Палациоса, ничто не
 сравнится с удовольствием и удобством располагать собствен-
 ной яхтой у порога дома: «Вы не теряете ни минуты времени. Бы-
 вает так, что выходишь в море внезапно, не готовясь к этому за-
 ранее. Просто кинешь взгляд на яхту, потом на небо, и вдруг
 чувствуешь непреодолимое желание пуститься в плавание.
 И тогда, не раздумывая, поднимаешься на борт, отшвартовыва-
 ешься и… наслаждаешься». Его супруга добавляет: «А мне как
 хозяйке очень нравится, что все необходимое для спонтанной
 морской прогулки всегда под рукой».
 Если вы всегда мечтали не просто жить у моря, а жить у мо-
 ря круглый год, в доме с собственным причалом и яхтой у поро-
 га, там, где хорошо растить и учить детей—лучшего места вам
 не найти.
 Относительная стабильность цен на недвижимость в Эмпу-
 риабрава объясняется тем, что предложение домов на кана-
 ле выросло незначительно и не может быть увеличено за счет
 роста площади города. Число же людей, желающих иметь воз-
 можность выходить в море прямо от порога своей виллы, не
 уменьшилось, и эту категорию покупателей кризис затронул
 меньше всего. Однако интересные предложения есть, и в этой
 ситуации помощь опытных специалистов, которые помогут сде-
 лать правильный выбор, неоценима.
 +34 637 439 952 +34 972 450 029 +7 495 727 5601
 [email protected] www.a-key.es
 Компания A-Key уже бо-лее 15 лет продает недви-жимость в Эмпуриабрава. Десятки довольных клиентов стали нашими друзьями.
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 Поговорим о признаках элит-ной недвижимости, о том, за что готовы платить покупа-тели и почему. Конечно же, первый критерий, по кото-
 рому недвижимость переходит в категорию «не для всех»—расположение.
 Если рассматривать его в масштабе стран, то самая дорогая недвижимость находит-
 ся в Монако. На втором и третьем местах—столица Великобритании и французский ку-рорт Кап-Ферра, соответственно. Заметим, что на рынке элитной недвижимости Фран-ция берет количеством: Сен-Тропе, Париж, Куршавель, Канны—интерес состоятель-ных покупателей к этим регионам прове-рен годами. Рассказывает Александр Цура-нов, директор компании Apriori Invest: «Во
 Что отличает элитную недвижимость от всей прочей? Первое, что напрашивается само—цена. Но только ли она одна? Чем именно объясняются огромные суммы, отдаваемые за шикарные резиденции и замки?
 Альмира Муратова
 Чувство превосходства
 д О Р О Г О
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 д О Р О Г О
 Франции недвижимость рассматривается как элитная в зависимости от того, в какой местности она находится—в горах, на побе-режье или в городе. В Париже, Бордо, Тулу-зе и других крупных городах главное—это близость к историческому центру, а состо-яние квартиры или дома, метраж, ремонт уже не столь важны. На престижность жи-лья влияет и вид из окна—квартира, из кото-рой можно любоваться Сеной, обойдется до-роже, чем ее менее удачливая «соседка». Во французских городах еще важно, чтобы не-движимость находилась как можно даль-ше от так называемых «ситэ»—микрорайо-нов с компактным проживанием иммигран-тов, в основном, выходцев из стран Магриба (это Алжир, Тунис, Марокко, Конго и пр.). В прибрежных городах, естественно, перво-очередное значение имеет близость к морю, вид, открывающийся с террасы или из окна. В горах—приближенность к подъемникам и инфраструктуре».
 Столичные цены всегда отличались от цен в регионах—за примерами даже не на-
 до идти, достаточно оглядеться. В столи-цах и наиболее развитых городах жилье не только самое дорогое, но и, по утверждению большинства риэлторов, специализирую-щихся на элитной недвижимости, обладаю-щее наибольшим потенциалом роста.
 Это мнение разделяет Ольга Кибенко, ге-неральный директор GrandMilanoStudio: «Самое дорогое жилье в Италии—в центре Милана. Стоимость квадратного метра час-то превышает 20 тыс. евро. Милан сейчас готовится к проведению международной выставки ЕXPO-2015, полным ходом идет строительство и улучшение внешнего вида города, поэтому прогнозируется рост цен на недвижимость. Престижные университеты, большое количество предприятий в окру-ге—все это способствует росту спроса на жи-лье в деловой столице Италии. Очень пре-стижным считается район озера Комо: из-за близости к Милану итальянская буржуазия любит покупать себе виллы на озере и ис-пользовать их для поездок на выходные или просто для проживания. Здесь встречают-
 « Такие регионы, как Лазурный Берег Фран-ции или побе-режье озера Ко-мо в Италии, уже не первое столе-тие пользуют-ся спросом у со-стоятельных покупателей недвижимос-ти. Деньги идут к деньгам»
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 ся исторические виллы, стоимость которых превышает 70 млн евро. Огромное количес-тво вилл на озере уже принадлежит нашим соотечественникам. Престижными района-ми Италии считаются также Лигурия и Тос-кана».
 На языке цифрК категории престижного жилья также от-носятся замки, дворцы, исторические вил-лы, недвижимость очень большой площа-ди со специальными характеристиками. На-пример в итальянском государственном кадастре такие объекты выделяются в от-дельную категорию А/9, и налог при их по-купке увеличивается до 20%. Попасть в эту группу могут и объекты, которые нельзя на-звать дворцами в прямом смысле слова, од-нако и обычными домами их не назовешь. В основном во внимание принимаются раз-мерные характеристики: более 240 кв. м жилой площади с участком не менее 30 со-ток земли, не предназначенной для сель-ского хозяйства; бассейн площадью более
 80 кв. м; высота потолков более 3,3 м; тер-расы более 65 кв. м… Сочетание четырех ха-рактеристик из этого списка дает дому пра-во считаться престижным и стоить соот-ветствующих денег.
 Как и недвижимость рангом пониже, «элитку» приобретают в самых разных це-лях, не только для отдыха. Но есть регионы, где основные приобретения связаны именно с курортным времяпрепровождением.
 Так, просторные виллы с видом на мо-ре (в Карибском регионе, в Юго-Восточной Азии) всегда пользуются спросом. То же са-мое можно сказать о шале класса люкс, рас-положенных на престижных горнолыжных курортах Швейцарии, Франции или Герма-нии. Совмещение приятного с полезным—распространенная причина покупки элит-ной недвижимости на бальнеологических курортах.
 Страны, которые не могут похвастаться репутацией элитных направлений, берут ка-чеством. Например, на Кипре или в Греции вы платите не за то, что по этим улицам хо-дил Наполеон, а за то, что теперь по ним хо-дите как император вы сами. Вот что говорит Яннис Мисирлис (Yannis Misirlis), дирек-тор компании Imperio: «На Кипре к элитной недвижимости можно отнести апартамен-ты в новых строящихся комплексах—бли-зость к морю, высококачественная отделка, дизайнерская мебель, весь спектр предло-жений и услуг… Приобретают их, как прави-ло, и в качестве временного жилья на пери-од отдыха, и в качестве удачного капиталов-ложения».
 Ключевое слово Инвестиции в жилую недвижимость по-прежнему остаются одним из самых на-дежных способов вложения средств. При этом цели инвестиций могут быть различ-ными: получение дохода от сдачи в аренду, выгоды от последующей перепродажи ли-бо сохранение средств во время финансо-вых катаклизмов.По многим оценкам, не-движимость занимает 35% в инвестици-онном портфеле наиболее состоятельных людей. Кроме того, в финансовых центрах мира—Лондоне, Нью-Йорке, Токио, Син-гапуре—недвижимость приобретается еще и из-за высокого уровня жизни, высоко-развитой бизнес-среды. Важны и климат, и уровень образования населения, и поли-
 д О Р О Г О
 Ирина дюпор, основатель и директор французского филиа-ла агентства недвижимости «Иммоконцепт»:Чтобы понять, что такое элитная недвижимость, надо понять, что такое элита.По идее, элита—это люди, которые лучше остальных, но нигде не сказано, что лучше—значит богаче. На самом же деле элитность (и это особенно чувствуется во Франции)—не в цене, а в ис-ключительности самой недвижимости. Это должно быть какое-то уникальное природное место, или какой-нибудь дом с бога-той историей и знаменитыми персонажами—в общем, не прос-то плоский кусок камня, а нечто большее. При этом настоящая элитная недвижимость во Франции относительно недорогая. На-пример, аббатство X в. с виноградником, парком, вертолетной площадкой, фресками XIII в., где останавливалась Жанна д’Арк, стоит всего 2,2 млн евро—дешевле, чем многие виллы на Лазур-ном Берегу. И это далеко не единственный такой пример.Нельзя не коснуться и вопроса налогообложения крупной собс-твенности. Недавно Франция с замиранием сердца следила за голосованием по проекту закона о дополнительном налогооб-ложении недвижимости нерезидентов в размере 20% от гипоте-тической арендной стоимости. Закон не прошел. Более того, по-рог для налога на роскошь был поднят с 800 тыс. евро до 1,3 млн евро.Французское налогообложение очень затейливо, но порой оно приносит приятные сюрпризы. Например, лесные угодья осво-бождены от части налога на покупку, и все расходы на лес можно вычесть из доходов, так же как и расходы на реставрацию исто-рических помещений.
 Мнение эксперта
 « По оценкам эк-спертов, более трети инвести-ционного порт-феля самых бо-гатых людей ми-ра составляют вложения в не-движимость. Это проверен-ный временем способ сбереже-ния капитала»
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 тическая стабильность, экология и уровень арендного дохода, а также ипотечные став-ки. Не последнюю роль играет приобрете-ние недвижимости с целью получения ВНЖ и ПМЖ для себя и членов своей семьи. По-купают жилье и для детей, когда отправля-ют их учиться за границу. И наконец, самая редкая причина—покупка для коллекции: кто-то собирает марки, а кто-то—дома.
 «Для коллекции покупают преимущест-венно настоящие ценители старины,—рас-сказывает Наталия Мантель, консультант по зарубежной недвижимости и бизнес-эмиграции агентства Unique Realty Invest-ment.—Для них гордость и престиж не столько в обладании, сколько в сохранении для потомков единственного в своем ро-де раритета. Это дело чести, а иногда и воз-можность совместить специальность с хоб-би—реставрацией интерьеров и предметов антиквариата. Например, нынешний владе-лец особняка в графстве Керри (юго-запад Ирландии)—очень обеспеченный человек, известный как первоклассный мастер-крас-
 нодеревщик, реставратор и коллекционер антикварной мебели. Его работы хранятся в музеях естествознания США и Ирландии. Кроме того, эти объекты могут и окупаться, ведь, хотя содержание замка или дворца об-ходится очень дорого, есть возможность по-лучать прибыль, продавая вино с прилега-ющих виноградников или переоборудовав приобретение в люкс-отель для избранной публики. Так что подобная покупка может быть долгосрочной, но вполне прибыльной и надежной инвестицией».
 Впрочем, все это факторы более-менее объективные. Их можно измерить, оценить, сопоставить. Однако в законах, которым повинуется рынок элитной недвижимос-ти, много иррационального. Не всегда по-нятно, чем объяснить рост внимания миро-вой элиты к уголкам, которые прежде были неизвестны, а затем внезапно превратились в средоточие богатства и успеха. Не менее таинственны и причины упадка когда-то популярных направлений. Но это уже тема для отдельной статьи.
 д О Р О Г О
 Владельцы элитной не-движимости отлично уме-ют считать деньги и нахо-дят разнообразные спосо-бы, чтобы заработать на своей собственности. За-мки часто предоставля-ются для проведения сва-деб, различных торжеств или киносъемок. Если на территории поместья рас-тет лес, где водятся кабаны или олени, там можно уст-раивать охоту. Многие вла-дельцы виноградников са-мостоятельно занимаются виноделием, а если хозяин не только богат, но и извес-тен, это служит дополни-тельной рекламой.
 Кстати
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 Почему инвесторы вкладывают средства в недвижимость?
 Вложения в недвижимость—один из самых надежных, дол-
 госрочных и выгодных видов инвестиций, наиболее эффек-
 тивный способ обезопасить свои вложения от действия ин-
 фляции и получить долгосрочный доход. Уникальность не-
 движимости как объекта инвестиций состоит в том, что она
 предлагает доступ к целому ряду механизмов получения при-
 были. Более того, поток денежных поступлений генерируется
 ежемесячно.
 Инвестиции в недвижимость можно разделить на два ос-
 новных типа. Во-первых, это вложения в недвижимость с га-
 рантированной доходностью (в данном случае речь идет
 о различных видах коммерческой недвижимости). А во-вто-
 рых, это приобретение жилой доходной недвижимости—
 Немецкое качество инвестиций
 Генеральный директор компании ST 77 (Германия) вильгельм Хиберт (Wilhelm Hibert)
 Как сохранить свои сбережения от инфляции? Как обратить недвижи-мость в высокоэффективный инвестиционный инструмент? Об этом рассказывает генеральный директор компании ST 77 (Германия) Виль-гельм Хиберт (Wilhelm Hibert).
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 то есть доходных домов, квартир или апартаментов «под
 ключ» и тому подобных объектов.
 На сегодняшний день доля вложений профессиональных
 инвесторов в коммерческую недвижимость значительно пре-
 вышает инвестиции в жилые объекты. Это объясняется раз-
 ными факторами: надежностью арендаторов, берущих у ин-
 вестора объекты в аренду, более высокой экономической
 эффективностью вложений, возможностью долгосрочного
 планирования с гарантией постоянного дохода.
 Данные вложения позволяют не только гарантировать до-
 ход, но и переложить бремя управления объектом и часть
 рисков, связанных со стабильностью денежного потока, на уп-
 равляющую компанию.
 в чем преимущества вложений в зарубежную недвижи-
 мость, и в частности, в недвижимость Германии, по срав-
 нению с российской?
 Зарубежные рынки недвижимости могут предложить страте-
 гии инвестирования, которые недоступны на российском рын-
 ке, что позволяет грамотно диверсифицировать риски и по-
 лучить более высокую доходность. Мировой кризис заставил
 инвесторов обращать внимание прежде всего на надежность,
 стабильную доходность и гарантии. Германия в состоянии
 обеспечить все три параметра. Сегодня немецкий рынок не-
 движимости—один из наиболее стабильных в Европе—стал
 и одним из ведущих инвестиционных рынков мира. Только
 в первом полугодии 2011 г. объем сделок с коммерческой не-
 движимостью здесь составил почти 10,5 миллиардов евро.
 Существуют ли риски инвестирования в недвижимость?
 Как инвестор может обезопасить себя от них?
 Пожалуй, основные риски—это риск утраты статуса собствен-
 ника, риск уничтожения или повреждения имущества и риск по-
 тери дохода. Соответственно, безопасность вложений долж-
 на быть гарантирована высоким уровнем кредитоспособности
 страны, а также спецификой самого объекта инвестиций.
 Инвесторам, решившим вложить средства в недвижимость
 в Германии, не стоит беспокоиться о законности сделки и воз-
 можных рисках потери средств или потери имущества в ре-
 зультате утраты права собственности—все сделки с недвижи-
 мостью в Германии осуществляются в строгом соответствии
 с законом и оформляются нотариально.
 Надежность дохода обеспечивается арендаторами. Соот-
 ветственно, арендаторов класса ААА характеризует высший
 инвестиционный рейтинг. С ними подписан долгосрочный
 арендный договор, как правило, на 10–15 лет, в котором ука-
 зан размер арендной ставки и предусмотрена возможность
 увеличения арендных платежей связи с инфляцией.
 в какие объекты вкладывать деньги выгоднее всего?
 На этот вопрос нет однозначного ответа. Опыт человечества
 доказывает, что невозможно предсказать будущее. Каждый
 случай индивидуален, каждый класс недвижимости имеет свои
 преимущества и недостатки.
 Справедливости ради следует отметить, что сейчас ин-
 весторы фокусируют свое внимание на недвижимости с по-
 казателями высокой устойчивости и смотрят на такие ос-
 новополагающие факторы, как рыночная ситуация, мес-
 тоположение объекта, состав арендаторов. Так, в 2010 г.
 в Германии на первом месте по инвестиционным запросам
 были офисные и торговые помещения (из общего объема
 сделок с коммерческой недвижимостью на их долю при-
 шлось 42% и 41% транзакций соответственно). Повышен-
 ное внимание инвесторов к торговым площадям в Герма-
 нии объясняется стабильностью потребительского спроса
 в стране, а также возможностью заключения долгосрочных
 договоров аренды.
 Таким образом, инвестиции в коммерческую, и в первую
 очередь в торговую, недвижимость с полным правом мож-
 но рассматривать в качестве вложений в готовый бизнес:
 продаваемые объекты уже укомплектованы успешно функ-
 ционирующими арендаторами.
 С чего начать инвестору, который хотел бы вложить сбе-
 режения в недвижимость Германии?
 Для начала стоит взвесить свои возможности и сформули-
 ровать пожелания. После чего постараться поставить конк-
 ретную задачу. Составить перечень интересующих вопросов
 и получить максимально полную информацию у независимых
 экспертов. Например, Торгово-промышленная палата Герма-
 нии предоставляет целый ряд полезной информации для ин-
 весторов на русском языке. Эти сведения легко найти в ин-
 тернете, достаточно набрать в поисковике запрос: «Инвес-
 тиции в Германии» и перейти по ссылке IHK (ТПП).
 Эксперты нашей компании также специализируются на
 вложениях российских инвесторов. Мы берем на себя весь
 процесс формирования организационной и юридической
 структуры для инвесторов в Германии: сопровождаем сдел-
 ки купли-продажи объектов, привлекаем банковское кре-
 дитование и занимаемся дальнейшим управлением объек-
 тами, разрабатываем различные инвестиционные модели
 и рассчитываем для инвестора налоговую нагрузку его де-
 ятельности.
 Мы регулярно проводим семинары в городах России.
 В основном это, конечно, Москва. В ходе семинаров специ-
 алисты освещают различные аспекты инвестирования, на-
 логообложения, ВНЖ, кредитования в Германии и отвечают
 на вопросы участников. Информация о предстоящих семи-
 нарах регулярно появляется на нашем сайте www.st77.de.
 +49 700 777 12 777 +7 495 648 4977
 [email protected] www.st77.de
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 Правительство Сингапура сде-лало ставку на привлечение иностранного капитала и вы-играло: ныне город-государс-тво представляет собой эко-
 номический рай с высоким уровнем жизни. Успешному предпринимательству здесь спо-собствуют все: законы, обеспечивающие га-рантии для ведения бизнеса и его прозрач-ность, стабильная экономическая ситуация.
 Естественно, что и недвижимость в Син-гапуре пользуется высоким спросом—ее по-купают и для бизнеса, и для собственного проживания, и с инвестиционными целями. Последнее очень выгодно: можно полу-чить ипотеку на хороших условиях (в разме-ре 60–70% от суммы покупки и со ставкой от 1% годовых), купить квартиру или дом, а по-том продать с прибылью.
 Неудивительно, что среди покупателей жилья очень много иностранцев. По зако-ну им нельзя покупать земельные участки, но и этот запрет снят на острове Сентоза. На остальной территории государства запре-щенную к продаже для иностранцев недви-жимость в принципе тоже можно купить, но для этого нужно получить специальное раз-решение. В качестве альтернативы учас-ток можно взять в аренду, максимальный срок которой составляет 99 лет. Ограниче-ний на строительство практически нет, глав-ное, чтобы возводимый объект не входил в противоречие с генпланом. Приятно и то, что здесь нет налога на роскошь (как, напри-мер, во Франции), а также налога на приня-тие наследства.
 Но главное, что побуждает вкладывать-ся в сингапурскую недвижимость—серьез-ный рост цен. Правительство пыталось охла-дить рынок, законодательно увеличив раз-мер первого взноса при получении второго ипотечного кредита и введя налог на прода-жу недвижимого имущества, находящегося в собственности менее трех лет, а теперь пла-нирует еще и повысить ставки по ипотеке. Но цены и арендные ставки продолжают увели-чиваться. В первом квартале 2011 г. цены на высококачественное жилье в кондоминиу-мах и многоквартирных домах вновь вырос-ли на 0,5%. Средняя цена при покупке такой недвижимости составила S$24 424 за кв. м (S$—сингапурский доллар).
 Но быстрее всего растут цены на элитную недвижимость. В этом сегменте прирост соста-вил 1%—и это всего лишь за три месяца. Те-перь она в среднем стоит не менее S$36 781 за «квадрат». Самыми дорогими районами в Сингапуре считаются River Valley, Bukit Ti-mah, Orchard Road, Peck Hay Road, Tanjong Rhu Road, Bukit Batok Avenue и Tanglin Road. От-носительно недавно категорию элитного жи-лья пополнили два новых района: Marina Bay и Sentosa Cove; последний—из-за недавно от-крывшегося казино и тематического парка Universal Studios.
 Рост цен подстегивается спросом на жи-лье, который превышает предложение. При этом население неуклонно растет, а земельных участков под строительство не хватает: город-государство маленький и не резиновый.
 Все эксперты сходятся в том, что цены продолжат расти и дальше. Инвестиции в не-
 Город открытых дверей
 Ирина Богатырева
 Сингапур, одно из экономических чудес Юго-Восточной Азии,—одновременно и город, и государство. Он удачно сочетает космополитическую среду и классическое азиатское гостеприимство. Благоприятная экология, низкий уровень преступности, жилье высокого уровня и необычайная популярность этого места делают его приятным не только для работы, но и для жизни.
 «Согласно рей-тингу агентс-тва Mercer, Син-гапур занимает восьмое место в мире по доро-говизне жизни. Но до Москвы ему все рав-но далеко: на-ша столица — на четвертой строчке в этом списке»
 С Т Р А Н А
 Курс сингапурского дол-лара составляет примерно 0,83 доллара США за S$1
 Про деньги
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 движимость Сингапура представляются ана-литикам тем более выгодными, что сильный сингапурский доллар защищает от любых ко-лебаний мировых валютных курсов.
 Вместе с ценами продажи растут и ставки аренды. Большинство арендаторов—это биз-несмены или работники различных фирм, для которых квартиры снимают их работо-датели—причем минимум на 2 года. Практи-чески любое жилье в Сингапуре очень быст-ро находит своего нанимателя. Сейчас аренда двухкомнатной квартиры в новом доме стоит S$4500–8000 в месяц.
 Недвижимость в Сингапуре может помочь в получении ПМЖ. По одной из существую-щих программ бизнес-иммиграции, соиска-тель должен инвестировать S$2 млн в новый
 бизнес, в развитие и экспансию существую-щего бизнеса или в фонд, одобренный госор-ганами. При этом до 50% этих средств может быть вложено в приобретение жилья, в кото-ром будет проживать инвестор.
 Отметим, что ПМЖ вместе с заявителем могут получить не только его супруга и де-ти до 21 года, но и родители. Сейчас Синга-пур—единственная в мире страна, где мож-но «прописать» мам и пап. Для этого нуж-но дополнительно инвестировать не менее S$300 тыс. на каждого родителя. Однако имейте в виду—все счастливые обладатели ПМЖ мужского пола становятся военнообя-занными.
 Словом, в Сингапуре хорошо и жить, и ра-ботать. Лишь бы не было войны…
 Налог на покупку и аренду недвижимости можно рас-считать с помощью специ-ального калькулятора: http: //www.iras.gov.sg/irasHome/page.aspx? id= 1832
 Кстати
 Р у б л И К И
 Благодарим за помощь в подготовке статьи ком-панию InvestmentSource S Pte Ltd.
 Спасибо

Page 36
                        

нА
 ПрА
 вА
 Х реК
 ЛА
 мЫ
 34 Homes Collection №4 (24) август–сентябрь 2011
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 Сингапур—не только деловой
 центр всей Азии, но и сре-
 доточие роскошной жиз-
 ни и стильной архитектуры.
 Здесь создаются самые уди-
 вительные проекты, сочетающие красо-
 ту с новизной. Когда страна привлека-
 ет звезд мировой архитектуры и дизайна
 к работе над новыми проектами, это гово-
 рит о том, что рынок недвижимости здесь
 достиг определенной зрелости. В Синга-
 пуре это произошло уже довольно дав-
 но. Страна может похвастаться десятка-
 ми небоскребов и эффектных современ-
 ных зданий, построенных по проектам
 архитекторов с мировыми именами. Не-
 сколько лет назад в их число вошел и Фи-
 липп Старк (Philippe Starck), один из вели-
 чайших дизайнеров современности. Про-
 ект Residence Grange был осуществлен им
 в партнерстве с известным застройщи-
 ком Джоном Хичкоксом (John Hitchcox).
 Замысловатый фасад здания—творческая
 находка дизайнерской лаборатории MDL.
 Эта компания находится под управлением
 AMA Group—одного из крупнейших игро-
 ков этой ниши рынка в Италии—и знаме-
 нита участием во множестве знаковых ар-
 хитектурных проектов.
 В этом 16-этажном комплексе форма-
 та «бутик», расположенном в престиж-
 ном месте на улице Grange Road Orchard,
 совсем рядом с популярным междуна-
 родным шопинг-районом Orchard Road
 и лучшими международными школами,
 спроектированы 30 эксклюзивных апар-
 таментов. Вы не найдете среди них двух
 одинаковых. Начальная цена этих ска-
 зочных квартир—€1,9 млн. В стоимость
 входит кухня с бытовой техникой, а так-
 же сантехника и дизайнерская мозаи-
 ка от Филиппа Старка в ванной комна-
 При свете звезд
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 те. Вызывает восхищение также изыскан-
 ный ландшафт комплекса. Эксперты уже
 называют апартаменты в этом проекте
 лучшими дизайнерскими резиденциями
 в Сингапуре.
 Привлекают внимание и новые элит-
 ные комплексы, расположенные в го-
 роде по соседству с островом Сенто-
 за, рядом с самым большим шопинг-мол-
 лом Vivo City, в эпицентре роскошной
 жизни Сингапура. Один из них—про-
 ект Reflections, разработанный всемир-
 но известным австралийским архитекто-
 ром Керри Хиллом (Kerry Hill). Он состоит
 в общей сложности из 1129 роскош-
 ных квартир (в продаже осталось всего
 10). Они размещаются в шести стеклян-
 ных башнях высотой в 24 и 41 этаж, а так-
 же в 11 блоках шести- и восьмиэтажных
 вилл, расположенных на береговой ли-
 нии. В них можно выбрать объекты пло-
 щадью от 65 до 1235 кв. м—апартамен-
 ты с двумя или четырьмя спальнями ли-
 бо пентхаус.
 Внешний вид комплекса будет иде-
 ально гармонировать с природным лан-
 дшафтом побережья и городской за-
 стройкой. На крыше будут разбиты сады.
 Башни попарно соединят воздушными
 стеклянными мостами, которые станут от-
 личными смотровыми площадками, от-
 крывающими прекрасные виды на мо-
 ре и остров. В комплексе предусмотрена
 богатая рекреационная и развлекатель-
 ная инфраструктура для жильцов.
 Владельцы этой уникальной недвижи-
 мости получат право на 10-летнее членс-
 тво в яхт-клубе, а также бесплатный 5-лет-
 ний абонемент на стоянку для яхты рядом
 с домом. Расположенная на частном ост-
 рове Keppel и связанная с материком мос-
 том, стоянка рассчитана на 170 мест и мо-
 жет принять даже большие яхты. Проект
 будет сдан в начале 2012 г.
 Заслуживает упоминание и Bungalo на
 острове Сентоза (в единственном месте
 в Сингапуре, где иностранец может при-
 обрести дом). Плавные очертания зданий
 этого курортного комплекса напоминают
 морские волны, а внутреннее пространс-
 тво говорит об истинной роскоши и ком-
 форте. Картину дополняют прекрас-
 ный сад с пышной тропической зеленью
 и идеальными газонами. Это престижное
 жилье вблизи марины, где селятся толь-
 ко богатые и знаменитые люди. Здесь
 они могут насладиться уединенной об-
 становкой и прекрасным видом на водо-
 пады, казино, пляж и комплекс Universal
 Studios, расположенный по соседству.
 Это место получило название «Азиатское
 Монако» или «Голливуд Азии». Стартовая
 цена дома на острове Сентоза составля-
 ет от €7,5 млн.
 +65 914 40 268 +7 499 504 2816
 [email protected] sourceinvestsing.com
 Инна шмакова, генераль-ный директор компании InvestmentSource S Pte lTd:Цены на недвижимость в Син-гапуре неуклонно растут, иностранные инвесторы предъявляют на нее все боль-ший спрос. Поэтому прави-тельство принимает законо-дательные меры, призванные уравновесить рынок и пресечь спекуляции.Так, с этого года введен налог на перепродажу недвижимос-ти. Если инвестор перепродает свою собственность, куплен-ную после 14 января 2011 г., в первый год после покуп-ки, он платит 16% от стоимос-ти объекта (если после покуп-ки прошло более года—12%, более двух лет—8%, и более трех—4%). Кроме того, плани-руется повысить и процентную ставку по кредитам на покупку недвижимости.Поэтому инвесторам следу-ет поторопиться, пока ипотека в Сингапуре более чем доступ-на. С учетом быстрого роста цен это будет очень выгодное вложение.О процедуре покупке недви-жимости в этой стране вы мо-жете прочитать здесь: sourceinvestsing.com
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 С в О И М И Г л А з А М И
 Лина Селезнева
 Романья: подсказки об Италии
 На центральной площади городка Бертиноро, расположенного на одном из холмов Романьи, стоит «Колонна гостеприимства» с двенадцатью кольцами. Ее история как нельзя лучше иллюстрирует гостеприимный характер жителей Романьи.
 Семьи, жившие в этом городе, так дорожили возможностью при-нимать гостей, что непрерывно ссорились по этому поводу. Да-бы прекратить распри, было ре-
 шено предоставить дело случаю: над кольца-ми написали фамилии семей, рыцарь привя-зывал коня к одному из них, и вопрос постоя тем самым решался мирно. Гость—это пре-
 стиж, ну и новости, конечно же. Здесь по сей день любят и умеют принимать гостей, и нам удалось в полной мере оценить красоту этой земли и щедрость ее жителей.
 Столица гостеприимстваКак правило, отдыхать в Эмилию-Романью приезжают на море—город Римини, курор-тная столица региона, стал одним из первых
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 морских курортов в Европе. Адриатичес-кая Ривьера, протянувшаяся на 110 км от Ра-венны до Каттолики, предлагает песчаные пляжи, теплое море, обилие отелей на лю-бой вкус и массу возможностей для развле-чений. Все это прекрасно, но многие туристы так увлекаются пляжным отдыхом, что даже не подозревают, где, собственно, находятся. А у этих мест древняя и славная история, бо-гатая культура, доказательства чему встреча-ются буквально на каждом шагу.
 Даже если ограничиться только самим городом Римини, можно составить не один экскурсионный маршрут. Например, в са-мом центре, рядом с городским музеем, на-ходятся уникальные раскопки—руины до-ма хирурга античных времен. Дом рухнул при пожаре, и все предметы, включая бес-
 ценный набор хирургических инструмен-тов, остались на своих местах. Судя по все-му, врач процветал: в доме были мозаичные полы с подогревом и стены, расписанные фресками.
 Чтобы перенестись во времена, пред-шествовавшие Эпохе Возрождения, мож-но осмотреть грандиозный замок властите-ля города и белокаменный храм, который считают первым в Италии собором эпохи Ре-нессанса. Можно посидеть на прославлен-ной террасе «Гранд-отеля» и выпить апе-ритив, а затем прогуляться по улочкам го-родского центра, пройти мимо бывшего кинотеатра «Фулгор» (это название знако-мо всем, кто смотрел фильм Федерико Фел-лини «Амаркорд»)—сейчас здание в лесах, но очень скоро здесь разместится музей ве-
 « Первое ку-пальное заве-дение в Рими-ни открылось в 1843 году. Сегодня на 15 км побере- жья здесь приходится 227 пляжей»
 Pennabilli
 San LeoTalamello
 Verucchio
 Santarcangeto
 Cattolica
 Rimini
 Bertinoro
 Forlimpopoli
 RavennaИТАлИя
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 ликого режиссера и его фонд. А затем перей-ти по мосту Тиберия, которому уже 2 тысячи лет, в бывший рыбацкий квартал Борго Сан Джулиано—одно из самых очаровательных мест в городе. Здесь узкие пешеходные ули-цы и отличные рестораны, на стенах нари-сованы забавные картинки. А можно прос-то погулять ранним утром у стен замка, где два раза в неделю, по средам и субботам, шу-мит рынок.
 Сквозь розовые очкиГлавное событие лета на Адриатической Ривьере—ежегодный праздник «Розовая ночь», который проходит 1 июля и охваты-вает все побережье. Все желающие одевают-ся в розовое, этим же цветом подсвечивают-ся здания и фонтаны, украшаются витрины и вообще все, до чего удается дотянуться. На-бережную закрывают для транспорта, и по ней из бара в бар, из ресторана в клуб пе-ремещаются толпы гуляющих. Между ни-ми лавируют велосипедисты. В «Гранд-оте-ле» проходит большой прием для избран-ной публики, а на улицах идут бесплатные концерты. Кафе, рестораны и пляжи откры-ты всю ночь напролет, люди танцуют и весе-лятся до рассвета. В одном баре поют кант-ри, в соседнем—пляшут сальсу, рядом мож-но покататься на коньках по искусственному
 льду. А в полночь все идут на пляж смотреть фейерверк.
 Горожанам так понравился этот празд-ник, придуманный 6 лет назад человеком по имени Андреа Ньясси (Andrea Gnassi)—тог-да он возглавлял муниципальный комитет по образованию, культуре и туризму,—что в этом году его избрали мэром города. Мэр молод, энергичен, передвигается по городу на велосипеде и пользуется всеобщей сим-патией.
 дорогами гурмановКухня Романьи—это в первую очередь кух-ня домашняя, семейная, и она заслуживает отдельного разговора. Приезжайте в конце июня в городок Форлимпополи, и вы попа-дете на городской праздник Festa Artusiana, названный в честь местного уроженца Пел-легрино Артузи (Pellegrino Artusi). Этот ком-мерсант, живший в XIX—начале XX в., кол-лекционировал рецепты домашней кухни из всех регионов Италии, опробовал их на практике и затем издал за свой счет первый в стране сборник, названный La scienza in cu-cina e l’arte di mangiar bene—«Наука на кухне и искусство хорошо поесть». Еще при жизни автора книга выдержала 15 изданий, а число рецептов в ней увеличилось почти вдвое—за счет тех, что прислали благодарные читате-ли. Да и теперь почти в любом итальянском доме найдется эта книжка; на нее ссылают-ся как на непререкаемый авторитет в любой дискуссии на кулинарные темы, которые так любят вести итальянцы. Кстати, в конце года должен выйти русский перевод.
 Сегодня наследие Пеллегрино Арту-зи бережно сохраняют в Casa Artusi—цен-
 С в О И М И Г л А з А М И
 Информационный сайт Эмилии-Романьиwww.welcomeitaly.ru
 Парки развлеченийwww.italiainminiatura.comwww.mirabilandia.itwww.oltremare.orgwww.fiabilandia.netwww.aquafan.it
 другоеwww.casartusi.itwww.fattoriaparadiso.comwww.emiliaromagnaterme.comwww.toninoguerra.orgwww.grandhotelrimini.com
 Полезные ссылки

Page 41
                        

www.homes-collection.com 39
 тре гастрономической культуры, где есть библиотека (основы которой заложил сам Артузи, завещав городу на эти цели значи-тельную сумму), интерактивный музей до-машней кухни, ресторан и винный погреб. Но сердце Casa Artusi—превосходно осна-щенный класс кулинарии, где под руководс-твом опытных поваров-педагогов можно научиться готовить самые разные итальян-ские блюда.
 Искусство есть и питьЗаметим, что один из главных предметов в этой кулинарной школе—наука выбора ис-ходных продуктов. Страстный интерес ита-льянцев к тому, из чего именно они гото-вят и что едят, позволяет держаться на плаву множеству мелких производителей и семей-ных ферм. И это делает итальянскую «глу-бинку» особенно интересной с точки зрения гурмана. Даже простейшая, традиционная для всей Романьи лепешка-пьядина в каж-дом городке может быть толще или тоньше, более мягкой или более хрустящей. Что уж
 говорить о тысячах рецептов пасты, о мяс-ных, рыбных и овощных блюдах!
 Славится Романья и сырами (между про-чим, знаменитый пармезан тоже происхо-дит из региона Эмилия-Романья). Очень не-обычен «сыр из ямы» (Formaggio di fossa), который делают в городке Таламелло. Голов-ки сыра после выдержки на воздухе помеща-ют на дозревание в особые колодцы, где он за 3 месяца приобретает необычный вкус и аро-мат. Такой сыр едят с другим местным дели-катесом—сладким вареньем-соусом «савор» (Savor), который варят из фруктов и прянос-тей с добавлением виноградного сусла-«мус-та»,—а также добавляют в пасту или в на-чинку для пьядины.
 Разумеется, все эти кулинарные изыс-ки запивают превосходными винами. Мес-тный сорт винограда Санджовезе и одно-именное вино—визитная карточка региона. Но есть и менее известные вина—например, Albano, Cagnina, Pagadebit. Последнее на-звание переводится как «плати долги»: этот сорт винограда такой плодовитый и настоль-
 С в О И М И Г л А з А М И
 ПьядинаПо дорогам Романьи испокон веков двигались паломники, направ-лявшиеся в Рим и дальше—в Палестину. Пилигримов надо было устраивать на ночлег, лечить и, разумеется, кормить. Так родилась знаменитая «пьядина»—тонкая сухая лепешка, в которую можно завернуть все что угодно: она и хлеб, и тарелка, и салфетка. Для теста нужны всего пять ингредиентов—пшеничная мука, соль, со-да, свиной жир и теплая вода. Причем любой из них можно заме-нить. Но только один! Иначе лепешка уже не сможет носить гор-дое имя Piadina Romagnola.
 « Почти в каждом городке прохо-дят ежегодные праздники — сагры, посвя-щенные опреде-ленному продук-ту или блюду. На них собирает-ся вся округа»
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 ко устойчив к капризам погоды, что благо-даря ему крестьянам удавалось расплатиться с долгами за неурожайный год.
 А есть и сорта, которые выращивают только в одном хозяйстве. Так, вино Barba-rossa делают только на винодельне Fattoria Paradiso недалеко от Бертиноро. Между про-чим, при многих таких хозяйствах есть ми-ни-гостиницы (agriturismo).
 С детьми и без детейС детьми все просто: на побережье множес-тво парков развлечений и аквапарков, где можно посмотреть представление в дельфи-нарии, с визгом скатиться с высоченной вод-ной горки, увидеть спектакль с участием сказочных героев или погулять между ми-ниатюрными копиями самых знаменитых зданий Италии.
 Тем, кто неравнодушен к машинам и мо-тоциклам, советую составить специальный маршрут. Эмилия-Романья не зря называет-ся «землей моторов»: Феррари, Ламборгини, Мазерати, Дукати и так далее—это все здесь.
 Итальянцы обожают автомобили, но не пренебрегают и другим видом транспорта—велосипедом. В Римини и в других городах побережья множество велосипедных доро-жек, и ими пользуются все, а не только са-мые спортивные. Загородные маршруты поз-воляют насладиться окрестными пейзажа-ми—а они изумительны,—не торопясь и не нанося вреда природе. В местном туристи-
 ческом офисе можно взять специальную кар-ту, где указаны все нужные дороги, помече-ны высоты и рассчитана примерная длитель-ность поездки.
 Желающим поправить здоровье мож-но посоветовать отправиться в одну из 20 терм Эмилии-Романьи. Искусство водо-лечения здесь развивалось со времен Древ-него Рима: империя много воевала, леги-онеры возвращались домой и залечивали раны в водных источниках. До недавне-го времени местные термы имели уклон в медицину, но теперь они разрабатывают и программы для здоровых людей, желаю-щих расслабиться и поухаживать за своей внешностью. Между прочим, в термах Ро-маньи часто проходят курс восстановления российские космонавты.
 «внутренняя земля»Ну а самым любопытным советую обзавес-тись хорошей дорожной картой, непьющим водителем и отправиться в поездку по ок-рестностям—здесь это называется entroterra, «внутренняя земля». Если вы не будете мед-лить с визитом, то еще застанете в Сан-Лео старика Леардини, владельца ликерной ла-вочки и обладателя старинных семейных ре-цептов. Увы, потомков у него нет, и очень скоро никто не уже сумеет собрать на горе под знаменитым замком, где томился в зато-чении граф Калиостро, нужные травы и сде-лать из них правильные настойки.
 С в О И М И Г л А з А М И
 Тонино ГуэрраКиносценарист, поэт, писатель, художник Тонино Гуэрра—один из самых знаме-нитых жителей Романьи. Он родился в городке Сантарканжело, рядом с Римини, а ныне живет в Пеннабилли. Нам удалось встретиться с мастером и задать ему несколько вопросов.—Многие россияне сейчас переселяются за границу—на время или насовсем, считая своим домом весь мир. Может ли мир быть домом?—Я человек мира—меня знают во всех странах, и я работаю для всех людей. Я и в России чувствую себя как дома. Но я итальянец и никогда не буду никем иным. Мир слишком велик, чтобы быть домом. Я живу здесь, в Пеннабилли, и каждый день спрашиваю себя, что я могу сделать для этого города. И делаю то, что могу. Спросите себя, что вы сделали для места, которое считаете домом. И действуйте.—Что можно посоветовать человеку, который впервые приехал в Романью?—К сожалению, часто люди приезжают в Римини и не видят ничего, кроме пес-ка. Но стоит поднять голову—и вот первый храм Возрождения, вот Равенна, дважды бывшая столицей империй, вот родина одного из величайших киноре-жиссеров за всю историю мирового кино, вот порт в Чезенатико, спроектиро-ванный Леонардо… Поднимите голову—и вы все увидите.
 « Найти тему для беседы с ита-льянцем очень просто: спроси-те, как именно его Mamma го-товит пасту. Ру-чаюсь — в тече-ние ближайшего часа–двух ника-кой другой пред-мет для обсуж-дения вам не по-надобится»
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 Загляните и в городок Веруккио—на ро-дину основателя знаменитого рода Мала-теста, прожившего 100 лет и оставившего существенный след в истории Италии (для Эмилии-Романьи семейство Малатеста—то же самое, что для Тосканы Медичи). Его прозвали Mastin Vecchio, что в сочетании с фамилией ярко отражало характер этого господина: полностью имя можно перевес-ти как «Старый Пес Дурная Голова». Кста-ти, в ресторанчике, носящем его имя, отлич-но кормят.
 Или сверните в Сантарканжело, посмот-рите, как с помощью 5-тонного каменно-го утюга гладят полотно, а затем деревянны-ми штампами вручную наносят на него узо-ры. Краска, сделанная из ржавчины, столь прочна, что в старые времена белье с такой
 набивкой давали в приданое невестам, и оно служило десятилетиями, не выцветая.
 И обязательно, обязательно приезжайте в Пеннабилли—помедитируйте в «Святилище мыслей», погуляйте по «Саду забытых фрук-тов» или по «Улице солнечных часов», загля-ните в «Приют заброшенных мадонн»… Все это придумал Тонино Гуэрра, маг и волшеб-ник, способный силой своей фантазии превра-тить провинциальный городок в место, испол-ненное высокой поэзии.
 Такая она, эта земля. Итальянский писа-тель Альфредо Панцини писал, что в Романье сохраняется то немногое, что еще осталось хорошего в мире. Не разделяя пессимизм ав-тора относительно мира, могу подтвердить: хорошего здесь сколько угодно. Вы полюбите Романью. И вернетесь.
 С в О И М И Г л А з А М И
 Благодарим компанию Apt Servizi региона Эми-лия-Романья и лично Изабеллу Бенедеттини (Isabella Benedettini) и Пав-ла Прокопьева за органи-зацию поездки.
 Спасибо
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Бизнес «по-заграничному»Российские бизнесмены все чаще открывают свои компании за границей. Cчитается, что игра на рынке там идет по простым и понятным правилам, и сам бизнес приносит пусть и не запредельный, но зато стабильный доход. Текст: Константин Криницкий
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 Н А д е л е
 На так называемой «русской улице» в США (то есть в среде русскоговорящих иммигран-тов) постоянно обсуждают по-купку американских компаний
 россиянами. Но если об успешных сделках лю-ди быстро забывают, то неудачи запоминают-ся надолго. Часто русские покупатели умудря-ются сочетать в себе крайнюю недоверчивость и редкую самоуверенность. А манеру эконо-мить на услугах специалистов вообще можно назвать «русской изюминкой».
 Например, одна обеспеченная дама, ста-рательно экономя на расходах при покуп-ке крупного развлекательного центра, нашла частного русского агента с весьма умеренны-ми запросами. Ему и был переведен депозит в размере $4 млн, предусмотренный на первом этапе сделки. Агент тут же «потерялся», не за-быв при этом снять деньги со счета. Незадач-ливая покупательница обратилась в полицию, но шансов вернуть деньги у нее, похоже, нет. В случае с известной фирмой такой сценарий был бы невозможен: заработанная на рынке США репутация всегда стоит дороже несколь-ких «разовых» миллионов.
 «По статистике инвестиционных потерь, русские в Америке теряют денег больше, чем любая другая национальная диаспора,—го-ворит аналитик Beverly Alliance Real Estate In-vestment Group и автор бестселлера «Привет, Америка! Практическое руководство для всех, кто едет в США» Ольга Марк Ландсберг.—Большинство наших соотечественников счи-тает себя заведомо умнее «этих американцев», поэтому решения они принимают сами, и са-ми же потом пожинают проблемы».
 США—страна, привлекающая многих иностранных предпринимателей. Но каждый штат, а зачастую и каждый город имеет свою процедуру регистрации и порядок налогооб-ложения, собственные правила. Поэтому, вы-бирая место для регистрации собственного бизнеса, следует внимательно и с помощью специалистов это все изучить.
 Эксперт комментирует это так: «Нельзя по-лагаться на мнения случайных людей, инвес-тируя свои деньги. Многие россияне грешат этим. Нам приходится долго убеждать инвес-торов в необходимости детальной экспертизы бизнеса, который они предполагают покупать, и выбранного ими рынка. По словам анали-тика, россияне все чаще понимают, что нуж-но тщательно изучать свой будущий бизнес в США: «Наши люди стали прислушиваться к профессиональному совету, они хотят услы-шать разные мнения, но в большинстве слу-чаев еще не готовы оплачивать консультации. Им пока морально легче заплатить более вы-сокие комиссионные».
 Российские граждане обычно начинают поиск бизнеса в США с ресторанов, магазинов и бензоколонок. «Когда они узнают, что мы так не работаем, то очень удивляются,—рас-сказывает Ольга Марк Ландсберг.—Обычно мы начинаем с того, что внимательно изуча-ем бизнес-потенциал нашего клиента и только после этого даем рекомендации». В итоге рус-ские инвесторы, в чьем распоряжении имеет-ся сумма до $2–3 млн, как правило, останав-ливают свой выбор на строительных проек-тах, многоквартирных комплексах для сдачи в аренду, компаниях по транспортным пере-возкам, небольших сетях кафе. Россияне, име-ющие возможность инвестировать большие средства, покупают торговые центры и офис-ные здания, медицинские комплексы и отели. Это приносит владельцам 8–11% чистой годо-вой прибыли за счет арендаторов.
 Сейчас большой интерес у россиян вызы-вает правительственная программа ЕВ-5, поз-воляющая иностранным инвесторам офор-мить «грин-карту» (ВНЖ) с последующим получением гражданства США. Иммиграци-онная служба страны не ограничивает выбор видов бизнеса, которые можно открывать для этой цели, но сама эта процедура имеет четкий алгоритм, при несоблюдении которого полу-чить вид на жительство по этой программе не-возможно.
 « В США каж-дый штат име-ет свои нюансы ведения биз-неса. И у бан-ков свой рей-тинг доверия к каждому шта-ту и городу»
 Ольга Марк ландсберг, аналитик Beverly Alliance Real Estate Investment Group (СшА):Покупка бизнеса стоимос-тью меньше 1 млн долла-ров—это всегда рискован-ное вложение капитала. Мы никогда не участвуем в подобных сделках. Даже в том случае, если поку-патель письменно примет на себя всю ответствен-ность за сделанный вы-бор, через год он все рав-но придет и будет жало-ваться—почему его не от-говорили? Сегодня мил-лион долларов для эконо-мики США—это не такие уж большие деньги. И мы не рекомендуем начинать свое «плавание» в бизне-се в США с любых недо-рогих вариантов.
 Мнение
 Америка: прочь из страны советов
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 Юрий Константиновский, зам. генерального дирек-тора leanga costablan-ca S.l. (Испания):Чаще всего россияне от-крывают в Испании агент-ства по продаже недви-жимости, покупают ка-фе и рестораны, магазины и мастерские различного профиля, реже—основы-вают строительные компа-нии или агентства по про-кату автомобилей, откры-вают врачебные кабинеты, спортзалы и фитнес-цен-тры. Иные виды бизнеса представлены мало, хо-тя мне известны принадле-жащие россиянам мелкие фабрики, залы игровых автоматов, автозаправки и мини-отели.Среди часто повторяю-щихся ошибок могу на-звать две. В открываемых кафе и ресторанах пре-обладают блюда русской, украинской, кавказской и иных кухонь, совершен-но не интересных испан-цам. А вместо дешевых ма-шин с ручной коробкой передач российские рент-а-кары часто предлагают дорогие машины с короб-кой-автоматом.
 Мнение
 На успешности бизнеса могут сказаться и факторы, учесть которые, не обладая даром предвидения, просто невоз-можно. Москвичка Светла-
 на окончила Московский лингвистический университет, и у нее не было языковых про-блем, когда в 1997 г. она поехала отдыхать в Испанию. Там она познакомилась со своим будущим мужем. Спустя несколько месяцев отпраздновали свадьбу. Взяв фамилию суп-руга, Светлана переехала жить в Андалусию, в Малагу (Malaga).
 Вначале Светлана Эдуардес работала в ав-томастерской, принадлежащей семье мужа, а потом решила открыть русский ресторан, против чего активно возражал муж. Теперь она тоже признает, что затея была не очень удачной: можно «затащить» испанца в такое заведение один раз, но постоянно его посе-щать он точно не будет.
 Некоторое время спустя супруги на семей-ном совете решили купить фитнес-зал. В за-ле, где многое пришлось приводить в поря-док, работали сама Светлана и посменно два местных инструктора. Все шло неплохо, пока благодаря новой госпрограмме по развитию спорта по соседству не открылись доступные муниципальные центры с хорошо оборудо-ванными залами и бассейнами. Пытаясь вы-держать неравную конкуренцию, Светлана «вела бой до последнего», но бизнес быстро катился под гору.
 От банкротства его неожиданно спасла одна из посетительниц—англичанка, мно-го лет занимавшаяся атлетическим фитне-сом. Узнав о финансовых проблемах заведе-ния, она поговорила со своим мужем (кстати, призером европейского чемпионата по бо-дибилдингу), который согласился выкупить «траспассо» (право на аренду) клуба за впол-не приличную цену. Бизнес, кстати, попал в надежные руки: новые владельцы сделали ему хорошую рекламу и предлагают клиен-там авторские методики тренировок.
 Светлана быстро нашла, куда вложить по-лученные от продажи деньги. Знакомый вла-делец бара как раз искал покупателя на свое заведение. Условия покупки «траспассо» можно назвать удачными: сделка обошлась ей в €110 тыс., с ежемесячной арендной пла-той €2 тыс. Бар площадью 150 кв. м нахо-дился в хорошем месте, в нем были кабель-ное телевидение, Wi-Fi и бильярд.
 Говорит Светлана Эдуардес: «Стоять за стойкой я не планировала, поэтому взя-ла барменом приличного парня. Но клиен-ты начали жаловаться, что он “какой-то уг-рюмый”. Испанский бар—это такой “клуб по интересам”, где обсуждаются новости футбо-ла, жалуются на цены и хвастаются успеха-ми детей. Бармен в этом общении—ключе-вая фигура. Пришлось срочно искать нового сотрудника».
 Сменив бармена на более разговорчивого, Светлана порадовала посетителей, но тут на-чались «неясности» с кассовой выручкой—новый работник начал «подрабатывать» в свой карман. С ним тоже пришлось рас-статься. И поскольку лично контролировать этот бизнес Светлана не захотела, его при-шлось продать. Сейчас Светлана Эдуардес открывает рекламное агентство и фотосту-дию, очень надеясь, что новая попытка ока-жется удачнее предыдущих.
 Историю комментирует Юрий Константи-новский, заместитель генерального директо-ра компании Leanga Costablanca S.L. (Испа-ния): «Светлану жаль, ибо идет она по пути от плохого к худшему. Конечно, муж был прав относительно русского ресторана. Это пус-тая и абсолютно провальная затея. Что ме-шало открыть обычный испанский ресторан? По поводу фитнес-зала—не уверен. Конечно, в Андалусии, одном из беднейших районов страны, сейчас может быть и не до фитнесса, но на Коста Бланка подобные заведения чувс-твуют себя неплохо. А очередное увлечение неугомонной «бизнес-леди» может оконча-тельно разорить ее мужа».
 Испания: приключения бизнес-леди
 Н А д е л е
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 У технолога радиопроизводства, а ныне владельца строительной компании Handyman из Албу-фейры (Albufeira) Игоря Куче-ра, в Португалии не оказалось
 ни «проводников», ни советников. Сначала он устроился работать на стройку, но в 2000 г., после связанного с зарплатой скандала, «поп-лелся в финансы регистрироваться как пред-приниматель».
 Первые полгода работы не было, как и от-дачи от рекламы. Но однажды, после того, как Игорь сделал небольшой ремонт одному гол-ландцу, дело сдвинулось, и вскоре у всех гол-ландцев в городе уже был его номер телефона. Постепенно пошли заказы.
 Вот что рассказывает сам Игорь Кучер: «Это сейчас уже есть постоянные клиенты, отработанные правила и схемы. А когда на-чинал—собирал информацию по крупицам. Были проблемы с кредитами. Щедрость за-падных банков, мягко говоря, сильно преуве-личивают—измытарят, а если и дадут кредит, то под 18% в год, а раз брал и под 22%». Биз-несмен предупреждает: «Как частный пред-приниматель вы не получите ни визы, ни ви-да на жительство. Я дошел с этим вопросом до секретариата президента, но получил карту ВНЖ только по факту рождения детей на тер-ритории страны».
 Однако есть и другие возможности. Го-ворит Иван Яринковский, директор компа-нии Status Home (Португалия): «Основани-ем для получения ВНЖ в Португалии явля-ется регистрация юридического лица. ВНЖ выдается на 1 год, затем дважды продлевает-ся на 2 года, после чего можно получить ПМЖ и подать документы на гражданство. Нужно сказать, что никто не сможет гарантировать получение ВНЖ в странах Евросоюза—даже при соблюдении всех формальных условий. Но очень важно грамотно подготовить тре-буемый пакет документов и зарекомендовать себя как надежного инвестора и бизнесмена. Этому также способствует владение недви-
 жимостью, демонстрирующее статус и состо-ятельность кандидата. Могу сказать по собс-твенному опыту: нашим клиентам пока в по-лучении ВНЖ отказов не было».
 Бизнесменам, собирающимся начать свою деятельность в Португалии, Игорь Кучер со-ветует получить для въезда в страну обычную туристическую визу, которую на месте лег-че продлить или трансформировать в разре-шение на длительное пребывание. Португа-лия, по его словам, в целом хорошо подходит для капиталовложений. Налоговая система проста, формы отчетов—элементарные. Но за возможные бухгалтерские и даже инспектор-ские ошибки платит владелец бизнеса, при-чем не только сумму долга, но и штраф за про-срочку платежа.
 Расходы на вхождение в бизнес высо-ки: минимальная плата за аренду офиса—€400 в месяц, покупка простенького ресторана (лицензии, компьютеры, кассы, но без поме-щения)—от €50 тыс. В строительстве, кро-ме наличия в штате лицензированного инже-нера, понадобится разрешение на строитель-ство гражданских объектов и разрешение на наем рабочей силы. Каждый документ требу-ет от €1,5 тыс. до €5 тыс. и 3–6 месяцев ожида-ния. Регистрация бизнеса в финансовых орга-нах почти ничего не стоит, но какие-то расхо-ды потребуются на подготовку бумаг.
 Иностранных бизнесменов—англичан, голландцев, французов—в Португалии хва-тает. Русских сравнительно немного, и у них есть свои характерные черты. Во-первых, рос-сияне в бизнесе хотят «все и сразу» (а в Евро-пе так не бывает), а во-вторых, у них несколь-ко иная деловая манера. Например, предла-гался к продаже недостроенный отель. Им заинтересовался русский покупатель. Но по-купка не состоялась: россиянин хотел видеть презентацию «как в глянцевом журнале», а продававшие отель французы не могли по-нять, что от них хотят: вот объект, вот банков-ские, вот финансовые документы, вот—гаран-тии муниципалитета. Что еще нужно?
 « В Португалии легко зарегист-рировать фир-му, и формы от-четности самые простые. Одна-ко ошибки обхо-дятся дорого»
 Иван яринковский, ди-ректор компании Status Home (Португалия):Очень часто, когда рус-ские выбирают коммер-ческую недвижимость в Португалии, они хотят недорого купить действу-ющий высокорентабель-ный бизнес. При этом сов-сем не принимается во внимание, что вряд ли кто-то вообще будет прода-вать, тем более за гроши, бизнес, приносящий вы-сокие доходы. При выбо-ре коммерческого объ-екта в основном обраща-ют внимание на его эф-фективность в предыду-щие годы. Но я считаю, что стоит выявить допущен-ные там ошибки и разра-ботать стратегию, кото-рая бы помогала прино-сить прибыль в будущем. Или купить новый бизнес с уже оформленными ли-цензиями.
 Мнение
 Португалия: без проводников
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 Власти Германии очень ужесточили экологическое законода-тельство, и теперь каждый объект недвижимости должен иметь энергетический паспорт. Так ли это? Какие еще докумен-ты должен предоставить продавец? Сергей Н.
 Отвечает Елена Вайберт, директор по продажам агентс-тва недвижимости LeM Immobilien:Совершенно верно. Энергетический паспорт должен быть у но-востроек или вновь пристроенных частей зданий, при окон-чании модернизации зданий, а также при продаже или сдаче в аренду объектов недвижимости. А вот для непостоянно отап-ливаемых объектов (к ним, в частности, относятся летние кот-теджи), зданий с общей площадью менее 50 кв. м, памятни-ков архитектуры и некоторых других категорий недвижимос-ти энергетический паспорт не требуется.
 Теперь о документах, которые должен предоставить про-давец. Разумеется, если у вас есть свой маклер, то заботить-ся о всех формальностях и защищать ваши интересы будет он. Если же нет, то риэлтор, представляющий интересы продавца,
 обратится к нотариусу, который будет заверять договор купли-продажи, и предоставит ему все основные данные по сделке: выписку из Поземельной книги (она подтверждает право собст-венности), последние протоколы собраний собственников (ес-ли это квартира в многоквартирном доме), энергетический паспорт объекта, свой паспорт и сведения о продавце и поку-пателе. Опционально может быть предъявлен план квартиры или план участка с расположенным на нем объектом. Нотариус проверяет все бумаги в интересах как продавца, так и покупа-теля, и заверяет сделку.
 Недвижимость в аренде: как и где?
 Экология и документы
 В Германии часто продают жилье или коммерческие объекты, сданные в арен-ду. Пока действует договор аренды, вла-делец получает доход. А что делать, когда арендатор не продлевает договор? И где лучше купить объект, чтобы не попасть впросак? Елизавета А.
 Отвечает Сергей Вахненко, ге-неральный директор компании Dominart Real Estate:Если договор аренды составлен пра-вильно, то в нем обязательно будет указано, что арендатор, желающий прекратить действие договора, обязан за три месяца поставить об этом в из-вестность арендодателя. При изначаль-но грамотно поставленном процес-се покупки недвижимости в Германии, у вас есть возможность приобрести
 ликвидный объект в хорошем районе или городе, и, как правило, в дальней-шем у вас не возникнет проблем со сда-чей такого жилья в аренду. Главное, правильно составлять договор аренды, учитывая все нюансы.
 Поэтому я рекомендую обращать-ся за помощью к опытному маклеру или в агентство недвижимости с хоро-
 шей репутацией. Они работают во всех крупных городах страны. Компетент-ные сотрудники таких агентств помогут выбрать объекты по актуальной цене, в лучших местах, а также помогут гра-мотно составить все документы, про-консультируют по вопросам налогооб-ложения. Но самое главное—опытный маклер знает перспективу цен в бли-жайшем будущем.
 На мой взгляд, самыми интересны-ми в плане инвестиционной привлека-тельности сегодня являются такие го-рода Германии, как Берлин, Гамбург, Мюнхен, Дюссельдорф, Штутгарт. Это также районы с большой концентра-цией бизнес-структур, например, Бава-рия. Еще сюда можно отнести знамени-тые немецкие курорты—такие, как Ба-ден-Баден.
 в ы С П Р О С И л И
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 Когда просматриваешь объявления о продаже квартир в Германии, час-то настораживают цены: очень низкие. С чем это связано? В чем подвох? Михаил Ю.
 Отвечает Любовь Баумгертнер, партнер компании L&B Immobiliya:Да, в Германии действительно продает-ся недорогое жилье. Это не подвох, но прежде чем принимать окончательное решение, необходимо выяснить причи-ну низкой цены.
 Зачастую по низким ценам выстав-ляется аукционная недвижимость, но указанные цены, как правило, растут в процессе торгов, и лот достается по-купателю, предложившему более высо-кую ставку. Также недорого продаются
 небольшие одно- или двухкомнатные квартиры в домах низкого или сред-него качества, расположенные в не-больших городах восточной Германии, а иногда и на территории западной Германии (также в маленьких горо-дах). Но в Германии все города и дерев-ни обычно хорошо обустроены и име-ют все необходимое для жизни. Другой вопрос, что в конкретном месте может быть низкий спрос на покупку и аренду недвижимости.
 Другой причиной бывает состояние самой квартиры или дома, в котором она находится: довольно часто такие объекты требуют полного или частич-ного ремонта, и, следовательно, до-полнительных финансовых вложений. Низкая цена может объясняться и вы-
 сокими ежемесячными расходами на содержание недвижимости—речь идет не о коммунальных расходах, а о пла-те домоуправлению и взносах в комму-нальную кассу.
 Отдельной категорией недорогой недвижимости является недвижимость в курортных городах Баварии, Баден-Вюртемберга и других земель. Такая недвижимость находится в апарт-оте-лях и принадлежит частным владель-цам, которые сдают ее в аренду ме-неджменту отеля или используют для отдыха. Продавец может избавляться от квартиры за ненадобностью, так как больше не проводит в ней отпуск, а сда-вать ее можно только в краткосроч-ную аренду из-за курортного характе-ра мест ности.
 Дешевая недвижимость? Подозрительно...
 в ы С П Р О С И л И
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 H o m E S c o l l E c T I o n P R o m o
 Обаяние итальянской культуры, архитектуры и об-
 раза жизни столь велико, что ему поддаются мно-
 гие европейские столицы. Не стал исключением
 и Берлин. В своеобразном «итальянском кварта-
 ле» в районе Берлин-Митте на реке Шпрее вы увидите богато
 декорированные фасады, мотороллеры Vespa и многочислен-
 ные уютные ресторанчики. В этом районе расположены многие
 достопримечательности: Жандарменмаркт (Gendarmenmarkt)
 с его впечатляющими строениями, музейный остров со своими
 выставками и экспозициями всемирного значения, бульвар Ун-
 тер-ден-Линден (Unter den Linden), дворец наследного принца
 (Kronprinzenpalais), государственная опера (Staatsoper), уни-
 верситет им. Гумбольдта (Humboldt-Universitat). Элегантным за-
 вершающим аккордом в этой атмосфере является элитный жи-
 лой комплекс резиденция «Феллини», закладка фундамента ко-
 торого состоялась 14 июля 2011 г.
 Инициатору проекта Гарри Ван Кэму (Harry van Caem) уда-
 лось внести итальянский шарм в торопливый ритм Берлина. Де-
 виз проекта—La Dolce Vita, «сладкая жизнь». Именно такой мо-
 тив придает проекту исключительность.
 Чтобы придать зданию «Феллини» неповторимый облик, над
 проектированием работали известные специалисты—такие,
 как архитектор Марк Кохер (Marc Kocher), осуществивший раз-
 работку реконструкции прославленного оперного театра La
 Fenice в Венеции. В проекте «Феллини» он объединил класси-
 ческое изящество и современную эстетику. Здание «Феллини»
 имеет симметричную планировку: по обеим сторонам разби-
 ты два дворика, соединенных между собой сводчатыми пере-
 ходами из природного камня. Центральный элемент дворика—великолепный античный фонтан. Южный фасад дома выполнен
 в форме полукруга, что обеспечивает не только восхититель-
 ный вид, но и дает много солнечного света, поддерживая сре-
 Резиденция «Феллини»—итальянский образ жизни в Берлине
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 диземноморский стиль в интерьерах. В каждой квартире есть
 лоджия или балкон. Со стороны улицы исторические фасады, за-
 вершенные карнизами, облицованы бежевым песчаником. Ком-
 плекс располагает подземной парковкой на 62 машиномест, что
 не часто встретишь в Берлине.
 Разработкой дизайна интерьера занимался известный гол-
 ландский дизайнер Ерик Кустер (Eric Kuster), знаменитый своим
 изысканным стилем и опытом работы над проектами фешене-
 бельных гостиниц, ресторанов и домов знаменитостей.
 Будущим владельцам предлагаются на выбор 70 люкс-апарта-
 ментов площадью от 60 кв. м до 260 кв. м, с трехметровыми по-
 толками, высокими дверными проемами, камином, напольным
 панельным отоплением, услугами консьержа 24 часа, уборкой
 квартиры и многим другим. Цены на апартаменты в комплексе
 начинаются от €214 600.
 Разработчики проекта гарантируют в контракте сдачу в экс-
 плуатацию роскошного жилого комплекса резиденция «Фелли-
 ни» уже в декабре 2012 года. Качество и первоклассное место-
 расположение обеспечат высокий рост стоимости недвижимос-
 ти на одном из самых динамичных рынков Европы.
 Жить в резиденции «Феллини» означает не только быть счас-
 тливым обладателем чудесной квартиры, а также жить поистине
 в привилегированном районе.
 +49 30 405 72 898 [email protected] www.fellini-residences.com
 www.fellini-residences.de
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 Секрет успеха для каждого свой. Можно быть махровым фаталистом и верить, что все придет само. А можно ставить цели и упорно их добиваться. Или можно, наконец, получить свой шанс и максимально использовать. О том, как это бывает, рассказывает Константин Анчин. Материал подготовила Альмира Муратова
 Характер нордический
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 Моей главной целью было уе-хать учиться за рубеж, по-лучить международный опыт, посмотреть, как у них «там» все устроено. К то-
 му же я никогда не был за границей, и простое любопытство тоже сыграло свою роль.
 Плыть по стечениюБудучи аспирантом Высшей школы экономи-ки, я искал программу, которая позволила бы продолжить изучение вопроса, ставшего те-мой моей диссертации—«Взаимодействие гражданских и политических партий в Рос-сии». Как известно, «большое видится на рас-стоянии», и мне было интересно посмотреть на нашу страну «снаружи». Между прочим, пословица подтвердилась в полной мере, но об этом позже.
 На сайте своего университета я нашел ссылку на программу Норвежского совета по исследованиям (NRC), которая называ-лась YGGDRASIL (Young Guest and Doctor-al Researchers’ Annual Scholarships for Investi-gation and Learning). Оказалось, что прием за-явок еще продолжается, и я незамедлительно отправил свою. Норвегия, соседняя с Росси-ей страна, всегда живо интересовалась нашей политической ситуацией, поэтому мною за-интересовались. Стоит заметить, что эта про-грамма не была учебной в прямом понима-нии этого слова—здесь нет «пар», сессий, все занимаются исключительно исследования-ми—и общение идет в основном на английс-ком языке.
 Когда заявку одобрили, началось при-ключение длиной в несколько месяцев. Про-грамма, город, университет—все это само ме-ня находило, я скорее плыл по течению и ис-кал оптимальные пути решения проблем. Так, например, для получения гранта нужно бы-ло предоставить рекомендательное письмо из университета принимающей страны. Поэтому я обратился к своему замдекана с просьбой
 помочь мне найти кого-нибудь, кто смог бы за меня «поручиться». «Кем-то» оказался руко-водитель департамента российско-азиатских исследований Норвежского института между-народных отношений, который через 2–3 дня прислал мне письмо, подтверждавшее, что ес-ли я получу грант, то университет будет рад меня принять.
 Заявку я подал в феврале, но в Норвегию смог приехать только в декабре—практичес-ки через год. Виноваты были не университет и не программа, а скорее бюрократия и мое неумение решать «бумажные» проблемы.
 Например, мне надо было оформить доку-менты на получение ВНЖ, так как програм-ма длилась год, и на такой срок мне просто не позволили бы остаться в стране. Но для того, чтобы получить ВНЖ, я должен был подтвер-дить, что у меня есть жилье в Норвегии. Най-ти квартиру из России было сложно еще и по-тому, что оплатить ее я смог бы, только по-лучив свою стипендию. А получить деньги можно было, лишь приехав в Норвегию. По-лучался замкнутый круг. Впрочем, выход ока-зался простым—я сообразил уточнить, до-статочно ли будет в моей ситуации просто за-бронировать место в хостеле, а после приезда в Норвегию уже найти нормальное постоян-ное жилье. Оказалось, что можно!
 Квартирный ответНа долгое время мои проблемы были реше-ны. Первые впечатления от Норвегии были просто феноменальные—казалось, что в этой стране все организовано так, чтобы жить без малейшего напряжения, с полным комфор-том. Люди здесь все очень отзывчивы. В аэро-порту милая девушка-служащая, увидев мою растерянность, тут же позвала своего коллегу, выросшего на Украине. И он провел для меня на русском языке «мастер-класс»—куда надо пойти, куда как добраться, какими сервисами воспользоваться. Кстати, следующих сооте-чественников я встретил буквально через па-
 « Чтобы получить ВНЖ на вре-мя учебы, нуж-но предъявить документ о на-личии жилья. Можно забро-нировать место в хостеле, а за-тем искать бо-лее подходящий вариант»
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 ру часов, когда приехал в свой хостел: загово-рил по-английски с двумя девушками в холле, а они оказались студентками из Мурманска.
 Постоянное жилье я искал примерно неде-лю. И мне вновь повезло: один из моих коллег собирался в отпуск и предложил пожить в его особняке пару-тройку недель. Естествен-но, я не отказался. После московского обще-жития для аспирантов его дом показался мне почти дворцом, пусть и временным. Но поис-ков я не прекращал.
 В Осло нет такого засилья риэлторов, как в Белокаменной. К их услугам можно при-бегнуть, но в основном объявления об арен-де жилья вывешивают на двух сайтах—hybel.no и finn.no. Мне нужна была комната в центре. За неделю я написал несколько пи-сем с рассказом о себе и посмотрел две квар-тиры с примерно одинаковой ставкой арен-ды. Первый вариант оказался «не моим». Пятикомнатная квартира в центре, комна-та, предлагаемая в аренду,—достаточно про-сторная… Но было неясно, сколько человек здесь живет, к тому же общая атмосфера ка-залась какой-то гнетущей. Я сказал, что по-думаю.
 Зато во втором доме я решил остаться сра-зу же, как вошел туда. Дело было под Рождес-тво, и меня поразил праздничный настрой обитателей—трехкомнатная стильная квар-тира буквально сияла от обилия свечей. Здесь была огромная кухня, совмещенная с гости-ной; в моей комнате, небольшой, но неверо-ятно уютной, стояла хорошая мебель. И сто-ило все это удовольствие 3750 крон (при-мерно €500) в месяц плюс возвращаемый депозит 7500 крон ( €1000). В этой квартире я прожил около года.
 В Норвегии, кстати, преобладают неболь-шие частные дома (чердак и подвал чаще всего тоже служат жилыми помещениями), многоэтажных домов меньше. Есть еще дома на 6–8 семей: они сильно вытянуты в длину и поделены на несколько блоков.
 внутри и снаружиКогда я ехал в Норвегию, то думал, что бу-ду носителем уникальной информации, ведь я писал диссертацию, был членом партии, ви-дел работу системы изнутри. Каково же бы-ло мое удивление, когда я понял, насколь-ко хорошо норвежцы осведомлены в том, что происходит в нашей стране. Объяснялось это просто—интерес плюс возможности. Здесь
 есть все необходимые источники получения информации, почти каждый человек из тех, с кем я общался, смотрит CNN или BBC, пос-тоянно проводятся встречи и беседы, есть возможность высказаться и получить ответы на интересующие тебя вопросы.
 В университете мне была предоставлена абсолютная свобода—я мог проводить иссле-дования, интервью, пользоваться интернет-источниками и библиотекой. Между прочим, библиотечная система—хорошая иллюстра-ция различий между «нами и ними». Для то-го чтобы получить какую-либо книгу в од-ной из российских библиотек, придется дол-го и не всегда результативно ее искать, а если нашел—не факт, что ее получишь, потому что она может оказаться в другом корпусе, а это все равно что в другом государстве. В Норве-гии же можно просто забронировать в биб-лиотеке нужные тебе книги, и их пришлют по почте.
 Конечно, Норвегия при ближайшем рас-смотрении оказалась не такой сказочной страной. Живя в ней, начинаешь видеть осо-
 л И ч Н ы й О П ы Т
 « Аренда квар-тиры обошлась мне пример-но в €500 в ме-сяц. Кроме то-го, при заклю-чении договора пришлось вне-сти депозит (€1000), кото-рый возвраща-ется при осво-бождении жилп-лощади»
 Норвегия—конституцион-ная монархия. Нынешний король, Харальд V, в мо-лодости был превосход-ным спортсменом и неод-нократно участвовал в со-ревнованиях по парус-ному спорту, в том числе и в Олимпийских играх.Романтична история его женитьбы на королеве Со-не. Отношения наследно-го принца и обыкновенной девушки, не имевшей дво-рянского титула, длились 9 лет, и лишь под угрозой отречения принца от прав на престол его отец, ко-роль Улаф V, и правительс-тво страны дали разреше-ние на брак.
 Кстати
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 бенности, и не всегда хорошие. Норвежцы очень косные, они действительно похожи на айсберг. Их отзывчивость и вежливость по отношению к незнакомым людям сочетается с довольно прохладным отношением к близ-ким. Так, например, в России ребенок мо-жет жить с родителями до 25 лет—я не гово-рю, что это хорошо, но это распространен-ное явление. А в Норвегии такого попросту не встретишь. И если 20–22-летнее чадо не хочет покидать родительский дом, то ему придется платить за собственное проживание.
 Пьют в Норвегии, кстати, тоже по-друго-му. В России беседа плавно протекает под вы-пивку, мы любим общаться, что-то обсуж-дать, алкоголь для нас—скорее фон. Норвеж-цы же могут выпить три литра пива в первые десять минут и потом уже пробуют вступить в диалог. Не у всех получается.
 В Норвегии один из самых высоких уров-ней оплаты труда, но вместе с тем—про-грессивная шкала налогообложения. Сред-няя зарплата здесь 20–25 тысяч крон в месяц (€2500–3000). Многие иностранцы говорят,
 что цены очень высокие, но между тем, жи-вя примерно на 12 000 крон (€1600) в месяц, я ни в чем себе не отказывал.
 И все равно после Москвы, с ее пробками и стрессами, Норвегия казалась мне санато-рием, и я незамедлительно влюбился в нее. Конечно, я хотел остаться.
 Хотеть—не значит остатьсяНорвежское миграционное законодательство очень строгое, и стать гражданином человеку не из ЕС сложно. Конечно, если ты выполнил все требования, необходимые для получения ВНЖ, то ты его гарантировано получишь. Но выполнить их не так просто.
 Например, можно получить рабочий кон-тракт. Можно создать семью с гражданином Норвегии. Можно поступить в учебное заве-дение с правом частичной занятости или по-дать заявление, как специалист в поисках ра-боты. Прочитав список, я решил начать с по-иска работы. По образованию я пиарщик, так что по специальности это сделать было бы трудно. Журналистом без идеального знания
 « Норвежцы очень отзывчи-вы и вежливы с незнакомца-ми, и вы всегда можете рассчи-тывать на их по-мощь и под-держку. А вот их отношения с близкими — куда более про-хладные»
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 языка меня тоже никто бы не взял. Я начинал понемногу паниковать.
 К счастью, еще в том хостеле, который стал моим первым пристанищем, я познакомился и подружился со студентом из Болгарии. Друг сказал, что я должен успокоиться и начать ду-мать без эмоций. На следующий день я зашел на сайт миграционной службы и увидел, что появился новый вид на жительство—для спе-циалистов, изучающих норвежский язык. И по требованиям я вполне мог подойти.
 Кроме того, спустя какое-то время мой болгарский друг познакомил меня с препо-давателем из университета в Осло, который предложил мне должность научного ассис-тента. Таким образом, у меня появился еще и рабочий контракт, который сыграл сущест-венную роль в получении ВНЖ. Казалось бы, все складывалось отлично, все бумаги уда-лось собрать (а это оказалось совсем не прос-то, ведь надо было отправлять письма в Рос-сию, получать оттуда справки с перечнем мо-их обязанностей на прошлых местах работы и прочее и прочее). Я подал документы, вы-дохнул—и через месяц выяснилось, что миг-рационная служба их потеряла.
 Я был ошарашен. Но естественно, ниче-го не оставалось делать, как собирать все до-кументы повторно—благо, место в очереди на заявку оставили за мной: видимо, чинов-никам все же было стыдно. Вид на жительство я получил спустя три месяца.
 И, конечно, нельзя стать полноценным членом общества, а в особенности бизнес-общества, если не владеешь языком страны. Поэтому я хожу на курсы норвежского язы-ка при норвежско-русском обществе в Ос-ло. Эта весьма солидная организация прово-дит много мероприятий. Кроме того, при ней открыта школа для детей из смешанных се-мей, чьи родители хотят сохранить русский язык у своих чад. Занятия пользуются попу-лярностью у русскоязычных мигрантов. Сто-ит это 3200 крон (около €400) за двухмесяч-ный курс, а всего существует 6 курсов (ступе-ней). Затем нужно сдать «Бергенский тест». Это подтверждается аттестатом, в котором указано количество набранных в результате тестирования баллов (от 150 до 700). Аттес-тат понадобится при поступлении на работу, причем у всех работодателей требования по количеству баллов разные.
 заняться деломНедавно мы с моим другом из Болгарии ре-шили открыть свое дело—организовать транспортную компанию для перевозок по стране и за рубежом. Зарегистрировать биз-нес достаточно просто: это можно сделать че-рез интернет, и уже через неделю докумен-ты будут у тебя на столе. Трудности могут возникнуть, когда придется платить налоги. Самое же главное—выбрать правильную ор-ганизационную форму предприятия. Мы на-чали с простейшего—с частного предприни-мателя.
 Между прочим, транспорт здесь доволь-но дорогой: одна поездка на любом его виде обойдется в 26 крон, железнодорожные пе-ревозки и вовсе дико дорогие. Но зато состоя-ние дорог великолепное—когда я первый раз поехал на автобусе за пределы города, то меня тряхнуло всего раз. В России бы я даже не за-морачивался с подсчетом.
 Компания постепенно развивается: мы ку-пили вторую машину, пассажирскую. Хочу возить русских туристов во фьорды. Сущес-твует большое заблуждение, что в Норвегии нечего смотреть, кроме Осло, что столица—это и есть вся страна. А это совсем не так: на-стоящая Норвегия начинается за 300 км от Осло. И я хочу, чтобы мои земляки, решив-шие потратить деньги на поездку в Норвегию, увидели то, чем Норвегия действительно сла-вится—природный ландшафт, горы, фьорды, долины.
 «Чтобы подт вер -дить уровень владения нор-вежским язы-ком, нужно сдать «Берген-ский тест» и получить аттестат, где указана сумма баллов — от 150 до 700. Он пригодится при трудоуст-ройстве»
 л И ч Н ы й О П ы Т
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 Т е М А
 Ремесло риэлтора: танцуют все!Риэлторы и их клиенты—кто они друг другу? Друзья? Компаньоны? Может, соперники? Скорее, партнеры, которые должны доверять друг другу—чтобы из разрозненных движений родился яркий, наполненный внутренним содержанием танец. Текст: Валерия Мозганова
 Коротким он будет или долгим, драматичным или веселым, страстным или сдержанным—важ-но, чтобы он в любом случае был парным. Ина-че ничего не получится. Смысл работы риэлтора и в России, и на любом из зарубежных направ-
 лений один и тот же—посредничество в сделке, связанной с куплей-продажей или арендой недвижимости. А вот дета-ли в каждой конкретной стране свои, и зависят от множест-ва факторов: местного законодательства, исторических тра-диций, сложившейся на рынке практики, даже особенностей менталитета. Потому не всегда можно поверить, что, скажем, американский риэлтор и его коллега из Венесуэлы—люди од-ной и той же профессии.
 От российских коллег их тоже отличает многое. Напри-мер, классический для нашего рынка лозунг «Мы сделаем для вас всё! » в глазах североамериканских или западноевро-пейских риэлторов выглядит анахронизмом: там каждый за-нимается своим делом—кто справки собирает, кто по поводу ипотечных кредитов консультирует, кто недвижимость по-казывает.
 Нежесткая система эксклюзива—тоже сугубо российс-кая особенность. В большинстве стран с давно сложившими-
 ся рынками риэлтор или риэлторская компания, как правило, представляет интересы собственника на основе эксклюзивно-го, максимум—ко-эксклюзивного договора. А у нас считает-ся, что чем больше народа занимается объектом, тем выше эф-фективность продаж.
 Размер комиссионных—тоже заметный водораздел между «нами» и «ними». Собственно, дело не в размере, а в наличии у них (и отсутствии у нас) устоявшейся системы риэлторских вознаграждений, выход за рамки которой немедленно будет замечен и осужден профессиональным сообществом.
 Список можно продолжать, только незачем—понятно, что и сходства есть, и различий много.
 знакомство: полонезНа одной из выставок, где были представлены как зарубеж-ные, так и российские объекты недвижимости, был проведен опрос на тему «Как вы представляете себе идеального риэлто-ра?» Вот что ответили посетители.
 «Хорошего риэлтора уместно сравнить с хорошим вра-чом—в идеале его находят раз на всю жизнь и передают из рук в руки друзьям и знакомым. Как и для врача, для риэлтора важны опыт и холодный ум». «Настоящий мастер зарабаты-
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 вает, оказывая не безликий «набор услуг», а решая конкрет-ные задачи. И никогда не приносит эти задачи в жертву свое-му удобству или дополнительному заработку». «Главное для риэлтора—сэкономить время, нервы и деньги заказчика. Ес-ли он этого не делает, тогда вообще непонятно, зачем нужны риэлторские услуги». «Как только риэлтор начинает с вами во всем соглашаться, задумайтесь—кто из вас двоих профессио-нал».
 А вот как профессиональные риэлторы представляют себе идеального клиента.
 Директор компании Status Home в Португалии Иван Ярин-ковский: «Определившийся, четко понимающий, что он хо-чет, имеющий достаточно средств для покупки». Управляю-щий партнер Foreign Property Club Ольга Машкова: «Реалист (живущий настоящим и знающий, что он хочет). Лояльный (ценящий время и силы работающего с ним агента). Верный (своему выбору относительно агентства и агента)».
 Генеральный директор отделения компании «БЕСТ-Не-движимость» на Проспекте Мира Марина Некрасова: «Реши-тельный, платежеспособный, интеллигентный, смелый!» Уп-равляющий партнер компании Nimax Invest Building Ната-лья Спихт подводит итог: «Идеальный клиент—тот, который
 владеет информацией о ситуации на рынке, знает, чего хочет, и имеет бюджет для приобретения того, что хочет».
 Выходит, что самый ужасный клиент с точки зрения риэ-лтора—безденежный, вечно сомневающийся, неопределив-шийся, не желающий расставаться с розовыми очками. Ри-элторское сообщество добавляет к этому портрету и другие штрихи—«тот, кто все время подозревает, что его обманыва-ют», «жадный и подлый», «который не ценит ни свое, ни чу-жое время».
 И все-таки Марина Некрасова отмечает: «Самый ужас-ный—позже самый любимый! » Эффект еnfant terrible, так ска-зать…
 Поиски истины: менуэтКак известно, есть ложь, есть наглая ложь, а есть статистика. Лукавит последняя и при попытке ответить, каким же таким образом из всего многообразия компаний, работающих на за-рубежных направлениях, человек выбирает одну или пускай даже несколько. Прямая и контекстная реклама, раздаточные материалы на выставках и листовки в почтовых ящиках, со-здание собственных интернет-ресурсов и активное сотрудни-чество с чужими… Столько всего!
 Полонез—торжест-венный танец-шес-твие, открываю-щий бал. в нем мо-гут участвовать все приглашенные неза-висимо от возраста. во время полонеза гости демонстриру-ют себя, свои наря-ды, светскость манер и благородство.
 Т е М А
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 Разумеется, размещение рекламы, PR-активность, SEO-продвижение, проведение семинаров и прочие марке-тинговые ходы (в числе которых теперь значится и присутс-твие в социальных сетях)—вещи важные и нужные, особен-но если используются грамотно. Хотя в итоге, как утверждает Наталья Спихт, «основные клиенты приходят по рекоменда-циям. А рекламные кампании и участие в выставках—это, по-хоже, просто для поддержания имиджа… Стоят немало, отдача мизерная». «Для россиян Португалия—не особо популярная страна для покупки недвижимости, поэтому приходится про-двигать на российском рынке не только компанию, но и стра-ну в целом. Мы пробуем разные способы привлечения клиен-тов, но понять, какие из них эффективны, а какие нет, очень сложно. Проблема в том, что тратится очень много средств, а окупаемость небыстрая»,—продолжает Иван Яринковский.
 При этом старожилы рынка настаивают, что целиком и полностью полагаться на какой-то один канал продви-жения не стоит—это как минимум недальновидно. Фирмы, в кризис ликвидировавшие рекламные бюджеты «как класс», сегодня возрождают рекламную деятельность, пусть и не всегда в прежних объемах. Компании, до недавних пор по-лагавшие, что «сарафанное радио» способно удовлетворить все их потребности в продвижении, теперь стремятся исполь-зовать любую возможность, чтобы «засветиться» в качест-
 ве экспертов и на страницах специализированных журналов, и на трибунах профильных конференций. Силу рекоменда-ций «из уст в уста», конечно, вряд ли можно оспорить, но ведь каждый рекомендующий и сам как-то попал в так понравив-шееся ему агентство. И если размотать эту цепочку до конца, то, скорее всего, в начале будет стоять удачная реклама и гра-мотный пиар.
 Итак, клиент все-таки пришел: или поверив рекламным за-явлениям, или же прислушавшись к советам знакомых. Но ошибается тот, кто думает, будто это—счастливый конец исто-рии. Все только начинается.
 в поисках доверия: мазуркаС профессиональной точки зрения неизвестно, что сложнее—привлечь клиента или удержать его. Не потому, что он пришел «по воле пославшей мя жены» и теперь подыскивает оправда-ния, чтобы изменить первоначальному выбору. Просто в ходе зарождающегося партнерства и риэлтору сложно сказать ка-тегоричное «нет», и клиенту—окончательное «да». Поэтому, по мнению Ивана Яринковского, на этом этапе риэлтор—пре-жде всего психолог: «Я бы назвал этот этап “ощупыванием”. Часто первое впечатление обманчиво—клиент не раскрывает-ся до конца, не говорит, чего он хочет. Или совершенно не зна-ет, что ему нужно—думает, что ему нужно одно, а в результате
 Суть менуэта—аристократич-ное, легкое и изящное обще-ние с сохранением дистан-ции. движения этого танца—в основном поклоны и реве-рансы, призванные проде-монстрировать взаимную га-лантность партнеров.
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 покупает совершенно другое». Управляющий партнер Foreign Property Club Марина Корсакова еще категоричнее: «На дан-ном этапе мы словно бы в лодке в открытом море, посреди бу-шующей стихии. Прежде всего, потому, что ты никогда не зна-ешь—перевернется эта лодка или нет, и как бы ты ни работал веслами, все может рухнуть в одночасье». Словом, Мари-на Некрасова неслучайно считает начало общения «наиболее эмоционально напряженным этапом, так как в этот момент агенту необходимо определить, насколько клиент заинтере-сован в покупке—и заинтересован ли». И кто-то еще смеет ут-верждать, что эмоции в риэлторском деле—лишнее? !
 А может, и правда—лишнее? Особенность работы риэлто-ров-зарубежников заключается в том, что первоначально ри-элтор, по сути, представляет даже не три, а пять сторон—се-бя, свою компанию, конкретный объект, его девелопера или застройщика и, наконец, всю страну как направление сфе-ры Real Estate. А «по ту сторону баррикад» картина пример-но такая: про риэлторскую компанию клиент в лучшем случае что-то слышал, про девелоперов не слышал ничего, о стране имеет поверхностное представление, с проектом знакомится посредством фотографий и презентаций и часто занимает по-
 зицию: «Ну, давайте же, обслуживайте меня». Естественная реакция риэлтора—желание вежливо поинтересоваться, за-чем человек вообще пришел, если ничего не знает, ни в чем не уверен и таится, как партизан на допросе.
 Конечно, не все потенциальные покупатели зарубежной недвижимости такие, и за последние годы в России очевидно вырос уровень не только риэлторского, но и клиентского мас-терства. К тому же, настаивает Наталья Спихт, «если уметь слушать и слышать, то проблем не возникнет». А Ольга Маш-кова полагает, что повод для позитива есть всегда—даже ког-да парный танец заканчивается всего на нескольких па: «На-до просто делать свое дело, даже если клиент в итоге консуль-тировался лишь для того, чтобы приобрести недвижимость самостоятельно. Я знаю, многие не согласятся со мной—вре-мя агента дорого, и жалко его терять на “холостые” консуль-тации. Но любая консультация—это практика, которая может дать дополнительный навык».
 утро вечера мудренее: тангоСложный, технически и психологически насыщенный та-нец—и столь же сложный, нервный этап взаимоотношений
 Мазурка отличается прихотливостью рит-мики и возможностью для импровизации. Несмотря на строго установленные фигу-ры и движения, каж-дый танцор может ва-рьировать их по собс-твенному желанию.
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 риэлтора и его клиента. Они уже вместе (раз дело дошло до выбора конкретного объекта, это, скорее всего, так), но еще далеки от единства. Они уже «в одной лодке», но, естествен-но, прежде всего волнуются за себя. Они уже доверяют пар-тнеру, но еще сомневаются в правильности собственных ре-шений.
 «На эмоциональном уровне возникает волнение, которое связано с тем, чтобы не “давить” на клиента, а с другой сторо-ны—быть готовым в любой момент помочь»,—делится опы-том Марина Некрасова. Да и клиент, как следует из слов Ива-на Яринковского, находится в состоянии, далеком от спокой-ного: «Это этап сомнений и метаний. Вроде клиент выбрал объект, влюбился в него… Но проходит ночь, и наутро он ду-мает: а вдруг есть что-то лучше, или вдруг цена слишком вы-сока. Он принимается отчаянно торговаться, сбрасывать цену. Начинается игра, кто сбросит больше, метание от одного объ-екта к другому. Но очень часто в результате человек все же по-нимает, что первый вариант подходит ему на все 100%».
 Справедливости ради отметим: первоначальный выбор не всегда бывает безошибочным и окончательным. Мари-на Некрасова вспоминает, как один из клиентов приехал
 в смотровой тур на болгарский горнолыжный курорт Банс-ко, чтобы купить недорогие апартаменты-студио. И с ходу переориентировался на приобретение двухуровневых апар-таментов: увидел камин и рядом вязанку дров, представил, как в просторном зале сидит возле огня с друзьями—и не смог устоять.
 Заметим, что от того, насколько удачно прошла поездка, зависит очень многое: как бы мы ни стремились подключать к выбору разум, лишь единицам удается сдержать эмоции и принять решение, руководствуясь каким-то иным принци-пом, кроме «нравится—не нравится». С другой стороны, если не нравится—зачем покупать?
 все будет хорошо: вальсДаже тогда, когда объект выбран, цена согласована, докумен-ты проверены, ни одна мелочь не упущена и осталось только скрепить достигнутую договоренность подписями—все равно находится повод для беспокойства и бессонных ночей. Для клиента—потому что вот сейчас ему предстоит расстаться с деньгами, а это всегда непросто. Ольга Машкова вспомина-ет: «Были случаи, когда клиенты звонили за 1–2 дня до сдел-
 Танго—танец-пое-динок двух партне-ров, страстно желаю-щих завоевать сердце и ум друг друга. Сво-бода, оспаривание лидерства, борьба между осторожнос-тью и готовностью—вот дух танго.
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 ки и спрашивали—как вы считаете, нам все-таки стоит поку-пать эту квартиру? Несколько таких звонков с уточнением намерений—и конечно же, начинаешь немного нервничать». Но это еще полбеды: «Неявка на сделку, наверное, самая ак-туальная из всех существующих проблем. И причина этих не-явок может быть любая—от “разморенного солнцем русского менталитета” до “взять тайм-аут на подумать и окончательно принять решение”. Клиент может перенести сделку и ничего не сказать, а потом просто заявить—ну да, не предупредил, но я же все равно покупаю, просто не сегодня, а послезавтра»,—рассказывает эксперт. Хорошо еще, что особенности загадоч-ной русской души уже известны игрокам рынка зарубежной недвижимости и почти не вызывают удивления. Еще обиднее для риэлторов ситуация (не столь уж редкая, увы), когда кли-ент, по максимуму использовав возможности своего агента, в самом конце пытается за его, агента, спиной самостоятель-но договориться с владельцем приглянувшейся недвижимос-ти—в надежде скинуть еще несколько тысяч с уже согласо-ванной цены.
 Но все же в основном профессионалы называют этот этап «счастливым моментом»: все закончилось, все довольны, ри-
 элторы вздохнули с облегчением, а клиенты, забыв обо всех заботах прошлого, с надеждой смотрят в будущее. «Мож-но сказать, что в момент покупки зарубежной недвижимости на линии жизни человека появляется еще одна судьбоносная точка: либо просто расширение дороги, либо поворот, либо развилка или перекресток. Но выбор в пользу того или иного действия в этой точке оказывает сильное влияние на весь бу-дущий путь»,—говорит Наталия Спихт.
 После балаТак кто они друг другу—риэлторы и их клиенты? Вряд ли близкие друзья—у нас не принято брать с друзей деньги за услуги, это всегда повод для разногласий и взаимных обид. И вряд ли соперники, хотя обвинения часто можно услы-шать как с одной, так и с другой стороны. Деловые партне-ры? Компаньоны?
 Похоже, самое непрофессиональное, но точное опреде-ление таково: каждый из них—человек, которому нужно ве-рить. Потому что только в этом случае можно без опаски ид-ти туда, куда ведет партнер—чтобы ваш танец был парным. А иначе вообще ничего не стоило затевать.
 Суть вальса—сущес-твование в паре, где царят сердечные от-ношения и согласие. Этот танец—как ма-ленькая жизнь, кото-рую проживают, кру-жась, два обращен-ных друг к другу пар-тнера.
 Т е М А
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 Старожилы утверждают, что этот курс на ужесточение начался еще в 1998 г., и с тех пор миг-рационные власти планомерно «закручивают гайки». Что же
 изменилось в чешских законах и в деятель-ности государственных органов, которые за-нимаются мигрантами? Разберемся по по-рядку.
 Как уехать?Для тех, кто только собирается переехать в Чехию, мало что изменилось. Можно пое-хать работать (если работодатель оформил разрешение), заниматься бизнесом, воссоеди-ниться с семьей или поступить учиться. Пер-вая виза (типа D) теперь дается на полгода, но зато с ней можно посещать и другие стра-
 ны шенгенской зоны. По-прежнему требуется обычная туристическая страховка, но необхо-димое покрытие увеличилось до €60 тыс., по-этому цена страховки стала выше.
 До конца 2010 г. жители России могли об-ратиться в чешские консульства в других странах и оформить все бумаги там. Теперь россияне должны подавать документы толь-ко в стране, где проживают постоянно. Зато сейчас (по крайней мере, в Москве) гораздо легче записаться в консульство, чем 3–4 года назад. Надо просто позвонить по бесплатно-му телефону. На очереди—запись через Ин-тернет.
 Как там жить?Раньше по всем вопросам, связанным с регис-трацией по месту жительства в Чехии и про-
 « Раньше виза типа D была действительна около года. И до апреля 2010 г.—толь-ко на террито-рии Чехии»
 Новый 2011 год встретил иностранцев в Чехии новым же законом. Президент Вацлав Клаус подписал его перед самым католическим Рождеством. Иностранцы получили «в подарок» более жесткие нормы для въезда и проживания.
 Чехия: сложнее и дороже
 Татьяна Кириллова
 д О К у М е Н Т ы
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 длением ВНЖ, мигранты обращались в поли-цию по делам иностранцев. Теперь порядок изменился. За полицией по делам иностран-цев остались карательные функции (облавы на нелегалов, лишение визы и пр.), а также контрольные (регистрация, выдача пригла-шений и т. п.). Главный вопрос—разрешить иммигрантам жить в стране дальше или от-править на родину—теперь решает Минис-терство внутренних дел. Вообще-то этот шаг планировался на 2013 г., но кризис (и связан-ное с ним сокращение штатов) ускорил пере-дачу дел. Поскольку президент подписал за-кон за пять дней до конца года, после праз-дников никто не еще был готов работать по-новому: сотрудников МВД не успели обу-чить процедуре.
 Первые два месяца года в блогах, сооб-ществах и на форумах можно было видеть сообщения о том, что всем, кто подавал до-кументы, но не успел получить разрешение на пребывание, вклеивали временные визы на один-два месяца. Только в марте появи-лись сведения, что заявители стали получать
 очередные двухлетние (или другие долго-временные—например, студенческие) визы и даже ПМЖ.
 Интересно, что при этом люди отмечали больший порядок в учреждениях, причем уже с первых дней января. Оказалось, что не надо занимать очередь в 5 утра, как это было пре-жде в некоторых отделениях иностранной по-лиции в Праге. Теперь можно записаться по телефону. Возможно, когда сотрудники МВД войдут в курс дела, все миграционные вопро-сы будут решаться еще быстрее. Собственно, состоявшаяся пару лет назад передача иност-ранцев с ПМЖ из компетенции иностранной полиции в ведение МВД может служить при-мером положительного опыта.
 Как продлить проживание?Требования к документам, подаваемым на продление ВНЖ, стали строже, и денег пот-ребуется больше. Теперь нельзя просто пока-зать остаток на счете или сумму наличными, достаточную для безбедной жизни в Чехии в течение двух лет. По новому закону тре-
 «Несмотря на то, что новый закон вступил в силу сразу после но-вогодних празд-ников и сотруд-ников не успели обучить новым обязанностям, особой неразбе-рихи не было»
 1 евро = 24,5 чешских крон
 Кстати
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 буется предъявить регулярные доходы (ес-ли это зарплата—то за три месяца, если дру-гие виды доходов—то за полгода). Причем даже если продлевается ВНЖ одного из чле-нов семьи, нужно показывать доходы, кото-рых хватит для жизни всей семьи. Необходи-мый уровень рассчитывается по таблицам, которые есть в отделениях миграционной службы.
 По новому закону предполагалось ввес-ти с мая 2011 г. биометрический вид на жи-тельство для иностранцев, за который, опять же, придется заплатить. Правда, по техни-ческим причинам выдача биометрических документов была отложена до начала июля, и в этот период миграционные власти вкле-ивали в паспорта временные визы на шесть месяцев. Выросла и пошлина, взимаемая при подаче заявления.
 Кроме того, законодатели решили, что те-перь все иностранцы должны иметь «комп-лексное медицинское страхование». То есть страховка должна покрывать расходы забо-левшего иностранца практически при любом заболевании или травме, даже если он по-пал в больницу по своей вине: был пьян, под действием наркотиков или захотел свести счеты с жизнью. При этом пациент не должен нести какую-либо часть расходов, все долж-на оплачивать страховая компания. Казалось бы—вот оно, счастье! Однако на практике по-лучается, что обострение хронических забо-леваний, приступы и операции вследствие за-болеваний, которые проявились в Чехии, но существовали у иностранца ранее (даже ес-ли он об этом не знал), будут оплачиваться из кармана пациента. Например, инфаркт или инсульт не развиваются в одночасье, так что страховые компании всегда могут сказать, что болезнь началась еще до заключения до-говора с ними, и отказаться платить.
 По сути, новое «комплексное страхова-ние» мало чем отличается от прежнего—пре-доставления необходимой и неотложной по-мощи. Только стоит дороже. Для взрослых это будет 1000–1500 крон в месяц, для сту-дентов—примерно 1000, а вот людям стар-ше 60 лет придется платить 3000–4000. Ес-ли учесть, что люди получают визу обычно на два года, то страховка обойдется пример-но в 24 000–100 000 крон, что соизмеримо с ценой подержанного автомобиля. Сущес-твовавшие ранее полисы стоили 4–5 тыс. крон в год, а 3–4 года назад страховки об-
 ходились в 1000 крон за год (с франшизой в 23 500 крон).
 все не так страшноКогда пункт о новых правилах страхова-ния появился в «Законе о пребывании инос-транцев на территории Чешской Респуб-лики», страховщики говорили о взносах в 3000–4000 крон в месяц с человека, для по-жилых людей действовал двойной тариф. На практике страховые платежи оказались меньше—все-таки конкуренция работает на благо потребителя. К тому же страховые ком-пании сейчас рассматривают возможность ежемесячных платежей.
 Кроме того, иностранцы, имеющие фирму (а россияне, как правило, въезжают в Чехию как предприниматели), могут платить себе зарплату и, соответственно, взносы в Фонд обязательного медстрахования. Таким обра-зом, они получают страховку, которая обес-печивает тот же уровень медицинской помо-щи, что и для граждан страны.
 Доказать финансовую состоятельность стало сложнее. МВД к тому же может запро-сить дополнительные документы—напри-мер, годовой отчет фирмы или налоговую де-кларацию физического лица. Похоже, та-ким способом власти пытаются избавиться от «нулевых» фирм, которые никакой деятель-ности не ведут, а создавались только для по-купки недвижимости. В этом же направлении работает норма о количестве проведенного в Чехии времени. Если выяснится, что инос-транец проводит в стране в общей сложности менее шести месяцев в течение года без ува-жительных причин, то ему могут заменить разрешение на долговременное пребывание мультивизой.
 Конечно, все, кто получает новые визы в этом году, испытывают трудности: сотруд-ники МВД пока не очень хорошо знают миг-рационное законодательство, это новая для них работа. Однако хочется надеяться, что постепенно все придет в норму, и оформлять документы можно будет быстро.
 Возможно, все эти изменения заставят оп-ределенный процент мигрантов вернуться на родину. Другие останутся: и так заметно по-дешевевшая недвижимость может стать еще дешевле—этим имеет смысл воспользовать-ся. Главное—рассчитать свои возможности и иметь хоть какое-то представление о том, чем вы хотите заниматься в Чехии.
 д О К у М е Н Т ы
 « Покупая комп-лексную меди-цинскую стра-ховку, будьте бдительны. При наступлении страхового слу-чая у компании всегда есть соб-лазн сослать-ся на то, что бо-лезнь началась по причинам, возникшим до заключения до-говора»
 Начиная с 1 мая 2009 г. иностранные физичес-кие лица могут приобрес-ти частное жилье в Чехии на свое имя. Но в некото-рых кооперативах сделки по-прежнему оформляют-ся только на фирму. Кроме того, никаких особых ви-зовых преимуществ вла-дение недвижимостью са-мо по себе не дает—толь-ко право на обычную мно-гократную визу. Основани-ем для долговременного пребывания может слу-жить только работа, уче-ба или коммерческая де-ятельность.
 Кстати
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 Короткое путешествие—что-то вроде трейлера к фильму. Вы видите самые яркие моменты сюжета и решаете, хочется вам идти в кино или нет. Поездка, в которую нас пригласила Торговая палата Неаполя, оказалась очень удачным «трейлером»: в каждое из тех мест, где нам удалось побывать, хочется непременно вернуться. Текст: Лина Селезнева Фото: Ирина Клименко
 благодарим Торговую палату Неаполя и компанию comtur, в также лично Мануэлу бальцан (manuela Balzan) за организацию поездки.
 в з Г л я д
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 Первое впечатление от города—он ог-ромный. Он сложный. Непонятный. Полный странных людей, резких запа-хов. Наверное, чтобы понять Неаполь, следует в нем родиться. А чтобы по-любить, требуется время.Здесь страстная католическая вера со-четается с каким-то глубинным язычес-твом, памятники античности и сред-невековья—со стенами, расписанны-ми граффити. Груды мусора на улицах служат средством политической борь-бы, все машины поцарапаны, посколь-ку главное правило дорожного движе-ния—«Мне надо вот сюда, и пусть весь мир подождет», а население, кажется, внезапно решило, что есть занятия бо-лее важные, чем работа.
 Этот город может оттолкнуть от себя, а может навсегда околдовать. Он очень живой и яркий, совершен-но непохожий на чинные европейс-кие столицы.Неудивительно, что на такой благо-датной почве процветают искусства. Творческое использование главных символов города—яйца, маски Пуль-чинеллы, Везувия и покровителя го-рода Святого Януария в епископской митре—«конек» известного в городе художника и скульптора Лелло Эспо-зито. Мастер работает в разных жан-рах—от скульптуры больших и ма-лых форм до абстрактной живопи-си—и живет между Неаполем и Нью-Йорком.
 Неаполитанцы очень гордятся древ-ностью города и тем, что когда-то он был столицей королевства. Здесь до сих пор поют знаменитые неаполитан-ские песни на диалекте—заметим, что поют неаполитанцы хорошо. Недаром здесь расположена одна из лучших оперных сцен Европы—театр Сан-Кар-ло. За рамками программы путешест-вия, к сожалению, остались и прекрас-ные неаполитанские музеи, и древние храмы, и таинственные катакомбы…Так что в Неаполь придется приехать снова, с хорошей фотокамерой и блокнотом для записей. Разгадать тайну этого города вряд ли получится, но можно попробовать хотя бы при-близиться к разгадке.
 Дух Неаполя
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 На юге Италии мы оказались не прос-то так, а по случаю праздника. Каж-дый год в конце весны в Неапо-ле и на островах залива—на Искье, Капри и Прочиде—проходит боль-шой гастрономический фестиваль «Острова Неаполя», в котором при-нимают участие и элегантные ресто-раны для гурманов, и незатейливые с виду семейные траттории. В этом году специальные фестивальные ме-ню были посвящены театру, в про-шлом—кинематографу, а в следую-щем темой праздника будет музыка. В любом случае, фестиваль—отлич-ный повод приехать в эти края в са-мое приятное время года, все уви-деть и все попробовать.К тому же, если разобраться, для ита-льянцев кухня сама по себе—это и му-зыка, и театр, и живопись, и поэзия. Ибо отдаются они приготовлению и поглощению пищи с подлинным вдохновением и не жалеют на это ни времени, ни сил. Это традиции и но-
 ваторство, творчество и общение. Это искусство, ценимое не меньше (если не больше), чем прочие.Здесь понимаешь, что вкус может быть очень ярким переживанием. Простейшее сочетание моццареллы, помидоров и оливкового масла—по-пулярная во всем мире закуска, кото-рая вдали от Италии чаще всего име-ет недвусмысленный вкус картона—здесь заставляет смаковать каждый кусочек. В пицце вроде бы тоже ни-чего сложного нет, однако отчего-то именно здесь эта незамысловатая ле-пешка, покрытая тонким слоем по-мидоров и сыра, становится гастро-номическим откровением. Что тако-го знают о еде неаполитанцы, чего не знаем мы?А главное, вечерняя трапеза с дру-зьями или воскресный семейный обед—прекрасная возможность по-общаться с приятными людьми, вы-пить хорошего вина, посмеяться или даже спеть.
 Кулинарный театр
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 Самый маленький остров Неаполитанс-кого залива — Прочида. Остров рыба-ков, моряков, тесных улиц, разноцвет-ных домиков, лимонных и апельсиновых садов. Лимоны Прочиды — совсем не та-кие, к каким привыкли мы: они огром-ные, с толстой кожей и совсем не кислые. И используются они весьма разнообраз-но: помимо лимончеллы, лимонных пиро-гов и десертов, оказывается, можно при-готовить лимонный салат. Рецепт прост: белая сочная мякоть лимонов, красный сладкий лук, свежая мята и оливковое масло. Вот только где в Москве найти та-кие лимоны…Помимо цитрусовых, Прочида славится свежей рыбой и морепродуктами. Еже-дневный улов продают тут же, в магазин-чиках на набережной.Рыбацкая гавань главного города Про-чиды, Корричеллы, напоминает декора-цию к фильму о романтической Италии. По склону взбираются, громоздясь друг на друга, домики, окрашенные во все-возможные цвета и оттенки. Можно по-думать, что над этой картинкой добро-совестно поработал талантливый худож-ник-постановщик, однако дело совсем не в этом. Жители городка испокон веков считают так: чтобы рыбаку было легче каждый день выходить в море, он должен знать, что его ждут дома. И дом свой он должен видеть издалека. При такой плот-ной застройке лучший способ—покра-сить стены в какой-нибудь заметный цвет.Как все, кто ежедневно имеет дело с не-предсказуемой морской стихией, жите-ли Прочиды религиозны. Здесь множес-тво церквей — куда больше, чем кажет-ся нормальным для острова площадью 4 кв. км,—а на Страстной неделе прохо-дят знаменитые процессии-мистерии, во время которых по улицам городка носят огромные скульптурные композиции на библейские темы.В остальное время Прочида живет сво-ей тихой жизнью. Туристов здесь немно-го, больших отелей нет, зато можно оста-новиться в каком-нибудь семейном пан-сионе. Сюда хорошо сбежать от шума больших городов, от повседневной суе-ты. И лучше бы с романтически настроен-ным спутником.
 Страна Лимония
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 Редкий турист, добравшийся до Неаполя, избежит искушения съездить в знаменитый Голубой грот на острове Капри. Пещера, доступная только в ти-хую погоду и только со стороны моря—чуть ли не главный туристический аттракцион острова. Хотя в ней нет ничего, кроме отблесков лазурной воды на своде. Впрочем, пара сотен лет рекламы делает свое дело—желающие побывать на Капри и при-общиться к числу его знаменитых гостей не пере-водятся.Между прочим, хотя на острове в разное время от-дыхали самые разнообразные «звезды»—от рим-ских императоров до Черчилля и Эйзенхауэра,—чуть ли не больше всего жители гордятся пребыва-нием на Капри Максима Горького и Владимира Ле-нина. Как гордо заявил нам гид, здесь они готовили русскую революцию (на Капри и правда существо-вала партийная школа РСДРП). Хотя расслаблен-
 ный, роскошный остров-курорт меньше всего рас-полагает к мыслям о вооруженной борьбе с кем бы то ни было.Куда приятней просто гулять по туристическим улочкам городка Капри, любоваться скалами и бли-ками солнца со смотровой площадки «Висячих са-дов», созданных немецким фабрикантом Круппом, заглядывать в парфюмерные лавки, пить свежевы-жатый апельсиновый или лимонный сок со льдом и покупать традиционные сандалии.А еще лучше—поселиться на недельку в роскош-ном отеле. Например, в «Цезаре Августе», кото-рый покорил мое сердце уютной библиотекой в холле и террасным огородом на склоне горы—любимой игрушкой шеф-повара. Справедливо счи-тая, что вкусная еда получается только из свежих продуктов, он выращивает там ароматные травы, помидоры, землянику и прочую фасоль.
 Революционный этюд
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 Третий, самый крупный остров за-лива—Искья. Его недаром называют «Зеленым островом»—он полон са-дов и парков, виноградников и ле-сов. Всей этой роскошью Искья обя-зана вулкану Эпомео, вершина кото-рого видна отовсюду. Он обеспечи-вает плодородие почвы и согревает подземные воды, насыщая их полез-ными минералами. Поэтому в лю-бое время года остров полон турис-тов, желающих основательно поза-ботиться о своем здоровье. При каж-дом отеле Искьи помимо обычного бассейна есть и термальный. А в гос-тиницах экстра-класса (как, напри-мер «Регина Изабелла») есть номера с частными бассейнами, которые по запросу гостя могут наполнить пре-сной, морской или природной мине-
 ральной водой. Есть и общедоступ-ные термы—Кастильоне, Эден, Са-ды Посейдона. Главный термальный центр, открытый круглогодично, на-ходится в городке Искья Порто. Бла-годаря горячим источникам, бьющим из-под воды, в бухте Сорджетто мож-но купаться даже зимой. А чтобы убе-диться в древности традиций водоле-чения на острове, можно отправить-ся в термы Каваскура около город-ка Сант-Анджело: основанные еще римлянами, термы работают до сих пор и пользуются популярностью—несмотря весьма аскетичный с точки зрения современного любителя SPA вид, они ничуть не утратили своей эф-фективности.В отличие от расположенной через уз-кий пролив Прочиды, Искья никогда
 не была рыбацким островом. Считает-ся, что первыми на остров высадились греческие колонисты. Одни из них за-нялись виноделием, а другие—гон-чарным ремеслом. Их сотрудничество сделало остров одним из заметных эк-спортеров вина в античном мире. Тра-диции эти сохраняются и по сей день: вина с острова Искьи славятся пре-восходным качеством.Чтобы составить об этом собствен-ное мнение, весьма советую провес-ти вечер в ресторанчике-винотеке Un attimo di vino. Его хозяин, симпатич-ный толстяк по имени Раймондо, счи-тает, что главное в хорошем ужине—это атмосфера. Здесь поют, слушают музыку, пьют вино. Ну и накормят вас так, как принято на юге Италии—то есть незабываемо.
 Горячее сердце
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 ChаtelleraultФранция
 Об объекте Старинный замок с охотничьими угодьями после полной реставрации: 16 комнат в основном здании, из них 8 спален, дом для охраны, гостевой дом, бассейн и pool-house с летней столовой, баром и сауной.Поместье занимает территорию в 250 га с озером. Возможна круглогодичная охота.
 О компании Компания Immoconcept поможет приобрести любую недвижимость во Франции—жилую или коммерческую, новостройку или вторичное жилье. Наши учредите-ли, партнеры и сотрудники—французские граждане, резиденты или люди, которые прожи-ли здесь много лет, сами являются собственниками недвижимости во Франции и готовы по-делиться своим бесценным опытом и любовью к французскому l’art de vivre. Представители нашей компании работают в Париже, Ницце и Москве.Конкурентные преимущества компании—это индивидуальный подход, оперативность, при-сутствие как во Франции, так и в России, компетентность в вопросах французской недвижи-мости, конфиденциальность. К услугам наших клиентов русскоязычные нотариусы, адвока-ты, архитекторы, дизайнеры, бухгалтеры и прочие специалисты.
 +74956402646 [email protected]
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 BourgogneФранция
 Об объекте Охотничьи угодья рядом с Дижоном. Общая площадь 582 га плюс 12 га паст-бищ за пределами парка. Территория огорожена, охота возможна круглый год. Поголовье животных стабильно насчитывает около 300 кабанов, 30 оленей и 80 муфлонов и косуль. В поместье устраивается коммерческая охота, есть постоянные клиенты. Рядом имеются два источника, небольшой пруд. Местность разделена на 7 охотничьих зон, крупнейшая из которых занимает 110 га. Расстояние до знаменитых виноградников Бургундии—40 км. На территории располагаются жилой дом (около 400 кв. м) с 5 спальнями, с помещени-ем для приема охотников, отдельная квартира для прислуги, дом охранника площадью 120 кв. м, возле него сарай с холодильной камерой. В центре парка есть ангар для хране-ния инвентаря, гаражи и т. д.
 О компании Компания Immoconcept оказывает следующие услуги: консультации по воп-росам приобретения недвижимости, поиск объекта по индивидуальным критериям клиен-та, продажа жилой и коммерческой недвижимости, разработка индивидуальных инвестици-онных проектов, консультации по вопросам ведения бизнеса и другие.
 +74956402646 [email protected]
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 +905548177897 [email protected]
 BodrumТурция
 Об объекте Элитная вилла класса люкс около турецкого Бодрума—это комфорт и качес-тво. Архитектура сочетает европейский и азиатский стили. Из окон открываются простор и бесконечная морская гладь. Помимо главного здания площадью 348 кв. м с семью спаль-нями, на участке 38 соток расположен дом для гостей. Имеется просторное патио с бар-бекю и бассейн с морской водой. Ландшафтный дизайн выполнен в тайском стиле, сад ук-рашают летняя беседка, водопад, альпийская горка с редкими цветами, пруды с рыбками, тиковые мостики, дорожки. Разноуровневые террасы сада позволяют в летний зной на-слаждаться прохладной тенью олив. Расстояние от виллы до пляжа составляет 100 м, до го-рода—1 км, до аэропорта—40 км.
 О компании Компания Bodrum Life является членом государственной ассоциации риэл-торов и строителей Турции. В каталоге компании предлагаются виллы с собственным пля-жем и причалом для яхт, пентхаусы, виллы в резиденциях с сервисом отелей «пять звезд», элитные виллы по индивидуальному проекту и т. д.
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 BodrumТурция
 Об объекте Трехэтажная элитная вилла в Бодруме находится на участке 25 соток. Она располагает спуском к собственному причалу и зоной отдыха у моря с барбекю, беседкой, баром, душем и платформой для загара. Ландшафт участка разработан профессиональ-ным дизайнером. Вилла площадью 500 кв. м имеет современный лифт, две гостиные, пять просторных спален с гардеробами и ванными комнатами. Главная гостиная разделена на каминную зону, столовую и зону отдыха. Большая терраса с морской панорамой распола-гает к длительным вечерним беседам за чашечкой турецкого кофе. Из всех комнат откры-вается вид на море и покрытые лесом горы. Удобные лестницы выполнены из натурального травертина и мрамора, стены украшены мозаикой. Дополнительно к вилле пристроена не-большая квартира для прислуги. Расстояние до города—2 км, до аэропорта—40 км.
 О компании Компания Bodrum Life предлагает в Бодруме не только элитную недвижи-мость, но и бюджетные объекты. А также инвестиционные проекты: земельные участки, го-товые проекты жилых комплексов и коммерческой недвижимости.
 +905548177897 [email protected]
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 JurmalaЛатвия
 Об объекте Элитный жилой комплекс Villa 21 расположен в престижном районе Юрма-лы, на первой береговой линии, в дюнной зоне, в 30 м от пляжа. Комплекс представляет собой два трехэтажных здания с мансардным четвертым этажом-пентхаусом. Высочайшее качество строительства, продуманные до мелочей планировки с просторными помещения-ми и панорамным остеклением. Проект предусматривает 30 роскошных апартаментов у са-мого моря, площадью от 106 до 215 кв. м, подземный паркинг на 40 автомобилей, много-уровневую систему безопасности, бесшумные лифты, тренажерный зал и сауну, детскую площадку. Жилой комплекс идеально расположен по отношению к ключевым точкам лет-ней жизни Юрмалы. До знаменитого променада Йомас и коцертного зала «Дзинтари» всего 10–15 минут ходьбы. Расстояние до рижского аэропорта—13 км, до центра Риги—23 км.
 О компании Компания InterHaus является крупнейшим застройщиком и лидером рын-ка элитной недвижимости Юрмалы, предлагая своим клиентам эксклюзивные квартиры, земельные участки, частные дома, офисы, а также инвестиционные проекты. Компания InterHaus работает в сфере недвижимости с 1999 г.
 +37128624444 [email protected]
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 JurmalaЛатвия
 Об объекте Эксклюзивный восьмиэтажный Дом отдыха «Юрмальская Волна» распола-гается в элитном районе города Юрмалы: в тихом центре, недалеко от концертного зала «Дзинтари», на расстоянии 100 м от берега моря и в 400 м от улицы Йомас. В проекте пре-дусмотрены 76 апартаментов класса de luxe площадью от 75 до 340 кв. м, с просторными террасами, откуда открывается захватывающая морская панорама. В холле на первом эта-же находятся кафе, помещение для отдыха и круглосуточная охрана. Доступ на территорию осуществляется посредством электронных ключей и брелоков с дистанционным управле-нием. Также имеются подземная автостоянка на 100 автомобилей и наземная на 20 машин. Цена:от€4600закв.м.
 О компании Сотрудники InterHaus стараются максимально оградить своих клиентов от любых проблем, связанных с обслуживанием и благоустройством приобретенной недвижи-мости. InterHaus предлагает: полное сопровождение на всех этапах приобретения недви-жимости, юридические и финансовые консультации, помощь в открытии банковского счета и получении вида на жительство, обслуживание объектов, консьерж-сервис и т. д.
 +37128624444 [email protected]
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 Sunny BeachАпартаменты,студиоот45кв.м 1спальня 1ванная
 В центре Солнечного Берега предлагают-ся квартиры в комплексе класса «люкс» по специальной цене. Квартиры полностью меблированы, при отделке использованы высококачественные материалы.
 €750м2
 PomorieАпартаменты 70–250кв.м1–2спальни 1–2ванные
 Апартаменты в комплексе Sunset Resort, находящемся на первой линии и в непос-редственной близости от гостиницы 5*. Апартаменты с полной отделкой, некото-рые частично меблированы.
 от€900м2
 ByalaАпартаменты,пентхаусы,студио32–51кв.м 1спальня 1ванная
 Апартаменты с отделкой «под ключ» в уютном здании, расположенном непода-леку от пляжа и основных объектов инф-раструктуры. Идеальное место для сезон-ного и круглогодичного проживания.
 от€18900
 б о л г А р и я
 О компанииКомпания Bulgarian Property advisors, основанная в 2002 г., главной своей задачей считает помощь рос-сиянам в приобретении недвижимости на территории Болгарии. Компания предлагает полный спектр услуг, связанных с покупкой и продажей, занимается сопро-вождением сделок с недвижимостью, сопровожде-нием строительства, меблировкой готовых объектов и многим другим. В базе компании есть самые разные предложения—от недорогого жилья до инвестици-онных проектов.
 ПреимуществаЗащищенность и полная информированность кли- �
 ентовПомощь в приобретении инвестиционно привле- �
 кательной недвижимостиБольшой выбор предложений первичного и вто- �
 ричного рынка, что позволяет клиентам компании объективно оценить рынок недвижимости, сде-лать осознанный выбор и при этом сэкономить су-щественные деньгиДополнительные скидки, беспроцентные рассроч- �
 ки на длительный срок от застройщиковБесплатные смотровые туры �
 Golden SandsАпартаменты49–126кв.м 2спальни
 Квартиры в зеленой зоне самого элит-ного курорта Болгарии, в 100 м от моря. Возможна рассрочка. Можно заключить договор на сдачу в аренду: расчетный до-ход до €6000 в сезон.
 от€43000
 Sunny BeachАпартаменты34–141кв.м 2спальни
 Уютные, готовые к проживанию кварти-ры в комплексе, находящемся в самом центре курорта, могут принести стабиль-ный доход. Скидка 5% при 100% оплате и беспроцентная рассрочка на год.
 от€22000
 ObzorАпартаменты60–250кв.м 1–2спальни
 Апартаменты в 4–звездочном комплексе, расположенном на первой береговой ли-нии, полностью меблированные и обору-дованные. Прекрасное инвестиционное вложение.
 от€60000
 +74959888195 +74959599224 +35962606263
 [email protected]
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 б о л г А р и я
 ByalaАпартаменты,студио40–88кв.м
 Всего в 320 м от песчаного пляжа распо-ложен прекрасный современный ком-плекс закрытого типа Fortuna Cape 3, построенный по всем европейским стан-дартам качества.
 от€20900
 ByalaАпартаменты,студио35–116кв.м
 Прекрасное жилье в 320 м от пляжа в комфортабельном комплексе закры-того типа Fortuna Cape 2, который соче-тает в себе высокое качество постройки и современный дизайн.
 от€25700
 ByalaАпартаменты,студио40–108кв.м
 Комплекс закрытого типа Fortuna Cape—прекрасное сочетание европейских стан-дартов строительства и современного дизайна. На территории есть зона для от-дыха и детских развлечений.
 от€23700
 ByalaДом112кв.м
 Комплекс закрытого типа IBG-Home пред-ставляет собой 5 уютных двухэтажных до-мов, разделенных на 2 половины. Из окон открывается великолепная морская па-норама.
 €89700
 ByalaАпартаменты,студио31–93кв.м
 В жилом комплексе закрытого типа Nielly предлагаются уютные апартаменты. Ком-плекс находится в 350 м от песчаного юж-ного пляжа и недалеко от дома отдыха Прокуратуры Республики Болгария.
 от€18700
 ByalaАпартаменты,студио39–100кв.м
 Апартаменты в комплексе закрытого ти-па Gallery, расположенном в центральной части г. Бяла и в 250 м от пляжа. Комп-лекс состоит из двух 4-этажных зданий—Gallery I и Gallery II.
 от€22700
 О компанииГруппа компаний IBG существу-ет на рынке болгарской недвижи-мости уже семь лет и занимает-ся проектированием, строитель-ством, инвестированием и про-дажей жилых комплексов на Черноморском побережье Болга-рии, а также управлением недви-жимостью. Кроме того, компания располагает собственным произ-водством мебели, строительной базой и риелторским агентством.
 О регионеБяла (Byala)—небольшой курор-тный городок на границе Вар-ненской и Бургасской облас-тей. В отличие от многих извест-ных курортов, где после оконча-ния пляжного сезона на 8 месяцев прекращается работа всей инф-раструктуры, в Бяле люди живут круглый год. Цены на продоволь-ственные товары и услуги в Бяле значительно ниже по сравнению с другими курортами.
 Специальная акцияТолько этим летом при покупке апартаментов—кухня в подарок!
 +359884539444 +35952390809 +359887961332
 [email protected]
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 St.VlasСтудио 47кв.м 1спальня
 Две квартиры с полной отделкой и мебелировкой в комплек-се Villa Breeze—идеальное место для отдыха, в 150 м от пляжа. В комплексе есть бассейн, детская площадка, барбекю.
 от€49500
 Sunny BeachАпартаменты,студио 30–120кв.м 1–2спальни
 В центре Солнечного Берега, в 460 м от пляжа расположен ком-плекс Villa Capri с уютными апартаментами на любой вкус. Пре-дусмотрены бассейн, автостоянка, детская площадка, парк.
 St. VlasСтудио 44кв.м
 Уникальное студио с меблировкой в комплексе Villa Dali в 100 м от пляжа. В комплексе—бассейн, фитнес-центр, сауна, солнечная терраса на крыше, оборудованная шезлонгами и джакузи.
 €46000
 St. VlasАпартаменты 32–220кв.м 1–3спальни
 В комплексе Villa Monaco, расположенном в 100 м от пляжа, предлагаются апартаменты класса «люкс». В комплексе есть бассейн, детская площадка, ухоженный сад, парковка.
 О компанииКомпания BulSun Group, специ-ализацией которой является не-движимость Болгарии, существу-ет на рынке более семи лет. Вы-сококачественное строительство, профессиональный менеджмент, индивидуальный подход и полный набор услуг—все это позволя-ет компании успешно работать на самом высоком уровне.
 УслугиСтроительство и продажа не- �
 движимостиЮридическое сопровождение �
 сделокУправление недвижимостью �
 Меблировка �
 Сдача в аренду �
 Прокат автомобилей �
 Специальные акцииЭксклюзивная цена—€799 за кв. м в современном комлексе «Вил-ла Капри» на Солнечном Берегу только до 15 сентября 2011г. Сту-дио—от €24 306, двухкомнатные квартиры от €32 599.+79163004872
 +359878423777 [email protected]
 [email protected]
 от€35900 от€24306
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 О компанииКомпания Invest BG Realty Group специализируется в области про-фессионального посредничест-ва при купле, продаже и аренде всех видов недвижимости, а так-же в сфере управления и инвести-ций в недвижимость.
 УслугиInvest BG Realty Group предлагает большой выбор объектов недви-жимости в регионе г. Варны и на курортах Золотые пески, Ривье-ра, Св. Константин и Елена: квар-тиры, дома, виллы, коммерческую и элитную недвижимость.
 О регионеВарна—морская столица Болга-рии и самый лучший город для проживания у моря. Выбирая Варну, вы выбираете комфорт, уют и насыщенную жизнь—мор-ские курорты, обилие минераль-ных источников, ликвидные ин-вестиции.
 VarnaАпартаменты от190кв.м1–3спальни 1–2ванные
 Расположенный на первой линии в При-морском парке элитный жилой дом Coli-seum представляет собой 4-этажное зда-ние с комфортабельными квартирами. Здание и периметр участка охраняются.
 от€550000
 VarnaАпартаменты,офисы 57–294кв.м1–2спальни 1–2ванные
 Сочетание шикарного жилья, снабжен-ного всеми современными удобствами высокого стандарта, с уютом, комфор-том и богатой гаммой услуг—это жилой и офисный комплекс Gardens Varna.
 от€83000
 VarnaАпартаменты,студиоот40кв.м 1–2спальни 1–2ванные
 Новое здание расположено в жилом районе Аспарухово, недалеко от парка и пляжа (500 м). Все квартиры предлага-ются с отделкой «под ключ». Срок сдачи дома—декабрь 2011 г.
 от€34000
 Golden SandsАпартаменты,студиоот68кв.м 1–2спальни 1–2ванные
 Современный и комфортабельный ком-плекс Zlatna kotva («Золотой якорь»). Первая линия моря. Все квартиры пред-лагаются с отделкой «под ключ» и с вели-колепным видом на море.
 от€82000
 St. Constantine & HelenaАпартаменты от70кв.м1–2спальни 1–2ванные
 Апарт-комплекс Romans предлагает 2-ком-натные и 3-комнатные апартаменты с пол-ной меблировкой. SPA, внешний и внут-ренний бассейн, фитнес. Здание окружено парком с минеральными источниками.
 от€145820
 BalchikАпартаменты83–255кв.м
 Шикарные квартиры с видом на мо-ре, озера и гольф-поле на 18 лунок в Thracian Golf Club. На территории есть SPA-центр, бассейны, бары и рестораны, собственный пляж.
 от€150000
 +359878133622 [email protected]
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 О проектеИдеальное местоположение на первой линии �
 Экологически чистая местность �
 Большая территория �
 Собственный пляж �
 Полная внутренняя отделка высокого качества �
 Сплит-системы кондиционирования �
 Меблировка под заказ �
 Об условияхОформить покупку можно либо в Варне, либо в мос-ковском представительстве.Расходы на смотровую поездку включены в цену апартаментов. Помощь в получении визы, приобре-тении билетов и бронировании гостиницы.Действует собственная кредитная программа: трех-летний кредит под 8% годовых при первоначальном взносе 25% от стоимости апартаментов.
 ObzorАпартаменты от60кв.м
 Комфортабельный комплекс Pines Beach Resort расположен в 150 метрах от Черного моря, в 50 км от аэропорта Варны, в ти-хом и спокойном месте между городами Обзор и Бяла. Он пред-ставляет собой шесть 5-этажных корпусов, построенных рядом с сосновой рощей. Из всех окон открывается невероятный вид на море. Горы и бескрайние поля за комплексом создают ощу-
 щение простора и умиротворенности. Pines Beach Resort нахо-дится рядом с одним из самых красивых песчаных пляжей Чер-номорского побережья, ширина которого достигает 60 метров. Инфраструктура включает бассейны для детей и взрослых, бар, детскую площадку. Есть парковка.Комплекс готов к проживанию.
 от€580м2
 +74957868831 +35952311209
 [email protected]@odesos570.comwww.pines-beach-resort.com
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 О компанииКомпания Fort Noks создана в 1995 г. Сегодня это крупнейший застройщик на черноморском по-бережье Болгарии по количеству сданных в эксплуатацию апарта-ментов. Fort Noks предлагает не-движимость на курортах Солнеч-ный берег, Святой Влас, Елени-те, Равда.
 УслугиПродажа апартаментов на по- �
 бережьеСдача недвижимости в аренду �
 Обслуживание и услуги управ- �
 ляющей компании
 Специальная акцияПри покупке оплачивается сто-имость ознакомительного ту-ра, возможны индивидуальные скидки.
 Sunny BeachАпартаменты57кв.м 2спальни 1ванная
 Апартаменты с внутренней отделкой в ку-рортном комплексе Orchid Fort Garden. Рядом—инфраструктура комплексов Nessebar Fort Club и Holiday Fort Golf Club. Закончено возведение конструкций.
 €34000
 Sunny BeachСтудио36,5кв.м
 Студио с внутренней отделкой в курор-тном комплексе Orchid Fort Garden. 1 км от пляжа, недалеко находится крупней-ший в Болгарии аквапарк. Закончено воз-ведение конструкций.
 €22200
 Sunny BeachСтудио39кв.м
 Студио «под ключ» в комплексе Prestige Fort Beach на первой береговой линии. Эксклюзивный архитектурный проект, лучшие строительные и отделочные ма-териалы, панорамные морские виды.
 St. VlasАпартаменты95кв.м 2спальни 1ванная
 Комплекс Sea Fort Club в 150–300 м от мо-ря, в окружении леса. Вид на бухту Сол-нечного Берега и старый город. Входит в Fort Noks Grand Resort и имеет лучшую инфраструктуру на побережье.
 €80000
 Sunny BeachАпартаменты119кв.м 2спальни 2ванные
 Комплекс Prestige Fort Beach на первой линии. Граничит с пляжем, окружен мо-рем с трех сторон. С террас апартаментов открываются прекрасные морские виды. Высокое качество строительства.
 €98500
 €35800
 EleniteАпартаменты76кв.м 1спальня 1ванная
 Двухкомнатные апартаменты в бутиковом курортном комплексе Messambria Fort Beach возле поселка Елените на первой линии, у пляжа. Прямой вид на море. Ин-фраструктура для взрослых и детей.
 €90000
 +74956980019 [email protected]
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 УслугиКомпания «Болгарско Русский Информационный Центр» (БРИЦ) предоставляет услуги: офиса, арен-ды машин, заказ мест в отелях и ресторанах, экскур-сии по Болгарии и Турции, продажа авиабилетов, ус-луги адвокатов, счетоводов (бухгалтера), информа-ционные, переводчиков, нотариусов, страхование имущества и автомобилей, риэлторские услуги, пос-лепродажное сопровождение недвижимости в г. По-морие.
 О ПомориеПоморие—это сочетание семейного отдыха на удиви-тельно живописном и уютном полуострове с лечеб-но-оздоровительными SPA-процедурами и полным ассортиментом бальнеологии и грязелечения. Помо-рие—это древний город с современной инфраструк-турой и уникальным микроклиматом, который «жи-вет» круглогодично, и это выгодно отличает его от «сезонных» курортов.
 PomorieАпартаменты,мезонеты59,4–210кв.м 1–4спальни 1–4ванные
 Chocolate—это комплекс из двух зданий на общем благоустроенном огороженном участке, в 20 м от оборудованного песча-ного пляжа. В комплексе всего 12 квар-тир и двухуровневых мезонетов, в плани-ровку которых можно внести изменения на стадии строительства. Три варианта от-делки «под ключ» без дополнительных расходов. Сплит-системы в каждой жи-лой комнате. Все квартиры с видом на море, в трех из них есть дымоход, что позволяет обуст-роить камин.Объект будет сдан в мае 2012 г.
 PomorieСтудио,апартаменты 42,6–87,2кв.м1спальня 1ванная
 Arizona Dream—это сданный в эксплуа-тацию (Акт 16) дом с лифтом в 150 м от оборудованного песчаного пля-жа и в 250 м от центра города Помо-рие. В комплексе 38 апартаментов с од-ной спальней и 4 студио. Большая часть квартир имеет вид на море. На выбор предлагаются 3 варианта отделки «под ключ» без дополнительных расходов. Предусмотрены: кондиционер, систе-ма видеонаблюдения, интернет, спутни-ковое телевидение с российскими ка-налами.Воспользуйтесь смотровым туром—дис-конт €500 при покупке.
 от€900м2
 от€1200м2
 б о л г А р и я
 +74993401643 +359895895895 +359898777467
 [email protected]
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 О компанииALMA Realty продает апартаменты в собствен-ных объектах Alma Rezidens на Солнечном Берегу и Tamplier Resort & SPA в Банско. Предлагает полный пакет консультационных, посреднических и юриди-ческих услуг при покупке, продаже, сдаче в аренду, найме и управлении недвижимостью. Комплексное обслуживание клиентов после покупки недвижимос-ти: авиабилеты, визовые услуги, трансферы в Болга-рии. ALMA realty входит в группу компаний «АЛМА Тур», имеющую офисы во всех крупных городах Бол-гарии.
 Специальное предложениеКоммерческое предложение по инвестиционному участие в отельном бизнесе от 100 тысяч евро. До-полнительная информация по запросу.
 BanskoАпартаменты от33кв.м1–2спальни 1–2ванные
 Комплекс Tamplier Resort & SPA категории 4* расположен на популярном зимнем ку-рорте Банско, рядом со станцией подъ-емника. Это уникальный для Болгарии проект, включающий апарт-отель, гости-ничную часть, аква-релакс-парк площа-дью 2000 кв. м, конференц-центр с за-лами вместимостью от 10 до 230 мест, большую территорию. Инфраструкту-ра полностью соответствует уровню ев-ропейских «4 звезд». Есть возможность круглогодичной сдачи в аренду: в се-зон—горнолыжникам, в выходные—по-сетителям аквапарка, в будни—учас-тникам конгрессов. Проект отлично подходит для инвестиций. Управляет ком-плексом туроператор «АЛМА Тур-БГ».
 Sunny BeachАпартаменты от71кв.м1–2спальни 1–2ванные
 Комплекс для отдыха Alma Rezidens рас-положен в сердце Солнечного Бере-га—одного из наиболее популярных ку-рортов Болгарии—и обладает всеми удобствами для продолжительного отды-ха и постоянного проживания. В продаже есть одно- и двухкомнатные полностью меблированные апартаменты. Есть воз-можность для сдачи в аренду.Комплекс находится в центральной части курорта, всего в 15 мин. ходьбы от пля-жа. Его местоположение обеспечивает удобный доступ к ресторанам, кафе, зо-не отдыха и многочисленным туристичес-ким достопримечательностям и аттрак-ционам. Комплекс имеет круглосуточную охрану и места для парковки.
 от€950м2
 +35928056800 +78123216929 +74957817878
 [email protected] [email protected]
 от€700м2
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 SozopolСтудио,апартаменты41–72кв.м 1спальня
 Студио и апартаменты с одной спальней в четырехэтажном жилом доме, располо-женном в г. Созополь, в местности Месара-тя. Отделка «под ключ». Подземная пар-ковка. Расстояние до моря—400 м.
 €860м2
 RavdaСтудио,апартаменты42–104кв.м 1–2спальни
 Комплекс Villa Kastoria находится в 76 м от морского берега в южной части г. Рав-да. Изысканная архитектура, уникальное местоположение. Все условия для отдыха и круглогодичного проживания.
 €776м2
 SarafovoАпартаменты
 Закрытый комплекс Diamond Beach рас-полагается на первой линии моря в Са-рафово. Внутренняя инфраструктура: детский уголок, бассейн, подземный пар-кинг, кафе-клуб, магазин, SPA-центр.
 TsarevoАпартаменты
 Комплекс Primea состоит из нескольких 5-этажных зданий и находится на пляже в бухте курортного городка в 65 км от Бур-гаса. Есть детский бассейн, бассейн для взрослых, детская площадка, паркинг.
 Sunny BeachАпартаменты
 Предлагаются квартиры с полной отдел-кой в комплексе Harmony Palace в 400 м от пляжа, в 10 мин. ходьбы от центра Сол-нечного Берега. Детская площадка, джа-кузи, сауна, фитнес-зал, бары и ресторан.
 PomorieАпартаменты43–79кв.м 1спальня
 Апартаменты в комплексе Blue Bay Palace, расположенном на скалах, в 70 м от пля-жа в г. Поморие. Открытый бассейн, сад, фитнес, кафе-бар, детская площадка. Круглосуточная охрана.
 €780м2
 €890м2 €750м2€1050м2
 +359885656161 [email protected]
 О компании
 Galeria Homes Ltd—болгарская компания, предлагающая объек-ты недвижимости на побережье, в горах и любых населенных пун-ктах страны. Риэлторы, менедже-ры, юристы, адвокаты с многолет-ним опытом работы, хорошо го-ворящие по-русски, предоставят клиенту всю необходимую инфор-мацию о стране, объектах и нюан-сах проведения сделки.
 Услуги
 Компания оказывает полный спектр услуг—от индивидуально-го подбора объекта недвижимос-ти до заключения договора куп-ли-продажи. Для клиентов орга-низуются смотровые туры, в ходе которых им предлагаются лучшие объекты на побережьях Болга-рии. Услуги компании абсолютно бесплатны для клиента.
 Ознакомительные турыБесплатный 4-дневный тур вклю-чает: визовую поддержку, приоб-ретение авиабилетов, бронирова-ние гостиницы; предварительный подбор объектов; встречу в аэро-порту, размещение в гостинице; осмотр и выбор объектов, подпи-сание предварительного догово-ра; ознакомление с районом, где клиент приобрел недвижимость; проводы в аэропорт.
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 BerlinДоходныйдом1700кв.м
 Высокорентабельный доходный дом в За-падном Берлине, состоящий из 22 квартир и 3 коммерческих помещений. В 2008 г. проведена полная санация дома. Доход-ность составляет 9% в год.
 €1350000
 BerlinАпартаменты35–156кв.м 1–3спальни
 Полностью готовые к проживанию апар-таменты в новом жилом комплексе, рас-положенном в берлинском районе Це-лендорф. Количество комнат—от 1 до 4; в доме есть подземный гараж и парковка.
 от€104775
 Hasteмагазин1021кв.м участок41сотки
 Отличное предложение коммерческой недвижимости—высокодоходный мага-зин в городе Хасте. Заключен договор аренды до конца 2016 г. Доходность со-ставляет 14,38% в год.
 EssenДоходныйдом568кв.м участок4,8сотки
 Доходный дом на 7 квартир и 4 гаража расположен недалеко от центра горо-да Эссен. Имеется прилегающий участок площадью 4,8 сотки. Доходность дома составляет 8,3% в год.
 BerlinДоходныедома642–2300кв.м участки5–10соток
 Предлагаются доходные дома в центре Берлина. Квартиры сданы в аренду. Зда-ния отличаются удобным расположением и отличным состоянием. Обеспечат ин-вестору доход в 7–12% годовых.
 BerlinДоходныйдом642кв.м
 Выгодное инвестиционное предложе-ние—доходный дом в Берлине, в райо-не Шпандау. Дом состоит из 8 квартир и 1 коммерческого помещения. Доход-ность составляет 8,5% в год.
 €400000
 €400000 от€830000€434000
 +74955043461 [email protected]
 О компанииCliff Property является специализи-рованной компанией по продаже зарубежной недвижимости. Вхо-дит в группу компаний «Клифф», более 16 лет работающих на рын-ке юридических и консалтинговых услуг. Cliff Property осуществля-ет подбор и продажу доходной и жилой недвижимости в Герма-нии и других ведущих европейс-ких странах.
 УслугиИндивидуальный подбор и про- �
 дажа объектов недвижимостиПолное сопровождение сделок �
 купли-продажиЮридические и финансовые �
 консультацииПомощь в получении ВНЖ �
 Открытие бизнеса за рубежом �
 Помощь в открытии счета �
 в иностранном банкеСодействие в получении ипо- �
 течных кредитов
 Почему Германия?Лидер европейской экономики �
 Высокоразвитая инфраструктура �
 Высокий уровень жизни �
 Стабильность и социальная за- �
 щищенностьДоступные цены на недвижи- �
 мостьОтсутствие ограничений для �
 иностранных инвесторовРазвитое ипотечное кредито- �
 ваниеВысокая доходность �
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 О компанииNorth West Estate—оператор рын-ка залоговой недвижимости Гер-мании. Компания обладает уни-кальной и самой большой ба-зой объектов, предназначенных к принудительной продаже, вла-деет эксклюзивными правами на продажу более чем 500 объектов и предприятий, абсолютное боль-шинство из которых уже сданы в аренду и приносят стабильный высокий доход.
 УслугиЮридическое сопровождение �
 Бухгалтерское обслуживание �
 Управление недвижимостью �
 Ипотечное кредитование �
 Персональный менеджер �
 Налоговое планирование �
 Инвестиционное консультиро- �
 ваниеКонсультации по ВНЖ и ПМЖ �
 Весь сервис на русском языке �
 Специальные акцииСкидки до 70% от рыночной �
 ценыОткрытие GmbH для клиен- �
 тов—бесплатно
 BerlinТорговыецентры500–5000кв.м участки1–100соток
 Торговые центры в Берлине, Лейпциге, Гамбурге, Бремене. Объекты сданы в арен-ду, выполнен капремонт. Доходность 10–30%. Банковские залоги—доаукцион-ная продажа. Возможен кредит.
 от€300000
 LeipzigДоходныедома400–1500кв.м участки2–10соток
 Доходные дома с капитальным ремонтом в Берлине, Гамбурге, Лейпциге и Дюс-сельдорфе. Хорошее расположение, сда-ны в аренду. Доходность 8–20%. Банковс-кие залоги—доаукционная продажа.
 HamburgАЗС2000–10000кв.м 20–100соток
 Земля в собственность в Берлине, Гамбурге и Штутгарте, с построенными АЗС. Предла-гаются по одной или пакетами до 300 АЗС. Хорошее расположение. Доходность 8–15%. Длительные договоры аренды.
 от€300000
 Berlinбизнес-центры2000–10000кв.м участки10–150соток
 Офисные центры, сданные в аренду госу-дарственным структурам, в Берлине, Гам-бурге и Бремене. Надежные арендаторы, длительные договоры аренды. Доход-ность 7–11% годовых. Кредит 4%.
 от€3 000 000
 BerlinСетьсупермаркетов1000–3000кв.м участок20–50соток
 Супермаркеты сети Hoffmann разной пло-щади в Берлине и Гамбурге. Новые зда-ния, отличное расположение, догово-ры аренды сроком на 15 лет. Доходность 7–10% годовых. Кредит 4%.
 от€800000
 Berlinбизнес-центр5500кв.м участок24сотки
 Бизнес-центр класса А, включающий в себя 3 офисных здания и магазины. Есть лифты с системой безопасности, подземный гараж, выполнена отделка мрамором. Объект сдан в аренду.
 €4000000
 +74955043784 +78123095106 +493412416620
 [email protected]
 от€200000
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 HalkidikiВиллы 75–145кв.м3спальни 2ванные
 Двухэтажные виллы с мансардой и собс-твенным садом в районе Агия Параскеви. Тихое красивое место, развитая инфра-структура. До деревни и моря—150 м, до центра целебных вод—350 м.
 от€140000
 KorinfСтудио,апартаменты,таунхаусыот22кв.м
 Жилой комплекс в деревушке Лигия, в 10 м от пляжа. Современная архитекту-ра, прекрасные виды на море. Кондици-онеры, камины, подсобные помещения. Есть парковка, общий бассейн, бар.
 от€36000
 Evbia Вилла 400кв.м 5спален8ванных участок5соток
 Семиэтажная вилла на острове Эвбея, в районе Дросья Халкидас, вблизи пес-чаного пляжа и торговых и развлекатель-ных центров. Лифт, камеры наблюдения, бассейн 50 кв. м, гараж на 3–4 машины.
 LoutrakiВилла 235кв.м 5спален3ванные участок3сотки
 Трехэтажный дом в Лутраки в 350 м от пляжа, поблизости от казино. Вид на мо-ре и парк. Современный лифт, камин, оборудованная кухня. Первый этаж име-ет отдельный вход.
 AthensВилла 638кв.м 5спален4ванные участок8соток
 Трехэтажная вилла в Сарониде с бассей-ном 70 кв.м, в 500 м от пляжа. Лифт, 2 кла-довки, парковка на 3 больших машины, кондиционеры в каждой комнате, солнеч-ные батареи, бойлер, сигнализация.
 LoutrakiВилла 133кв.м3спальни 3ванные
 Поселок из 4 вилл в 500 м от пляжа Лу-траки и казино. Вид на море. Лестницы отделаны белым греческим мрамором. Двойные стеклопакеты, жалюзи. В здании центральное отопление и автостоянка.
 €280000
 €1700000 €2000000€430000
 +302117109031 +302103230417
 +302103218668 [email protected]
 О компанииПодари себе ключ от дома в стране, где есть всё!Компания Avantage занимается продажей недвижи-мости по всей территории Греции, арендой апарта-ментов, вилл и таунхаусов для отдыха на любой пе-риод времени, индивидуальным проектированием и строительством. Также в продаже есть коммерчес-кая недвижимость, земельные участки под застройку жилых и коммерческих объектов.
 УслугиОбслуживание и управление объектами жилой не- �
 движимостиЮридическая поддержка �
 Получение вида на жительство в Греции для вла- �
 дельцев недвижимости, позволяющее иметь без-визовый въезд во все страны ШенгенаАренда машин, яхт, вертолетов �
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 О компанииКомпания А-Кеу более 15 лет занимается строительс-твом и продажей недвижимости в Барселоне и на жи-вописном побережье Коста Брава. Компания предла-гает широкий выбор объектов жилой недвижимости, от квартир до вилл и особняков на первой линии мо-ря. Инвесторам А-Кеу помогает в приобретении ком-мерческой недвижимости, инвестиционные проекты и земельные участки с отличным расположением.А-Кеу предлагает как собственные объекты недви-жимости, так и недвижимость частных лиц, которые, доверяя опыту и профессионализму компании, вы-ставляют ее на продажу через фирму.
 ПреимуществаА-Кеу экономит Ваше время и деньги �
 А-Кеу � —это гарантия юридически грамотного оформления сделкиА-Кеу помогает в оформлении ипотечного кредита �
 на оптимальных условияхА-Кеу предлагает весь комплекс услуг, связанных �
 с приобретением недвижимостиА-Кеу обеспечивает индивидуальный подход �
 к каждому клиенту и сопровождение на всех эта-пах покупки
 +34637439952+34972450029
 +74957275601 [email protected]
 EmpuriabravaВилла230кв.м 3спальни 4ванные
 Владелец новой виллы на широком кана-ле в Empuriabrava получит возможность швартовать яхту у порога дома. На учас-тке (5,5 соток)—сад, бассейн с джакузи. Паркетные полы, современный дизайн.
 €1200000
 EmpuriabravaКвартира40кв.м 1спальня
 Уютная и очень хорошо расположенная квартира в центре Empuriabrava, в 100 м от пляжа. 2 этаж 3-этажного дома, гос-тиная с кухней, спальня, ванная комната. Есть общий сад и бассейн.
 €96000
 LlancaДом410кв.м участок11соток
 Двухэтажный дом находится на первой ли-нии моря, в 30 м от воды. Великолепные виды на море и на горы. Есть проект ре-конструкции; участок можно разделить. Интересный инвестиционный объект.
 €690000
 LlancaТаунхаусы150кв.м 4спальни 4ванные
 В 5 мин. ходьбы от моря предлагаются та-унхаусы с гаражом и палисадником. Есть гостиная с кухней, 3 террасы. Кондицио-неры, стеклопакеты, встроенные шкафы. Красивый вид на горы и море.
 от€250000
 Port de la SelvaУчасток64сотки
 Уникальное предложение: большой участок на первой линии моря, с домом 150 кв. м. Сосны, спокойное место. Все коммуникации. В перспективе возможно строительство гостиницы, ресторана.
 LlancaУчасток4сотки
 Продается земельный участок площадью 4 сотки. Прекрасный вид на море. Пло-щадь возможной застройки—240 кв. м. Есть проект дома площадью 190 кв. м «под ключ» по цене €389 тыс.
 €111000
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 О компанииMevilla C.B.—член организации A.P.I. («Агенты частной недвижимости»). Компания специализируется на ши-карных виллах побережья Коста Бланка и является лидером продаж домов класса люкс в этом регионе. Успех компании основан на открытости, честности и профессионализме, а также на многолетнем опыте.Руководят компанией Олаф Куник и Мария Луиза Карнисэро Маркос.
 УслугиКомпания Mevilla C.B. предлагает индивидуальное об-служивание и справедливые цены, защищая интере-сы как продавца, так и покупателя. Она поможет ор-ганизовать клиенту личную встречу с владельцем недвижимости и совершить выгодную покупку. Со-трудники компании примут участие в решении всех проблем покупателя—до, во время и после приобре-тения недвижимости.Со специалистами компании можно общаться на ан-глийском, немецком, испанском и русском языках. Mevilla C.B. гарантирует клиентам полную конфиден-циальность.
 Costa BlancaТаунхаус3спальни 1ванная
 Таунхаус с мебелью и техникой в 350 м от пляжа La Zenia в управляемом комплексе. Частная стоянка, общий бассейн. Зданию 10 лет. Рядом супермаркеты, рестораны, теннисный и яхт-клубы.
 Costa BlancaДом3спальни 2ванные
 Одноэтажный дом в элитном районе Ла Зения, в 150 м от пляжа. Дому 20 лет, он в хорошем состоянии. Есть возможность увеличить постройку. Большой земельный участок, сад и бассейн с подогревом.
 Costa BlancaДом 230кв.м 3спальни2ванные участок7соток
 Дом 2005 г. постройки. Виды на Кабо Ро-иг с террасы второго этажа. В саду кры-тый бассейн, который открывается в лет-нее время. Дом оснащен центральным отоплением и кондиционером.
 Costa BlancaАпартаменты1спальня 1ванная
 Апартаменты с маленьким садом, в элит-ном районе. Находятся в 200 м от пляжа в Кабо Роиг. Маленький частный дворик с барбекю. Огороженная территория, паркинг, большой общий бассейн.
 Costa BlancaДом 5спален3ванные участок12соток
 Вилла на первой линии в районе Пунта Прима. Дому около 25 лет, но он постро-ен на совесть, из лучших материалов. Га-раж на 2 машины. На участке – сад из ста-рых деревьев и частный бассейн.
 Costa BlancaДом 250кв.м 4спальни3ванные участок10соток
 Два дома на участке в элитном районе Кабо Роиг. Возраст зданий—25 лет. В ос-новном доме—терраса, центральное отопление. Частный бассейн и красивый сад. 300 м от пляжа, вид на море.
 +34606046275 +34966761390 [email protected]
 €950000 €490000 €1800000
 €85000 €165000 €895000
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 Bordighera, LiguriaАпартаменты 84–202кв.м террасыот18кв.м
 Новая резиденция в 5 мин. от моря и в 36 км от Монте-Карло. В продаже осталось 3 квартиры, в том числе пентхаус с видом на море и открытой террасой площадью 100 кв. м на крыше.
 от€435000
 Alassio, LiguriaАпартаменты,виллы 35–345кв.м
 Закрытый жилой комплекс строится на участке 5 га, располо-женном на возвышенности, в 4 км от пляжа. На территории пре-дусмотрены частная дорога и парк.
 Cа Vecchie, DesenzanoАпартаменты 30–67кв.м
 Резиденция рядом с озером Гарда состоит из трех 2-этажных кор-пусов. Все апартаменты с частным участком земли, с балконом или террасой. Есть отапливаемый бассейн. Оформление кредита.
 и Т А л и я
 О компанииАгентство недвижимости и за-стройщик «Гера», предлагающее недвижимость в элитных райо-нах Италии, является подразде-лением холдинга, в состав кото-рого входят строительные ком-пании Domus Italia, Ediletica и Edil Promotion, а также консалтин-говая фирма Pittini Group Italia. С 2009 г. агентство входит в Ита-льянскую Ассоциацию Риэлто-ров ASPESI.
 УслугиКупля-продажа и аренда недви- �
 жимости жилого, туристическо-го и коммерческого назначенияКоммерческая и техническая �
 экспертиза недвижимостиЦелевой поиск недвижимости �
 Нотариальная регистрация до- �
 говоров купли-продажи, кадас-тровая оценкаСодействие в открытие счетов �
 в итальянских банках и получе-нии ипотечного кредита
 ФилософияАгентство недвижимости «Гера» предлагает конкретные решения, идеально отвечающие запросам клиентов. Структура холдинга поз-воляет осуществлять полный цикл деятельности, связанной с проек-тированием и строительством жи-лых и туристических объектов, а также их продажу и поддержку на стадии внесения технических изменений, открытия кредита и за-ключения сделки.
 от€170000
 Ospedaletti, LiguriaКвартиры
 Комплекс «Каллы»—три 2-этажных корпуса, построенных на склоне холма. На территории в 1 га есть бассейн и сад с оливко-выми деревьями. Каждое здание рассчитано на 6 квартир.
 от€475000
 +74959712478 [email protected]
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 О компанииАгентство недвижимости и за-стройщик «Гера», предлагающее недвижимость в элитных райо-нах Италии, является подразде-лением холдинга, в состав кото-рого входят строительные ком-пании Domus Italia, Ediletica и Edil Promotion, а также консалтин-говая фирма Pittini Group Italia. С 2009 г. агентство входит в Ита-льянскую Ассоциацию Риэлто-ров ASPESI.
 УслугиКупля-продажа и аренда недви- �
 жимости жилого, туристическо-го и коммерческого назначенияКоммерческая и техническая �
 экспертиза недвижимостиЦелевой поиск недвижимости �
 Нотариальная регистрация до- �
 говоров купли-продажи, кадас-тровая оценкаСодействие в открытие счетов �
 в итальянских банках и получе-нии ипотечного кредита
 ФилософияАгентство недвижимости «Гера» предлагает конкретные решения, идеально отвечающие запросам клиентов. Структура холдинга поз-воляет осуществлять полный цикл деятельности, связанной с проек-тированием и строительством жи-лых и туристических объектов, а также их продажу и поддержку на стадии внесения технических изменений, открытия кредита и за-ключения сделки.
 Desenzano, LombardiaАпартаменты 160кв.м 4спальни 1ванная
 Просторная квартира c видом на озеро Гарда и интерьером от Missoni Home. Отдельный вход. Большая терраса. Бассейн для жителей резиденции. Мебель и бытовая техника входят в цену.
 Forte dei Marmi, ToscanaВилла 391кв.м 5спален 5ванных участок21,5сотки
 Двухэтажная вилла Mersedes в 250 м от моря. Отремонтирована, готова под отделку. Есть терраса 67,5 кв. м, лоджия и техничес-кое помещение. На участке бассейн.
 Volterra, ToscanaУсадьба 7спален 7ванных участок50соток
 Усадьба XVII в. Le Ginepraie—это три строения: вилла, гостевой домик и прачечная с летней верандой. В саду каменная печь, барбекю и бассейн. Панорамный вид с холма.
 Forte dei Marmi, ToscanaВилла 400кв.м 5спален 4ванных
 Двухэтажная вилла Casa Bianca. Отделка мозаикой, мрамором, ко-раллами, особыми породами дерева. Терраса-солярий 65 кв. м. Бассейн. Тренажерный зал. Сад с беседкой. Гараж на 2 машины.
 +74959712478 [email protected]
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 О компанииTrevi Elite—итальянская компания c офисом в центре Рима, член Ассоциации агентов недвижимости Ита-лии. Компания, сотрудники которой говорят по-рус-ски, предоставляет полный спектр услуг в сфере не-движимости и располагает большой базой объектов, от квартир-студий до эксклюзивных вилл, в различ-ных регионах Италии—в частности, в Риме, Лацио, Тоскане, на Сардинии и Капри. Мы работаем в ин-тересах покупателя недвижимости, и наша деятель-ность направлена на экономию времени и сил клиен-тов. Мы имеем прекрасную репутацию как у клиен-тов, так и у профессионалов рынка недвижимости.
 УслугиПоиск объекта недвижимости по определенным �
 Вами критериямОформление при окончательном выборе объек- �
 та. Нотариальная поддержка, помощь в получе-нии ипотекиОбслуживание по завершению процесса покуп- �
 ки. Предоставление обслуживающего персонала, поддержание объекта недвижимости в жилом со-стоянии в ваше отсутствиеКонсьерж-служба. Решение бытовых вопросов от �
 оплаты коммунальных услуг до аренды автомоби-лей любого класса и частных самолетов
 AnzioВилла 200кв.м3спальни 3санузла участок7соток
 Престижная двухуровневая вилла с са-дом, расположенная в 40 м от побережья Анцио. Недавно закончены ремонтные работы, есть автономное отопление. Дом продается вместе с мебелью.
 AnzioТаунхаус115кв.м 3спальни 2ванные
 В Анцио, на побережье Тирренского мо-ря к югу от Рима и в часе езды от него, продается последняя двухэтажная секция в сданном доме. Расстояние до моря—500 м, до ж/д станции—800 м.
 RomeКвартира110кв.м 2спальни 2ванные
 Роскошная квартира на четвертом эта-же исторического здания 1300 г. на улице Monte della Farina, в двух шагах от Campo dei Fiori и площади Навона. C террасы (40 кв. м) открывается вид на Рим.
 RomeКвартира250кв.м 4спальни 3ванные
 Просторная комфортабельная квартира в зеленом районе Сан-Гoдeнцo располо-жена на первом этаже дома. Имеет боль-шую гостиную, а также террасу и выход в ухоженный сад площадью 3 сотки.
 €1100000€1200000
 €350000
 ToscanaАпартаменты2–3спальни
 Жилой комплекс Le Dune di Toscana рас-положен на первой береговой линии в курортном городке Tirrenia, известном широкими песчаными пляжами. Апарта-менты «под ключ». Срок сдачи—2012 г.
 CapriВилла1720кв.м 8спален
 Шикарная вилла XVIII в. в центре о. Кап-ри. Здание отреставрировано, эксклю-зивная отделка и дизайн интерьеров, бассейн, зона SPA. Коллекция антиквари-ата и живописи. Дом для гостей.
 +39066783075 +393357905860
 [email protected]
 €1000000
 от€3500м2 €9500000
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 О компанииАгентство недвижимости Maci Immobiliare рабо-тает на территории итальянского региона Лацио уже 10 лет, гибко реагируя на изменения запросов и предпочтений покупателей. Благодаря разветвлен-ной сети офисов клиенты компании пользуются все-ми необходимыми услугами как на этапе заключения сделки купли-продажи или аренды, так и во время сезонного пребывания в регионе. Покупатель также может рассчитывать на помощь агентства в поиске наилучших условий ипотечного кредитования.
 О регионеMaci Immobiliare предлагает покупателям широкий выбор вилл на море, престижных апартаментов и ре-зиденций в Лацио—одном из прекраснейших ре-гионов Италии, на расстоянии всего 90 км от Рима, 180 км от Неаполя и в 40 минутах плавания от живо-писных Понтийских островов. В окрестностях г. Са-баудия можно насладиться великолепными песчаны-ми пляжами и дюнами, а г. Сан-Феличе-Чирчео зна-менит расположенным близ него национальным при-родным парком.
 San Felice CirceoВилла5спален 3ванные
 Реконструированная и заново отделан-ная вилла в охраняемом поселке в 600 м от моря. Гостевой дом со спальней и ван-ной, сад, бассейн, площадки для барбекю и летняя кухня с дровяной печью.
 €1300000
 LatinaВилла 250кв.м3спальни 2ванные участок2га
 Элегантная резиденция в 1,5 км от озера Fogliano и в 2,5 км от моря. На террито-рии есть гостевой дом со спальней и ван-ной, парк, зона барбекю, хозяйственные постройки и гараж.
 San Felice CirceoТаунхаус95кв.м 4спальни 2ванные
 Двухуровневый комфортабельный таун-хаус находится в 400 м от пляжа. На тер-ритории расположен ухоженный садик с площадкой-патио, зона барбекю, пар-ковка, летний душ.
 San Felice CirceoВилла4спальни 3ванные
 Двухуровневая вилла в мавританском стиле в нескольких минутах от центра го-рода. Камин, панорамная терраса и со-лярий. На участке тенистый сад, гараж и патио.
 €680000€350000
 €1500000
 Sabaudia-LungomareВиллаучасток30соток
 Прекрасно расположенная просторная двухуровневая вилла с собственным спус-ком к пляжу. На участке—сад с гостевым домиком, площадки для отдыха с видом на море, терраса-солярий и гараж.
 €6000000
 +390773545558 [email protected]
 www.maciimmobiliare.ru
 San Felice CirceoУсадьба500кв.м
 Владение состоит из центральной виллы и трех домов для гостей, расположенных среди зелени и радующих панорамным ви-дом на море. Здания отреставрированы, имеется ухоженный сад и бассейн.
 €6000000
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 Lago MaggioreАпартаментыот60кв.м 1–2спальни
 Уютные апартаменты в уникальной рези-денции, окруженной пальмами, оливковы-ми рощами и цветниками. Это бывший мо-настырь Il Cantico delle Creature, который был полностью реконструирован.
 от€180000
 Chiantiпоместье 1000кв.мучасток2га 6спален
 Старинное полностью отреставрирован-ное тосканское поместье в стиле «мо-дерн». Спальни с мозаичными полами, 2 старинных камина, домашний киноте-атр, просторная терраса на крыше.
 €8000000
 +390583983250 +390583857060
 [email protected] [email protected]
 www.wallconsulting.ru www.wirevip.com
 О компанииИтальянское агентство Walls International Real Estate основано командой профессионалов, спе-циализирующихся на рынке не-движимости и туризма. У компа-нии есть свой стиль сотрудничес-тва с иностранными клиентами. Он основан на полном понима-нии нужд иностранных покупате-лей и проблем, с которыми те мо-гут столкнуться в Италии.
 УслугиКомпания выполняет полный цикл сделки купли-продажи, от подбо-ра объекта и проверки его юри-дической чистоты до получения регистрационного свидетельства и послепродажного обслужива-ния. Также агентство занимается управлением недвижимостью, про-ектированием и организацией ре-монтно-строительных работ.
 ЭксклюзивноСреди объектов коммерческой недвижимости, которые предла-гает Walls International Real Estate, имеются частные острова. Они подходят для личного использо-вания или реализации крупных ту-ристических проектов. Информа-ция о них может быть запрошена только в письменном виде, а кли-ент предварительно должен под-твердить серьезность своих на-мерений.
 Forte dei MarmiВилла250кв.м 5спален 5ванных
 Двухэтажная вилла с бассейном, беседкой и зоной отдыха, окруженная ухоженным садом площадью 12 соток. Есть система охраны, кондиционеры, видеодомофон и место для парковки на территории.
 SanremoДом 250кв.м 7спален7ванных участок15соток
 Уникальное поместье с виноградником и потрясающим видом на девственный лес. Состоит из двух домов в традици-онном стиле с просторными комнатами и бассейном общего пользования.
 €3800000
 Forte dei MarmiТаунхаус 400кв.м 5спален5ванных участок1сотка
 Дуплекс в Пьетрасанте—культурном цен-тре Версилии. Отреставрирован в 2007 г. Терраса 50 кв. м. Вид на море. Услуги для жильцов комплекса, городская инфра-структура, рядом гольф-поле.
 Forte dei MarmiВилла 600кв.м 5спален5ванных участок35соток
 Эксклюзивная вилла класса люкс в 3 км от моря и 2 км от города Форте Дей Мар-ми, знаменитого высокоразвитой инф-раструктурой. Вилла предлагается как в аренду, так и на продажу.
 и Т А л и я
 €4000000
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 Fratte RosaВилла 240кв.м 3спальни2ванные участок80соток
 Отреставрированный дом в традицион-ном стиле с большим участком. Сад, не-большой бассейн, виноградник и пруд. Дом расположен в очень живописном мес-те с видом на средневековый замок.
 €620000
 MondavioВилла 210кв.м 2спальни2ванные участок30соток
 Сельский дом, отреставрированный с ис-пользованием традиционных материалов. Терракотовая плитка, деревянные балки, открытая кладка, черепица. Большой сад с бассейном и панорамным видом.
 €590000
 О компанииBrickStone—это итальянское агентство недвижимости, пред-лагающее услуги в сфере недви-жимости в регионе Марке (Цент-ральная Италия). В нашем катало-ге вы найдете отреставрирован-ные дома и сельские виллы, дома под реконструкцию, квартиры в исторических центрах городов, палаццо, а также апартаменты и элитные виллы на побережье.
 УслугиБесплатное сопровождение кли-ента от ознакомительной поезд-ки до подписания акта купли-про-дажи, перевод и проверка доку-ментов, подготовка кадастровой документации, контракты на во-ду, газ, электроэнергию, откры-тие банковского счета, получение индивидуального налогового но-мера, содержание дома в тече-ние года, текущий ремонт и рес-таврация.
 О МаркеМарке (Marche)—небольшой ре-гион в центре Италии. Пляжи Ад-риатического побережья отмече-ны «Голубым флагом». На холмах и в горах расположились средне-вековые городки и живописные деревушки, сохраняющие ста-рые традиции. Здесь можно при-общиться к радостям итальянской жизни—участвовать в карнавалах и сельских ярмарках, наслаждаться блюдами традиционной кухни.
 MondavioТаунхаус99кв.м 3спальни 1ванная
 Отреставрированный таунхаус на крепос-тной стене средневекового города Мон-давио. Датируется 1490 г. 3 этажа, камин, панорамные виды на холмы, горы, море и соседний средневековый город.
 CastelplanioВилла 250кв.м 4спальни3ванные участок650соток
 Каменный дом в сельской местности, от-реставрированный в традиционном сти-ле. Две хозпостройки 21 кв. м и 9 кв. м. Прекрасные виды на холмы и средневе-ковый городок, до которого 2 км.
 €695000
 TaunusВилла 350кв.м 7спален5ванных участок20соток
 Современная вилла в средиземноморс-ком стиле, в туристическом городе Таунус (Нумана). Вид на море и соседние город-ки. 3 террасы и большой гараж. Частный сад с зоной барбекю и парковкой.
 OstraВилла 150кв.м 3спальни3ванные участок16соток
 Старинный крестьянский дом, полностью реконструированный. Старая кирпичная кладка восстановлена с использовани-ем современных технологий. Панорамная терраса с бассейном и частный сад.
 €1250000
 +393491678676 [email protected]
 €295000
 €590000
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 К и п р
 О компании
 Кипрская компания Demetri & Hal-linan Holiday Properties Ltd работа-ет на рынке недвижимости с 2006 г. Основные направления деятель-ности компании—продажа недви-жимости во всех регионах Кип-ра, а также аренда частных вилл и апартаментов. Офис компании находится в Ларнаке.
 Услуги
 Аренда частных вилл и апар- �
 таментовПродажа недвижимости �
 Управление недвижимостью �
 Юридические услуги независи- �
 мого адвокатаПомощь в получении ипотечно- �
 го кредита
 Дополнительные услуги
 Трансферы �
 Аренда лимузинов и яхт �
 Круизы �
 Индивидуальные туры �
 Организация свадеб �
 ProtarasВилла 260кв.м 4спальни4ванные участок4,3сотки
 Четырехуровневая вилла в одном из луч-ших районов центрального Протараса— Fig Tree Bay, в 2 мин. ходьбы от пляжа. Цокольный этаж, сад на крыше, бассейн и парковка на две машины.
 €1800000
 ProtarasВилла 330кв.м7спален участок7соток
 Стильная и современная вилла в Прота-расе, знаменитом своими песчаными пля-жами. Есть гостиная и семь спален, из окон которых открывается прекрасный панорамный вид на море.
 €2900000
 LarnacaВилла 725кв.м 6спален7ванных участок22,3сотки
 Роскошная вилла на первой линии, пол-ностью меблированная и декорирован-ная. Есть бассейн, джакузи, сад, системы отопления, кондиционирования, освеще-ния и музыкальная система.
 €6900000
 ProtarasАпартаменты70кв.м 2спальни 1ванная
 Апартаменты в новом комплексе с бас-сейном в районе Каппарис, в нескольких минутах ходьбы от песчаного пляжа, ма-газинов и ресторанов. Полная меблиров-ка, кондиционеры во всех комнатах.
 €130000
 LarnacaВилла 160кв.м3спальни участок2,8сотки
 Комплекс вилл в 5 мин. езды от пляжей района Декелия. Внешняя отделка, ита-льянская кухня, встроенные шкафы, про-водка для кондиционеров и отопления. Возможна установка бассейна.
 €285000
 ProtarasВилла 100кв.м участок2,5сотки2спальни 3ванные
 Уютная вилла с собственным бассейном и садом. Продается вместе с мебелью и оборудованием. Район очень популярен у туристов, поэтому есть возможность сдавать виллу в аренду.
 €260000
 +35724622020 [email protected]
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 О компанииMaltaVIP является официальным партнером агентства FrankSalt—лидера на рынке мальтийской недвижи-мости, работающего с 1969 г. и охватывающего 95% рынка архипелага.Основная миссия компании MaltaVIP—предоставле-ние качественной информации и квалифицированной помощи русскоговорящим гражданам, рассматрива-ющим Мальту в качестве второго дома, места обуче-ния детей или ведения бизнеса.
 Почему МальтаНалог на недвижимость (5%) платится один раз. �
 Ежегодный налог отсутствуетВозможность получения ПМЖ с правом постоян- �
 ного проживания на территории ЕвросоюзаЛегкое получение кредита на недвижимость в мес- �
 тном банке (от 3,7% годовых)Регулярные прямые рейсы из Москвы �
 Благодатный климат Средиземноморья �
 Возможно приобретение недвижимости как на фи- �
 зическое, так и на юридическое лицоВозможно обучение детей по российской или бри- �
 танской образовательной программам
 Mellieha Апартаменты1–4спальни 1–3ванные
 Комплекс Tas Sellum—это жилые блоки террасного типа, каскадом спускающие-ся к морю; на каждом уровне—бассейн. Квартиры готовы к заселению, из боль-шинства—фронтальный вид на море.
 €1450м2
 St. Paul's Bay пентхаус3спальни 3ванные
 Трехспальный пентхаус с собственным бассейном, верандой для солнечных ванн, мраморными ванными и террасами с потрясающими видами на острова апос-тола Павла—покровителя Мальты.
 €1281155
 Wardijaпоместье3спальни 3ванные
 Уникальное поместье на Мальте, состоя-щее двух особняков XVII в., один из кото-рых полностью отреставрирован, с учас-тком, винными погребами, террасами, гаражами и семью пещерами.
 €3727000
 San JuliansАпартаменты 70–450кв.м1–4спальни 1–3ванные
 Элитный комплекс Портомасо располо-жен в центральном районе с развитой ин-фраструктурой. Квартиры с просторны-ми террасами и видами на пристань для яхт и открытое море.
 €3600м2
 Sliema Апартаменты,дуплексы,пентхаусы1–4спальни
 350 апартаментов высшего класса в ком-плексе Fort Cambrige, с подземными га-ражами, собственным фитнес-центром, парком и захватывающими морскими ви-дами. Срок сдачи—2013 г.
 €1750м2
 Sliema Апартаменты,пентхаусы,дуплексы1–5спален 1–4ванных
 Tignie Point—«мальтийская Рублевка»—элитный комплекс с развитой инфраструк-турой. Дизайн интерьеров от Pininfarina, виды на Великую гавань и море. Подзем-ные гаражи, сады, бассейны.
 €2800м2
 +35699047663 +35699999097 +35623794554
 [email protected] [email protected]
 www.maltavip.ru www.maltavip.eu
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 Hallandale BeachАпартаменты1–3спальни
 Комплекс Beach Club—это три здания с видом на Атлантический океан и пляж Флориды. Стоимость апартаментов варь-ируется от $220 тыс. за 1-комнатные до $550 тыс. за 3-комнатные.
 от$220000
 FloridaКоммерческаянедвижимость7квартир
 В здании Hollywood Beach Hotel, распо-ложенном неподалеку от океана, предла-гаются 7 квартир—2 студио и 5 с одной спальней. Проведен полный ремонт, во время сезона квартиры сдаются в аренду.
 $825000
 North Miami BeachСтудио47,5кв.м
 Полностью обставленная и оборудован-ная квартира-студио в 5-звездочном оте-ле One Bal Harbour на первой линии. Па-норамные виды на океан и канал. Вся мебель и отделка включена в цену.
 $400000
 Sunny Islesпентхаус540кв.м 5спален 5ванных
 Великолепный пентхаус в 5-звездочном отеле Acqualina Resort & Spa. Большая площадь, прекрасные виды на океан из всех комнат и с балкона. Есть комната для обслуживающего персонала.
 $6900000
 Sunny IslesАпартаменты160кв.м 3спальни 3ванные
 Резиденция La Perla находится на побе-режье Атлантического океана, в окру-жении белоснежных песчаных пляжей. Низкая месячная оплата, прекрасный ва-риант для отдыха. Рядом парк.
 $695000
 MiamiЗемляподзастройку
 Участки находятся через дорогу от част-ного пляжа Golden Beach—одного из са-мых известных в Майами. Есть возмож-ность выкупить второй лот земли рядом и построить грандиозную виллу.
 $925000
 О компанииАгентство элитной недвижимости Big International Realty предлагает своим клиентам лучшие объекты Майами во всех сегментах недвижимости.Елена Грэйди примет любой ваш запрос и предложит наилучший вариант, способный удовлетворить все пожелания. Клиентам агентства элитной недвижимос-ти Big International Realty предоставляются дополни-тельные услуги: юридические консультации, решение вопросов приватизации, оценка недвижимости, про-фессиональное сопровождение и финансирование сделки (рассрочка и ипотека).
 ПреимуществаНедвижимость во Флориде � —это престижноПредложения недвижимости от ведущих застрой- �
 щиковПодбор по запросу на вторичном рынке недви- �
 жимостиАналитика и динамика цен на рынке �
 Работа по эксклюзивным проектам �
 Организация ознакомительных поездок (билеты, �
 виза, размещение)Получение дополнительного дохода от операций �
 с недвижимостью, сдача в аренду.
 +13052150036(еленагрэйди) [email protected]
 www.miamirealtor.ru
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 О компанииПриоритеты Sо
 ..nmez Real Estate—
 высокое качество и развитие спек-тра услуг. Компания всегда гото-ва поделиться со своими клиента-ми богатым опытом работы и точ-ными сведениями о тенденциях на рынке недвижимости. Вот уже де-вять лет Sо
 ..nmez Real Estate имеет
 репутацию безотказного и надеж-ного бренда. В нашей компании работают только высококвалифи-цированные агенты.
 ПреимуществаПринцип нашей работы—обеспе-чить клиенту возможность приоб-рести недвижимость по разумной цене, без тревог и волнений. Мы ведем переговоры с продавцами, чтобы обеспечить самые низкие цены на рынке. Мы всегда рядом и выполним любую просьбу кли-ента, всегда оставаясь на связи. Мы—крупнейшее лицензирован-ное агентство недвижимости в ре-гионе Алании.
 УслугиПрофессиональные риэлторс- �
 кие услугиУслуги переводчика �
 Послепродажный сервис �
 Бесплатная помощь при меб- �
 лировке
 +905498102756+79182534154
 +902425285522 [email protected]
 Mahmutlar AlanyaАпартаменты145кв.м 2спальни 1ванная
 Уютные апартаменты с видом на море и го-ры, в комплексе, расположенном в цент-ре города. Вся бытовая техника, кондицио-неры. В комплексе есть охрана, парковка, 2 бассейна.
 €90650
 Mahmutlar AlanyaАпартаменты112кв.м 2спальни 1ванная
 В современном комплексе предлагают-ся апартаменты с видом на море, горы и крепость Алании. Качественная отдел-ка, сплит-система. На территории—бас-сейн, парковка, ресторан.
 €95000
 Mahmutlar AlanyaАпартаменты145кв.м 2спальни 1ванная
 Полностью меблированные и оборудо-ванные бытовой техникой апартаменты. Из окон открывается панорамный вид на побережье. В комплексе есть вся необхо-димая инфраструктура.
 €125000
 Mahmutlar AlanyaАпартаменты66,85кв.м 1спальня 1ванная
 В комфортабельном комплексе с разви-той инфраструктурой предлагаются апар-таменты с прекрасным видом на море, горы и центр города. Есть фитнес-зал, бассейн, сад, детская площадка.
 от€48500
 Kestel AlanyaАпартаменты100кв.м 2спальни 1ванная
 Стильные апартаменты с большим балко-ном, откуда можно любоваться волшеб-ным панорамным видом. Есть кондицио-нер, душевая кабина. В комплексе—сад, открытый бассейн, парковка, фитнес-зал.
 от€46750
 Kestel AlanyaАпартаменты110кв.м 2спальни 1ванная
 Просторные апартаменты с двумя балко-нами, оборудованной кухней, кондицио-нером и барбекю. В комплексе есть раз-влечения на любой вкус—спортивные площадки, бассейн и многое другое.
 от€68000
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 Tosmur AlanyaАпартаменты 200кв.м 3спальн 1ванная
 Окруженный пальмами комплекс Euro Residence V.I.P. расположен в 20 м от моря, все балконы выходят на юг. Есть бассейн, спорт-зал, сауна, пляж. Рядом находятся бары, рестораны, магазины.
 €220000
 Oba AlanyaАпартаменты,дуплексы 100–265кв.м
 Доступное и комфортное жилье в комплексе Oba Crown Resort. Есть закрытый и открытый бассейны, теннисный корт, парков-ка, консьерж, охрана, фитнес-зал, сауна, витаминный бар.
 от€83500
 О компанииКомпания Kurtsafir предлагает современные объекты недвижи-мости высшего класса с неповто-римой архитектурой, расположен-ные в элитных районах Турецкой Ривьеры. Kurtsafir по праву поль-зуется репутацией стабильного и надежного делового партнера.
 УслугиКонсультации, ознакомитель- �
 ные поездки по интересующим объектамЗаключение и юридическое со- �
 провождение контрактовИнвестирование капитала �
 в строительствоУправление недвижимостью во �
 время отсутствия ее владельца
 Специальная акцияКлиентам Kurtsafir предлагают-ся бесплатные трехдневные смот-ровые туры: при условии заклю-чения договора покупки компа-ния оплатит авиаперелет и раз-мещение в отеле премиум-класса Granada Luxury Resort&SPA. При покупке недвижимости на стадии строительства клиенту предостав-ляется беспроцентная рассроч-ка до окончания сроков строи-тельства.
 Mahmutlar AlanyaАпартаменты,пентхаусы 86–230кв.м
 Комплекс Euro Residence XIV включает 12 квартир с 2 спаль-нями, 7 двухкомнатных квартир и 2 пентхауса. Бассейн, парков-ка, сауна. До пляжа 500 м. Сдается в августе 2011 г.
 от€39000
 Kargicak AlanyaАпартаменты,виллы от100кв.м 2–3спальни 2–4ванные
 Комплекс Granada Residence располагается на территории пло-щадью 6,4 га в поселке Каргыджак на одной из возвышенностей Таврских гор, откуда открывается вид на Средиземное море.
 от€49500
 +79101201455 +905343409243
 [email protected]
 www.kurtsafir.com
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 AntalyaАпартаменты,пентхаусы 70–200кв.м 2–3спален 1–2ванная
 Новый жилой комплекс квартир и дуплексов в Анталии в центре Коньяалты, в 750 м от моря. Бассейн, сауна, фитнес-зал, подзем-ная парковка. Экологически чистый район.
 от€58000
 AntalyaАпартаменты,пентхаусы 65–180кв.м 2–3спален 1–2ванная
 Элитные квартиры и пентхаусы в центре Коньяалты, с перво-классной отделкой и бытовой техникой. До пляжа 350 м. Вели-колепный вид на горы. Рядом супермаркеты, реcтораны, рынок.
 €63000
 Antalya, KonyaaltiАпартаменты,пентхаусы80–250кв.м 2–4спальни 1–3ванная
 Новый комплекс VIP-резиденций пре-миум-класса находится в 150 м от мо-ря. Он состоит из нескольких частей: жилых Premium Park 1 VIP Residence и Premium Park 2 VIP Residence, офис-ной—Premium Business Center и торго-вой—Premium Trade Center. Комплекс расположен в элитном районе города Коньяалты, рядом парк, супермаркеты, бары, кафе и рестораны. До города Анта-лья—10 мин езды, до аэропорта—30 мин. Premium Park располагает развитой инф-раструктурой: есть бассейн, сауна, фит-нес-зал, парковка. Апартаменты час-тично меблированы. Premium Park 1 VIP Residence сдан, сдача Premium Park 2 VIP Residence—в апреле 2012 г.от€71000
 О компанииABB & BEXDOM Properties—инвестиционно-девело-перская и строительно-консалтинговая компания, ус-пешно реализующая жилые и коммерческие инвести-ционные проекты на Средиземноморском побережье Турции. BEXDOМ является дочерней и маркетинговой компанией Altunbas Construction, ведущего турецкого девелопера, на счету которого более ста возведен-ных проектов. ABB & BEXDOM Properties ориентиро-вана на покупателей из России и стран СНГ, поэтому в ней работают русскоговорящие менеджеры, а в пе-речне объектов множество апартаментов, таунхаусов и вилл на лучших курортах Средиземного моря.
 УслугиПроектирование, девелопмент и управление ин- �
 вестиционными проектамиКонсультации по всем вопросам, связанным с при- �
 обретением недвижимости в ТурцииПомощь с подбором жилой и коммерческой не- �
 движимостиОрганизация смотровых туров �
 Бесплатное оформление ВНЖ �
 Юридическое сопровождение сделок с недвижи- �
 мостью и финансовая поддержка клиентовПостпродажный сервис, управление недвижимос- �
 тью, поиск арендаторов
 +902422592794+905312664050
 +905418847398+905418847376
 [email protected]
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 Saint-Jean-De-LuzДом 554кв.м3спальни участок25соток
 Шикарный трехэтажный дом в одном из красивейших городов Атлантического по-бережья. Большой сад с бассейном и тер-расой, гараж на 3 машины. Есть 2 студио с отдельными входами.
 €2030000
 Saint-Jean-De-LuzСтудио
 Полностью оборудованное меблирован-ное студио в резиденции с бассейном. До пляжа 800 м. У каждой квартиры есть небольшой сад или терраса или лоджия. Бассейн с подогревом, парковка.
 €116000
 BiarritzЗамокучасток1,5га
 Замок на участке 1,5 га с озером. Единс-твенное владение такого уровня в непос-редственной близости к элитным пляжам французской Атлантики. 5 мин до Биар-рица и его пляжей.
 О компанииApriori Invest—международное агентство недви-жимости, специализирующееся на сделках с русс-коязычными клиентами. В базе компании—более 1000 объектов на юге Франции, а также на Атланти-ческом побережье, в Альпах и в Париже. Агентство активно развивает юго-западное направление Фран-ции, где находятся лучшие в Европе пляжи и пре-стижные горнолыжные курорты, жемчужины атланти-ческого побережья—такие, как Биарриц, Сан-Жан де Люз, Аркашон. Принцип агентства—работать напря-мую с продавцом, чтобы предложить покупателям наилучшее соотношение цены и качества.
 УслугиПродажа жилой и коммерческой недвижимости �
 во ФранцииПодбор предложений по персональной заявке �
 Юридическое сопровождение на всех этапах сделки �
 Организация ознакомительной поездки �
 Кредитование и оформление ипотечного кредита �
 Услуги по инвестиционным вложениям �
 Аренда жилой и коммерческой недвижимости �
 Управление недвижимостью �
 Консалтинг и помощь по ПМЖ и ВНЖ �
 Услуги по строительству и ремонту �
 Услуги в сфере люкса и комфорта �
 TarbesДом 160кв.м 4спальни2ванные участок1,6га
 Дом традиционной постройки находит-ся в горах, в исключительном красивом и экологически чистом месте. Великолеп-ный вид на Пиренеи. Продается с мебе-лью из массива дерева.
 BiarritzДомучасток22сотки
 Потрясающее домовладение с участ-ком 22 сотки, бассейном и видом на горы. «Рублевка» аристократичного Биаррица. Пляжи, солнце, горы. Французская элит-ная Атлантика.
 Salies de BearnВилла 280кв.м4спальни участок32сотки
 На одном из самых известных термаль-ных источников Франции предлагает-ся эксклюзивная вилла в стиле модерн. 40 мин. до океана, 1 час до лыжных стан-ций и 5 мин. до термального центра.
 €910000
 €2770000 €2500000€257000
 +74959871977 +33624592945
 [email protected]
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 Cap d'AntibesВилла 260кв.м 4спальни3ванные участок10соток
 Современная вилла, построенная по про-екту известного архитектора Клода Пара-на для скульптора Андре Блока. С террас виллы открывается восхитительный вид на бухту Антиб и Гольф Жуан.
 €5300000
 NiceВилла320кв.м
 Великолепная старинная вилла с пано-рамным видом на море. Большой соля-рий на крыше, сад, гараж. Вилла располо-жена в нескольких минутах пешей ходьбы от порта в районе Мон Борон.
 €1820000
 PeymeinadeВилла 240кв.м4спальни участок50соток
 Уютная и светлая вилла в Peymeinade с 4 спальнями и панорамным видом на мо-ре. Просторная оборудованная кухня, пра-чечная и погреб. При доме имеется собс-твенный большой бассейн и гараж.
 CannesАпартаменты54кв.м 1спальня 1санузел
 Апартаменты в закрытой резиденции, рас-положенной в 1 км от пляжа и центра Канн. Просторный балкон, парковочное место. На территории есть бассейн. Апартаменты полностью готовы к проживанию.
 Villeneuve LoubetВилла 150кв.м3спальни 3ванные участок6соток
 Очаровательная вилла в закрытой охра-няемой резиденции в Villeneuve Loubet, с прекрасным садом и панорамным видом на море. Есть собственный бассейн, джа-кузи, 2 террасы, прачечная, гараж.
 LanguedocАпартаменты85кв.м 3спальни 2ванные
 Комфортабельные апартаменты в совре-менном здании в Лангедоке. Удобная пла-нировка, отличный вид. Имеются большая терраса (размером 40 кв. м), гараж, пол-ностью оборудованная кухня.
 €408000
 €1860000 €1350000€330000
 +74955043461 [email protected]
 О компанииCliff Property является специализи-рованной компанией по продаже зарубежной недвижимости. Вхо-дит в группу компаний «Клифф»,более 16 лет работающих на рын-ке юридических и консалтинго-вых услуг.Cliff Property осуществляет под-бор и продажу жилой и коммер-ческой недвижимости во Фран-ции и других ведущих европейс-ких странах.
 УслугиИндивидуальный подбор и про- �
 дажа объектов недвижимостиПолное сопровождение сделок �
 купли-продажиЮридические и финансовые �
 консультацииПомощь в получении ВНЖ �
 Открытие бизнеса за рубежом �
 Помощь в открытии счета �
 в иностранном банкеСодействие в получении ипо- �
 течных кредитов
 ФранцияКомпания Cliff Property рада пред-ложить своим клиентам лучшую недвижимость как на Лазурном берегу Франции, так и в Париже, Лангедоке и других регионах.По индивидуальным запросам мы предоставим широкий выбор вилл и апартаментов в Ницце, Каннах, Антибе, Вильфранш-сюр-Мер и дру-гих популярных городах Французс-кой Ривьеры.
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 CannesКвартиры
 Квартиры в новом суперэлитном комплек-се «Карлтон», являющемся своеобразным продолжением одноименной гостиницы на Променад де ля Круазетт. Непосредст-венная близость моря и пляжей.
 от€680000
 NiceКвартира
 Великолепная трехкомнатная квартира постройки ХIX в. расположена в краси-вом престижном месте на центральной площади Ниццы, в 5 мин. от пляжей и на-бережной Променад дез Англе.
 €1050000
 NiceКвартира220кв.м
 Великолепная квартира на третьем этаже исторического здания, находящегося на Променад дез Англе. Первая береговая линия, панорамный вид на море. Парков-ка во дворе дома.
 О компанииКомпания AlteraDom базируется в Каннах и специали-зируется на поиске, подборе, покупке и продаже жи-лой и коммерческой недвижимости на всем протяже-нии Лазурного Берега от Сен-Тропе до Монако и Сре-диземноморского побережья Италии.Компания является не только агентством недвижимос-ти, но и профессиональным консультантом и экспер-том на рынке недвижимости. Задача AlteraDom—не продать клиентам любую виллу во Франции или Ита-лии, а подобрать и предложить объекты, которые со-ответствуют идеалам и представлениям о будущем до-ме на Французской Ривьере.
 УслугиИндивидуальный подбор недвижимости �
 Сопровождение сделок �
 Управление недвижимостью �
 Открытие банковского счета �
 Ипотечное кредитование �
 EzeКвартиры
 Три уникальные квартиры, расположен-ные в двух шагах от пляжа, продаются вместе. Могут быть объединены при ре-конструкции в одну большую квартиру или использоваться по отдельности.
 €3100000
 CannesКвартира104кв.м 3спальни
 Отличная квартира с видом на море, в одном из самых фешенебельных райо-нов Канн и в 700 м от моря. Квартира на-ходится в закрытой резиденции. Большая терраса (30 кв. м), 2 бассейна.
 CannesКвартира2–4спальни
 Уютная квартира в 2 мин. ходьбы от Про-менад де ля Круазет, 3 мин. от отеля «Карлтон», и 5 мин.—от дворца Фестива-лей. Терраса и все необходимые удобс-тва для комфортного отдыха.
 €234000
 €2475000 €1155000
 +330687790485 +79032310079
 [email protected]
 €3150000
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 SciezВилла 250кв.м 2спальни2ванные участок44сотки
 Комфортабельная вилла с исключитель-но красивым видом на Женевское озе-ро вблизи от пляжей. Кухня оборудова-на, 2 террасы, балкон, гараж на несколько машин, винный погреб. Есть гостевой дом.
 €1580000
 SciezДом 280кв.мучасток15соток
 Удобный дом на первой линии Женевско-го озера, с собственным причалом и гара-жом для лодки. 8 комнат, кухня, гардероб-ная. Есть возможность построить гостевую комнату. Гараж, бассейн. Цена по запросу.
 Cap D'antibesВилла 300кв.м4спальни участок20соток
 Шикарная современная вилла на пер-вой линии на западной части мыса Антиб. В доме есть гостиная, 4 спальни, отде-льная 2-комнатная квартира. Сад, бассейн, гараж на две машины. Цена по запросу.
 О компанииНаша компания поможет вам найти дом вашей меч-ты в самых красивых и престижных местах Франции и Швейцарии—на побережье Женевского озера и на Лазурном Берегу.Став счастливым владельцем недвижимости, вы по-прежнему можете рассчитывать на нас. Мы возьмем на себя все сложности, связанные с обслуживанием вашего дома (общение с коммунальными службами, решение бытовых проблем и т. д.), оставив вам только радость пребывания в этих прекрасных местах.
 ДополнительноМы также поможем сделать ваш визит незабывае-мым, взяв на себя все хлопоты по организации ваше-го отдыха или пребывания во Франции или Швейца-рии: от заказа машины или яхты до организации похо-да на концерт любимого исполнителя или фейерверка в честь дня рождения. Мы готовы предугадывать ваши желания и исполнять их.Контакт на Женевском озере—Руслан. Контакт на Ла-зурном Берегу—Наталья.
 Ville Cap D'AilАпартаменты4комнаты 2ванные
 Великолепный вид на море открывает-ся из окон и с балкона этих апартамен-тов, расположенных недалеко от Монако. Квартира находится на последнем этаже, есть терраса. Бассейн.
 €3100000
 CannesВилла 297кв.мучасток22сотки
 Великолепный дом с панорамным видом на море расположен в одном из самых престижных районов Канн. Оригиналь-ная архитектура. Большой бассейн, живо-писный тенистый сад. Цена по запросу.
 Thonon-les-BainsАпартаменты2–3комнаты 60–110кв.м
 Совершенно новые апартаменты в горо-де Thonon-les-Bains на французском бере-гу Женевского озера. Город-курорт име-ет богатую историю и культуру, развитую инфраструктуру.
 от€135000
 +33670602763(руслан) +33666582597(наталья)
 [email protected] [email protected]
 www.lac-immo.com www.lakegeneva-realty.com www.frenchrivierarealestate.fr
 €1160000
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 О компанииКомпания Biliskov Nekretnine d.o.o. является одним из старейших агентств в Хорватии, с 1993 г. предла-гая посреднические услуги при купле-продаже недви-жимости. Главный офис находится в городе Каштела, другие два—в Сплите и Загребе.Biliskov Nekretnine d.o.o.—член Союза агентств не-движимости при Экономической палате Хорватии и член Биржи недвижимости.Мы работаем на территории всей Хорватии, преиму-щественно в Далмации и г. Загребе.
 Предложения и услугиПредлагаем большой выбор недвижимости: роскош-ные виллы, коттеджи, старинные дома, апартамен-ты, участки для строительства, гостиницы, новые до-ма и квартиры. Особенно интересные предложе-ния—инвестиционные проекты марин, аквапарков, участки для гольф-полей и целые острова. Мы можем удовлетворить требования как покупателей с малым бюджетом, так и крупных инвесторов. Профессио-нальные агенты ответят на все вопросы клиента, ор-ганизуют показ обьектов и помогут в выборе недви-жимости. Юристы проведут всю процедуру сделки и подготовят необходимые документы.
 +38521332755+385911408855
 +385996887545 +38521332756 [email protected]
 BracВилла370кв.м участок6соток
 Дом на первой линии моря в местечке Повля, в небольшой бухте. Мол для швар-товки яхты до 50 м. Возможность докупить землю в зеленой зоне. Дом под чистовую отделку, есть проект строительства.
 €800000
 Sevidполовинадома 120кв.м4спальни 2ванные участок4сотки
 Половина 3-этажного дома рядом с пля-жем. Отдельный вход. Первый этаж меб-лирован, имеет террасу с видом на море. Парковка. Рядом магазины, рестораны и кафе. Возможность купить весь дом.
 €360000
 Brelaимениеучасток12соток
 3 объекта на Макарской Ривьере: совре-менная благоустроенная вилла 250 кв. м с бассейном, старинный каменный дом 90 кв. м с бассейном и отдельно апарта-менты. Возможность докупить землю.
 €1100000
 TrogirВилла500кв.м участок30соток
 Трехэтажная вилла на первой линии мо-ря, окружена лесом. Нетронутая при-рода, свой пляж, своя стоянка для яхты. Есть проект расширения, со строительс-твом закрытого бассейна, лифта и др.
 €4500000
 SplitАпартаменты 127кв.м3спальни 2ванные
 Трехкомнатная квартира с террасой пло-щадью 20 кв. м и гаражом, расположен-ная в малоэтажной части города Сплит. Прекрасный вид на море и острова. Рас-стояние до моря и пляжа—50 м.
 €520000
 SplitАпартаменты 120кв.м3спальни 3ванные
 Трехкомнатная квартира в Сплите. Боль-шая лоджия с прекрасным видом на мо-ре, гаражное место площадью 13 кв. м. Квартира расположена на 7 этаже вось-миэтажного дома, с южной стороны.
 €350000
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 О компанииMercur Evropa—ведущая инвести-ционно-строительная компания, работающая на рынке Черногории с 1989 года. Mercur Evropa—на-дежная, динамично развивающа-яся корпорация. Компания ввела в эксплуатацию более 30 тыс. кв. м жилья. На данный момент на раз-ных этапах строительства и про-ектирования находятся несколь-ко комплексов общей площадью свыше 40 тыс. кв. м.
 ДополнительноMercur Evropa—многопрофиль-ная компания. Так, во владении компании находится отель «Мог-рен» в Будве. Кроме того, Mercur Evropa—собственник автовокза-ла в Будве и предоставляет услу-ги, связанные с пассажирскими перевозками. В сфере интересов компании находится и ресторан-ный бизнес. Компания представ-ляет услуги общественного пита-ния и кейтеринга.
 Специальная акцияMercur Evropa предлагает изыс-канные пентхаусы по специаль-ным ценам и с привлекательными условиями оплаты. Все пентхаусы с удобными планировками и вы-сококачественной отделкой, с па-норамными террасами, откуда от-крывается великолепный вид на море и вечнозеленые горы. Все дома оборудованы скоростными лифтами.
 BudvaСтудио,апартаменты,пентхаусы от30кв.м 1–2спальни
 Квартиры в современном комфортабельном жилом комп-лексе, состоящем из 5 зданий. К продаже предлагаются сту-дио площадью от 30 кв. м, апартаменты с одной спальней (от 42 кв. м), квартиры с двумя спальнями (от 73 кв. м) и роскош-ные пентхаусы (от 140 кв. м). Все помещения с высокачествен-ной отделкой и оборудованием (паркет из натурального дуба,
 итальянская сантехника), и удобными планировками. В комп-лексе имеется резервные источники электроснабжения и во-доснабжения.Компания Mercur Evropa предоставляет своим покупателям ин-дивидуальные скидки, предлагает гибкий график оплаты и га-рантирует полное юридическое сопровождение сделки.
 от€1700м2
 +38267247660 +38233451030
 +38267280982 +79150599901
 [email protected]
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 I n t e r n a t I o n a l
 ГрецияВиллы 72–115кв.м2спальни 2ванные
 Коттеджный комплекс на острове Тассос—«зеленом бриллианте Эгейского моря»—это 19 двухэтажных вилл. Бассейн, парков-ка, детская площадка и др. Современные технологии, отличная инфраструктура.
 от€175000
 ХорватияАпартаменты1спальня
 Апартаменты в небольшом комплексе не-далеко от Сплита, в 200 м от пляжа. Все-го 7 домов с 3–4 апартаментами в каждом. Вся инфраструктура в шаговой доступнос-ти. Собственный паркинг. Готовы к въезду.
 БолгарияАпартаменты180кв.м 3спальни 1ванная
 Апартаменты в комплексе «Панорама»—три из пяти в каждом здании. Также в каж-дом доме есть мансарда свободной пла-нировки и апартамент нулевого этажа. Есть телевизор, телефон, домофон.
 О компанииZoraHome—компания, созданная коллективом единомышленников, многие годы посвятивших себя ра-боте с недвижимостью. Основной вид деятельности—услуги по под-бору и оформлению недвижимости на территории всей Европы. Имея большой опыт в этой области, мы готовы помочь нашим клиентам на каждом этапе процесса выбора и покупки лучших объектов от луч-ших девелоперов этих стран.
 УслугиКонсультации по вопросам вы- �
 бора и приобретения жилой недвижимостиОрганизация смотрового тура �
 Юридическая поддержка �
 Консультации и оформление �
 коммерческой недвижимости—арендный бизнес, доходные дома и отелиИнформационная и техни- �
 ческая послепродажная под-держка
 Специальные акцииСкидки при единовременной �
 оплатеСкидки при покупке двух и бо- �
 лее объектовОплата смотровых туров �
 Бонусы постоянным клиентам �
 БолгарияСтудио 70кв.м1спальня 1ванная
 Студио в комплексе «Панорама» (г. Бя-ла), расположенном на склоне холма и в 600 м от моря. Комплекс—из двух зда-ний одного типа, в каждом—5 апартамен-тов. Бассейн, 2 сауны, 2 фитнес-зала.
 БолгарияКвартиры,студио 30–99кв.м1–3спальни 1–2ванные
 Строящийся комплекс Tango (ввод в экс-плуатацию—октябрь 2011 г.) в г. Бяла, находится в 650 м от пляжа. Состоит из 70 квартир разной площади, на террито-рии—бассейн, бар, сауна, SPA.
 ИталияАпартаментыот60кв.м 1–2спальни
 Новый комплекс апартаментов на бере-гу моря в г. Кротоне, с 1 или 2 спальнями. Мягкий климат, красивые пейзажи, выгод-ные цены, хорошая инфраструктура. Рас-стояние до моря составляет 100 м.
 €89000
 €90000 от€18500от€36000
 +79015978807 +74957887789
 [email protected]
 €75000
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 ЭКСперТы
 ольгамашкова, маринаКорсакова, управляющие пар-тнеры Foreign Property Club
 www.foreign-property.ru
 маринанекрасова,гене-ральный директор отделения «БЕСТ-Недвижимость» на Проспекте Мира
 www.best-realty.ru
 ольгамаркландсберг,аналитик Beverly Alliance Real Estate Investment Group
 bealliance.com
 ЮрийКонстантиновский,заместитель генерального ди-ректора Leanga Costablanca S.L.
 www.leanga.ru
 иринаДюпор,основатель и директор французского филиала агентства недвижи-мости «Иммоконцепт»
 www.immoconcept.ru
 АлександрЦуранов,дирек-тор агентства недвижимости Apriori Invest
 www.apriori-invest.ru
 еленаВайберт, директор по продажам агентства недвижи-мости LeM Immobilien
 lem-immobilien.de
 иннаШмакова,генеральный директор InvestmentSource S Pte LTD:
 sourceinvestsing.com
 яннисмисирлис(Yannis Misirlis), директор Imperio
 imperioproperties.com
 натальямантель,консуль-тант по зарубежной недви-жимости и бизнес-эмигра-ции, игеоргиймачаладзе, руководитель департамента зарубежной недвижимос-ти агентства Unique Realty Investment
 www.uniqrealty.ru
 ЭлинаСиванкова, управля-ющий директор и партнер InvestPravo Property
 www.ip-property.ru
 иваняринковский,дирек-тор Status Home в Португалии
 www.status-home.ru
 натальяСпихт,управляющий партнер Nimax Invest Building
 nimaxinvest.com
 маринаКостина,директор агентства Damlex Company S. L.
 www.damlex-realty.ru
 ольгаКибенко,генеральный директор GrandMilanoStudio
 www.grandmilanostudio.com
 любовьбаумгертнер, парт-нер L&B Immobiliya
 immobiliya.de
 СергейВахненко, генеральный директор Dominart Real Estate
 dominart-realestate.de
 АДреСАмАгАЗиноВ
 MercuryМосква, Столешников пер.,15Москва, ул. Петровка, 2
 PodiumSportМосква, Профсоюзная ул., 31, корп. 1 (World Class Lady’s)
 PodiumHomeInteriorsМосква, Кузнецкий мост, 14
 ЦУмМосква, ул. Петровка, 2
 rocheBoboisМосква, Смоленская ул., 7
 BoscoSportМосква, Тверская ул., 4Москва, Кудринская пл., 1
 DieselНовинский бульвар, 8
 интернет-магазинSkitschwww.skitsch.it
 п А р Т н е р ы

Page 129
                        

www.homes-collection.com 127
 п А р Т н е р ы

Page 130
                        

128 Homes Collection №4 (24) август–сентябрь 2011
 п А р Т н е р ы

Page 131
                        


Page 132
                        

№4
 ( 24)
 АВ
 ГУС
 Т–С
 ЕНТЯ
 БРЬ
 201
 1 /
 HO
 MES
 CO
 LLEC
 TIO
 N /
 ЖУР
 НАЛ
 ДЛЯ
 ПОКУ
 ПАТЕ
 ЛЕЙ
 ЗАРУ
 БЕЖ
 НОЙ
 НЕДВ
 ИЖИМ
 ОСТИ
 www.homes-collection.com
 Ж У Р Н А Л Д Л Я П О К У П АТ Е Л Е Й З А Р У Б Е Ж Н О Й Н Е Д В И Ж И М О С Т И
 №4 (24)август–сентябрь 2011
 Свое дело за границей | Что предлагает побережье Каталонии За что платят на элитном рынке? | Риэлторы о клиентах и о себе Чехия по новым правилам | Путешествуем по Италии


                        

                                                    
LOAD MORE
                                            

                

            

        

                
            
                
                    
                        Related Documents
                        
                            
                        

                    

                    
                                                
                                                                                              
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Shea Homes at Jubilee - Island Collection - Nice Plan

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            An exquisite collection of elegant homes

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Art & Photos
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            2019 COLLECTION - Solent Motor Homes

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                 
                                                                                               
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Homes Collection #21

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Integrity collection by true homes

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Real Estate
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Homes Collection #31

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                 
                                                     

                                                
                                                                                              
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Homes Collection #29

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Stylo Homes Summer Collection 2011

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Homes Collection #26

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                 
                                                                                               
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            A collection of nine detached waterfront homes

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Signature Collection Homes

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            A Collection of Refurbished Homes

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                 
                                                     

                                            

                

            

        

            



    
        
            	Powered by Cupdf


            	Cookie Settings
	Privacy Policy
	Term Of Service
	About Us


        

    


    

    
    
    

    
    
    

    
    
        
    
    















