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 Цена свободная
 Дорогие чи та те ли!Вы меня извините, но я снова о погоде. Потому что буквально не могу молчать.
 Климат у нас не то чтобы плохой, но какой-то обидный. Согласитесь, декламировать «Мороз и солнце, день чудесный» куда уместнее в янва-ре, а не в конце марта. Организм жаждет тепла и новых платьев, а жизнь заставляет надевать свитер и кутаться в шарф. Впрочем, капризы этой зимы заставили пострадать и куда более избалованных жителей Евро-пы. Колизей под снегом, замерзшие каналы Венеции, мартовские моро-зы в Вене…
 С другой стороны, если бы мы были всегда довольны погодой, мы бы перестали обращать на нее внимание, и нам пришлось бы придумывать ка-кие-то новые универсальные темы для общения с незнакомцами. И, воз-можно, мы бы не так стремились ездить по миру, ведь одно из главных удо-вольствий для отечественного путешественника—уехать из зимы в лето. А одна из главных причин для покупки второго дома за границей—стрем-ление согреться телом и душой.
 И все-таки, разомлев от солнца и гостеприимства, не забывайте: в лю-бой точке земного шара бывает плохая погода. Да и люди не всегда повора-чиваются к нам своей лучшей стороной. Но другого глобуса у нас нет, поэ-тому давайте выбирать себе место по душе на этом.
 Скорейшей вам весны!
 Лина Селезнева
 О Т Р Е Д А К Ц И И
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 Любовь по правилам и без
 БолгарияКак и во многих странах южной Европы, болгарки раньше пред-почитали темные тона в одеж-де. Пророчица Ванга пообещала однажды, что в Болгарии насту-пит благоденствие, когда женщи-ны перестанут носить черное. До благоденствия еще далеко, но мода постепенно меняется.Супружеская верность не в по-чете. Замужние дамы заводят лю-бовников, мужчины ищут при-ключений. Считается, что такой повышенной активности спо-собствует национальная кухня, включающая большое количест-во перца и брынзы.
 БельгияФеминизм в бельгийском обще-стве настолько вошел в привыч-ку, что оказывать девушкам зна-ки внимания как слабому полу считается оскорбительным. В ре-зультате молодые люди вообще не знают, как ухаживать. В ито-ге остаются в одиночестве. Же-нятся бельгийцы обычно поздно и до весьма зрелых лет относят себя к молодежи.В саунах, SPA и бассейнах все, и мужчины, и женщины, ходят аб-солютно голые, никто не стесня-ется. Надевать купальники там запрещено, а прикрываться не принято.
 ГолландияГолландские мужчины уделяют своим прическам значительно больше внимания, чем девушки: носят волосы до плеч и пользу-ются средствами для укладки.Дамы очень независимы и не приветствуют мужскую инициати-ву в отношениях. Многие голландцы не состоят в официальном браке, даже если воспитывают общих детей.30% голландских детей рождает-ся дома. Не редкость, когда уже через несколько часов после ро-дов к молодой маме заходят со-седи справиться о ее состоянии и посмотреть на малыша.
 ГрецияГреческие мужчины считают себя неотразимыми и до весьма пожи-лого возраста могут флиртовать с юными красотками. Жены и лю-бовницы могут дружить и вместе проводить время, пока мужчины пьют кофе.Гречанки не меняют фамилию в браке, а детям дают фамилию либо мужа, либо жены. Первен-ца обязательно называют именем отца или матери мужа, и так да-лее, в соответствии с семейной иерархией. Почти все греки зна-ют свою родословную и историю жизни предков на три-четыре по-коления назад.
 Л Ю Б О П Ы Т Н О Е
 Хотя Таиланд славится своей вседозволеннос-тью, тайки в повседневной жизни довольно скромны и даже стеснительны. Тайская женщи-на должна выйти замуж до 30 лет, чтобы не про-слыть старой девой. Муж может иметь любовни-цу, но обязан заботиться о семье и скрывать свои похождения. Потому что жители этой азиатской страны очень ревнивы: убийства из ревности—обычное дело.
 Для выбора дня свадьбы молодожены обра-щаются к астрологам. Наиболее благоприятным для бракосочетания считается август. В сель-ской местности молодые люди сочетаются бра-ком чаще всего в 20-летнем возрасте, а в горо-де—в возрасте от 28 до 35 лет. Еще недавно бра-ки устраивались свахами, но сегодня почти все молодые люди самостоятельно находят себе па-ру. В день свадьбы невеста получает от жениха кольцо, а ее родители—Син-сод (выкуп деньга-ми или вещами, которые они запросили у роди-телей жениха).
 Тайские женщины отбеливают кожу и накле-ивают накладные ресницы. Но если тайка заму-жем за иностранцем-фарангом (не азиатом), она не пользуется отбеливающими средствами.
 Интересно, что в тайском языке для мужчин и женщин существуют разные формы выраже-ния вежливости.
 «Эй, красотка! Телефончик
 дашь?»
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 На дорогах мира
 ЭквадорВ Эквадор нельзя импортиро-вать автомобили возрастом бо-лее года. Зато машины с гибрид-ными двигателями ввозятся бес-пошлинно.Заправляясь бензином, на-зывайте не количество лит-ров, которое вам требуется, а на сколько долларов вы хоти-те заправиться.Считается хорошим тоном при остановке автомобиля включать аварийку. Зато направление дви-жения можно обозначать как по-воротниками, так и жестами рук. Разрешенное содержание ал-коголя в крови водителей авто-транспорта в этой стране состав-ляет 0,3 промилле.В случае—не дай бог, конеч-но!—если ДТП повлекло за со-бой тяжкие телесные повреж-дения или смерть, все его учас-тники, как правые, так и ви-новатые, берутся под стражу до выяснения обстоятельств. А на месте ДТП со смертельным исходом на асфальте рисуют-ся голубые сердечки размером чуть меньше метра—по одному на каждую жертву.
 ЧехияПраво проезда по платным чешским дорогам подтвержда-ет специальная «виньетка»—ее нужно наклеить на лобовое стекло. Если потеряете «виньет-ку»—готовьте серьезный штраф.На заправках в машину залива-ют бензин, а потом оплачивают его тут же в магазине, причем без очереди.В Праге въезд на машине в Ста-рый город запрещен. Но те, кто знают местные правила, могут обойти запрет. Туда пропуска-ют автомобили с иностранны-ми номерами, и если вас остано-вят, нужно сказать, что вы везе-те, например, красную икру или русскую водку «воон в тот рес-торан!».
 Л Ю Б О П Ы Т Н О Е
 Греки дисциплиной не отличаются, особенно на дорогах. Пра-вила дорожного движения гордым балканцам не указ—как во-дителям, так и пешеходам. Последние выскакивают на дорогу перед автомобилями и даже не смотрят по сторонам, перехо-дят на любой цвет светофора и в любом месте.
 Привычных нам автозаправок в городах нет—только на ав-томагистралях. А в городах есть только небольшие частные бензоколонки, которые размещаются прямо на первых этажах жилых домов.
 Бензин в Греции дорогой, недешево обходится и такси. Но зато путешественник может сэкономить, проголосовав на до-роге: автостоп в Греции очень распространен, и таким спосо-бом можно объездить хоть всю страну.
 ЮАРПрактически все жители стра-ны имеют водительские права. С той только разницей, что бе-лые получают их законно, а чер-ные покупают на черном рынке. Вообще-то получить права лег-ко—стоит это около 400 рандов (что-то около $60). Но при этом каждые 5 лет нужно проходить переаттестацию—это бесплат-но. Дорожных инспекторов ред-ко удается увидеть, разве что они проводят облаву. Но коли вы попались—ни в коем случае не пытайтесь дать взятку. Вас не поймут и сильно усложнят даль-нейшую жизнь.
 Саудовская АравияКакой араб не любит быст-рой езды? В Саудовской Ара-вии скорость движения по го-роду ограничена 80–100 км/ч, а за городом—120 км/ч, но все водители гоняют еще быстрее. На правила обращают не слиш-ком много внимания. Води-тель может вести машину, дер-жа на руках маленького ребен-ка. Или отодвинуть сиденье на-зад, откинуть спинку и рулить, сидя боком, а руль держа од-ной рукой. Благо практически все машины с автоматической коробкой.Бензин здесь стоит дешевле во-ды. Машины в Саудовской Ара-вии в основном американс-кие, причем много «раритетов» 70–80-х годов. Например, попу-лярны Chevrolet Caprice Classic конца 80-х. Однако очень мно-го тут и японских машин: один предприниматель в конце 80-х привез несколько десятков экс-клюзивных «японок», разда-рил их принцам и представите-лям знати и тем самым ввел но-вую моду.
 «Нарушаем? Ну-ну, так
 и запишем!»
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 В Ы С П Р О С И Л И
 Кипр: отвечают экспертыВладислав АНДРЕЕВ, глава представительства компании Cybarco в Екатеринбурге
 Антон БОЛОС, руководитель отдела маркетинга компании Pafilia
 Аристос ЭЛИАДЕС, менеджер по продажам и маркетингу компании KANIKA Developments & Construction Ltd
 Рустам РАДЖИБАЕВ, менеджер компании Samis Investments Ltd.
 Янис ИЛИАДИС, Полианидис ДИОНИС, топ-менеджеры компа-нии Home in Cyprus (Step to Home Publications Ltd)
 Владислав АНДРЕЕВ
 Стоимость эксплуатации во многом зависит от размера и уровня инфраструктуры жилого комплекса, в котором на-ходится недвижимость. Помимо коммунальных платежей могут быть затраты, связанные с обслуживанием жилья, на-пример, чисткой бассейна или работой садовника. Сравни-вая цены на обслуживание с московским уровнем, можно од-нозначно сказать, что на Кипре это будет стоить дешевле.
 Рустам РАДЖИБАЕВ
 Цены на обслуживание пропорциональны площади вашей собственности по отношению к общей площади комплек-
 са и зависят от местонахождения объекта, его территории и спектра коммунальных услуг. Бюджет утверждается об-щим собранием жильцов, они же принимают решение, кого избрать в управляющий комитет и как будет осуществлять-ся обслуживание.
 Возможны варианты: либо найм местных рабочих для уборки, сервиса и чистки бассейна напрямую, либо найм уп-равляющей компании. Цены могут варьировать от €500 до €5000 в год.
 Перед покупкой проверьте чистоту и состояние комплек-са, чтобы оценить качество работы управляющего комитета или компании.
 Расходы каждый месяцХочу купить на Кипре апартаменты или маленькую виллу в охраняемом поселке. Но боюсь, что она будет мне дорого обходиться. Сколько кипрские управляющие компании берут за эксплуатацию квартиры или коттеджа ежемесячно?
 Владислав АНДРЕЕВ
 Рустам РАДЖИБАЕВ
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 Владислав АНДРЕЕВ
 Обезопасить себя достаточно просто—стоит приобретать не-движимость у компаний, которые зарекомендовали себя как надежные застройщики и имеют хорошее реноме. Стоит об-ращать внимание не только на возраст компании, но и на та-кие показатели, как финансовая устойчивость, репутация на местном рынке, количество завершенных проектов. В дан-ном случае не стоит гнаться за экономией ради экономии.
 Аристос ЭЛИАДЕС
 К сожалению, проблемные девелоперы будут всегда, хотя сейчас рынок недвижимости Кипра стал более зрелым и ус-тойчивым и большинство таких компаний уже не работает. Тем не менее, следует стараться сотрудничать с хорошо из-
 вестными компаниями, которые заслужили доверие многи-ми годами безупречной работы на рынке.
 Антон БОЛОC
 Такого рода мошенничество встречается во всех странах, и Кипр не исключение. Мы всегда рекомендуем своим кли-ентам внимательно изучить компанию-застройщика, ее историю, а также обратиться к адвокату за юридической консультацией и проверкой чистоты сделки. Крупные за-стройщики рекомендуют адвокатов либо дают контакты независимых юристов, к которым покупатель может обра-титься самостоятельно. Юристы часто представляют инте-ресы своих клиентов для утверждения сделки купли-прода-жи недвижимости на Кипре в земельном комитете.
 Слышала, что некоторые кипрские застройщики выдают покупателям недвижимости поддельные титулы собственности, практикуют двойные продажи. Насколько это распространено и как обезопасить себя от махинаций?
 Остерегайтесь подделок!
 Владислав АНДРЕЕВ
 Антон БОЛОC
 Новое положение, принятое правительством Кипра, рас-пространяется на недвижимость, приобретенную в период с 2 декабря 2011 г. по 2 июня 2012 г. Согласно данному по-ложению, если в стоимость объекта покупки был заложен НДС, то владельцы освобождаются от оплаты налога на пе-ревод титулов. Если же в стоимости объекта не был заложен НДС (в случае, если разрешение на строительство было по-лучено до 1 июня 2004 г.), то в этом случае владельцы опла-чивают 50% от налога на перевод титулов.
 Владислав АНДРЕЕВ
 Во-первых, этот законопроект касается только недвижимос-ти, приобретаемой на первичном рынке. Во-вторых, сбор за перевод права собственности рассчитывается по определен-ному коэффициенту: 3% начисляется на сумму до €85 430, 5% на сумму от €85 431 до €170 860 и 8%—на сумму свыше €170 861. Таким образом, размер экономии зависит напря-мую от стоимости приобретенной недвижимости.
 Для примера можно привести следующие расчеты. На-пример, для последней виллы проекта «Хиллкрест Виллас» стоимостью €450 000 размер выплаты за перевод права собс-твенности составит €14 581 вместо €29 163.
 На объекты недвижимости, облагаемые НДС, налог за пе-ревод права собственности начисляться не будет. Например, для виллы в проекте Sea Gallery стоимостью €2 млн эконо-мия составит €153 163 при получении титула собственности.
 Аристос ЭЛИАДЕС
 Налог на переход собственности—это единоразовая выпла-та. Ставка рассчитывается в зависимости от стоимости не-движимости. Причем если будущих владельцев несколько, стоимость недвижимости следует разделить на всех, и чем больше совладельцев, тем меньшую сумму налога в целом придется заплатить.
 Что будет по истечении 6-месячного периода действия льготы, пока ничего определенного сказать нельзя: может быть, ее действие продлят, а может быть, и отменят.
 Читала, что в начале ноября 2011 года власти Кипра приняли решение на полгода сократить до 50% налоговый сбор при передаче прав на недвижимость. Сколько составляет этот сбор, и что будет, когда полгода истекут?
 Послабление на полгода На Кипре существует система государственного лицензиро-вания и персональной ответс-твенности архитекторов, инже-неров, электриков и т. д.
 Аристос ЭЛИАДЕС
 Антон БОЛОC
 Аристос ЭЛИАДЕС
 Владислав АНДРЕЕВ
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 В Ы С П Р О С И Л И
 Рустам РАДЖИБАЕВ
 Можете. Если вы нашли недвижимость сами, то, оговорив ус-ловия продажи с ее владельцем, нужно проверить, есть ли ти-тул собственности и не имеет ли предыдущий владелец зало-говых обязательств. Для граждан России все равно придется составлять контракт и регистрировать его в земельном де-партаменте, а также ждать получения разрешения на покупку из Министерства внутренних дел Кипра. После этого вы по-лучаете титул на свое имя в земельном департаменте.
 Если титул собственника не готов и у продавца есть только контракт со строителем, оформление будет осуществляться через строительную компанию. Подписывается договор ан-нуляции старого контракта и одновременно заключается но-вый контракт с вами. Контракт должен быть зарегистриро-ван в земельном департаменте не позднее 3 месяцев после его заключения. Советую обращаться к местным юристам. До-статочно выдать доверенность юристу, и он сам осуществит сделку, исключив возможные риски и ошибки.
 Янис ИЛИАДИС, Полианидис ДИОНИС
 Покупку на вторичном рынке Кипра, конечно же, можно со-вершить и без риэлтора, наверное, как и в большинстве стран
 мира. Есть определенная категория клиентов, которые имен-но так и пытаются поступать, натыкаясь при этом на всевоз-можные подводные камни. Между тем, риэлтор может под-сказать, насколько ликвидна будет покупка, ведь владелец недвижимости станет расписывать только преимущества, но никогда не расскажет о минусах как самого объекта, так и района, где он находится. К этому же специалисту можно будет обратиться, когда придет время продавать эту недви-жимость. Риэлтору, дорожащему своей репутацией, выгодно, чтобы клиент остался доволен и по истечении времени, так как совсем не исключено дальнейшее сотрудничество в раз-ных аспектах. Немаловажно, что риэлтор может оказать по-мощь в юридическом оформлении сделки и в оформлении кредита, если в том есть необходимость.
 Владислав АНДРЕЕВ
 Это возможно, только не так просто, как может показаться. Для этого необходимо провести на Кипре значительное время и не спеша изучить все предложения на рынке, при этом стара-ясь избегать контактов с агентствами, что само по себе очень сложно. Таким образом, экономия фактически окажется не-значительной по отношению к затраченным усилиям.
 Присмотрели с мужем домик в Пафосе, на вторичном рынке. Можем ли мы совершить сделку без риэлтора? В чем будут состоять наши риски?
 Без риэлтора, но с юристом
 Рустам РАДЖИБАЕВ
 Если застройщик не передаст покупателю ключи в день, ука-занный в договоре, он обя-зан заплатить штраф и предо-ставить клиенту временное жилье.
 Янис ИЛИАДИС, Полианидис ДИОНИС
 Владислав АНДРЕЕВ
 Рустам РАДЖИБАЕВ
 Да, можно. Мы готовы вам порекомендовать таких специа-листов, с которыми сотрудничали сами и чьей работой оста-лись довольны. Их услуги на Кипре дешевле, чем в Москве. Цены на мебель здесь тоже гораздо ниже, чем в Москве; мож-но найти такую, которая будет дешевле в 3 раза.
 Аристос ЭЛИАДЕС
 Найти архитектора или дизайнера на Кипре—не проблема. Но многие застройщики располагают собственным штатом квалифицированных специалистов, услуги которых либо бу-дут бесплатными для покупателя, либо совсем недорогими.
 Можно ли на Кипре найти архитектора, дизайнера интерьера? Сколько стоит мебель на Кипре по сравнению с Москвой?
 Дом на ремонте
 Рустам РАДЖИБАЕВ
 Аристос ЭЛИАДЕС
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 Рецепт долгой жизни
 Между тем Испания предоставляет более
 300 солнечных дней в году, и даже зимой
 можно играть с комфортом: температура
 почти никогда не падает ниже +15 граду-
 сов. И если раньше покупка недвижимости
 в гольф-комплексе или рядом с полем была для наших сооте-
 чественников скорее вопросом престижа, то теперь мы полу-
 чаем все больше запросов от серьезно увлеченных людей, об-
 ладающих спортивными навыками и готовых их совершенс-
 твовать.
 Во многих случаях приобретение недвижимости на гольф-
 курорте дает возможность владельцам и членам их семей по-
 лучить льготные условия при покупке членства в гольф-клубе
 (скидки могут составлять от 25 до 50%), а также привилегии на
 предоставляемые клубом услуги.
 Но даже если в выбранном комплексе не предусмотре-
 но преференций для владельцев, связанных с игрой в гольф,
 сама недвижимость отличается высоким качеством, пре-
 красными видами на ухоженные поля, которые по привлека-
 тельности не уступают морским пейзажам, высоким уровнем
 Элина СИВАНКОВА
 Пока Москву засыпало снегом, в Марбелье торжествовала весна, и на многочисленных гольф-полях Коста дель Соль, как всегда, можно было увидеть увлеченных игроков самого раз-ного возраста.
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 инфраструктуры. Это закрытые охраняемые комплексы в эко-
 логически чистых местах, где на территории обязательно есть
 как минимум SPA-центр с закрытым бассейном, теннисные
 корты, рестораны и бары.
 Гольф-клуб Villa Padierna объединяет три известных по-
 ля высокого класса: Golf Club Flamingos, Alferini Golf Club
 и Tramores Golf Club. Здесь регулярно проводятся междуна-
 родные и национальные чемпионаты различного уровня. На
 территории гольф-клуба есть предложения по недвижимос-
 ти—это виллы, апартаменты и участки под постройку вилл по
 собственному проекту с удивительно красивыми панорамны-
 ми видами на гольф-поле и море.
 Кризис дает возможность приобрести недвижимость от
 застройщика с достаточно серьезной скидкой. Кроме того,
 для стимулирования покупателей и застройщиков в Испании
 действует налоговая льгота: НДС на новую недвижимость со-
 ставляет 4% вместо 8%. Заметим, что в последнее время так-
 же стало проще получить вид на жительство в стране без пра-
 ва на работу.
 +7 916 500 0004 [email protected] ip-property.ru
 На фото (слева направо): Enrique LACALLE, президент оргкомите-Eта Barcelona Meeting Point, Элина СИВАНКОВА, директор и пар-Атнер InvestPravo Property, Josep M. PONS, управляющий директор Barselona Meeting Point.
 The Russian Meeting Point Marbella
 14–16 марта 2012 г. на побе-режье Коста дель Соль на тер-ритории клуба Golf Club Villa Padierna прошел форум The Russian Meeting Point Marbella.Организаторами мероприятия с испанской стороны выступа-ла компания Barcelona Meeting Point, с российской—Российская Гильдия Риэлторов, FIABCI-Рос-сия и группа компаний «Инвест-Право». Событие широко осве-
 щалось испанскими средст вами массовой информации.Деловую программу российс-кой делегации вела Элина Си-ванкова, директор компании InvestPravo Property.Во время форума InvestPravo Property заключила соглаше-ния с ведущими девелоперс-кими компаниями и банками по лучшим проектам на побережье Коста дель Соль.
 В нашей базе есть предложения от банков, представляю-
 щие интерес с инвестиционной точки зрения. Так, мы можем
 предложить апартаменты площадью 106 кв. м с двумя спаль-
 нями, с террасой 40 кв. м за €365 тыс. при первоначальной
 стоимости €590 тыс. Апартаменты расположены на гольф-по-
 ле с прекрасным панорамным видом; владельцы могут поль-
 зоваться всеми услугами клуба. Такое жилье хорошо сдается
 в аренду, причем не только в летний сезон.
 Владение гольф-недвижимостью позволяет приобщить-
 ся к респектабельной атмосфере и просто продлить свою
 жизнь, даже если вы не играете в гольф, и это не ваш вид
 спорта. В Испании средняя продолжительность жизни состав-
 ляет 80 лет для женщин и 75 лет для мужчин: весомый аргу-
 мент, не так ли?
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 Амбициозный американский проект московского ресторатора Андрея Деллоса Brasserie Pushkin открыл свои двери жителям Нью-Йорка и на-мерен повторить успех московского ресторана «Кафе Пушкинъ», во-шедшего в сотню лучших ресторанов мира.
 Brasserie Pushkin—это не просто ресторан классической русской дво-рянской кухни в самом сердце Нью-Йорка, а блестящий сплав русско-го аристократизма и космополитизма Нью-Йорка. Бренд-шеф «Кафе Пушкинъ» Андрей Махов создал новаторское меню, в котором pirojki, vinegret, ukha и golubtsi соседствуют с морскими гребешками под ва-нильно-горчичным соусом и корнуэльской курицей с травами. За десерт-ную карту Brasserie Pushkin отвечает чемпион мира по кондитерскому искусству Эммануэль Рион, хорошо знакомый гостям московского «Ка-фе Пушкинъ» и парижской Cafe Pouchkine.
 Исключительная атмосфера Brasserie Pushkin сочетает русское гос-теприимство, концептуальные интерьерные решения и исключитель-ную кухню.
 Три этажа Brasserie Pushkin представляют собой сплав неокласси-цизма, имперского стиля и модерна. Деревянные bouserie здесь гармо-нично соседствуют с палладианской лепниной на кирпичной кладке. Отливающие золотом кариатиды на фронтоне барной стойки подчер-кивают хрупкое изящество люстры муранского стекла. Дощатый пол из амбарных досок XIX века представляет собой точную копию паркет-ной кладки Версальского дворца. Отдельного внимания заслуживают украшающие стены наброски «неизвестного» автора. «Порой незакон-ченная картина выглядит прекраснее, чем завершенная. Это позволяет нашим гостям додумывать, воображать и представлять свою собствен-ную развязку»,—считает Андрей Делос.
 Главный символ Пасхи, яйцо, во многих культурах сим-волизирует возрождение к новой жизни, плодородие и благополучие. В крестьянских семьях на праздник да-рили друг другу крашеные яйца, аристократы заказы-вали драгоценные сувениры придворным ювелирам. Затем в традицию вошли яйца шоколадные, а вместе с ними и фигурки цыплят, кур и кроликов.Специально к пасхальной неделе шеф-кондитер «Ка-фе Пушкинъ» Эммануэль Рион приготовил угощения для детей и взрослых: пасхальные шкатулки в виде на-седки, яйца из черного, белого и молочного шоколада, украшенные орнаментом, пасхальные куличи из теста «бриошь» с изюмом и кусочками фруктов.
 Возрождение к новой жизни
 К Р А С И В А Я Ж И З Н Ь
 Brasserie Pushkin принял первых гостей
 Шеф-повар ресторана «Турандот» Дмитрий Еремеев подготовил особое «открытое меню» для тех, кто не при-вык себя ограничивать в выборе. Вы можете составить себе обеденный сет или попробовать сразу несколько блюд. «Открытое меню» действует с 16 апреля по буд-ням с полудня до полуночи на первом этаже ресторана (включая кабинеты). Стоимость—2900 руб. на персону.
 «Турандот»: все и сразу
 41 West 57th Street, NY, 10019, United States +1 212 465 2400
 Москва, Тверской бул., д. 26 +7 495 739 0011
 Москва, Тверской бул., д. 26 +7 495 604 4280
 Rez-de-chaussee 64, blvd Haussmann, 75009 Paris +33 1 42 822331 www.maisondellos.com
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 Восточный, «славянский» берег Адриатики—гористый, сильно изрезанный, со множеством удобных гаваней и островов. Хорватский при-морский пейзаж необычайно живописен: сине-зеленые краски моря и густой растительности контрастируют с терракотой черепичных крыш и белыми стенами домов, на которых выделяют-ся окрашенные в яркие цвета ставни.
 В экономическом отношении Хорватия—са-мая развитая из балканских стран. Тем не менее,
 здесь умеют жить в гармонии с природой, бере-гут экологию и историческую застройку. В стра-не никогда не было крупномасштабного строи-тельства, действуют ограничения по высотнос-ти и плотности застройки, при этом серьезные деньги вкладываются в развитие инфраструкту-ры. «В первые два года после того, как Хорватия станет членом Евросоюза, в экономику страны будет вложено около €3,5 млрд из европейско-го бюджета,—говорит Марина Кажик, директор
 Текст:Марина ШОНИЯ
 В наступающем курортном сезоне россияне смогут без виз приезжать в Хорватию на срок до трех месяцев. В июле страна вступит в Евросоюз, и не исключено, что в связи с этим вырастут цены на недвижимость. Но если поторопиться, можно успеть купить дом недорого.
 Пора в Хорватию
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 компании Histria Apart.—Для рынка недвижи-мости это очень хорошая новость, которая озна-чает продолжение инвестиций в улучшение ин-фраструктуры, что положительно отразится и на ценах недвижимости».
 Порядок ценЖилье в Хорватии сдается с отделкой «под ключ», стандарты и качество строительства ев-ропейские, при этом цены ниже, чем у западно-европейских соседей. «Апартаменты, как пра-вило, располагаются в отдельно стоящих мало-этажных зданиях на 8–12 квартир, обязательны террасы и паркинг для жильцов,—рассказыва-ет Ирина Харченко, директор компании «Астра Марина».—Дома, рассчитанные на одну семью, чаще всего имеют площадь 150–180 кв. м и учас-ток размером 4–5 соток. В последнее время все больше становится жилых комплексов, состоя-щих из вилл и апартаментов, расположенных на охраняемой территории, с собственной инфра-структурой и управляющей компанией».
 «На побережье цены в первую очередь зави-сят от удаленности от моря и доступной инфра-
 структуры,—говорит Катерина Чумак, дирек-тор агентства недвижимости Maris.—Небольшое студио в приморском городке, расположенное примерно в 1 км от берега, можно приобрести за €60 тыс. (€1,2–1, 6 тыс. за кв. м). Стоимость вилл и квартир в домах на берегу моря начинается от €2 тыс. за кв. м».
 Дома для отдыха россияне ищут практически во всех прибрежных регионах страны. Три меж-дународных аэропорта: Пула на севере, Сплит—в средней Далмации и Дубровник на юге—в ту-ристический сезон имеют авиасообщение с Мос-квой. Дубровник к тому же находится в полутора часах езды от международного аэропорта города Тиват (Черногория), куда круглый год выполня-ются регулярные рейсы из Москвы.
 Истрия
 КстатиХорватская кухня—здоровая и раз-нообразная. Сла-вятся местный мед и фрукты, ветчина-пршут, овечий сыр. Заслуживают вни-мания и хорватс-кие вина. В тавер-нах приморских го-родов отлично го-товят рыбу.
 Хотя внутренние районы Хорватии очень самобытны и живописны, россияне в первую очередь интересуются побережьем страны
 Истрия—самая западная часть страны. Это проявляется во внешнем облике ее городов и деревень, где наиболее заметно влияние итальянской культу-ры. Основанные еще в античную эпоху, они сохранили архитектурные памят-ники в стиле Северной Италии. В каж-дом городке есть центральная пло-щадь, к которой выводят узкие моще-ные камнем улочки, плотно застроен-ные старинными домами, и непремен-ная базилика с отдельно стоящей вы-сокой колокольней.Близость Италии, до которой из само-го северного города Истарского побе-режья Умага можно доехать на машине за 1,5 часа, а также Австрии, которая немногим дальше, делает курорты Ист-рии особенно популярными у жителей этих стран. Наши соотечественники ча-ще покупают недвижимость в приго-родах Пулы (Медулин, Штинян, Фаза-на) из-за близости аэропорта. «На эта-пе «открытия страны» регион Истрии был наиболее востребован россияна-ми,—комментирует Ирина Харченко.—В первую очередь благодаря более широкому на тот момент, по сравне-нию с Далмацией, выбору новых объ-ектов и невысоким ценам на недвижи-мость». Средняя стоимость апартамен-тов в Истрии в прошлом году, по дан-ным GlobalPropertyGuide, колебалась
 возле отметки €1,9 тыс. за кв. м, что ни-же, чем в Средней и Южной Далмации.Тем не менее, Опатия, один из самых дорогих хорватских курортов, находит-ся в Истрии, на восточном берегу полу-острова в заливе Кварнер. Благодаря микроклимату, красивым видам и оби-лию зелени Опатийская ривьера поль-зовалась популярностью у знати еще в эпоху венецианского владычества. В XIX в., когда этот край принадлежал Австро-Венгрии, Опатия стала офици-ально именоваться курортом, и здесь были построены отели и виллы, кото-рые во многом формируют архитектур-ный портрет города и сегодня. «Авс-трийские виллы пользуются спросом у любителей исторической недвижи-мости. Такие дома были очень качест-венно построены и, хотя требуют ре-монта, после реконструкции благода-ря своим архитектурным достоинствам и хорошему местоположению перехо-дят в разряд самого престижного и до-рогого жилья»,—рассказывает Кате-рина Чумак. «Стоимость апартаментов в Опатии на первой линии моря дохо-дит до €10 тыс. за кв. м—сказывается стоимость земли, высокий уровень от-делки и оснащения, а также очень не-большой на этом курорте выбор объ-ектов непосредственно у моря»,—до-бавляет Ирина Харченко.
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 Покупают россияне недвижимость и в столи-це Хорватии Загребе—для деловых целей. «Эко-номические отношения между Россией и Хорва-тией развиваются в последнее время очень ак-тивно. Наиболее востребованы среди наших соотечественников квартиры в домах, которые можно отнести к категории «бизнес-класс»—с подземным паркингом (что редкость в Загре-бе) и службой охраны, расположенные близко к деловой части города»,—комментирует Ири-на Харченко. Стоимость квартир в центре Загре-ба примерно €2,1 тыс. за кв. м, что, согласно ис-следованиям портала GlobalPropertyGuide, ниже, чем в большинстве европейских стран.
 Дешевле и лучшеРиэлторы свидетельствуют, что в последнее вре-мя наибольшим спросом пользуются дома сто-имостью до €250 тыс. На рынке качественных объектов за эти деньги практически нет, поэто-му новое и весьма перспективное направление—строительство дома «под клиента». «На первом этапе покупатель приобретает участок земли, ко-торый в соответствии с его пожеланиями под-бирает агентство недвижимости, а дальнейшее финансирование производится частями по ме-ре строительства,—рассказывает Катерина Чу-мак.—Руководство процессом, начиная от полу-чения необходимой документации и заканчивая меблировкой дома, также может взять на себя агентство».
 Еще один из способов купить дом, отвечаю-щий высоким стандартам, за меньшие деньги—пожертвовать близостью к морю. «Интерес со стороны россиян к домам, которые расположены в 5–7 км от моря, возрос,—говорит Ирина Хар-ченко.—Это, как правило, небольшие коттедж-ные поселки с единой архитектурной концепци-ей, с огороженной благоустроенной территори-ей и, что немаловажно для наших покупателей, с большими, по хорватским меркам, участка-ми: 7–10 соток. В зависимости от площади, ка-чества отделки, оснащения дома и инфраструк-туры на территории поселка такие дома стоят €170–300 тыс., тогда как на побережье аналогич-ное жилье обойдется в €500–700 тыс.».
 В прошлом году цены на недвижимость в Хор-ватии хотя и незначительно, но неуклонно по-вышались, и местные риэлторы ожидают более активного роста после вступления страны в Ев-росоюз. Кроме того, растущий спрос на виллы и апартаменты элитного сегмента, которых пока недостает на рынке, будет способствовать подъ-ему средних цен.
 Далмация
 Россияне могут купить недвижимость в Хорватии, только оформив ее на юри-дическое лицо, поскольку между Россией и Хорватией пока не действует дого-вор о так называемом реципроцитете, то есть взаимности. Однако специалис-ты дружно предсказывают, что со вступлением страны в ЕС такой договор будет заключен.Средняя стоимость открытия компании в зависимости от формы собственности составляет около €1500–2000 тыс. Покупатель также должен внести и уставный капитал, минимальный размер которого—около €2800. Срок открытия фирмы—всего пара недель и требует одного визита клиента в Хорватию.
 Открой юридическое личико
 Далмация лежит южнее Истрии, и кли-мат здесь теплее, а горы делают пейза-жи особенно живописными. Почти на самом юге хорватской Адриатики нахо-дится древний Дубровник, бывший ког-да-то городом-государством, сопер-ничавшим с Венецией. Архитектурный ансамбль старой части города, обне-сенный крепостной стеной, сохранил-ся с XVII в. почти без изменений. Уди-вительная красота этого музея под от-крытым небом собирает толпы турис-тов со всего мира. «Туристический се-зон в Дубровнике практически круг-логодичный,—комментирует Марина Кажик.—Качественная недвижимость здесь, в том числе из верхнего цено-вого сегмента, пользуется постоянным спросом, при этом цены—одни из са-мых высоких в Хорватии и растут быс-трее, чем в других регионах. Сред-ний уровень цен составляет €3,25 тыс. за кв. м». Основной объем предложе-ний в Дубровнике—традиционные ка-менные дома в «далматинском» стиле, а новые объекты, в том числе совре-менные комплексы с виллами и апарта-ментами, можно найти в пригородах.В Средней Далмации, главный город которой—Сплит, расположены мелко-галечные и песчаные пляжи, что для Хорватии редкость, поэтому этот ре-гион часто выбирают семьи с детьми.
 «Средний уровень цен в Сплите со-ставляет €2,15 тыс. за кв. м»,—сообща-ет Марина Кажик.«Спектр недвижимости в Далмации на сегодняшний день не уступает Истрии и даже превосходит ее,—говорит Ири-на Харченко.—Для бюджетных поку-пок среди курортных мест с развитой инфраструктурой можно назвать по-луостров Чиово и Биоград-на-Мору, где апартаменты на расстоянии до 1 км от моря предлагаются по цене около €1,2 тыс. за кв. м».Как рассказала Марина Кажик, все до-ступнее и, соответственно, привлека-тельнее становятся острова Далмации, в развитие транспортной и коммуналь-ной инфраструктуры которых вклады-ваются большие средства. Здесь боль-шой выбор мест с уникальным располо-жением, великолепными видами, крис-тально чистым морем, прекрасной эко-логией и вкусными местными продук-тами. Для любителей яхтинга и рыбной ловли ничего лучше не придумаешь. Однако эти места отличаются сезон-ностью, и в зимние месяцы возможны трудности с транспортным сообщени-ем. «Этим объясняется зачастую более низкая стоимость недвижимости на ос-тровах по сравнению с соседними при-брежными районами на материке»,—говорит эксперт.
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 Этот туристический комплекс расположен в 11 км
 от Задара, одного из самых быстроразвиваю-
 щихся городов Далмации. В Punta Skala уже пос-
 троены и ждут своих хозяев 9 семейных вилл на
 первой линии моря и 160 апартаментов разной
 площади. Все объекты отделаны и готовы к въезду новых вла-
 дельцев. Часть апартаментов меблирована.
 Из окон двухэтажных вилл открываются прекрасные ви-
 ды на Задарский пролив, дома окружены чудесным средизем-
 номорским садом с каменными дорожками. За каждой квар-
 тирой закреплено парковочное место. Стоимость вилл пер-
 вой линии начинается от €1 млн, а апартаменты предлагаются
 по цене €2,5–3,5 тыс. за кв. м. Главная особенность этого ком-
 плекса в том, что его жители могут пользоваться богатейшей
 инфраструктурой находящегося рядом шикарного отеля, ку-
 пив месячный или годовой абонемент. В нем есть фитнес-
 и wellnes-центры, открытый и крытый бассейны, сауна, раз-
 влечения для детей и прочие приятные вещи. Доступны и дру-
 гие услуги отеля. Кроме того, есть возможность арендовать
 место на стоянке для яхт в местной марине. Такая организация
 отдыха очень удобна, потому что вы не будете переплачивать
 за содержание объектов инфраструктуры в комплексе, а мо-
 жете сами определять, на какой период и какие именно опции
 вам нужны.
 Кстати, не исключено, что они будут вам нужны круглый
 год—если образ жизни позволяет вам находиться в Хорватии
 постоянно. Punta Skala IMMO Exclusive Petrcane подойдет для
 этого идеально. Климат здесь очень мягкий: лето сухое, жар-
 Чистое сердце ДалмацииДалмация—один из тех регионов Хорватии, которые вызывают почти у каждого человека непреодолимое желание остаться подольше. Свой домик, рядом море, тенистый сад и бассейн… Все это может предложить поселок Punta Skala IMMO Exclusive Petrcane.
 H O M E S C O L L E C T I O N P R O M O
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 кое, да и зима довольно теплая—горы защищают от холодных
 ветров. Море здесь самое чистое и прозрачное во всем регио-
 не. И всегда светит солнце.
 В любой момент из поселка можно быстро и удобно доехать
 до окрестных городов, богатых достопримечательностями: ря-
 дом проходит трасса Загреб-Сплит, выходящая на Адриатичес-
 кую автомагистраль. Всего за два часа вы достигнете Загреба,
 столицы Республики Хорватии. Из Задара паромом можно доб-
 раться до итальянской Анконы. Да и аэропорт Земуник нахо-
 дится всего в 14 км от Punta Skala IMMO Exclusive Petrcane. Само-
 леты в Москву летают отсюда трижды в неделю в течение все-
 го года.
 В Задаре всегда есть что посмотреть и чем заняться—это
 активно развивающийся город, в то же время сохранивший
 бесценные памятники культуры. Старый Задар—самый боль-
 шой из всех сохранившихся на хорватской Адриатике истори-
 ческих центров. Обязательно осмотрите замечательную цер-
 ковь Св. Доната IX века, собор Св. Стошии (Анастасии) и сред-
 невековые городские стены. Одна из самых удивительных
 современных достопримечательностей Задара—Морской ор-
 ган, уникальный инструмент, преобразующий энергию ветра
 и волн в звук.
 Вдоль северного далматинского побережья простирается
 уникальный архипелаг Задара—более ста больших и маленьких
 островов, до которых от города ходит паром. Жемчужина архи-
 пелага—национальный парк Kornati. На таких его островах как
 Dugi otok, Ugljan, Pag или Pasman вы найдете уединенные угол-
 ки, заливы и пляжи, где можно провести день в идиллическом
 одиночестве. Большинство островов необитаемо и добраться
 до них можно лишь на лодке, но наградой путешественнику ста-
 нут нетронутая природа и прелестные пейзажи.
 Впрочем, путешествиями по Далмации вы вряд ли ограничи-
 тесь. Римский амфитеатр в Пуле, древний Дубровник, велико-
 лепные Шибеник и Сплит, водопады Плитвичских озер… Хор-
 ватия богата и природой, и культурой, но самое главное, что
 привлекает сюда людей—необыкновенно доброжелательная
 атмосфера. Хорватия всегда отвечает взаимностью тем, кто ее
 искренне любит.
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 Взять напрокат недорогую машину, купить подробную карту автодорог, запастись на первое время бутербродами и, самое главное,—ничего заранее не планировать. В путешествии без четких обязательств есть своя прелесть.
 Большое автомобильное путешествиеКаталония, Лангедок, Прованс
 М А Р Ш Р У Т
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 ФРАНЦИЯ
 ИСПАНИЯ
 АНДОРРА
 БарселонаТаррагона
 Фигерас Розес
 Банюльс-Сюр-Мер
 Перпиньян
 Нарбонна
 Каркассон
 МонпельеАрль
 Салон-де-Прованс
 Авиньон
 Витроль
 МарсельФуа
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 Мы с друзьями задумали поездку в нашем лю-бимом «свободном стиле», определив только ос-новные точки пути: стартуем из Барселоны, едем до Марселя (Marseille), по пути заезжаем в Фи-герас (Figueras). Из Марселя едем в Каркассон (Carcassonne), оттуда—в Андорру, а из Андорры возвращаемся в Барселону. Ночуем там, где захо-тим, благо найти отель по карману во всех горо-дах по всему нашему маршруту не составляло проб-лемы. Так можно ехать с любой приятной скоро-стью и сколь угодно долго рассматривать то, что заинтересовало. Или, наоборот, быстро проскаки-вать скучные места.
 Ключ на стартПогрузив вещи в багажник и немного попривык-нув к машине, мы развернули карту: надо было ис-кать трассу, которая вывела бы нас к востоку от Барселоны. К счастью, дорожное сообщение в го-роде устроено так, что небольшая ошибка в нави-гации не станет фатальной: из Барселоны на вос-ток ведут несколько шоссе. Самые удобные—это трансъевропейские магистрали, отмеченные ли-терой Е—движение по ним платное, но цены гу-манные. После больших развязок стоят КПП, где с вас возьмут плату: примерно €6–12 за 30–60 км (единой платы за 1 км пути нет). Можно ехать и по бесплатной дороге, которая идет почти па-раллельно платной. Ее через перекрестки с круговым движе-
 нием будут довольно часто пересекать второсте-пенные дороги, поэтому ехать вы будете не слиш-ком быстро.
 Из Барселоны в сторону Франции можно вы-езжать по шоссе С-17 (оно идет вдоль побережья) или по скоростной трассе Е-15 (она же на этом участке помечена как АР-7 и С-32). Мы предпоч-ли дорогу поближе к морю, за два с небольшим часа добрались до Фигераса и остаток дня посвя-тили осмотру знаменитого «дома с яйцами»—му-зея-театра Сальвадора Дали. После чего, наскоро перекусив, двинулись в приморский городок Ро-зес (Roses), где быстро нашли маленький семей-ный отель в пяти минутах ходьбы от пляжа.
 Розес оказался тихим «пенсионерским» курор-том с широким пляжем и на удивление холодным морем—говорят, прогревается оно только к нача-лу августа. Туристы здесь развлекаются, гуляя по небольшому торговому променаду, сидя в кафе и, видимо, предаваясь здоровому сну: никаких при-знаков какой-либо ночной жизни мы в Розесе не обнаружили. Поэтому мы не стали задерживаться в этой чрезмерно тихой гавани и с утра пораньше отправилась в сторону французской границы.
 Vive la France!Роль собственно границы выполняет щит с над-писью «Франция». Первый более-менее круп-
 М А Р Ш Р У Т
 В каталонской столице лучшее со всех точек зрения место для того, что-бы оформить прокат автомобиля по минимальной цене и с минимальны-ми затратами времени—это централь-ный железнодорожный вокзал Барсе-лоны Сантс. Здесь работают сразу не-сколько пунктов проката авто, которые предлагают машины на любой вкус по разным ценам. Но самый бюджетный «рент-а-кар»—ATESA. Поговорив с ме-неджером, мы остановились на дизель-ном «Пежо 206» с двигателем 1,4 лит-ра: экономично и удобно. Машина—аб-солютно новая. Бак полный. Узнав, что
 мы собираемся отправиться на ней во Францию, менеджер сказал, что мы обя-заны оформить международную стра-ховку (а вот если вы планируете ездить только по Испании и Андорре, то такая страховка вам не понадобится).Итого прокат авто на 10 дней вместе со страховкой обошелся нам в €400. Учтите—сдавать машину полагает-ся тоже с полным баком, но если вы в предотъездных хлопотах не успели заправиться, не переживайте: сумму за недостающие литры топлива в ба-ке просто спишут с вашей карточки по-том, причем по минимальной цене.
 Кстати
 Текст: Юлия ГОНЧАРОВА
 Фото: Олег ГОЛОВНЕВ
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 ный населенный пункт, который попался нам на пути—Банюльс-Сюр-Мер (Banyuls-sur-Mer)—сказочно красивый городок с белоснежными домиками, облепившими скалу вокруг неболь-шой бухты. Около 15 км пришлось проехать по серпантину, затем дорога стала спокойнее. На-чались виноградники.
 Был лучезарный полдень, хотелось искупать-ся. Подходящий случай подвернулся быстро: мы свернули к шато (частной винодельне, где мож-но не только купить вино и побочные продукты вроде виноградного джема, но и остановиться на ночлег в апартаментах), зашли в прохладный дегустационный зал, попробовали ледяного ви-на, купили несколько бутылок на вечер и… обна-ружили за забором отличный пляж. Спросили у хозяйки, можно ли нам (о, тысяча извинений, мадам!) перелезть через забор, и тут же получи-
 ли разрешение. Выкупавшись, мы отправились в Перпиньян (Perpignan)—первый на маршруте по-настоящему крупный город. Впрочем, если пляжи вас интересуют больше, чем города, ре-комендую ехать в объезд Перпиньяна по трассе D-81а—она идет вдоль моря.
 От Перпиньяна до МонпельеКак ни удивительно, основное ощущение, кото-рое мы увезли из древних (а Перпиньяну боль-ше 1100 лет) французских городов—это за-пустение и скука. Да, вот старинный форт, вот дворец королей Майорки… но вокруг ни ду-ши. В центре Перпиньяна мы нашли единствен-ное работающее кафе и, удивленные, тронулись в путь в сторону Нарбонны (Narbonne). Потом оказалось, что мы «сами виноваты»—пришли в неурочное время.
 Нарбонна, не менее древний город, рас-положенный в регионе Лангедок-Русийон (Languedoc-Roussillon), впечатляет своими мас-штабами и живописным старинным центром. Гулять по нему лучше утром или вечером, ког-да спадает жара. Днем он кажется раскаленным и, подобно Перпиньяну, пустым. Может быть, дело в том, что мы проезжали его в выходной день? Осмотрев недостроенный с XIII в. собор Св. Жюста, мы решили ехать в пригород под на-званием Нарбонна-Пляж: отдохнуть, поужи-нать и переночевать. А по пути случайно наткну-лись на блошиный рынок, где продавалась вся-кая всячина—от подштанников Наполеона III до магнитофонных бобин с записями ABBA.
 В отличие от тихого и пустынного центра Нарбонны, Нарбонна-Пляж был полон жиз-ни. Огромный песчаный пляж, бирюзовое мо-ре, недорогие отели на самой набережной, мно-жество кафе и ресторанчиков, симфонический оркестр на берегу и даже карусель с лошадками для детей…
 Здесь и остановились, а уже следующим ут-ром стартовали в направлении Безье (Bezier) и Монпелье (Montpellier). Монпелье—гигант-ский по французским меркам мегаполис, столи-ца региона Лангедок-Русийон. Именно там мы загрузили багажник самыми разными винами. По совету аборигенов покупали, в основном, бе-лые и розовые: кстати, местные розовые на вид скорее бежевые или персиковые. Нет ничего бо-лее приятного в жару, чем бутылочка ледяного лангедокского вина! Кстати, именно в Монпе-лье проходит ежегодная винодельческая ярмар-ка, куда приезжают лучшие виноделы и великие сомелье со всего мира.
 М А Р Ш Р У Т
 Виноградники Лан-гедока составля-ют почти 40% от общей площади всех виноградни-ков Франции. Об-ласть производит значительную часть французских столо-вых вин.
 Кстати
 Розес—тихий городок, где приятно спокойно гулять или сидеть в кафе. Идеальное место для людей старшего возраста и сдержанного темперамента

Page 34
                        

32 Homes Collection №2 (28) апрель–май 2012
 Набив багажник вином, разнообразными сы-рами, ветчиной и фантастически вкусным мест-ным хлебом, мы тронулись в Камарг (Camargue): болотистую комариную местность, знаменитую одним невероятным городом—Арлем (Arles). На заре Средневековья Камарг имел мрачную сла-ву—страшные туманы сбивали с пути странни-ков. Однако сейчас весь этот регион—сплошной заповедник, «край белых лошадей, черных бы-ков и розовых фламинго». Справедливости ради отмечу: лошадей видели, быков видели, фламин-го—ни разу…
 Быки, комары и Ван ГогЧтобы попасть в Арль, нужно перед самым Ни-мом (Nimes) свернуть на трассу Е-80: она уходит в сторону побережья и идет между болот. Сам Арль стоит на берегах Роны (Rhone). Увы, в чер-те городе эта река производит не самое лучшее впечатление. Собственно, изначально мы не планировали задерживаться в Арле дольше, чем на пару часов.
 Однако знакомство с городом началось с не-ожиданного эпизода. Доехав до центра и подыс-кивая место для парковки, мы заметили стран-ную девушку: в разгар жаркого летнего дня она неторопливо шла вверх по мощеной улочке, дер-жа над головой изящный кружевной зонтик.
 Тонкую талию девушки стягивал плотный кор-сет, пышными складками ниспадала юбка. Воз-никло ощущение провала во времени—старин-ная крепостная стена, старые каштаны и плата-ны, кованая скамейка… и эта дама в кринолине. Бросив машину, мы устремились за ней и че-рез несколько минут стояли внутри арлезианс-кой крепости, а к ее центру—древнеримской аре-не—стекались десятки дам в старинных нарядах и месье в сюртуках и шляпах-канотье. Арль го-товился к корриде.
 Коррида в этом городе—не менее популярное развлечение, чем в Испании. Ей предшествует парад горожан, одетых в костюмы второй поло-
 Один из символов Арля—многочис-ленные похорон-ные бюро. Ритуаль-ные услуги почему-то возведены здесь в особый культ. Мо-жет быть, этому способствует ог-ромное старинное кладбище, занима-ющее значитель-ную часть города? Точно выяснить не удалось.
 Кстати
 М А Р Ш Р У Т
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 вины XIX в. В сопровождении маленького ду-хового оркестра участники шествия идут за по-возкой с быками и лошадьми, и все это повто-ряется почти каждый день во время «высокого» туристического сезона—весной и летом. Арена, построенная еще для боев римских гладиаторов (историки считают, что ее возраст—3000 лет), способна и сегодня с относительным комфор-том вместить около 20 тыс. зрителей. Вокруг арены, разумеется, расположился самый попу-лярный среди туристов квартал—бесконечные кафе, магазинчики и сувенирные лавки.
 Самые популярные сувениры в Камарге—большие каменные комары, а также репродук-
 ции картин Ван Гога. Он, пожалуй, самый извес-тный житель Арля: здесь он написал самые ве-ликие свои работы и умер в местной лечебнице для душевнобольных.
 Мы решили непременно остаться в Арле по-дольше, и желательно—в старом городе. Но в тот день удача была не на нашей стороне: го-род готовился к открытию международного фотофестиваля, и все отели в центре были за-полнены под завязку. Пришлось отправиться в «отельный дворик».
 Утром мы еще немного побродили по живо-му и радостному Арлю, пообедали и отправи-лись в сторону Марселя, проскочив с ветерком два небольших городка—Салон-де-Прованс и Витроль.
 Столица буйабесаСамое яркое ощущение от Прованса, древ-ней Окситании—совсем другая плотность и со-став воздуха. Такого сытного, густого, живого и плотного воздуха, как в Провансе, пожалуй, нет больше нигде. Непонятно, что тому при-чиной—то ли бесконечные поля лаванды, ани-са и подсолнухов, то ли особая приморская роза ветров, но днем сквозь воздух больно смотреть: впечатление, что он мешает сфокусировать взгляд на предметах.
 Театр-музей Саль-вадора Дали на-ходится в здании, где юный худож-ник впервые выста-вил одну из своих работ. В 1960 г. мэр Фигераса попросил у мастера картину в подарок городу—художник подарил целый музей.
 Кстати
 М А Р Ш Р У Т
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 Особенно сильно это ощущение в Марселе (Marseille): даже в ослепительный солнечный день над старым городом слово висит влажная дымка. Шумный, гудящий, громко разговарива-ющий и энергично жестикулирующий, Марсель решительно не похож ни на один из сонных юж-нофранцузских городков, попавшихся нам на пу-ти. Да, Марсель, может, и грязноват, и местами небезопасен, но зато сколько своеобразия!
 Над старым портом, плотно набитым яхтами со всего мира, полным шумных туристов и гро-могласных торговцев на набережной, возвыша-ется Святая Дева Хранительница—огромная зо-лотая статуя Мадонны возле собора Нотр-Дам де ла Гард. Она снисходительно взирает на ко-лоритных пожилых дам в белых сапогах-чулках и с ярко накрашенными беззубыми ртами, каж-дый вечер выходящих на свой «промысел» на улицы рядом с портом.
 Кататься по Марселю на машине совершен-но бессмысленно: проще оставить ее на не-сколько дней на подземном паркинге (это стоит €24 в сутки) и ходить пешком. На вершину горы, где стоит базилика Девы Хранительницы, луч-ше всего отправиться от набережной на турис-тическом паровозике (€15 за билет). А обратно можно спуститься пешком. Кстати, обязательно прокатитесь на экскурсионном катере до Фри-ульских островов (их отлично видно с берега)—ведь на одном из них до сих пор стоит легендар-ный замок Иф.
 Если вы (как и мы) не бронировали заранее отеля—не переживайте. В Марселе, как и везде, всегда можно найти хороший вариант на любой кошелек. Самые дорогие отели, естественно, сто-ят на первой линии около Старого Порта. Но сто-ит пройти на параллельную улицу, как цены на номера падают чуть ли не вдвое. Мы останови-
 лись в Hotel de Provence, в трех минутах неспеш-ной ходьбы до порта. Отель занимает дом, пост-роенный 200 лет назад, поэтому на седьмой этаж приходилось забираться по крутой винтовой лес-тнице. Но в этом был и свой плюс: можно было хоть как-то компенсировать обильные прован-сальские ужины и обеды.
 Еда в Марселе—это особая тема. Главное блю-до, которое обязательно должен попробовать каждый—это суп буйабес, уха, приготовление ко-торой возведено местными поварами в ранг ис-кусства. Подача буйабеса в ресторане—это то-же искусство. Сначала официант приносит боль-шое серебряное блюдо, на котором разложены целые вареные рыбины разных сортов, моллюс-ки и лангустины. Рядом—крупные куски разва-ренного желтого картофеля. Затем приносят кас-трюльку с кипящим рыбным бульоном—креп-ким, темно-оранжевого цвета. На стол подают маленькие крутоны из багета и густой чесноч-ный соус для намазывания на них, а также тер-тый сыр. Потом официант начинает шоу: артис-тично разделывает рыбу на аккуратные кусочки, укладывает их вместе с другими морскими гада-ми в громадные суповые тарелки и заливает бу-льоном. И в таком виде ставит перед клиентом. Дальше остается только наслаждаться.
 Кроме того, в Марселе стоит попробовать жи-вых устриц, запеченных мидий и, конечно, зна-менитый рататуй. Поужинав и выпив прован-сальского вина, можно прогуляться по набереж-ной, тем более что каждый вечер после захода солнца здесь начинается бойкая торговля глав-ным местным товаром—мылом. Натуральное
 Характерные пей-зажи Прованса с их бесконечными ла-вандовыми поля-ми, подсолнуха-ми и виноградни-ками служат источ-ником вдохнове-ния для нескольких поколений худож-ников.
 Кстати
 «Отельные дворики» во Франции за-служивают особого разговора. Это ог-ромные кварталы, расположенные на въезде с крупных трасс в город и за-полненные аутлетами, супермаркета-ми всех видов, сетевыми кафе, а так-же отелями на любой вкус и кошелек. Как правило, цена за двухместный но-мер указывается на больших плака-тах перед въездом в квартал. В Ар-ле можно было взять номер стоимос-тью от €35 за двоих. Мы выбрали са-мый простой и дешевый отель кате-гории 1*, состоящий из компактных номеров, в каждом из которых могут
 разместиться до 3 человек (над дву-спальной кроватью размещается еще один ярус—например, для ребенка). В торцевой стене номера расположе-на встроенная герметичная «будка» из белого пластика—там имеются рако-вина, унитаз и душевая кабинка. На всей территории отеля—безуко-ризненно работающий бесплатный Wi-Fi. Несмотря на аскетизм, к отелю нет ни одной претензии: все работает на 100%, кондиционер мощный и бес-шумный—а что еще надо душной лет-ней ночью?
 «Отельные дворики»
 М А Р Ш Р У Т
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 мыло на травах, изготовленное в Марселе—не просто приятный сувенир, а великолепное кос-метическое средство, которое с первого примене-ния заметно улучшает состояние кожи. Особенно мне полюбилось анисовое мыло.
 Марсель оказался единственным городом, от-куда было по-настоящему грустно уезжать.
 «Папин домик» и КаркассонМы выехали из Марселя по трассе Е-714 в сто-рону Авиньона (Avignon), планируя покататься
 по городу и посмотреть на самое знамени-тое его сооружение—Папский дворец.
 Однако оказалось, что перемещаться по центру Авиньона на машине практически
 невозможно—его улочки просто не рассчита-ны на автомобильное движение. Оценив пре-
 лесть города из окна машины и проехав по ста-рому мосту через Рону, мы отправились в на-правлении Каркассона.
 Часть пути была нам уже знакома—до Нар-бонны ехали по проторенной дороге, а затем свернули на шоссе Е-80, которое ведет в сторо-ну Тулузы.
 Каркассон состоит из двух городков—верх-него и нижнего. Верхний город—Ситэ—это древняя крепость, начало строительства ко-торой историки датируют пятым веком нашей эры. Второе крепостное кольцо было построено значительно позже, в XIII в. Слева от въездных ворот располагается древнее кладбище (гово-рят, некоторым сохранившимся захоронениям более 800 лет!), а справа—барельеф, изобража-ющий мощную щекастую даму. Как уверяют ис-торики—это легендарная мадам Каркас, чьим именем и назван город. Cуществовала ли она на самом деле, или это плод воображения средне-
 Во Франции можно поо-бедать только до поло-вины второго—двух часов дня. Не успели—все, толь-ко напитки. Вновь кухни рес-торанов «просыпаются» только к ужину—между 7 и 8 часами вече-ра. И тут уж важно успеть заказать еду до 22.00: позже могут не принять за-каз. Таковы правила. Естественно, они не распространяются на заведения фастфуда и на некоторые придорож-ные кафешки: тут, как минимум, мож-но найти «пля де жур»—аналог наше-
 го комплексного обеда. Салат, горя-чее блюдо с гарниром и десерт. Пор-ции, как правило, довольно большие: по крайней мере, основное блюдо—мясо или рыба—всегда бывает в изо-билии.
 Кстати
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 вековых трубадуров—неизвестно, да теперь уже и неважно.
 Несмотря на компактные размеры Ситэ, по нему можно гулять долго. Особенно интересно выглядят древние стены в сгущающихся сумер-ках—становится по-настоящему жутко, когда из темноты струится сизый дымок (во многих мес-тных домишках до сих пор готовят на дровах) или внезапно раздается скрип ржавой петли на дощатой ставне… И еще—в Ситэ всегда ветрено, так что прихватите свитер.
 Обойдя по периметру крепость, мы отправи-лись ужинать. Недостатка в ресторанах здесь, конечно же, нет. Но важно выбрать правильные, аутентичные блюда. Например, утиную ножку, запеченную с фасолью в густом соусе (canard),
 или густое овощное рагу с картофелем и теляти-ной—кассероль (casserole).
 Прогулки по крепости мы продолжили ра-но утром, а днем отправились в путь—нас жда-ла Андорра.
 Переход через ПиренеиЧтобы попасть в Андорру кратчайшим (по крайней мере, нам так казалось) путем, мы ре-шили отказаться от выездов на крупные магис-трали и проехать по второстепенным дорогам. Этот путь не самый комфортный, однако очень
 Андорра—карли-ковое княжест-во. Ее конституци-онные монархи—Президент Фран-ции и епископ Ур-хельский ( центр Урхельской епар-хии находится в Сео-де-Уржель, в Каталонии).
 Кстати
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 интересный, поскольку проходит он через ста-ринный город Фуа (Foix).
 Фуа расположился перед самыми Пиренеями на холмистом предгорье. Точное время основа-ния города неизвестно, но первые упоминания о нем относятся к началу IV в. Судя по находкам археологов, крупный населенный пункт сущест-вовал на этом месте еще во времена древнеримс-ких завоевателей.
 Сегодня главное украшение Фуа—замок гра-фов де Фуа, стоящий на крутой скале. Несмот-ря на тысячелетнюю историю, замок выглядит как новенький, причем сохранились не только выразительные башни, но и некоторые надвор-ные постройки. Сегодня в замке работает архе-ологический музей и открыта отличная смотро-вая площадка.
 Погуляв по крепости, мы вернулись в маши-ну и поехали в направлении Андорры (трас-са Е-9). Стояло лето, для Андорры—низкий се-зон, и целями нашего двухдневного визита в эту страну были шопинг и поход в SPA-центр Каль-деа (Caldea).
 Отдохнув и погуляв по магазинам столи-цы микроскопического княжества, прослушав «спектакулюс» (так называлось выступление оперного певца, проходившее прямо в чаше тер-мального курорта), мы набрались сил для фи-нального перегона—назад, в Барселону. С уче-том того, что часть дороги идет по серпантину, и разгоняться по ней не слишком удобно, на-до иметь в виду, что путь может занять от 2,5 до 4 часов—в зависимости от погоды. Но нам спе-шить было некуда. Поэтому, выехав из Андор-ры по шоссе N-145, мы повернули на запад, в направлении Таррагоны (Tarragona), чтобы посмотреть на курортные места, в которые рос-сийские турфирмы продают самые дешевые пу-тевки. Честно говоря—не впечатлились…
 Финишная прямаяДо вылета из Барселоны оставалось два с поло-виной дня, и провели мы их неожиданно для се-бя в не самом туристическом районе каталон-ской столицы. А именно—возле… крематория. Перед поездкой у нас было всего два заброни-рованных отеля—в самом начале путешествия и в самом конце. Бронировали мы их через по-пулярный онлайн-сервис booking.com, и ниг-де в описании отеля такая экзотическая подроб-ность не была отмечена.
 Тем не менее, отель Melon District мы мо-жем смело рекомендовать молодежи: стоит он недорого, номера вполне удобны, все нуж-
 ные сервисы—тот же Wi-Fi—работают безуп-речно. До городского пляжа можно дойти пеш-ком за 10–12 минут (обратно—дольше, потому что в горку), причем путь будет пролегать через знаменитую Олимпийскую деревню, построен-ную в 1992 г. А вот в туристический центр Бар-селоны придется ехать на метро или на такси—правда, всего лишь минут десять.
 Главный плюс этого странного района—возможность очень вкусно и недорого поесть. Цены отличаются от «центровых» в 3–4 ра-за (к примеру, порция паэльи с морепродукта-ми стоит здесь около €6,5 против €17 на буль-варе Рамбла). Поэтому для бюджетного отдыха отель подходит просто идеально.
 Накануне вылета мы сдали нашу машину там же, на вокзале Сантс (процедура занимает менее 5 минут) и отправились по магазинам. В конце концов, без ударного шопинга европейское пу-тешествие было бы не вполне удавшимся!
 Графство Фуа из-вестно с 1012 г., когда оно отдели-лось от графства Каркассон. Пос-ледний граф Фуа в 1589 г. взошел на французский пре-стол и хорошо нам знаком под именем Генриха IV.
 Кстати
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 Ева БЕССИНГ (Eva BESSING), специалист
 по недвижимости компании Rivieraсonsulting
 То, что вам нужно—и даже больше
 Что послужило причиной вашего переезда во
 Францию?
 Я переехала в эту страну в 1980 г., потому что ме-
 ня привлекали климат, культура и совершенно
 иное, более высокое качество жизни в этой стра-
 не. Я работала в туристической индустрии, со-
 трудничая с крупнейшими переводческими ком-
 паниями и агентствами путешествий, а также
 в сфере недвижимости. Годы работы убедили ме-
 ня, что основной залог успеха—это труд, хоро-
 шая организация и внимание к сервису. Такова
 моя философия.
 Почему вы выбрали для работы именно реги-
 он Французской Ривьеры?
 Я много лет здесь живу и прекрасно знаю его луч-
 шие места, а также, что немаловажно, те места,
 которых следует избегать. Культура, традиции,
 язык региона мне хорошо знакомы. Кроме того,
 у нашей компании налажены отличные деловые
 связи с застройщиками, агентствами недвижи-
 мости, банками, страховыми компаниями, адво-
 катами и великолепными мастерами, составляю-
 щими славу этого прекрасного региона.
 Чем отличается подход компании Rivieracon-
 sulting к работе с покупателями?
 Мы исповедуем принцип работы «точно по мер-
 ке»—то есть не просто предлагаем клиенту вы-
 брать нечто подходящее из портфолио объек-
 тов, а досконально выявляем его предпочтения
 и подбираем такую недвижимость, которая пре-
 взойдет его ожидания. Мы не ограничиваем зо-
 ну поиска самыми популярными курортами, хотя,
 разумеется, готовы предложить превосходные ва-
 рианты в Каннах, Cен-Тропе, Ницце, Антибе или
 Сен-Рафаэле. Но мы также досконально знаем ры-
 нок недвижимости удаленной от побережья час-
 ти Прованса—в окрестностях Вальбона, в Варе
 или в окрестностях Грасса есть множество домов,
 о которых можно только мечтать. И мы приложим
 все усилия, чтобы ваши мечты осуществились.
 Какие услуги, помимо подбора объектов
 и оформления сделок, вы можете предложить
 клиентам?
 Любые, которые только могут потребоваться.
 Прежде всего, мы снабдим покупателя всей не-
 обходимой правовой информацией и предоста-
 вим услуги опытного профессионального пере-
 водчика для переговоров с адвокатом. Поможем
 открыть банковский счет в одном из французских
 банков, окажем содействие в получении кредита
 или страховании вашей недвижимости.
 С чего вы бы посоветовали начать поиск?
 Я бы рекомендовала определиться в общих чер-
 тах с вашими ожиданиями и позвонить мне! Рас-
 скажите, о чем вы мечтаете, и я помогу сэконо-
 мить вам время и силы, подобрав подходящие ва-
 рианты и выслав вам фотографии и подробные
 описания объектов. А затем мы организуем вашу
 поездку на Лазурный Берег таким образом, чтобы
 она была эффективной и приятной. Приезжайте!
 +33 493 61 81 93 +33 617 81 86 43
 rivieraconsulting
 [email protected]
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 Чем больше времени вы собираетесь проводить в другой стране, тем важнее знать ее язык. Конечно, на первых порах вам поможет универсальный английский, однако практика показывает, что его явно недостаточно. Так что учиться придется.
 Способов овладеть новым языком много, и каж-дый из них имеет определенные преимущества. Первый вариант—учиться, не покидая России. Его плюсы очевидны: не нужно отрываться от дома и работы, тратиться на билеты и прожива-ние. Однако если в стране, где вы будете приме-нять полученные знания, говорят не на англий-ском, французском, немецком или другом более или менее распространенном языке, найти нуж-ные курсы будет непросто, и, скорее всего, сто-ить они будут довольно дорого.
 Погружение в средуВариант второй—изучать язык на месте. Это потребует с вашей стороны определенных жертв, но постоянное пребывание в нужной языковой среде позволит выучить язык гораздо быстрее, даже если вы прежде не замечали в се-
 бе особых лингвистических талантов. Причем это будет не «академический» язык, а именно разговорный со всеми его идиомами и специфи-
 ческими речевыми оборотами.Такой путь выбрала Александра, готовив-
 шаяся к поступлению в итальянский универ-ситет, и не пожалела: «Я выбирала школу, чи-тая отзывы в интернете, так как у меня не бы-ло ни одного знакомого, кто бы учил язык в Италии и мог дать рекомендацию. Лучше все-го отзывались о школе Leonardo da Vinci (их не-сколько в Италии, я училась в Риме), я выбра-ла ее и не разочаровалась. Все вновь прибыв-шие студенты проходят тестирование, после которого их распределяют по группам в зависи-мости от уровня владения языком. По оконча-нии дают сертификат, где указано, что его обла-датель прослушал столько-то часов лекций, до-
 Же не манж па сис жур
 Текст:Ксения ИВАНОВА
 АЛЕКСАНДРА: «Я выбирала шко-лу, читая отзывы в интернете»
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ну, язык которой изучаете, для погружения в языковую среду, общения с местными жи-телями, а затем возвращаетесь в Россию, где сдаете экзамен. Именно таким обра-зом поступила Елена, собиравшаяся учить-ся в Германии: «Я учила немецкий на кур-сах в Москве, а потом поехала на месячный интенсив в Радольфцелль (Германия)—с целью погружения в разговорную среду, практику языка. Мы занимались каждый день по 4 часа или больше. Потом еще ме-сяц интенсива в Москве, потом полго-да учебы в обычном темпе и, наконец,
 языковой экзамен. В Германию я ехала с уров-нем В1, т. е. pre-intermediate: могла сносно изъ-ясняться, не теряться в магазинах и супермар-кетах, понимать простые тексты… В принци-
 Н А Д Е Л Е
 учился до такого-то уровня. Я записалась на обычный курс: 4 часа занятий каждый день, из них 2 часа грамматики и 2 часа «болтовни» и лексики. Можно сдавать языковой экзамен, но тогда надо приез-жать в определенные сроки—экзамены на сертификат CILS (аналог английского TOEFL) проводятся два раза в год, в дека-бре и июне. Но можно сдавать этот экзамен и в любой другой стране (я сдавала в Мос-кве) и получить тот же самый документ. Впечатления у меня прекрасные! У меня был великолепный преподаватель, хорошая группа и очень интересные занятия. Кро-ме занятий, все время проводили всякие «ивен-ты»: кино, ужины, экскурсии, лекции на разные темы, поездки в другие города Италии. Уровень языка за время обучения у меня заметно вы-рос. Не настолько, чтобы говорить свободно на любую тему (все же месяц—это очень мало), но в родном городе мне бы понадобилось гораздо больше времени, чтобы научиться говорить так, как я говорила после того курса».
 Третий вариант—смешанный. Вы обучаетесь в России некоторое время, затем едете в ту стра-
 Кроме грамматики, лексики и разговорной практики, языковые курсы дают возможность познакомиться с культурой и историей страны
 ЕЛЕНА: «Я учила немецкий на курсах в Москве, а зачем в Германии»
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 пе, этот уровень считается достаточным для работы и жизни в стране, если работа не связана с языком. В школе меня записали почему-то на С1, т.е. advanced, и это ока-залось очень полезным. И немецкий сер-тификат у меня именно уровня С1. Язык я учила в основном потому, что раз съез-див в Германию, влюбилась в эту страну, слышала много красивой немецкой му-зыки, смотрела много спектаклей, захо-телось понимать, о чем они».
 Шагаем по ступенькамУровни владения языком, о которых говорит Елена,—это распространен-ная в Европе система CEFR (Common European Framework of Reference—«Обще-европейские компетенции владения иностран-ным языком: изучение, преподавание, оцен-ка»). Согласно этой системе, существуют шесть уровней владения языком, которые, в свою очередь, подразделяются на 3 группы. Пер-вая группа—А1 и А2—это элементарное владе-ние, уровень выживания, обмен несложной ин-формацией (например, в магазине). Конечно,
 для полноценного общения такого уровня не-достаточно. Самостоятельное владение—это уровни В1 и В2—подразумевает более или ме-нее беспроблемное общение с носителями язы-ка в большинстве ситуаций, с которыми можно столкнуться в повседневной жизни. Получен-ный Еленой сертификат уровня С1 подтверж-дает, что она свободно владеет языком на про-фессиональном уровне. Выше этого уровня—только владение в совершенстве, С2.
 С 2001 г. ЕС рекомендует эту систему как ба-зовую для оценки языковой компетенции. Анна, заядлая путешественница, которая хотела сов-местить приятное с полезным—приятно провес-ти время в Барселоне и выучить испанский, по-
 ясняет: «Я проходила 3-недельный курс в Барселоне, по 20–25 часов в не-делю. Моей целью было научиться объясняться на испанском. Обучение вместе с проживанием стоило в 2009 г. примерно 1000 евро. После окончания курса я сдала экзамен, и мне выдали сер-тификат с указанием уровня (B1) и оцен-кой, полученной на экзамене».
 А вот что рассказывает Ирина, пе-реехавшая в Норвегию вместе с мужем и учившая норвежский с тем, чтобы че-рез год поступить в местный университет: «Выбор вариантов изучения языка здесь небольшой. Можно идти учиться в какой-нибудь из местных вузов, что бесплатно, но это пара часов два-три раза в неделю, то есть не очень интенсивно. Так можно
 учиться годами и не научиться ничему. Сущест-вует система школ для взрослых (Voksenopplа-еringa), где есть интенсивные дневные курсы, но они бесплатны только для граждан Норве-гии и их родственников, остальным надо пла-тить. Я училась именно так, за деньги: это до-вольно дорого—за полугодие в итоге выходи-ло 10 тыс. крон (около 1300 евро—прим. авт.), но оно того стоит. Начальные уровни владения норвежским подтверждают сертификаты тестов Trinn I и Trinn II; чтобы учиться в университете на норвежском языке, потребуется сертификат Trinn III или Bergenstest (условно говоря, пер-вый—это язык и литература, второй—просто язык). С шестью ступенями никто не заморачи-вается, хотя формально они есть. Курс идет поч-ти весь учебный год, с каникулами на Рождество и Пасху. Обычно предполагается, что те, за кого платит государство, выучивают язык за два та-ких учебных года, потому что дальше, насколь-ко мне известно, им надо или платить самим, или объяснять, почему они не успели. Но вооб-ще двух лет более чем достаточно. По крайней мере, мне в свое время хватило даже меньше одного года—норвежский вообще очень лег-кий язык».
 Как это происходитВ какой бы стране вы ни учили язык, вам при-
 дется выбирать из множества курсов, отлича-ющихся по цене, длительности и интенсивнос-ти. Еще одна наша героиня, которую тоже зовут Еленой, переехала в столицу Мексики—Мехи-ко—вместе с мужем, которому предложили там работу. Она комментирует свое решение так: «Школу выбирали по трем критериям: близость
 Если вы планируете учить язык за границей, постарайтесь перед отъездом позаниматься са-мостоятельно. Даже если вы не добьетесь боль-ших успехов, вам все равно будет легче преодолеть первый, самый трудный этап обучения, и не рух-нуть под лавиной новой информации.
 ЕЛЕНА: «Я уеха-ла в Мексику вмес-те с мужем, которо-му предложили ра-боту»
 ИРИНА: «Я учила норвежский, что-бы поступить в уни-верситет»
 Н А Д Е Л Е
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 к дому (15 минут пешком), хорошие отзывы знакомых и цена. Я учусь на курсах при На-циональном автономном университете Мехи-ко (UNAM). Есть интенсивные курсы—5 дней в неделю по три часа плюс один «разговорный» час в неделю. 48 часов стоят 5100 песо (€300—примечание автора). Я хожу на занятия сред-ней интенсивности—три раза в неделю по пол-тора часа, 5 недель, стоит около 6,5 тыс. рублей (€170). Нас в группе всего двое, но обычно бы-вает от 3 до 6 человек. Занятия проводятся на испанском».
 Собственно учеба, по словам Елены, выгля-дит так: «Сначала преподаватель дает какие-то базовые слова, поясняя их жестами, мимикой или переводя на английский. Потом постепен-но начинается грамматика. Домашняя работа—обязательна: как правило, надо прослушать ка-кой-нибудь диалог с диска и ответить письмен-но на вопросы или составить текст на заданную тему. Нам выдали учебник, разработанный уни-верситетом, где с помощью картинок также по-ясняются всякие слова и устойчивые выраже-ния, плюс есть англо-испанский и франко-ис-панский словарь. Я проучилась уже 5 недель
 и сейчас могу общаться на примитивном уров-не, а в апреле пойду на следующий этап. Вообще впечатления неоднозначные. С одной стороны, начав с нуля, я за 5 недель начала хоть что-то понимать. Но хотелось бы продвигаться быст-рее, особенно в грамматике».
 Кое-что задаромВладение языком, разумеется, бесценно, а вот на плате за обучение порой можно сэконо-мить. Мария, приехав в небольшой (25 тыс.
 жителей) провинциальный итальянский горо-док к мужу-итальянцу, учила язык на бесплат-ных вечерних курсах при городской средней школе. «При зачислении требуются докумен-ты, так что нелегалам туда вход заказан. Заня-тия проводят профессиональные преподавате-ли по нормальным учебным пособиям, учащие-ся разбиты на две группы—начинающие с нуля и продвинутые. Здесь можно ходить не только на итальянский, но и на другие предметы (ма-тематику, биологию, английский, географию и т. д.—язык отлично подтягивается, кстати), а потом, сдав в июне экзамен, получить уже не просто «корочку» о языковых курсах, но полно-
 МАРИЯ: «Учу не только язык, но и другие предметы, чтобы получить ита-льянский аттестат»
 Н А Д Е Л Е
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 ценный аттестат об итальянском среднем об-разовании. Я так и поступила и не прогадала: мне этот аттестат потом очень пригодился. Занималась я, кстати, всего несколько меся-цев—с января по июнь».
 Таким же вариантом воспользовалась и Анастасия, работавшая в одном из мос-ковских банков, при переезде к любимо-му мужчине в Бельгию, где один из трех официальных языков—нидерландский: «Я сейчас хожу на курсы для иммигран-тов, 4 раза в неделю по 3 часа. Язык сра-зу начинают преподавать только по-ни-дерландски. Наш преподаватель первого уровня иногда объяснял что-то на анг-лийском и французском, но вообще методика такого не предполагает. Поначалу это очень тя-жело. Домашних заданий не дают, но рекомен-дуют заниматься самостоятельно.
 Уровней на этих курсах десять, каждый за-нимает по 2,5 месяца. Но на практике уже с 5–6 уровнем можно вполне свободно общать-ся и даже работать. Да, еще меня удивило, что на всех курсах (я еще на английский в универ-ситет хожу) почему-то минимум 20–25 человек в группе. Cейчас я рассматриваю второй вари-ант: языковые курсы в университете. Там пред-полагается заниматься пять дней в неделю по
 3 часа, при этом материал дается раз в пять быс-трее. Уровней всего пять, после пятого можно идти учиться на нидерландском. Ориентирова-ны эти курсы в основном на студентов универ-ситета, которые приехали учиться в Бельгию из-за рубежа. Тут очень приличное образова-ние, и стоит недорого, поэтому желающих до-статочно. В университете преподают и другие языки, но почему-то занятия проводятся все-го раз в неделю. Два дня в неделю—максимум, и это считается интенсив. Есть и летние про-граммы: 3–4 недели по 5 учебных дней».
 Трудности переходаКак мы видим, самое сложное—пережить на-чальный этап обучения, когда на студента обру-
 шивается слишком много инфор-мации. Поэтому перед отъездом хорошо бы позаниматься самостоя-тельно. Анастасия так и поступила, хотя все равно ей пришлось нелегко: «Я наивно полагала, что, погрузив-шись в языковую среду, да еще с го-ворящим по-нидерландски бойфрен-дом, я освою язык быстро и нена-пряжно. А на деле оказалось, что спустя три с лишним месяца интенсив-ных занятий я только-только начала понимать отдельные слова и фразы по телевизору, могу произнести несколь-ко элементарных предложений, но ответ собеседника пойму меньше чем в поло-вине случаев».
 Пришлось нашей героине решать и визовый вопрос: «Слушателям языковых курсов бель-гийцы учебные визы не дают (как и многие дру-гие европейские страны). Но тут есть специаль-ная программа для поступающих в универси-тет: если ты хочешь учиться в Бельгии, но языка не знаешь, можно подать документы в вуз, полу-чить студенческую визу, первый год изучать ни-дерландский (или другой национальный язык, это определяется местом жительства—обучение в Бельгии ведется на языке соответствующей коммуны), а со второго уже начинать обучение в университете.
 С другой стороны, можно записаться и оп-латить университетские курсы в режиме он-лайн, сделать мультивизу любой другой шен-генской страны (бельгийцы без приглашения не дают «мультик»), и каждые полгода приезжать учить язык—по 2 уровня за раз. Документы не спрашивают: приходи, плати и учись. В Бельгии к изучению языка иностранцами относятся бо-лее чем лояльно: правительство оплачивает до 100% стоимости. То есть я, придя с улицы, пла-чу только 60 евро за уровень (при общей стои-мости более 500 евро), а остальное идет из бюд-жета страны. Но я знаю, что многим возвраща-ют даже эти 60 евро.
 С университетом сложнее (я говорю об уни-верситете города Гента, в других городах может быть по-другому): там есть разные варианты оплаты. Если просто прийти с улицы, стоимость составит 328 евро за уровень (за месяц)».
 Итак, все наши героини тратят немало уси-лий, чтобы получить нужные им знания и навы-ки. Но все они согласны: чтобы по-настоящему заговорить на новом языке, нужно этого сильно захотеть. Остальное приложится.
 В некоторых случа-ях знание языка мо-жет давать допол-нительные преиму-щества—к приме-ру, получить вы-сшее образование в Чехии на чешс-ком языке вы може-те бесплатно, а вот за такое же обра-зование, но на анг-лийском языке, вам придется выложить кругленькую сумму.
 Кстати
 АНАСТАСИЯ: «Учу нидерландский, но дело продвигается медленно»
 В каждой стране свои представления о том, что такое интенсивное обучение языку: 4 часа ежедневно или пару раз в неделю по 2 часа
 Н А Д Е Л Е
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 Если к тому же вы обратились в компанию с хоро-
 шими рекомендациями, то ваш риэлтор тщатель-
 но проверит юридическую чистоту выбранного ва-
 ми объекта, составит грамотный договор, помо-
 жет в адаптации на новом месте. С чего начинается
 ваш поиск? Любое агентство недвижимости в первую очередь
 предложит вам ознакомительный тур по Алании. Не пожалейте
 на него времени и сил. Агентство, дорожащее своей репутаци-
 ей, проведет такой тур тщательнейшим образом и проследит,
 чтобы вы не слишком отвлекались на развлечения и шопинг.
 Прежде всего задайте себе вопрос, как вы хотите использовать
 купленную недвижимость: для отдыха от нескольких недель до
 нескольких месяцев в году или для проживания в Алании боль-
 шую часть года или постоянно. Выбор района—дело ответс-
 твенное. У турецкой природы нет плохой погоды, так же и нет
 в Алании плохих районов, но есть районы подходящие или не-
 подходящие именно вам.
 Выбор жилья в Алании очень разнообразен—от обычных
 домов до элитных комплексов с развитой инфраструктурой.
 Если вы хотите жить в Турции постоянно, то вам, скорее все-
 го, большая часть услуг в комплексе не понадобится. Обратите
 внимание на объекты в центре Алании: здесь комплексы и до-
 ма скромнее, зато вы будете жить в двух шагах от лучших ресто-
 ранов и магазинов, турецких бань и фитнес-центров. Вам будет
 приятно выходить на оживленные улицы, погружаясь в веселую
 атмосферу южного города. К тому же вам будет несложно доб-
 раться до одного из лучших пляжей Алании—пляжа Клеопат-
 ры, а также аквапарка. Центр—прекрасное место для неспеш-
 ных прогулок: здесь и красивейшие парки с фонтанами и цвето-
 чными композициями, и детские развлекательные комплексы,
 и волшебные огни порта.
 Районы Оба и Тосмур, расположенные к востоку от цент-
 ра, хороши и для кратковременного отдыха, и для постоян-
 ного проживания. Это типичные районы среднего класса. Не-
 движимость в них дешевле, чем в центре, а из преимуществ
 можно выделить наличие отличных магазинов, ресторанов
 и близость пляжа. Между прочим, в районе Оба проживает
 мэр Алании.
 Среди российских покупателей чрезвычайно популярен
 район Махмутлар, расположенный восточнее Тосмура. Это
 район новостроек с чистыми улицами и зелеными парками.
 В Махмутларе действует Ассоциация Русской Культуры, есть
 русская библиотека, работают кружки для русскоговорящих
 детей. Море близко, а кроме того, из окон открывается кра-
 сивый вид на горы. Цены на недвижимость здесь по сравне-
 нию с центром невысоки, но они растут, поэтому недвижимость
 в Махмутларе—это еще и выгодная инвестиция.
 К западу от центра Алании расположены такие районы, как
 Конаклы, Тюрклер, Паяллар и Авсаллар. Это тихие уютные
 места, очень молодые, поэтому инфраструктура в них разви-
 та не так хорошо, как в центре или на востоке. Как правило, до-
 Великолепные климатические условия, чистейшее побережье Средиземного моря, горы, реки, водопады, памятники старины, добродушные местные жители, продуманная инфраструктура… Проблему выбора вы решили—ваш второй дом будет в Алании.
 Интуиция вас не обманет!
 H O M E S C O L L E C T I O N P R O M O
 Нергиз АСИМОВА, руководитель
 компании Asya Real Estate
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 ма здесь построены на возвышенностях, поэтому именно в них
 легче переносится летняя жара. Дорога до моря займет боль-
 ше времени, зато пляжи шикарные, с тончайшим нежным пес-
 ком. Цены на недвижимость здесь еще ниже, и эти районы тоже
 быстро развиваются.
 Пока мало известен среди иностранных покупателей недви-
 жимости район Яйла, очень популярный у коренных жителей
 Алании. Яйла расположен недалеко от центральной части горо-
 да на горе, и в июльские жаркие дни там намного прохладнее,
 чем в городе. Это прекрасный зеленый район, застроенный
 уютными домиками, окруженными садами.
 В Алании, да и вообще в Турции, чем выше этаж, тем квар-
 тира дороже. Обращайте внимание на такие моменты, как се-
 верная и южная, наветренная и подветренная стороны, ок-
 ружение и плотность застройки. Квартира на высоком этаже
 в одиночно стоящем доме на возвышенности будет проду-
 ваться всеми ветрами, что будет очень кстати в летнюю жару,
 но не очень хорошо в период зимних дождей. Если вы поку-
 паете недвижимость для постоянного проживания, обратите
 внимание на то, оборудован ли ваш дом солнечными водо-
 нагревателями, что позволит вам экономить на электроэнер-
 гии. Центрального отопления в домах нет, и зимой в турецких
 квартирах бывает прохладно. Но если вы покупаете строяще-
 еся жилье, можно без дополнительных затрат сделать в квар-
 тире пол с подогревом—это выгоднее, чем пользоваться
 обогревателями или кондиционерами.
 И напоследок—еще несколько советов. Во-первых, чи-
 тая в объявлении, сколько метров до моря от вашего буду-
 щего дома, не принимайте эту информацию на веру: возмож-
 но, 200 м там по прямой, а пешком—километр в гору. Лучше
 всего походите по району: пройдите от вашего дома до пля-
 жа, искупайтесь, оцените дно, прогуляйтесь до ближайшего
 рынка или супермаркета, подумайте, что еще будет важным
 для вас—дет ская площадка, уютный ресторанчик или спор-
 тивный клуб.
 Слушайте свою интуицию—она не обманет.
 +7 499 703 3676 +90 532 452 9260 +90 242 512 2792
 +90 242 512 2791 asimovanergiz [email protected] www.asyarealestate.com
 Авсаллар
 Тюрклер
 ТУРЦИЯ
 ПаялларКонаклы
 АЛАНИЯ Джикджилли
 Оба
 Кестель
 Махмутлар
 Каргыджак
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 Найтсбридж, Челси, Кенсингтон, Мэрилебон, Бэйсуотер, Ноттинг-Хилл… Эти английские названия воскрешают в памяти страницы любимых романов и кадры костюмированных драм. Богатые и знаменитые предпочитают те же престижные лондонские районы, что и 200 лет назад.
 В британской столице по сей день можно увидеть денди с тросточками, прогуливающихся по ал-леям Гайд-парка, подтянутых всадников на по-родистых лошадях, вздымающих песок со спе-циальных дорожек. На «променад-концертах» в Альберт-холле вы встретите потомков аристок-ратических семейств, чьи фамилии знакомы нам по учебникам истории. А если запастись терпе-нием, можно наблюдать выезд самой королевы
 из Букингемского дворца. Лондон, будучи самым современным мегаполисом и финансовой столи-цей мира, удивительным образом сохраняет свои традиции—и не подпасть под очарование этой ис-торической атмосферы невозможно. Да и никто, собственно, не пытается сопротивляться. Разуме-ется, у людей, обладающих достаточными средс-твами, куда больше возможностей приобщить-ся к истинно британскому образу жизни. Поэтому
 Текст:Инна КАЗАНОВА
 Чисто английское приобретение
 Д О Р О Г О
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 можно дойти не только до Harrods, но и до сотен других магазинов, ресторанов, театров и концер-тных залов, расположенных в центральном Лон-доне»,—замечает Елена Юргенева, региональ-ный директор департамента жилой недвижимос-ти компании Knight Frank.
 Дорогие сердцу и… кошелькуКаждый из старинных центральных районов британской столицы прекрасен по-своему. Бел-гравия славится характерными зданиями XIX в. с подъездами, украшенными белыми колонна-ми, и находится рядом с Гайд-парком, что да-ет возможность живущим в этом районе наслаж-даться свежим воздухом и красивыми пейза-жами. В Майда Вэйле привлекает близость как к центру, так и к Паддингтонскому вокзалу, от-куда можно за 15 минут добраться до аэропорта Хитроу. Апартаменты самого высокого качества и дома с частными садами можно найти в райо-нах Найтсбридж, Челси, Ноттинг-Хилл и Кен-сингтон.
 Крайне популярен Мейфер—респектабельный аристократический район, расположенный между
 многие из них стремятся обзавестись своим до-мом в самом сердце Лондона.
 Спрос на элитную лондонскую недвижимость очень консервативен, что тоже вполне в англий-ском духе, хотя в последние годы формируют его по большей части иностранцы—состоятельные арабы, китайцы, европейцы и американцы. Рос-сийские покупатели, кстати, составляют от 15% до 20% от их числа. Все они неизменно требуют от риэлторов найти им квартиру или целый особ-няк в Белгравии, Челси, Кенсингтоне, Найтсбрид-же, Майда Вэйле, Ноттинг-Хилле или Мейфере. Это объяснимо: помимо собственно престижа, по-купателей привлекает отличная инфраструктура, сложившаяся в этих районах на протяжении пос-ледних 150 лет. «Для многих клиентов принципи-ально важно, чтобы до универмага Harrods мож-но было дойти на каблуках. Из Белгравии пешком
 Курс фунта стер-лингов по состоя-нию на март 2012 г. составляет около 46,3 рублей
 Кстати
 Знаменитые парки Лондона, без преувеличения,—национальное достояние. Соседство с парком сильно повышает статус недвижимости.
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 Гайд-парком и Грин-парком. Здесь находятся за-крытые клубы, роскошные отели, офисы ведущих компаний и дорогие бутики. Особенно полюби-ли Мейфер россияне, из-за которых тут взвинтили цены до небывалых высот. «В наше время недви-жимость в Лондоне постоянно дорожает, а в этом
 районе цены растут особенно быстро. И все боль-ше людей выбирают Мейфер для работы и отды-ха, а не для жизни»,—рассказывает Юлия Ша-мрай, директор департамента элитной недвижи-мости компании Top City.
 Дополнительная причина популярности Белг-равии и Мейфера—в том, что в этих районах пре-обладает форма собственности freehold, то есть полная частная собственность на землю под зда-нием (как в России). В других популярных райо-нах, например Регентс-Парк, возможна такая форма собственности, как leasehold, то есть дол-госрочная аренда земли.
 «Становятся более престижными такие райо-ны, как Южный Кенсингтон, а также некоторые
 Белгравия—это олицет-ворение британских тра-диций, хорошего вкуса и изысканности. Грациоз-ные ряды домов, отделан-ных белой лепниной, вы-ходят на изящные зеле-ные площади. В Белгра-вии предпочитают селить-ся российские олигар-хи, занимающие верхние строчки в списке Forbes. Наиболее престижная не-движимость—на Белг-рейв-сквер, Чешэм-плейс, Честер-сквер и Лоун-дес-сквер, а Итон-сквер и вовсе самый вожделен-ный адрес во всей Вели-кобритании. Среди про-чих знаменитостей здесь проживает бывший пре-мьер-министр страны Маргарет Тэтчер.
 BelgraviaСердце района Кенсин-гтон—Кенсингтонский дворец, где живут неко-торые представители ко-ролевской семьи, а вдоль него проходит Кенсинг-тон-Пэлэс-гарденс—«ули-ца миллиардеров». Среди прочих значимых адресов Кенсингтона следует на-звать Кэмден-Хилл-сквер, Филлимор-эстейт и Вай-комб-сквер. Расположен-ный к северу от Кенсин-гтон-Хай-стрит Холланд-парк представляет собой сеть изысканных, обса-женных деревьями улиц, застроенных особняка-ми викторианской эпо-хи. На Эдисон-роуд и Хол-ланд-Виллас-роуд селятся арабские шейхи и прочие восточные толстосумы.
 В Южном Кенсингтоне на-ходятся Музей Виктории и Альберта, Музей естес-твенной истории и Аль-берт-холл. Основные вла-дельцы недвижимости района—герцог Вестмин-стерский, которому при-надлежат дома в итальян-ском стиле с белой леп-ниной, и граф Кадоган, владеющий зданиями из красного кирпича в сти-ле королевы Анны. Эгер-тон-плейс, Кадоган-сквер, Леннокс-гарденс, Онс-лоу-гарденс и Ханс-плейс чрезвычайно популяр-ны среди покупателей из-за рубежа. В Южном Кен-сингтоне расположены элитные комплексы One Hyde Park, Knightsbridge и Chevalier House.
 Kensington South Kensington Chelsea MayfairЧелси долгое время счи-тался олицетворением богемного шика: в XIX в. здесь поселилась це-лая плеяда известных ху-дожников (среди них бы-ли Тернер, Уистлер и Сар-джент). А в 60-х гг. XX в. Челси считался центром ультрамодного движения «Свингующий Лондон». Теперь тут проходит все-мирно известная выстав-ка цветов. Ряды кирпич-ных домов на Чейни-Уок, классические георгианс-кие террасы Роял-Авеню и утонченные жилые пос-тройки XIX в., вечно мод-ная Кинг-Роуд притягива-ют немало знаменитос-тей. А еще эти места вле-кут богатых покупателей из Китая.
 Район Мейфер, распо-ложенный между Гайд-парком и Риджент-стрит на востоке и к северу от Пикадилли, уже в се-редине XVII в. считался модным кварталом. Представительный вид и обилие роскошных особняков сделали его районом иностранных посольств. Здесь же на-ходятся самые шикар-ные улицы, в том числе Парк-лейн, на которой стоят аристократичес-кие особняки, и Бонд-стрит—мировой центр продажи предметов рос-коши. Сегодня Мейфер попу-лярен среди российс-ких покупателей-бизнес-менов.
 В отличие от России, в Англии к элитному жилью относятся таунхаусы, составляющие большой сегмент премиального рынка
 области к северу от Гайд-парка, такие как Мэ-рилебон, Бэйсуотер, Ланкастер Гейт. Думаю, бу-дет интересен также Сити, поскольку ранее здесь не было жилых комплексов. Но 2008 год внес свои коррективы, и скоро мы выведем на ры-нок первый жилой комплекс класса люкс в этом
 Д О Р О Г О
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 районе»,—говорит Татьяна Советова, директор департамента зарубежной недвижимости компа-нии Kalinka Realty. Елена Юргенева подтвержда-ет: «В менее дорогом сегменте изменения пред-почтений заметнее. Из набирающих популяр-ность районов бизнес-класса следует отметить Саут-Банк (южный берег Темзы), а также лон-донский Сити».
 Хотя вкусы российской публики по боль-шей части отличаются постоянством, все же на-ши люди стали чаще выбирать более спокой-ные зеленые районы. Они покупают там апарта-менты в новых или реконструированных домах. Пользуются спросом места, удобно расположен-ные относительно станций метро, так как ездить в метро в Лондоне не зазорно вне зависимости от социального статуса; в центр города въезд и вов-се платный; правда, постоянные жители этой зо-ны имеют скидку в 90%. «Россияне стали выше ценить качество жизни в отдельно стоящем доме или коттедже. Чистый воздух, спокойствие и ти-шина, безопасность и камерность—вот новые критерии, которые принимаются во внимание при выборе недвижимости»,—отмечает Юлия Шамрай.
 Многие покупатели из России приобретают недвижимость в Великобритании для своих де-тей, обучающихся в прославленных местных колледжах и университетах, и тогда для них важ-
 ны в первую очередь удобство перемещения по городу и безопасность.
 В тесноте, да не в обидеНашим состоятельным соотечественникам, не знакомым с традиционным английским жильем, лондонская элитная недвижимость порой кажет-ся странной. Часто она представлена 3–4-этаж-ными таунхаусами с узкими крутыми лестница-ми и тесными помещениями, порой с одной ком-натой на этаже. Это может доставлять некоторый дискомфорт, особенно если нужно разместить семью с детьми. А продаются такие объекты по цене £1,5–5 млн.
 Покупатели с более серьезным бюджетом при-обретают в Лондоне, как правило, особняки. Это могут быть и исторические постройки с сохранен-ными планировками, и перестроенные таунхау-сы. Реконструированные особняки отвечают всем требованиям российских покупателей, привык-ших к простору. В таком здании на первом этаже располагаются гостиная, столовая, кабинет и кух-ня, а на втором находятся 3–4 спальни. Дом тако-го класса обойдется в сумму не меньше £5 млн, со-общает Елена Юргенева.
 Третий тип жилья представлен квартира-ми в элитных новостройках—от самого дорого-го жилого комплекса в мире One Hyde Park (цена £60–75 тыс. за кв.м, форма собственности—арен-
 Лондонские элитные новостройки предлагаются, как правило, уже с отделкой в стиле современной классики, мебелью и аксессуарами
 В Великобритании исторически сло-жились два типа владения недвижи-мостью—freehold и leasehold. В пер-вом случае зем-ля под недвижи-мостью находит-ся в собствен-ности, а во вто-ром—в аренде. Минимальный пе-риод долгосроч-ной аренды со-ставляет 99 лет, а максимальный—999 лет.
 Кстати
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 да на 999 лет) до более демократичного жилья в районе Сити (цена £10–15 тыс. за кв.м, форма собственности—freehold). «Новые здания име-ют существенные преимущества: они требуют меньших затрат на ремонт и обслуживание, часто предлагают большие площади и хорошую инфра-структуру—бассейн, SPA-центр, библиотеку, ки-нотеатр и т. д.,—отмечает Татьяна Советова.—Но многие покупатели ценят старинные здания за их высокие потолки и исторический шарм».
 Разумеется, цена в первую очередь зависит от расположения недвижимости. По словам Юлии Шамрай, стоимость квадратного метра в райо-нах Мейфер, Ноттинг-Хилл, Регентс-Парк, Юж-ный Кенсингтон составляет £25–60 тыс. Средняя стоимость апартаментов в Ноттинг-Хилл состав-ляет £400 тыс. – £1,5 млн. В районах Бэйсуо-тер, Ковент Гарден, Хэмпстед, Паддингтон, Сохо, Вестминстер цены колеблются от £18 до 30 тыс. за квадратный метр.
 Дешевле можно приобрести недвижимость в пригородах Лондона. Оксфорд, Кембридж, Гринвич и Уимблдон находятся в пределах ча-са езды от центра столицы, и там реально купить очень хорошие квартиры и таунхаусы примерно за £300–500 тыс.
 В окрестностях Лондона часто можно най-ти и эксклюзивные предложения—резиден-ции и прекрасные особняки с собственными са-дами. Дома с небольшими земельными участ-ками предлагаются в этих районах по ценам от £500 тыс. до £2 млн, а на роскошные резиденции цены могут доходить до £9–10 млн.
 На демократичных окраинах Лондона сейчас можно купить приличную квартиру в современ-ном стиле за £90 тыс. и меньше. Однако, как за-метила Юлия Шамрай, такими квартирами граж-дане России практически не интересуются.
 Инвестору на заметкуНедвижимость Лондона крайне привлекатель-на и для инвесторов. Как рассказали в компа-нии Blackwood, для них есть два основных спо-соба вложения средств—инвестиции в будущую капитализацию (покупка на стадии строитель-ства и продажа после сдачи дома в эксплуата-цию) и инвестиции в cashflow (покупка для сда-чи в аренду). «Если говорить о последних тенден-циях рынка, то достаточно высок спрос именно на объекты для сдачи в аренду. Самый подходящий для этой цели объект—одно- или двухкомнатные квартиры в Челси и Кенсингтоне: они высоколик-видны и легко находят арендаторов, обеспечивая владельцу стабильный денежный поток уже сей-час»,—говорят специалисты компании.
 А вот Юлия Шамрай советует как раз первый вариант: «Самые перспективные с точки зрения инвестиций объекты жилой недвижимости—это апартаменты и таунхаусы в Лондоне на нулевом этапе строительства. В зависимости от парамет-ров конкретного объекта (расположение, пло-щадь, инфраструктура и т. д.) его цена может вы-расти к окончанию строительства на 15–20% и даже выше».
 Warning!Риэлторы предупреждают: первое, на что сто-ит обратить внимание при выборе объекта, это срок истечения leasehold. Если он составляет ме-нее 70 лет, низкая стоимость не сможет компен-сировать риски, связанные с истечением срока аренды земли. В этом случае землевладелец мо-жет распорядиться недвижимостью по своему ус-мотрению.
 Д О Р О Г О
 В элитных домах Центрального Лондона собственного паркинга часто нет, и оставлять машину владельцы квартир вынуждены на улице. Однако это вполне безопасно, так как эти районы патрулирует полиция, да и жители не позволяют чужакам останавливаться под своими окнами
 Потолки в старин-ных лондонских до-мах не обязательно высокие, а спаль-ни могут быть сов-сем крошечными—англичане издав-на привыкли жить в тесноте. Зато при каждой спаль-не непременно бу-дет ванная комна-та или небольшой санузел
 Кстати
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 Второй важный момент—возможность реконс-трукции жилья. Если покупатель приобретает ис-торический особняк и намерен перестраивать его под себя, ему придется учесть все ограничения, ко-торые в большом количестве накладываются на здания в Центральном Лондоне.
 «Если покупатель—не профессиональный иг-рок рынка недвижимости, мы не советуем ему принимать решение о покупке того или иного объекта без помощи агентов и юристов,—гово-рит Елена Юргенева.—Впрочем, премиальный рынок Лондона абсолютно прозрачен, и любая сделка заключается при участии юристов с обе-их сторон».
 Теперь давайте подсчитаем сопутствующие сделке расходы. Налог на покупку недвижимос-
 ти в Великобритании (так называемый гербо-вый сбор) составляет от 1 до 4%, гонорар за юри-дическое сопровождение сделки—обычно около 0,2–0,5%. Регистрационный сбор в земельный орган, местные, природоохранные и другие сбо-ры—это обязательные отчисления, в среднем составляющие от £500 до £800. Если вы при-влекали заемные средства, то придется опла-тить кредитору и оценку объекта недвижимос-ти. Наконец, страхование объекта стоит от £20 до £200 в месяц.
 Официально покупка жилья в Великобрита-нии не дает владельцам льгот для получения пос-тоянных виз, вида на жительство и тем более подданства. Тем не менее, владельцам недвижи-мости и членам их семей намного легче выдают-ся многократные визы.
 Впрочем, получить «входной билет» в Соеди-ненное Королевство можно и другим путем, на-поминает Юлия Шамрай. Например, инвести-ровав в экономику Великобритании £1 млн, вы вправе через 5 лет претендовать на британское гражданство по категории «инвестор». Из этой суммы £750 тыс. должны быть инвестированы в государственные облигации, акции или заем-ный капитал британских компаний. Остальные £250 тыс. могут быть инвестированы по вашему усмотрению, в том числе и в недвижимость.
 В английских элит-ных таунхаусах лифт часто отсутс-твует. Зато почти в каждом есть тер-раса, собственный дворик или выход на крышу, где обус-траивают садик или уголок для отдыха.
 Кстати
 Д О Р О Г О
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 Золото Одессы
 H O M E S C O L L E C T I O N P R O M O
 Настоящая элитная недвижимость в Одессе на берегу моря—это «Золотой берег». Признайтесь, вы же мечтали, чтобы вас окружали комфорт и роскошь, самая современная инфраструктура и качественный сервис? Покупайте и наслаждайтесь.
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 Сегодня человек, многого достигший в жизни, счи-
 тает, что он заслуживает большего, нежели типо-
 вое премиальное жилье. Он все чаще требует экс-
 клюзивного предложения—такого дома для сво-
 ей семьи, который мог бы стать родовым гнездом,
 за который ему будут благодарны следующие поколения. Ска-
 жем честно: таких предложений высокого класса можно найти
 немного. А потому элитный курортный комплекс «Золотой бе-
 рег»—проект поистине уникальный.
 Место, где расположен «Золотой берег»—в зеленой зоне
 Одессы, у самого моря на 16-й станции Большого Фонтана—всегда было престижным. Здесь многие годы, начиная с екате-
 рининских времен, отдыхали «сливки» общества. И даже при
 советской власти этот район имел особый статус: тут построи-
 ли «обкомовские дачи». Сегодня этот район также выбирает из-
 бранная публика.
 Причин тому множество. Во-первых, удобное расположе-
 ние: до «Золотого берега» можно добраться из аэропорта все-
 го за 15 минут, и почти столько же займет дорога от комплекса
 до центра города. Во-вторых, домовладения расположены у са-
 мого моря. Респектабельных людей привлекает удобный пляж
 с шелковистым белым песком, тенистый парк с реликтовыми
 деревьями, редкими растениями и богатой коллекцией цветов.
 В-третьих, приятно поражает уровень благоустройства. Имен-
 но здесь, в элитном комплексе, построена первая набережная
 европейского уровня в Одессе. Всем этим великолепием можно
 наслаждаться с террасы каждой виллы «Золотого берега».
 Многие выбирают «Золотой берег» из-за надежности проек-
 та. Ведь готовность комплекса —100%. Вам не придется ждать
 и волноваться, что красивые картинки, которые вы видели на
 презентации, не воплотятся в жизнь. «Золотой берег» уже пост-
 роен и введен в эксплуатацию, часть вилл полностью отделана,
 а часть оставлена без отделки—для тех, кто намерен реализо-
 вать индивидуальный дизайн.
 Всего в комплексе 25 вилл прекрасной архитектуры площа-
 дью от 420 до 700 кв. м. Есть виллы трех- и четырехуровневые.
 Функционально продуманные до мелочей планировки идеаль-
 но подойдут для отдыха с семьей и друзьями. При каждой вил-
 ле есть собственный бассейн, в котором вы всегда сможете
 быстро освежиться, если не хочется идти к морю.
 Комплекс «Золотой берег» не только красив внешне—при
 его возведении использованы самые современные технологии
 и дорогие качественные материалы. Стены домов облицова-
 ны кирпичом из натуральной экологически чистой глины. Кров-
 ля покрыта испанской керамической черепицей, заказанной
 специально с учетом местных климатических условий, а терра-
 сы выложены плиткой из серо-бежевого песчаника. Обеспече-
 ны самые современные коммуникации—HD-телевидение, высо-
 коскоростной Wi-Fi Интернет и IP-телефония.
 Ну и, конечно, комфорт жильцов обеспечен сервисом вы-
 сочайшего уровня, который доступен круглосуточно. Кроме
 уборки вилл и придомовой территории, организованы обслу-
 живание бассейнов, закупка продуктов, присмотр за домаш-
 ними питомцами и многое другое. Более того, если есть на-
 мерение сдавать виллу в аренду, сервисная компания может
 взять на себя все заботы—от подбора арендатора и организа-
 ции расчетов до контроля за сохранностью вашего домовла-
 дения.
 Такая недвижимость—поистине золото: будет служить вам
 и вашим детям, станет отличным вложением, а заодно и доказа-
 тельством высокого статуса.
 +38 048 782 87 [email protected]
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 Выставка недвижимости «Домэкспо» проводится в Моск-ве с 1999 г. и представляет все сег-менты российского и зарубеж-ного рынка недвижимости. В вы-ставке участвуют экспоненты более чем из 40 стран мира.
 Я хорошо помню, как мы с вами беседовали перед 20-й выставкой «Домэкспо», в начале 2009 года. Несмот-ря на все тревоги, выставка жива и отлично себя чувс-твует. Скажите, как за эти годы изменились посети-тели выставки? Что нового вы в них видите?
 Кризисный 2009 год был очень сложным для всех отрас-лей экономики, в том числе и для рынка недвижимос-ти. Поэтому были и тревога, и неуверенность в завтраш-нем дне. Но, как видите, даже в этот непростой период нам удалось сохранить и даже развить свой проект. В феврале нынешнего года мы провели 26-ю выставку «Домэкспо», в которой приняли участие около 250 компаний и которую посетили не менее 12 тыс. человек. Среди них были и по-тенциальные покупатели, которые знали, какую недвижи-мость и где хотели бы купить—многие из них прямо на вы-ставке заключали предварительные договоры. Приходили на выставку и люди, которые собирали информацию, на-деясь приобрести недвижимость в ближайшем будущем. «Лишних» посетителей на «Домэкспо» очень мало. По мнению наших экспонентов, кризис заставил покупателей гораздо серьезней подходить к выбору будущей собствен-ности. Сейчас, прежде чем заключить договор, они интере-суются и качеством строительства, и величиной налогов, и коммунальными платежами, и условиями содержания и сдачи недвижимости аренду. Больше внимания стали уделять ликвидности и рентабельности объекта. Измени-лись и застройщики, которые прекрасно понимают, что се-годня для того, чтобы бизнес успешно развивался, необхо-димо соблюдать баланс интересов продавца и покупателя.
 Поэтому в активе многих компаний появляется все боль-ше предложений жилья эконом-класса, особенно востре-бованного рынком.
 В свое время выставка разрослась настолько, что за-няла две площадки. Недавно закончившаяся выставка
 Покупатели стали серьезней
 Татьяна РУБЦОВА, генеральный директор Русской выставочной компании «Эксподизайн»—
 организатора международной выставки недвижимости «Домэкспо»
 И Н Т Е Р В Ь Ю
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 тоже была весьма многолюдной. Нет ли желания сно-ва разделить «Домэкспо» на две экспозиции?
 Несмотря на то, что рынок недвижимости оживает, проблем еще очень много. Прогнозы на будущее, которые дают экс-перты, неоднозначны. Одни говорят о второй волне кризиса, другие, наоборот, утверждают, что грядут позитивные пере-мены. От того, как будут развиваться события, зависят и раз-витие строительной отрасли, и состояние рынка недвижи-мости, и покупательная способность населения. Если компа-нии будут больше строить и продавать, а покупателям будет на что покупать, то и «Домэкспо» будет расти, и, возмож-но, в будущем мы снова проведем ее на двух выставочных площадках. Но ближайшая, осенняя, выставка «Домэкспо» пройдет в Гостином дворе в октябре 2012 г.
 Вы активно посещаете крупнейшие международные форумы недвижимости, проводящиеся за рубежом. Что полезного можно у них перенять?
 Рынок недвижимости России очень молод, и нам, конеч-но, есть чему поучиться у наших зарубежных коллег. Мы неоднократно посещали крупнейшую европейскую вы-ставку SIMA (Мадрид), которая привлекает покупателей и инвесторов из разных стран мира и близка по структуре к «Домэкспо». Активно работаем с организаторами инвести-ционных форумов MIPIM и Real Vienna, а также с выставка-ми в Лондоне и Мальме. Сотрудничаем также с Националь-ными ассоциациями риэлторов США и Италии.
 Изучая международный опыт, мы поняли, каким обра-зом нужно представлять «Домэкспо», чтобы заинтересовать участием в ней руководителей зарубежных компаний. Сей-час более сотни зарубежных фирм ежегодно участвуют в на-ших мероприятиях и нередко, объединяясь, представляют на «Домэкспо» не только свои возможности, но и свою страну в целом. Благодаря изучению мирового опыта мы расшири-ли нашу деловую программу: сейчас в рамках выставки, по-мимо открытых семинаров и пресс-конференций, проходят Международный Форум рынка недвижимости, конференции по загородной недвижимости, круглые столы.
 Мы стремимся, чтобы «Домэкспо», так же как и зарубеж-ные выставки, была не только рабочей площадкой, но и яр-ким шоу. Проводим интересные конкурсы, презентации про-ектов, розыгрыши подарков и сувениров. Для детей, которые приходят на выставку вместе с родителями, организуем де-тский городок с разнообразными аттракционами и играми.
 Как известно, успеха достигают только те, кто не ос-танавливается в развитии. Будут ли новые проекты на осенней выставке «Домэкспо»?
 Я не помню ни одного нашего мероприятия, на котором не появлялись бы новые проекты. Мы реагировали на каждое изменение на рынке недвижимости, и в разное время на «До-
 мэкспо» открылись: «Салон зарубежной недвижимости», «Улица загородной недвижимости», «Улица ипотеки», «Зе-мельная улица», «Улица Интернета»… Даже во время кризи-са появлялись новые разделы: деревянное домостроение, ре-монт, обустройство, ландшафтный дизайн. С прошлого года мы организуем «Туры за недвижимостью» в разные страны мира и бизнес-туры в загородные поселки. Несколько новых проектов находятся в стадии разработки.
 Что бы вы могли посоветовать компании, которая хо-чет получить максимальный эффект от участия в вы-ставке? И какой совет вы могли бы дать посетителям, чтобы они не зря потратили время?
 Если у компании есть предложения, востребованные покупа-телями, то половина успеха обеспечена. Но чтобы успех был полным, нужно привлекать к работе на выставке самых гра-мотных сотрудников, умеющих общаться и «показывать то-вар лицом». Перед выставкой, в дополнение к нашей рекла-ме, нужно предпринять дополнительные шаги по привле-чению посетителей на свой стенд: размещать информацию об участии в выставке на сайте компании и специализиро-ванных СМИ. Важно иметь хороший рекламный материал и принимать участие в выставочных мероприятиях.
 Посетителям я бы посоветовала заранее определиться с тем, какую недвижимость и где им хотелось бы приобрес-ти. Прежде чем заключать договор, внимательно изучите законодательные нормы, узнайте сумму налогов и ежегод-ных платежей, которые пойдут на содержание недвижимос-ти. Поинтересуйтесь наличием разрешительной документа-
 ции и репутацией застройщика. При переезде на ПМЖ оце-ните траты на медицинскую страховку, продукты, одежду и т. д. И главное, не подписывайте договор прежде, чем ос-мотрите приглянувшуюся недвижимость на месте.
 И еще один совет: перед выставкой зайдите на сайт «До-мэкспо», где мы размещаем сведения о наших участниках. Может быть, как раз там вы найдете ту недвижимость, кото-рая вам нужна. А с помощью путеводителя, который мы вы-даем каждому посетителю, вы легко найдете стенды компа-ний, предложения которых вас заинтересовали.
 Участие в деловых мероприятиях прини-мают члены Правительства Москвы, де-путаты Госдумы, представители ФИАПСИ, сотрудники посольств зарубежных стран, руководители российских и зарубежных компаний, научные работники
 И Н Т Е Р В Ь Ю
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 Города—как люди. Они бывают молодыми и ста-рыми, порывистыми и уравновешенными, жиз-нерадостными и меланхоличными. Найти город себе «по темпераменту»—большая удача.
 Вена—город взрослый. Она с уважением отно-сится к своему опыту и обладает особым спокой-ным достоинством. Вена, что называется, «умеет жить», и это полезное умение, кажется, переда-ется даже ее гостям. Город словно бы окутывает тебя невидимым пледом. Здесь начинаешь раз-говаривать тише, шагать медленнее, смотреть по сторонам внимательнее. Здесь хочется ходить по музеям и в оперу, никуда не спешить, читать в кафе газеты и прислушиваться к бархатному выговору местных жителей.
 Вполне естественно, что желающих жить в этом прекрасном городе—время от времени или постоянно—находится немало. Новый про-ект Sans Souci Hotel & Residences предназначен как раз для таких людей, которым необходимо комфортабельное убежище, укрытие от стрессов и суеты.
 Интересно, что идея совмещения в одном проекте бутик-отеля и частных резиденций бы-ла в какой-то мере вынужденной: в силу осо-бенностей австрийского законодательства бы-ло невозможно построить просто клубный дом с первоклассным сервисом. Поэтому в 140-лет-нем здании эпохи Габсбургов, расположенном в двух шагах от музейного квартала, разместят-ся роскошный отель на 62 номера, SPA с бассей-ном и 14 апартаментов (семь из них уже прода-ны), владельцы которых будут пользоваться все-ми услугами отеля.
 Заданный уровень потребовал привлечения к работе над Sans Souci Hotel & Residences специ-
 Текст:Лина СЕЛЕЗНЕВА
 Новая венская классика
 С В О И М И Г Л А З А М И
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 алистов с мировым именем, поэтому партнером Sans Souci Group стала знаменитая британская компания Yoo. Команда Yoo взялась за дело с во-одушевлением. Глава Yoo, Джон Хитчкокс (John Hitchcox), говорит, что возможность работать над зданием, обладающим таким архитектурным потенциалом (изысканный исторический фа-сад, высокие потолки, большие окна, много про-странства и света)—редкая удача: «Глядя на ди-зайн-проект Sans Souci, я чувствую гордость, потому что нам удалось создать нечто по-настоя-щему уникальное и достойное такого прекрасно-го города, как Вена». В изысканных, продуман-ных до мелочей интерьерах сочетаются класси-
 ческий дух, шедевры современного мебельного дизайна и специально подобранные для про-екта антикварные предметы. В номерах, обще-ственных пространствах и апартаментах размес-тится коллекция современного искусства. Отель и первые семь резиденций откроются уже в кон-це 2012 года.
 Частные апартаменты, занимающие верхние этажи здания, предлагаются к продаже с пол-ной отделкой и обстановкой. Но, как подтвердил Норберт Винкельмайер (Norbert Winkelmayer), глава Sans Souci Group, с каждым покупателем дизайнеры Yoo готовы работать индивидуально, внося в проект необходимые коррективы: «Есть три пункта в интерьере, которые невозможно привести к единому для всех стандарту, пусть да-же очень высокому: это кухня, ванная и отделка поверхностей. Пока строительство еще ведет-ся, мы прислушаемся ко всем пожеланиям ново-го владельца и изменим все, что он пожелает из-менить».
 Кто будет жить в резиденциях Sans Souci? Ра-зумеется, люди состоятельные: апартаменты предлагаются по ценам от €9,5 тыс. до €17,5 тыс. за квадратный метр. Но будущих владельцев объединяет не только уровень доходов: все они любят красоту, ценят искусство и неравнодуш-ны к комфорту. Кроме того, подобное приобре-тение—неплохое вложение капитала: рынок вен-ской недвижимости—один из немногих, где цены устойчиво растут, несмотря ни на какие эконо-мические катаклизмы.
 Благодарим компа-нию Knight Frank за организацию по-ездки
 +7 495 981 0000 +7 495 981 0011
 www.knightfrank.ru
 Спасибо
 Компания Yoo была ос-нована в 1999 г. пред-принимателем Джоном Хитчкоксом и дизайне-ром Филиппом Стар-ком. Творческая концеп-ция Yoo—создание уни-кальных жилых и гости-ничных пространств для комфортной жизни в сов-ременном мире. 38 про-ектов в 31 стране были воплощены сотруднича-ющими с Yoo дизайнера-ми—Филиппом Старком, Джейд Джаггер, Келли Хоппен, Марселем Ван-дерсом и Аннушкой Хем-пель. Sans Souci Hotel & Residences—первый про-ект Yoo в Австрии.
 YOO
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 Латвия проявляет особое гостеприимство по отношению к иностранцам, покупающим недвижимость в стране. И хотя большинство россиян рассматривает такую покупку как пропуск в Европу, не стоит относиться к балтийской республике лишь как к перевалочному пункту.
 Латвия: дом или мост?
 Название «Латвия» встре-чается в хрони-
 ках XIII в.
 Ф О К У С
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 препятствий по продлению вида на новый 5-лет-ний срок нет.
 Страна у моряДля большинства россиян Латвия—это прежде всего Рига и цепочка протянувшихся вдоль бал-тийского берега курортных городков, которые, собственно, и образуют Юрмалу. Как рассказы-вает Геннадий Кирилов, руководитель компа-нии Loikka, владельцы недвижимости не только приезжают в Юрмалу в летний сезон проводить отпуск, но и устраивают себе каникулы в любое время года или позволяют своим родственникам и знакомым жить в своем доме во время деловых поездок или командировок. А такая потребность возникает у многих: люди с большим интересом начинают рассматривать Латвию как страну для организации нового бизнеса или для переноса действующего.
 Вия Гайлите, руководитель отдела по продаже квартир и особняков компании Latio, напоминает: «Юрмала—не единственный город, расположен-ный на побережье. Похожим, только более спо-койным и тихим городом, куда летом направля-ются отдыхающие, является Саулкрасты в 40 км от Риги. Наиболее крупные морские порты, рас-положенные на западе Латвии,—Лиепая и Вент-спилс. Это очень ухоженные города с различными возможностями для отдыха и развлечений. Около моря есть также малонаселенные места, где мож-но приобрести недвижимость».
 Однако, напоминает эксперт, покупателю следует считаться с тем, что за пределами Ри-ги и других крупных городов цены на недвижи-мость и их кадастровая стоимость ниже. Поэто-му, если получение ВНЖ для вас принципиально важно, то придется приобрести несколько объек-тов недвижимости, чтобы сумма инвестиций до-стигла установленного законом рубежа.
 Вия Гайлите считает, что связь с морем—од-но из важнейших для понимания страны явле-ний, ведь протяженность ее побережья составля-ет около 500 км—треть общей длины государс-твенной границы.
 В путь!Хорошие дороги, небольшие расстояния—Лат-вия отлично подходит для путешествий. Но ком-
 Впрочем, Латвии к подобной роли не привы-кать. Страна, расположенная на границе сла-вянского мира и «старой Европы», всегда бы-ла чем-то вроде моста между культурами. Не-простая история XX в. наложила, конечно, свой отпечаток на наши взаимоотношения, и тень не-доверия все еще сохраняется. Однако по мере то-го как мир вокруг меняется, раны затягивают-ся. Да и мы понемногу начинаем воспринимать Латвию как к симпатичную европейскую стра-ну, полную своеобразного очарования и по мень-шей мере заслуживающую внимания хотя бы за свое радушие.
 Условия гостеприимстваДля начала уточним, что не всем покупателям не-движимости Латвия готова автоматически пре-доставлять ВНЖ. Необходимо соблюсти ряд условий как при оформлении сделки и пода-че документов, так и после получения заветно-го статуса.
 Итак, Латвия готова рассматривать заявления на получение временного вида на жительство от иностранных граждан, купивших недвижимость в стране, если сумма сделки или сделок составила не менее 100 тыс. латов (около €143 тыс.) в Ри-ге, Рижском регионе планирования (в том числе в Юрмале) и в городах республиканского значе-ния. При этом кадастровая стоимость купленной недвижимости должна быть не ниже 30 тыс. ла-тов (около €43 тыс.). Для недвижимости за пре-делами указанных регионов пороговые значения ниже: рыночная сумма не менее 50 тыс. латов и кадастровая стоимость не менее 10 тыс. латов. Необходимо будет также подтвердить финансо-вую состоятельность и предоставить прочие до-кументы, перечень которых законодательно оп-ределен. ВНЖ предоставляется и ближайшим членам семьи заявителя.
 Этот статус дается на 5 лет, но придется про-ходить ежегодную перерегистрацию. Зато срок пребывания обладателя ВНЖ в Латвии не огра-ничен. Но тут есть важный нюанс: если по исте-чении 5 лет вам потребуется постоянный вид на жительство—придется доказать, что вы не про-водили за пределами страны больше 6 месяцев подряд или год в общей сложности. Надо будет также сдать языковой экзамен. Однако никаких
 Текст:Лина СЕЛЕЗНЕВА
 €22 000Двухкомнатная квартира площа-дью 47 кв. м в Юр-мале (Каугури), на 5 этаже. Рядом—бассейн и трена-жерный зал; до мо-ря 15 мин. пешком.
 €30 000Дом в Лудзенском районе (35 км от ж/д станции Резек-не), 5 км от г. Луд-за. Дом с большим участком находит-ся на холме у пру-да; рядом лес. Есть огород, сад, теп-лица. 3 комнаты, 88 кв. м.
 €150 0005-комнатный 2-этажный дом в Юрмале. Площадь дома 160 кв. м. 5 мин. от р. Лиелу-пе, 30 мин. ходь-бы от пляжа. Учас-ток 7 соток, мебель, техника, камин, пар-ковка.
 €150 0003-комнатная квар-тира (114 кв. м) в доме довоенной постройки в цен-тре Риги. Возмож-на покупка под чис-товую отделку или под ключ. Конди-ционер, сигнализа-ция. Парковка в за-крытом дворе.
 Ф О К У С
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 пактность страны вовсе не значит, что она вез-де одинакова. Скорее наоборот. Каждый округ страны—Латгале, Видземе, Земгале и Курзе-ме—имеет свои традиции и этнический состав. «Есть районы вдоль побережья, между Юрмалой и Колкой, где живут люди, традиционно занима-ющиеся морским рыболовством,—рассказывает Геннадий Кирилов.—Латгалия—это край, грани-чащий с Россией и Белоруссией, там много рус-ских, белорусов, поляков. Очень привлекателен район озер, через него проходит самая крупная река Латвии—Даугава. Также Латвия известна своими историческими городами, где сохрани-лись постройки давно прошедших времен. На-пример, замки в Сигулде и Цесисе».
 Сигулду следует отметить особо: она располо-жена в очень живописной холмистой местности, которую называют «Латвийской Швейцарией». Вблизи Сигулды находится Национальный парк реки Гауи, самый крупный природный заповед-ник страны. Высокие берега реки, поросшие ле-сом, утесы из разноцветного песчаника необы-чайно красивы, особенно осенью.
 В Сигулде находится также санно-бобслейная трасса, где тренируются в том числе и российские спортсмены. В окрестностях есть горнолыжные и слаломные трассы, а также прочие возможнос-ти для любителей активного отдыха: здесь мож-но прокатиться на воздушном шаре или прыг-нуть с «тарзанки». А в теплое время, с мая по ок-
 тябрь, близ Сигулды работает парк приключений Mezakakis («Лесная кошка»).
 Ну и, разумеется, можно отлично провес-ти время в Риге. Латвийская столица очень оба-ятельна, недаром на ее улицах снимались мно-гие культовые советские фильмы. Рижане этим фактом гордятся и даже отмечают день рожде-ния Шерлока Холмса на улочке Jauniela, 22, «ис-полнившей роль» Бейкер-стрит в фильме Игоря Масленникова. Здесь 28 января собираются пок-лонники знаменитого сыщика, одетые в викто-рианском стиле—получается тематический ми-ни-карнавал.
 Любителям архитектуры имеет смысл по-гулять по «посольскому району», где большая часть домов выстроена в югендстиле—так на не-мецкий манер называют в Латвии стиль модерн. В историческом центре города можно насчитать около 800 зданий в этой стилистике, есть даже соответствующий музей.
 Вместе или отдельно?Итак, достоинства страны несомненны, но пере-вешивают ли они «фактор ВНЖ»?
 Как считает Вия Гайлите, для многих покупа-телей жилья, особенно в Юрмале, важна возмож-ность проводить здесь отпуск или жить несколь-ко месяцев в году: «Для них это более сущест-венно, а возможность инвестиций и получение временного вида на жительство представляет со-бой дополнительный бонус».
 С другой стороны, после принятия поправок к Закону об иммиграции прошло всего полтора года, и делать далеко идущие выводы еще рано. Однако можно утверждать, что существует опре-деленная категория покупателей недвижимости из России и других стран, которые рассматривают Латвию именно как страну для жизни.
 Не будем забывать и об общеэкономических факторах. Как отмечает Геннадий Кирилов, серь-езный кризис 2007–2010 гг. привел к существен-ному спаду на рынке недвижимости Латвии: «Лат-вийский рынок показывал наибольшую динамику в Прибалтике и понес наибольшие потери в кри-зис. После 1 июля 2010 г. вступили в силу поправ-ки к Закону об иммиграции и появились доступ-ные и значительные возможности в получении еврософинансирования для определенных на-правлений деятельности. Это мотивирует нерези-дентов к созданию европейского бизнеса на тер-ритории Латвии. В течение 2011–2012 гг. наблю-дается общий рост деловой активности и в связи с этим стабильность, а в отдельных сегментах и рост цен на недвижимость».
 Авторство рецепта «Рижского черного бальзама» прина-длежит аптекарю Абрахаму Кунце, жившему в XVII в. Малая толика этой настойки на целеб-ных травах помога-ет смотреть на мир веселее и не заме-чать зимой промоз-глой балтийской погоды.
 Кстати
 Геннадий Кирилов говорит: «Несмот-ря на некоторые политические, меж-этнические и экономические «шеро-ховатости» (а в какой стране их нет?), Латвия очень комфортная для про-живания страна: 95% людей понима-ют русский язык; для получения ВНЖ знания латышского не обязательны, так что даже люди зрелого возраста, менее склонные изучать язык, не бу-дут испытывать дискомфорта в свя-зи с этим».Однако возможность выучить язык есть у всех, было бы желание. «Есть билингвальные детские дошкольные учреждения и школы (как государс-твенные, так и частные), где препода-вание основных предметов ведется на русском языке как основном и на ла-тышском как вспомогательном,—про-должает эксперт.—Дети обычно лег-ко учат латышский вместе с другими иностранными языками. При этом они хорошо могут интегрироваться в лат-вийское общество, натурализовать-
 ся и в дальнейшем получить гражданс-тво. Преподавание в государствен-ных вузах ведется на латышском языке, а в частных вузах—и на русском».Вия Гайлите добавляет, что некото-рые латвийские школы, где препода-вание ведется по-русски, входят в чис-ло лучших в стране, если оценивать их уровень по достижениям в олимпиа-дах учащихся: «К ним относятся, напри-мер, Рижская 40-я средняя школа, Риж-ская классическая гимназия, Даугав-пилсский русский лицей и др. В финан-сируемых государством средних шко-лах и гимназиях национальных мень-шинств часть предметов преподается на латышском языке. В Риге и Юрмале есть также несколько международных школ с английским языком обучения».Что касается медицины, то специа-листы отмечают ее высокий уровень. Медицинское обслуживание в стра-не платное, но есть система страхова-ния и система лечения через семей-ных врачей.
 Учиться и лечиться
 Ф О К У С
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 Отечественные частные инвесторы уже выучили понятия «коммерческая недвижимость» и «доходные дома». Но большинство из них и не подозревают, что на этом поле можно найти настоящий клад. А «зарыт» он там, где обывателю-непрофессионалу и в голову не придет его искать.
 Как ни странно, наибольшую инвестиционную до-ходность показывает не шикарная квартира где-ни-будь в центре европейской столицы, а скромное оби-талище студента в университетском городе. Оно приносит доход от аренды в среднем на четверть вы-ше, чем обычная жилая недвижимость. Опытный инвестор ищет за границей именно такие объекты. Это могут быть пансионы при школах и колледжах, хостелы при учебных заведениях, общежития, обыч-ные съемные квартиры или коттеджи, подходящие студентам. Все это жилье разного уровня—от самого простого до благоустроенного, охраняемого, снаб-женного богатой инфраструктурой. Впрочем, качес-тво жилья должно больше волновать родителей сту-дентов, но никак не инвесторов: доходность от него напрямую не зависит.
 А зависит она, прежде всего, от адреса. Среди мест с самой выгодной студенческой недвижимостью—Манчестер (Manchester) и Лестер (Leicester). Там по-рог входа на рынок жилья составляет 60 тыс. фунтов (€72 тыс.), а доходность объектов—до 10% годовых. В Ливерпуле (Liverpool) и Шеффилде (Sheffield) этот показатель достигает 7–8%. А вот Лондон, несмотря на высокие ставки аренды, в инвестиционном отно-шении не так хорош: самый скромный объект в нем будет стоить не меньше 250 тыс. фунтов (€300 тыс.), из-за чего доходность не достигнет и 5%. Востре-бована и хорошо окупается недвижимость для сту-дентов в Оксфорде и Кембридже, где квартиру мож-
 но купить за 120–140 тыс. фунтов (€144–168 тыс.), при этом доход от аренды принесет 6–7% годовых. В Германии и Австрии доход будет около 6%, а в ма-леньких университетских городах вроде Вупперта-ля (Wuppertal) и того больше: 8–10%, за счет деше-визны жилья. Довольно выгодно сдавать в аренду и квартиры в окрестностях Барселоны, славящейся своими учебными заведениями. Очень велик студен-ческий спрос и в Болонье: факультеты расположе-ны в старом городе, и найти там подходящую квар-тиру непросто.
 При этом ликвидность объектов студенческой недвижимости—одна из самых высоких на рынке. Приятно и то, что спрос на это жилье, особенно на британском рынке, постоянно растет, а предложение зачастую ограничено.
 Учись, студент!
 Инвестиционный клад
 Доходность студенческого жилья не зави-
 сит от его качества
 Текст: Ирина БОГАТЫРЕВА
 Т Е М А
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 Зарабатывать на домах престарелых—еще одна ори-гинальная и даже, казалось бы, странная идея. Одна-ко странной она кажется только нам, россиянам, а на Западе жизнь стариков давно поставлена на хорошие коммерческие рельсы.
 Дома престарелых, как школы, бывают частные и государственные. В частных пенсионеры сами пла-тят за себя. А когда человек помещается в государс-твенный дом престарелых, он поступает на полное казенное содержание, но перестает получать пен-сию. В этом случае государство платит за прожива-ние пенсионера собственнику помещения. Арендные схемы могут быть и смешанными.
 Владеть недвижимостью, сданной государственно-му дому престарелых, выгоднее всего, так как в этом случае аренда, а следовательно, и доходность, твер-до гарантированы. Этот сегмент рынка в наимень-шей степени подвержен изменениям конъюнкту-ры: недвижимость сдается в долгосрочную аренду до 25–30 лет. Кроме того, существует возможность бан-
 ковского финансирования на выгодных условиях. Та-кие объекты имеют 7–8% и более доходности—этот показатель в два раза больше, чем у жилой недвижи-мости, а риск минимален.
 Порог входа на рынок пенсионной недвижимости в Европе невысок, так как можно покупать отдельные квартиры: в Великобритании жилой блок будет сто-ить от €50 тыс., в Германии—от €20 тыс. Цена может быть разной, но доходность будет одна и та же.
 Склад на новый лад
 Про склады самообслуживания (self storage) мно-гие из нас и слыхом не слыхивали—а между тем эти учреждения давно вошли в быт американцев и ев-ропейцев. Они представляют собой крытые поме-щения с индивидуальными ячейками площа-дью от 1 до 50 кв. м, где люди хранят полезные, но редко используемые предметы домашнего обихода—мебель, лыжи, велосипеды, авто-мобильные покрышки, различ-ный инструментарий и т. д. Обыватели на Западе смек-нули, что это гораздо удоб-нее, чем захламлять квар-тиры, лестничные пло-щадки и гаражи. Ячейки на складах самообслуживания сдаются в аренду на разные сроки как частным лицам, так и компаниям.
 Западные пенсионные фонды вкладывают миллиарды долларов в склады самообслуживания—а это
 самая лучшая рекомендация для инвестора. Причем их внимание к подобным объектам во время кризи-са лишь возросло. Особенно активно международ-ные инвесторы вкладываются в развитие складов на территории США—страны, лидирующей по показа-телям развития этого сегмента. Там съемными ячей-ками для хранения пользуется каждый восьмой жи-тель. Второй по популярности рынок—Европа, где этот формат недвижимости стал развиваться в кон-це 80-х годов. Много складов построено во Франции и Голландии, но явным лидером остается Великоб-ритания, где теснота жилищ уже вошла в поговорку.
 Порог вхождения на рынок self storage невелик: средний размер инвестиций в склад составляет
 около $350 тыс. (€266 тыс.). Ставки аренды склад-ской ячейки размером 1,5x1,5 м в Великобритании находятся на уровне 45–55 фунтов (€54–66) в ме-
 сяц, в США—$35–45 (€27–34). В Англии такие скла-ды заполняются в среднем на 74%, а в Америке—на 85–90%. Доходность составляет 5–7%. По сравне-нию с другими типами недвижимости у складов са-мообслуживания низкие затраты на содержание и управление.
 Устраиваем богадельню
 Т Е М А
 Лучше арен-довать склад-скую ячейку,
 чем жить среди хлама
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 Россияне уже имеют опыт покупки отелей за грани-цей, и не всегда этот опыт удачен. Трудности чаще всего связаны с управлением гостиницей. Экспер-ты в один голос советуют доверить это профессио-налам, а еще лучше—крупным гостиничным сетям, имеющим большой опыт в таких делах.
 Но инвесторам совершенно необязательно вкла-дываться в покупку целого здания—в некоторых проектах предусмотрена возможность инвестирова-ния в отдельные номера. И, как показала практика, это очень выгодный вид вложений. В среднем доход-ность гостиничных номеров выше, чем доходность обычных квартир, и может составлять от 6% до 12% и даже 15% в год. Стоят гостиничные номера недо-рого—от €40–50 тыс.
 Чтобы получить максимальную прибыль, инвес-тор должен выбрать 3–4-звездочную гостиницу ми-нимум на 120–150 номеров, управляемую междуна-родным оператором типа Holiday Inn, Ritz Carlton, Park Inn или Ramada. Если это строящееся здание, следует убедиться, что застройщик надежен и имеет успешно реализованные проекты в сегменте гости-ничной, доходной или жилой недвижимости.
 Вложения в номера—низкорисковый и высоко-ликвидный вид инвестиций. К тому же в некоторых
 Есть и еще более экзотические, и при этом сверхдоходные, акти-вы—такие как парковочные мес-та, лес и даже, прости господи, кладбища. Мир инвестиционной недвижимости многолик и пре-красен. Мы сочли важным рас-сказать лишь о том, во что может вложиться обычный человек, не обладающий доступом к самым лакомым кускам, которые даже на цивилизованном Западе расходят-ся среди «посвященных».В следующих номерах журнала мы расскажем и о необычных спосо-бах инвестирования в недвижи-мость, которые помогают сущес-твенно увеличить доходность. Не пропустите!
 Кстати
 А теперь—в номера!
 Благодарим Игоря Индриксонса, главу консалтингового пор-тала по инвестициям в недвижимость Indriksons.ru, за по-мощь в подготовке статьи.
 Номер в отеле может приносить до 15% годовых
 Т Е М А
 странах под такую покупку можно получить выгод-ную ипотеку: например, в Великобритании—до 70% от суммы по ставке от 3% годовых. Однако хорошие предложения на мировом рынке в дефиците. Лучшие из них существуют в Англии, и именно поэтому мно-гие гостиничные проекты там даже не выходят на рынок частных инвестиций, поскольку «на корню» выкупаются инвестиционными фондами недвижи-мости и пенсионными фондами.
 Однако и французские гостиничные номера от-стают не намного: там отели тоже находятся под уп-равлением известных гостиничных сетей, имеют очень высокий уровень надежности и страхования инвестиций. Неплохие варианты можно найти в Гер-мании, Австрии и Швейцарии.
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 С О В М Е С Т Н Ы Й П Р О Е К Т
 Prian.ru: спрашивайте, вам ответят
 Андрей Ю.: Есть намерение приобрес-ти участок в Финляндии для эколо-гического туризма, без обязательно-го строительства на нем дома. Скажи-те, пожалуйста, предусматривает ли законодательство Финляндии такую возможность?
 Татьяна ВЕЛЛИКОК (Biport OY LKV—Недвижимость Финляндии)
 В Финляндии много мест для отдыха на природе. Это в основном муници-пальные земли с отведенными для об-щественного отдыха зонами. Участ-ки оборудованы туалетами, грилями, а нередко и саунами на берегу. Есть зо-ны отдыха с разрешениями на установ-ку палаток, причем установка палаток может быть платной или бесплатной: это решает муниципалитет. Выделение таких зон происходит в соответствии с генеральным планированием терри-тории, то есть собственник земли всту-пает в переговоры с органами генпла-нирования в муниципалитете. Пос-ле утверждения генплана и указаний к нему выдается разрешение на работы и использование территории.
 Адам. С.: Расскажите, как сейчас про-ходит процедура продления вида на жительство владельцам недвижимос-ти в Турции? Срок первого ВНЖ (6 ме-сяцев) заканчивается. Обязательно ли делать визу в Москве в посольстве, а затем получать ВНЖ в Турции? Может быть, в планах ту-рецких властей есть упрощение проце-дуры продления?
 Юлия ДЖОШГУН (Yunivir Real Estate)
 Для того чтобы получить ВНЖ в Тур-ции, владелец недвижимости дол-жен сначала обратиться в консульс-тво Турции на территории РФ и по-лучить там визу. После того как вы ее получите, с ней нужно будет обратить-ся в полицию, занимающуюся иност-ранцами на территории Турции, и по-лучить ВНЖ.
 Без визы из консульства на терри-тории Турции вы можете получить только одноразовый туристический ВНЖ на 6 месяцев в год. Планов уп-рощать данную процедуру у турецких властей пока нет.
 Людмила А.: У меня есть в Германии двоюродные сестры и братья, которые имеют гражданство. Хочу переехать с мужем в Германию, сразу купить там квартиру. Скажите, пожалуйс-та, как это можно сделать? Имеет ли преимущество наличие родственни-ков? Спасибо!
 Любовь БАУМГЕРТНЕР (L&B Immobiliya)
 Наличие родственников в Германии (тем более двоюродных), скорее все-го, мало чем поможет вам в переез-де в Германию на постоянное мес-то жительства—разве что морально или финансово. Для получения ВНЖ в Германии требуются более веские основания: трудоустройство, учеба, открытие собственного бизнеса, им-миграция по немецкой или еврейской линии и т. д.
 Купить же недвижимость в Герма-нии вы, как иностранные граждане, можете без каких-либо ограничений. Только владение недвижимостью дает возможность запрашивать ви-зы и мультивизы с правом пребыва-ния 90 дней в полгода. Многим кли-ентам данный срок дает возможность подыскать работу, поступить на уче-бу или открыть собственный бизнес и впоследствии обосноваться в Гер-мании.
 Если вас волнует какой-то нюанс, связанный с приобретением недвижимости за рубежом, получением вида на жительства или адап-тацией в новой стране, вы можете обратить-ся в раздел консультаций интернет-портала «Prian.ru-недвижимость за рубежом». Здесь можно задать вопрос о любой стране и по-лучить квалифицированный ответ опытного специалиста.
 Prian.ru—специализиро-ванный портал
 о недвижимости за рубежом
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 С Ч И Т А Е М С Э К С П Е Р Т О М
 Мы попросили наших экспертов из разных стран объяс-нить, какие этапы придется пройти покупателю недви-жимости, какие налоги и сборы заплатить в ходе покупки и к каким расходам следует быть готовым в дальнейшем. Каждый эксперт представляет не только свою компанию,
 но и свою страну, а также определенный тип недвижимос-ти. В будущем мы соберем материалы рубрики «Счита-ем с экспертом» в отдельном издании, которое, как мы ве-рим, станет настольным справочником каждого потенци-ального покупателя.
 Считаем с экспертомМы представляем нашу новую рубрику, которая, как мы надеемся, Мы представляем нашу новую рубрику, которая, как мы надеемся, поможет вам выбрать дом за рубежом, подготовиться к покупке, поможет вам выбрать дом за рубежом, подготовиться к покупке, сравнить особенности жилищного законодательства в разных сравнить особенности жилищного законодательства в разных странах мира, а также ознакомиться с процедурами и прикинуть странах мира, а также ознакомиться с процедурами и прикинуть сопутствующие сделке затраты времени и средств.сопутствующие сделке затраты времени и средств.
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 Эксперт: Наталия Губанова, глава представительства компании IBG в МосквеСтрана: БолгарияОбъект: Жилая недвижимость
 Вот уже много лет недвижимость в Болгарии пользуется неизменным спросом среди россиян, не только из-за низкой стоимости за квадратный метр и большого выбора предлагаемых вариантов, но и благодаря легкой, удобной процедуре покупки, а также не требующему больших затрат содержанию купленной недвижимости.
 До покупки01. Поиск недвижимости в Болгарии. Пер-
 вый и самый интересный шаг—это по-иск, детальное ознакомление с разными предложениями и выбор подходящего для вас варианта недвижимости.
 €500 поездка в Болга-рию на 1 человека на 3 дня, включая визу, пе-релет и проживание (Наша компания пред-лагает ознакомитель-ную поездку на более выгодных условиях)
 2. Бронирование недвижимости. Для то-го, чтобы зарезервировать понравив-шийся объект и снять его с продажи, не-обходимо оплатить резервационную таксу. В результате объект снимается с продажи на срок 20–30 дней, продаж-ная цена фиксируется, и продавец обязу-ется не предлагать зарезервированный объект третьим лицам. При отказе от по-купки резервационная такса не возвра-щается.
 €1000–2000 резерва-ционная такса
 Покупка3. Подписание предварительного дого-
 вора купли-продажи. В течение сро-ка бронирования должен быть подписан предварительный договор купли-про-дажи недвижимости. В предваритель-ном договоре оговариваются все детали предстоящей сделки.
 4. Оплата первого взноса или всей стои-мости недвижимости. При покупке не-движимости в процессе строительства в течение 30 дней после оплаты резер-вационной таксы на счет продавца дол-жен быть переведен первый взнос за не-движимость. (Если вы приобретаете уже готовое жилье, оплата полной стоимости недвижимости должна быть произведена в течение 1 месяца после ее резервации)
 40% от стоимости за вычетом резервацион-ной таксы (Оставшиеся 60% вы-плачиваются в соот-ветствии с графиком выплат—по договорен-ности с продавцом)
 5. Подписание нотариального акта. Обычно продавец передает покупате-лю объект в собственность в нотариаль-ном порядке, при оплате 100% цены не-движимости. Нотариальный акт в Болга-рии оформляется по стандартной форме и подписывается у нотариуса.
 3–5%—местный налог, нотариальные и госу-дарственные таксы€30—услуги легализо-ванного переводчика
 После покупки6. Получение карты БУЛСТАТа. Приобре-
 тение недвижимости в Болгарии инос-транным физическим лицом обязывает его в семидневный срок с момента полу-чения Нотариального акта регистриро-ваться по БУЛСТАТу. Получение карты БУЛСТАТ возможно в течение двух ме-сяцев.
 около €150
 При покупке недвижимости в Болгарии необязательно выпла-чивать всю стоимость жилья сразу. Большинство болгарских за-стройщиков предлагают своим клиентам возможность оплаты в рассрочку. Для людей, которые не обладают финансовой воз-можностью сразу же выплатить всю стоимость квартиры, это яв-ляется очень удобным способом оплаты.Условия рассрочки платежей обычно такие:
 На уже построенные и введенные в эксплуатацию объекты, обычно предлагается рассрочка на период от 2 до 6 месяцев.При покупке недвижимости в процессе строительства пер-воначально оплачиваются только 40%, а остаток суммы вы-плачивается частями до конца строительства или распреде-ляется на более длительный срок.
 �
 �
 Рассрочка
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 О компанииИнвестиционно-строительная компания IBG вхо-дит в число крупнейших застройщиков Болгарии и занимается проектированием, строительством, инвестированием, продажей и управлением жи-лых комплексов на Черноморском побережье, а также располагает собственным производством мебели и пластиковых окон, строительной базой и риэлторским агентством.
 Мы предлагаемВысокое качество строительстваНизкие цены на недвижимостьСкидки и бонусыЮридическое сопровождение сделкиПроизводство мебели и пластиковых оконКруглогодичное обслуживаниеБесплатный транспортКруглогодичное проживание в наших комп-лексахПомощь в получении виз, ВНЖ и ПМЖБесплатные консультации по Болгарии
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 +7 495 772 4295 +7 495 989 6199
 ibg-nataliamoskva office-moskva@
 ibg-property.com www.ibg-bulgaria.com
 www.ibg-property.com
 Пример из жизниОднокомнатная квартира на 1 этаже в жилом комплексе «Ми-лана» в 300 м от великолепного пляжа города Бяла. Площадь квартиры 40,5 кв.м. Без мебели. Продана в мае 2010 года.
 Стоимость квартиры €21 000
 Стоимость полной меблировки и техники €2900
 Расходы на нотариальное оформление сделки (нотариальная такса и услуги пе-реводчика)
 €240 (разовый расход)
 Государственные таксы €630 (разовый расход)
 Карта БУЛСТАТ €150 (разовый расход)
 Годовой налог на недвижимость и такса за вывоз мусора
 €28 в год
 Такса за обслуживание и поддержку ком-плекса
 €324 в год
 Оплата коммунальных услуг €190 за лето 2011 года
 При покупке недвижимости в Болгарии стоит помнить сле-дующие простые правила:
 Какие бы низкие цены ни обещали Вам недобросо-вестные риэлторы и за-стройщики, купить качест-венно построенное жилье в курортных районах Болга-рии с полной отделкой по цене ниже €450 за кв. м— невозможно, даже если учесть, что строительные компании часто предлага-ют квартиры на первых эта-жах по себестоимости или чуть ниже!Тщательно выбирайте риэл-торское агентство, через которое собираетесь поку-пать недвижимость. Лучше доверять проверенным, хорошо зарекомендовав-шим себя агентствам!Агентства не работа-ют бесплатно, их про-
 �
 �
 �
 цент уже включен в стои-мость недвижимости. Если же вы приобретете недви-жимость напрямую от за-стройщика, у вас есть ре-альный шанс получить скидку. Но это при усло-вии, что вы уверены в на-дежности строительной компании, имеете пред-ставление о законода-тельстве страны и вообще чувствуете себя в Болгарии как дома. Если же нет, то лучше не рисковать и все-таки обратится за помо-щью к профессионалам из агентства!Прежде, чем поку-пать недвижимость, бы-ло бы неплохо съездить в Болгарию, осмотреть-ся, взвесить все «за» и «против» и тогда уже смело приступать к покуп-ке жилья!
 �
 Советы эксперта
 Живем7. Оплата годового налога на недвижи-
 мость и таксы за вывоз мусора0,15-0,3% от стоимос-ти недвижимости
 8. Годовая такса за обслуживание и поддер-жку жилого комплекса
 €8–10 за м2 в год
 9. Страховка квартиры (необязательно) около €100 в год
 10. Оплата коммунальных расходов (вода, электричество, Internet, ТV, телефон)
 по счетчику
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 До покупки1. Выбор и резервирование понравившего-
 ся объекта. Резервационный депозит пе-редается застройщику и при этом подпи-сывается квитанция о выплате суммы.
 2. Полная юридическая проверка приобре-таемой недвижимости, которую прово-дит авторизованный юрист.
 1% от стоимости не-движимости + НДС
 3. Подписание предварительного частно-го договора между покупателем и за-стройщиком. Он всегда составляется на греческом и русском языках. На основа-нии этого договора покупатель будет пе-реводить средства на оплату дома че-рез банк.
 4. Назначение даты сделки. Оформление налогового номера и открытие счета в банке входит в обязанности юриста.Все расходы по сделке, за исключением комиссии посредника, оплачиваются до заключения договора. Юрист от имени клиента вносит все платежи, оплачивает налоги и пошлины и приносит оплачен-ные квитанции к нотариусу.
 1–2% от коммерчес-кой стоимости (услуги юриста)
 Покупка5. Подписание контракта у нотариуса
 Часто контракт заключается по кадаст-ровой стоимости (а она значительно ни-же реальной рыночной), это позволяет сократить дополнительные расходы по сделке. Так, для нового дома стоимостью €260 тыс. кадастровая стоимость может составить €100 тыс.
 €500 + НДС (нотари-альный сбор за подго-товку договора)1,2% от контрактной стоимости + НДС (гоно-рар нотариуса)
 6. Регистрация в кадастровой палате (2 не-дели) и получение титула собственности.
 0,5% от контрактной стоимости
 7. Оплата за услуги посредника: половина суммы выплачивается после заключения договора, а остаток—после передачи клиенту полного пакета документов (кон-тракт, регистрация в кадастровой пала-те, свидетельство о налоговом номере, при необходимости—документы на лега-лизацию незаконных построек и т. д.).
 2% от контрактной сто-имости
 Эксперт: Ангелос Кафетзопоулос, партнер компании Real Estate Services Greece в МосквеСтрана: ГрецияОбъект: Жилая недвижимость
 После покупки8. Перевод договоров муниципального
 водоснабжения и электросетей на ва-ше имя.
 не больше €1000
 Голубое небо, чистое море, яркое солнце, древняя история… Греция—одна из тех стран, где умеют жить легко и комфортно. Заметим, что новые дома в Греции сдаются полностью готовыми к проживанию: в стоимость обычно входит кухонная мебель, встроенные шкафы, камин и другие удобства.
 Полезные сведения
 Полезные сведения
 С июня 2011 г. упрощена и ус-корена процедура выдачи разрешения Министерства Обороны Греции на приобре-тение недвижимости в Греции гражданами стран, не входя-щих в ЕС. Многие популярные
 регионы покупки (например, такие, как Халкидики, о. Крит, о. Тассос) были выведены из числа приграничных террито-рий. Разрешение для покуп-ки недвижимости там не тре-буется.
 Греческие банки выдают кредиты покупателям из России. Кре-дитуют до 60% стоимости сроком на 15 лет. Обязательное усло-вие—наличие достаточного налогооблагаемого дохода.В Греции и сам объект недвижимости, и земельный участок при нем оформляются в собственность.
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 О компанииКомпания «Real Estate Services — Недвижимость в Греции» специализируется на продвижении, продаже и аренде греческой недвижимости на российском рынке. Компания зарегистрирована в 2007 г. в Москве и имеет здесь постоянный офис. За годы работы нами отобраны лучшие объек-ты недвижимости, которые мы представляем в ка-талоге.Мы окажем помощь в организации ознакомитель-ной поездки по Греции и возьмем на себя ведение переговоров с продавцом, добиваясь наилучших для покупателя условий.
 ПреимуществаИндивидуальный подход к каждому клиентуВысокий уровень экспертизы: глубокое знание всех его особенностей рынка недвижимости Греции, его специфики и законодательстваТщательно отобранное портфолио объектов с учетом интересов и вкусов российского по-купателя и предварительной проверкой доку-ментовОфис и официально зарегистрированное пред-ставительство в МосквеПрограммы ипотечного кредитования на покуп-ку недвижимости
 �
 �
 �
 �
 �
 +7 495 795 5194 +7 903 622 6616 +30 69 39 663 333
 [email protected] [email protected]
 www.realtygreece.ru
 Пример из жизниДомик в регионе Халкидики. Площадь 130 кв. м, участок 7 со-ток. Используется для проживания в течение 3–4 месяцев в се-зон и 2–3 недели в межсезонье
 Стоимость объекта €260 000 (кадастровая стоимость—€100 000)
 Гонорар нотариуса €2091
 Услуги юриста €3198
 НДС €11 500 (общая сумма со-ставила €23 000, застрой-щик взял на себя упла-ту 50%)
 Регистрация в кадастровой палате €500
 Оплата за услуги посредника €5200
 Итого дополнительно к стоимости объекта €22 489
 Перевод договоров муниципального во-доснабжения и электросетей на ваше имя
 €730
 Итого общие расходы по сделке менее 10% от стоимости недвижимости
 Коммунальные расходы и ежегодные налогиЭлектричество, водаНалогОтопление и горячая водаМуниципальный налог
 €288€400€500€40
 Итого €1228 в год
 ЖивемВсе расходы оплачиваются по счетчику. Тарифы зависят от объема потребления
 9. Водоснабжение €0,39–3,05 за м3, при отсутствии рас-хода по счетчику—фиксированная плата €11 в месяц
 10. ЭлектричествоКаждые 4 месяца перерасчет присыла-ют на почту и, если нужно, производит-ся доплата.
 €0,056–0,091 за кВт·ч,обязательный еже-месячный платеж €12,5–13
 11. Муниципальный налог (вывоз мусора, до-роги и т. д.)
 €35–40 в год
 12. Новый Экстренный налог для владель-цев недвижимости, который действует с 2011 г. до 2014 г.—около €400 в год на дом 120–130 кв. м (сумма зависит от ре-гиона). С 2014 года этот налог будет уп-разднен.
 13. Оплата интернета €32 в месяц
 14. Оплата прочих услуг по желанию вла-дельца недвижимостиСигнализацияСодержание бассейна в течение сезонаУслуги садовникаУборка Обслуживание в большом комплек-се с собственной развитой инфраструк-турой
 €20–30 в месяц€200–250 в месяц€50–70 в месяц€6–8 в час€1500–2000 в год
 Владельцам недвижимости и членам их семьи выдается шенген-ская мультивиза (чаще всего на 1–2 года) с возможностью пре-бывания 180 дней в течение года на территории Греции и стран Шенгенского соглашения. Для приобретающих недвижимость в Греции основанием для получения визы является предваритель-ный договор и в дальнейшем контракт купли-продажи с титулом регистрации.Сейчас рассматривается вопрос о выдачи 5-летних виз и даже о 10-летнем ВНЖ для покупающих недвижимость.
 Если разрешение на строи-тельство объекта получено до 2006 г., то действует Налог на переход права собственнос-ти (8–10% от контрактной сто-имости), если позже—то НДС (23% для материка и о. Крит, 16% для остальных островов).Застройщики получают частич-
 ное освобождение от НДС за счет налога, входящего в стои-мость купленных строительных материалов. Поэтому важно провести переговоры с за-стройщиком и, как в нашем случае, вы будете платить лишь часть НДС, остальное возьмет на себя застройщик.
 Визовый вопрос
 НДС

Page 77
                        

www.homes-collection.com 75www.homes-collection.com 75
 До покупки01. Получение Идентификационного номера
 в Италии (Codice Fiscale), 1 день€100–200 (услуги риэлтора)
 2. Открытие счета в итальянском банке (Conto corrente), в течение рабочего дня
 3. Составление и подписание предложе-ния о покупке / предварительного дого-вора с указанием условий сделки и сро-ками оформления (Proposta d`acquisto/Contratto preliminare)
 4. Проведение независимой эксперти-зы (Perizia) состояния дома (по желанию клиента), 1–2 недели
 €1000–2000
 5. Внесение подтверждающего залога (Caparra confirmatoria) на счет продавца
 10% от стоимости объ-екта недвижимости
 6. Ипотека. Подготовка, перевод и завере-ние документов для подачи заявления на ипотеку в банк,10 рабочих днейРассмотрение банком заявления на полу-чение ипотеки,1–1,5 мес.
 €500–700
 2% от суммы ипотеки (банковская комиссия)
 Покупка7. Подписание нотариального договора
 (акта) купли-продажи и ипотечного дого-вора с банком (Rogito notarile)
 1% от стоимости не-движимости1% от суммы кредита(услуги нотариуса)
 8. Внесение оставшейся суммы плате-жа банковским чеком, уплата налогов (Assegno circolare)
 9. Передача покупателю ключей от кварти-ры и аттестата о проведении сделки
 10. Страхование недвижимости (в случае ипотеки или по желанию клиента)
 от €200 в год
 11. Страхование жизни покупателя (в случае ипотеки или по желанию клиента)
 от €30 в месяц
 Справка 2 НДФЛ (без заверения в налоговой инспекции), пе-реведенная на итальянский язык + апостильСвидетельство о собственности в России или в любой другой стране, переведенное на итальянский язык + апостильВыписка с любого банковского счета о движении денежных средств за последние 6 месяцевЗаграничный паспорт, фискальный код, открываемый в Италии
 �
 �
 �
 �
 При подаче документов впер-вые выдается туристическая виза с возможностью двухне-дельного пребывания в стра-не в течение 30 дней. При следующей подаче выдается полугодовая виза с возмож-ностью пребывания в стране 90 дней.Далее выдается годовая ви-за сроком 180 дней на пре-бывание по 90 дней в каж-дом полугодии. Последующие
 визы могут быть выданы на 5 лет. К основным докумен-там, необходимым для полу-чения визы (список можно получить в итальянском визо-вом центре), прилагается ко-пия договора купли-продажи (Contratto di Compravendita).Владелец недвижимости впра-ве приглашать родственников и друзей, которые самостоя-тельно подают за себя доку-менты.
 Эксперт: Ангелина Малерба, руководитель компании Case Bella VistaСтрана: ИталияОбъект: Жилая недвижимость
 Внимание! Визовый вопрос
 Документы для получения ипотеки
 Италия—уникальная страна с богатейшей историей. Только в Италии сосредоточено около 60% всего мирового культурного наследия. Толь-ко в Италии спустя два часа после покорения Альпийских горнолыжных склонов можно окунуться в теплое лазурное море. Только в Италии ис-кусство гармонично сочетается с архитектурой. Именно в Италии боль-шая часть недвижимости является архитектурным памятником, повышая престиж и статус ее владельца.
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 О компанииCase Bella Vista—итало-швейцарская компания, уже 30 лет специализирующаяся в области про-даж и аренды жилой и коммерческой недвижи-мости на территории Италии и Швейцарии. Компания располагает самой полной, объектив-ной и достоверной информацией обо всех акту-альных объектах продаж. Все сделки, связанные с покупкой, арендой и строительством объектов недвижимости и про-водимые через Case Bella Vista, абсолютно про-зрачны.
 Услуги и преимуществаПродажа, аренда жилой и коммерческой не-движимостиПолное юридическое сопровождение сделкиСотрудничество с продавцами и покупателями напрямую, без посредниковСтроительство, технические консультации, про-ектирование и реставрацияКомпетентная команда русскоговорящих ме-неджеров, сопровождающих клиента на протя-жении всей сделкиПолное управление объектом недвижимостиГарантия конфиденциальности
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 +39 331 385 9022 [email protected] www.casebellavista.ru
 После покупки12. Переоформление договоров коммуналь-
 ных услуг на имя покупателя (вода, газ, электричество)
 €100–150 в течение месяца
 13. Ежегодный налог на недвижимое иму-щество ICI (Imposta Comunale) + ежегод-ный налог с физического лица IRPEF + ежегодный налог на вывоз мусора TARSU
 0,2–0,6% в год от кадастровой ренты объекта недви-жимости
 14. Коммунальные платежиоплата электроэнергииоплата водоснабженияоплата газа
 €0,15 за кВт·ч€0,5 за м3
 €0,45 за м3
 15. Подключение и установка телефона и интернетаАбонентская плата за телефон и интер-нет в месяц
 €200
 €35–50
 16. Установка спутниковой антенны с русски-ми программами
 от €400
 17. Установка сигнализации от €300
 18. Ежемесячные платежи за охрану €30
 19. Владельцы, сдающие недвижимость в аренду, уплачивают налог
 21% от полученного дохода
 Живем20. Услуги домработницы €10–12 в час
 21. Услуги садовника от €80 в месяц
 22. Услуги по очистке бассейна €60–100 в месяц
 23. Аренда машины от €35 в сутки
 24. Услуги электрика, сантехника и др. от €60 за вызов мастера
 25. Международная школа (International School of Como)
 от €7500
 26. Летние курсы с проживанием от €3 000 за 2 недели
 Пример из жизниНовые апартаменты с панорамным видом в комплексе с бас-сейном в городе Меннаджо на озере Комо (Mennagio, Lago di Como). Площадь квартиры 85 кв. м, 2 спальни, гостиная, га-раж, балкон. Продана в апреле 2011 г. Александру Н. Стоимость квартиры €360 000.
 Собственные средства €180 000
 Сумма, выданная банком (клиент получил ипотеку 50% как нерезидент, резидентам банк в среднем выдает до 80%)
 €180 000
 Комиссия банка €3600 (2% от суммы кредита)
 Налог реестра (Imposta di Registro) €130
 Ипотечный и кадастровый налоги (Imposta Ipotecaria e Catastale)
 €504
 Страховка квартиры €720 (0,2% от итоговой стоимости жилья)
 Налоги €36 000 (10% от итоговой стои-мости квартиры)
 Услуги нотариуса €5400 (1% от итоговой стоимос-ти квартиры и 1% от сум-мы банковского займа)
 Услуги агентства €14 400 (4% от итоговой стоимости квартиры)
 Итого дополнительные расходы составили €60 754
 Ежемесячные выплаты по ипотеке состав-ляют (ипотека была взята под 4% годовых сроком на 30 лет)
 €600
 Ежегодный налог на недвижимость €492
 Коммунальные платежи €1000 в год
 Итого ежемесячные расходы €716 ( €8592 в год)
 Квартира может сдаваться в аренду с мар-та по конец октября июль, августостальные 6 месяцев
 €1600 в неделю€1100 в неделю
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 Эксперт: Никита Даниэльс, директор по продажам Melford ServicesСтрана: КипрОбъект: Коммерческая недвижимость
 Кипр не только одна из лучших стран для жизни и отдыха, он также идеально подходит для создания компаний и ведения бизнеса. Будучи членом Евросоюза, Кипр имеет продуманное и четко соблюдаемое законодательство, устойчивую банковскую систему, высокий уровень жизни. Налоговый климат в стране—один из самых благоприятных в Европе.
 Покупка недвижимости на новое юридиче-ское лицоПлюсы: Отсутствие рисков перенесения долгов и недобросовестной отчетности прошлых владель-цев. Нет необходимости проводить due diligence существующей компании.Минусы: Уплата налога на передачу титула (land transfer fee) в размере 8% от стоимости недвижи-мости согласно договору купли-продажи. Потребу-ется разрешение на покупку коммерческой недви-жимости от Совета министров Кипра, получение которого может занять от 6 до 12 месяцев.
 Способы покупки недвижимости
 До покупки1. Регистрация новой компании / Регистра-
 ция нового владельца уже зарегистриро-ванной новой компании, около 3 рабо-чих дней.
 €2500–3000
 2. Проведение аудита компании (при по-купке акций существующей компании) /Проверка юридической чистоты пра-воустанавливающих собственность до-кументов. Выполняется адвокатской или бухгалтерской фирмой в течение 7–14 дней.
 €500–2000 (стоимость зависит от сложности отчетности)
 3. Открытие счета в кипрском банке, в те-чение рабочего дня.
 4. Внесение аванса на счет продавца. 10% от стоимости не-движимости
 Покупка5. Обсуждение и подписание договора куп-
 ли-продажи в сопровождении адвокатов (привлечение юристов и аудиторов не обязательно, но крайне желательно).
 €3000–10 000 (в зави-симости от сложнос-ти контракта и суммы сделки)
 6. Внесение на счет продавца оставшейся суммы стоимости недвижимости.
 90% от стоимости не-движимости
 7. При покупке первичной недвижимости (от застройщика)—уплата НДС (VAT) .
 18% от стоимости не-движимости
 8. Гербовый сбор (оплачивается в тече-ние 30 дней с момента подписания кон-тракта)
 0,15–0,2% за каждые €1000 цены недвижи-мости в зависимости от суммы сделки
 9. Страхование недвижимости (в случае ипотеки или по желанию клиента)
 €200–500 в год
 Покупка юридического лица, владеюще-го объектом недвижимостиПлюсы: Поскольку смены собственника не происходит, и покупается не недвижимость, а акции владеющей объектом компании, то нет налога на переход права собственности. Нет затрат на регистрацию новой компанииМинусы: Затраты на проведение аудита прошлых периодов деятельности компа-нии. Перенесение всех рисков деятельнос-ти компании прошлых периодов на нового владельца.
 Мы настоятельно рекоменду-ем для крупных контрактов использовать схему приоб-ретения недвижимости через покупку акций компании. Советуем обязательно при-бегнуть при сопровождении сделки к услугам опытных ау-диторов и юристов.
 Совет

Page 80
                        

78 Homes Collection №2 (28) апрель–май 201278 Homes Collection №2 (28) апрель–май 2012
 О компанииНачиная с 2006 года Melford Services создает но-вую уникальную концепцию строительства высо-кокачественной коммерческой и жилой недвижи-мости на Кипре. В каждом проекте, который раз-рабатывает компания, одинаково важны пере-довые технологии, эксклюзивный современный дизайн и повышенные требования к качеству.Melford Services предоставляет клиенту широкий спектр услуг, включая иммиграционную поддер жку и индивидуальные условия финансирования.
 КомандаКоманда Melford состоит из высококвалифици-рованных архитекторов и инженеров, владею-щих современным подходом к строительству. Со-трудники Melford Services владеют разными языка-ми, и мы гарантируем, что ваши пожелания будут точно поняты и быстро осуществлены. В распо-ряжении клиента круглосуточно находится наша команда поддержки, которая информирует о хо-де работ, а также о планируемой сдаче проекта в эксплуатацию.
 +357 25 828 820 +7 495 637 1668
 [email protected] www.melfordservices.com
 После покупки10. Ежегодное обслуживание компании около €1500–2500
 11. Проведение ежегодного аудита деятель-ности компании и подача налоговой от-четности
 от €1500 (зависит от количества тран-закций)
 12. Ежегодный налог на собственность, в за-висимости от стоимости.
 1 января 2012 г. вступил в силу новый закон. Тем не менее на Кипре на-лог на собственность остается одним из са-мых низких в Европе
 13. Муниципальный налог €34–68 (в год в зависи-мости от стоимости не-движимости)
 14. Налог на использование канализации €51–103 в год (в зависи-мости от стоимости не-движимости)
 15. Налог на прибыль компании 10%
 16. Общие коммунальные платежи (опла-та за содержание зон общего пользова-ния в офисном здании). Сумма зависит от площади помещения, наличия в здании охраны, парковки и т. д.
 €1000–2000 в год
 17. Оплата электроэнергии (зависит от пот-ребления)Оплата водоснабжения (зависит от пот-ребления)
 €0,1371–0,1541 за кВт·ч
 €60–100 в месяц
 18. Подключение и установка телефона и интернета
 €180
 19. Абонентская плата за телефон Абонентская плата за интернет (DSL access office)
 €24 в месяц€50 в месяц
 20. Установка спутниковой антенны с русски-ми программами
 €250–350
 21. Установка сигнализацииПлатежи за охрану
 от €1000 за этаж €95 в месяц
 22. Уборка офиса €8 в час
 Бизнес на Кипре
 Налог на прибыль составляет всего 10%, налог на дивиденды от-сутствует. К тому же Республика Кипр подписала договоры об избежании двойного налогообложения с 70 государствами ми-ра и двусторонние инвестиционные соглашения с 16 государс-твами. Это позволяет повысить налоговую и управленческую эф-фективности компаний, ведущих международную коммерческую деятельность.Стоимость открытия и ведения бизнеса на Кипре невысока, к то-му же страна располагает квалифицированными специалистами и высокоразвитой деловой инфраструктурой.
 Правительство Республики Кипр заинтересовано в при-влечении на остров эконо-мически активных, самосто-ятельных людей. Поэтому иммиграционное законода-тельство страны предусмат-ривает возможность получе-ния гражданства Республики в следующих случаях:
 Для частных инвесторов или уполномоченных лиц зарегистрированных на Кипре компаний, вложив-ших в реальные активы на территории Кипра сумму от €23,63 млн.Для владельцев или сов-ладельцев зарегистриро-ванных на Кипре компаний, оборот которых за про-шлый год составил не ме-нее €84,43 млн.Для вкладчиков, размес-тивших в одном из банков Кипра депозит на срок не менее 5 лет на сумму не
 �
 �
 �
 менее €17,09 млн (сущест-вует особая депозитарная программа, согласован-ная с иммиграционными властями).Для создателей инноваци-онного, высокотехнологи-ческого бизнеса на Кипре.
 На гражданство также можно претендовать при комбина-ции вышеперечисленных ус-ловий.Члены семьи инвестора, в том числе несовершеннолет-ние и иждивенцы, имеют рав-ные с ним права на получение гражданства.
 Но заявление будет откло-нено, если претендент име-ет судимость или против него ведется уголовное преследо-вание в стране, резидентом которой он является, а также если он страдает каким-либо приобретенным иммунным за-болеванием.
 �
 Гражданство Кипра для инвесторов
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 До покупки01. Ипотека.
 В банк подаются следующие документы:заявление, справка о доходах по форме 2НДФЛ (с заверением в налоговой инс-пекции) и другие документы, подтверж-дающие доходы. Заявление рассматри-вается до 3 недель.Получение кредита; кредитная ставка—6–7,5%
 1–1,5% от суммы (комис-сия за выдачу кредита)
 02. Резервация апартаментов аванс 30% Покупка3. Подписание договора купли-продажи
 и договора ипотеки в присутствии но-тариуса
 €100–150 (услуги нотариуса)
 4. При необходимости—открытие счета сделки (Escrow account) в течение дня. Это дополнительные гарантии для поку-пателя: он перечисляет деньги на счет сделки в банк, а после того, как прихо-дит подтверждение о регистрации недви-жимости в Земельной Книге на имя ново-го владельца, банк перечисляет деньги продавцу.
 €70–400
 5. Внесение на счет продавца или на счет сделки оставшейся суммы стоимости не-движимости.
 6. Оплата госпошлин за закрепление права собственности на недвижимость и ипо-теки в Земельной Книге. Земельная Кни-га—единый государственный регистр ре-гистрации права собственности на не-движимость.
 2% от суммы сделки—регистрация права собственности0,1% от суммы ипоте-ки—регистрация ипо-теки
 7. Подача документов в Земельную книгу. Получение выписки из Земельной книги с закрепленным правом собственности через 1 месяц.
 Эксперт: Кристина Волка, руководитель отдела продаж компании InterHausСтрана: ЛатвияОбъект: Жилая недвижимость
 Покупка недвижимости в Лат-вии позволяет претендовать на получение вида на жительс-тво в стране сроком до 5 лет. Стоимость недвижимости должна быть около €150 000 в Рижском регионе или городе республиканского назначения. На получение ВНЖ также мо-гут претендовать супруг/супру-га и несовершеннолетние де-ти владельца недвижимости. ВНЖ в Латвии позволяет сво-бодно перемещаться по стра-нам Шенгенского соглашения, а также пользоваться теми же социальными гарантиями, что и у граждан Латвии (пособие по безработице, пособие по рождению ребенка, меди-
 цина, образование и пр.). Для подачи на ВНЖ нужно предо-ставить паспорт и следующие документы:
 АнкетаФотографияСправка о несудимостиДокумент, подтверждаю-щий годовой доход в сум-ме не менее €10 260 (трех-кратная минимальная зарплата в Латвии) для претендента; финансовые средства для супруга/суп-руги—€3420 на год, для ре-бенка €2064 на год.Документ, подтверждаю-щий безналичную оплату сделки с личного счета по-купателя
 �
 �
 �
 �
 �
 Вид на жительство
 Юрмала—крупнейший курорт Прибалтики, расположенный в 25 км от латвийской столицы, протянувшийся на 36 км между Рижским заливом и р. Лиелупе.Центром Юрмалы считается район Майори, а главной улицей—пешеходный променад Йомас. Недалеко расположен концерт-ный зал «Дзинтари».
 О Юрмале
 Латвийская Юрмала издавна славилась своей неповторимой атмосферой, целебным климатом, белыми пляжами, живописными сосновыми парками. Многие россияне выбрали этот курорт как место для своего второго дома.
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 О компанииКомпания InterHaus работает в сфере недвижи-мости с 2001 г. и является крупнейшим застройщи-ком и лидером рынка элитной недвижимости Юр-малы, предлагая своим клиентам широкий спектр объектов недвижимости—эксклюзивные квар-тиры, земельные участки, частные дома, офисы, а также инвестиционные проекты.
 Услуги и преимуществаИндивидуальный подход к каждому клиенту и полное сопровождение на всех этапах приоб-ретения недвижимостиЮридические и финансовые консультацииПомощь в открытии банковского счетаПомощь в получении ВНЖОбслуживание объектовКонсьерж-сервисУслуги дизайна интерьера. Проектирование и организация ремонто-строительных работ
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 Живем8. Ежегодный налог на недвижимость
 (за квартиру площадью 100 кв. м налог составит около €150)
 1,5% от кадастровой стоимости недвижи-мости 0,2% от принадлежа-щих квартире идеаль-ных долей земельного участка
 9. Обслуживание (охрана, сантехники, элек-трики, уборка территорий, консьерж-сервис)
 €2,15 за м2
 10. Электроэнергия €0,1 за кВт·ч
 11. Отопление (газовое автономное) рас-считывается исходя из идеальных долей собственности
 12. Водоснабжение холодная водагорячая вода
 €1,87 за м3
 €3,42 за м3
 13. Ежемесячная плата за телефон и интер-нет (подключение бесплатно)
 €15–30
 14. Ежемесячная плата за спутниковое ТВ НТВ+ (подключение бесплатно)
 от €10
 При выборе и покупке кварти-ры в новом проекте стоит об-ратить внимание на опыт и имя компании застройщика, так как часто, приобретя некачествен-ное жилье, покупатели после покупки пытаются предъявить застройщику претензии. При росте рынка недвижимости «застройщиков-однодневок» появляется все больше—пост-роили, продали и пропали. Но остаются недовольные клиен-ты, которые должны за свой
 счет устранять все недостат-ки новоприобретенной недви-жимости.Также при выборе квартиры советуем обратить внимание на правовой статус построен-ного дома. Приобретая «не-квартирную собственность», вы будете вынуждены платить значительно более высокий ежегодный налог на недвижи-мость (в 5 и более раз выше, чем для «квартирной собствен-ности»).
 Совет эксперта
 В группу предприятий компании InterHaus входит обслуживающая компания Inter Unico, которая занимается обслуживанием объек-тов. Inter Unico берет на себя всю ответственность по решению бытовых вопросов, обеспечивая клиентам условия максимально-го комфорта.Компания InterHaus также предоставляет услуги по дизайну ин-терьера и ремонтно-строительным работам. Создание квартиры «под ключ» в среднем занимает до двух месяцев. Наши клиенты могут не беспокоится о качестве выполненных работ и всегда мо-гут связаться с нами по любым вопросам.
 InterHaus
 Элитный жилой комплекс Villa 21 расположен в престиж-ном районе Юрмалы в Булдури, на первой береговой линии, в дюнной зоне. До пляжа 30 м.Комплекс находится в тихом и уютном месте с богатой инф-раструктурой. Рядом парк, кон-дитерская-кулинария Brown Sugar, SPA-центр Chocolate, ресторан Aquarius. Немного дальше—различные оздоро-вительные, спортивно-развле-кательные комплексы, тен-нисные корты, современно
 оборудованная больница, су-пермаркет, аквапарк, яхт-клуб, рынок с экологическими лат-вийскими продуктами и т. д.Жилой комплекс идеально расположен по отношению к ключевым точкам летней жизни Юрмалы. До промена-да Йомас и концертного зала «Дзинтари» всего 10–15 минут ходьбы. Расстояние до рижско-го аэропорта—10км, до центра Риги—18км.Сдача в эксплуатацию в июне 2012 года.
 Новый проект от InterHaus
 +371 678 11 156 +371 286 24 444
 [email protected] www.ih.lv
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 До покупки01. Сбор информации
 Необходимо выяснить, является ли про-давец владельцем объекта; если вла-дельцем является юридическое лицо—уполномочен ли продавец действовать от имени юридического лица; в чем за-ключается право на строительство (ес-ли это земельный участок); не обременен ли объект ограничениями и не находит-ся ли в залоге.Документы предоставляются покупате-лю бесплатно в день заключения сделки или проведения переговоров. Если меж-ду датой переговоров и заключением сделки проходит более 3 дней, пакет до-кументов обновляется. Стоимость паке-та с вышеуказанными данными и картой объекта €150–200, но эти расходы несет продавец. Покупатель оплачивает пере-вод или переводчика, ибо все документы заполняются на одном из государствен-ных языков Финляндии—финском или шведском.
 €50 перевод
 02. Если покупатель просит отсрочки заклю-чения договора купли-продажи, прода-вец, как правило, просит внести авансо-вый платеж.
 10% от стоимости не-движимости
 Покупка3. Заключение договора. Письменный до-
 говор, как правило, составляется на фин-ском языке. Сделка заключается в при-сутствии официального посредника, ко-торым может быть либо специальное лицо, имеющее лицензию на эту деятель-ность, либо нотариус. Обычно прода-вец и покупатель оплачивают эту услу-гу пополам.
 €77 услуга посредника
 4. Уплата налога на передачу собственнос-ти. Налог должен быть уплачен в течение месяца со дня заключения сделки купли-продажи.
 4% от стоимости не-движимости, кроме квартир в многоэтаж-ных домах, ставка по которым составля-ет 1,6%
 5. Регистрация сделки в местном землемер-ном управлении. К документам на регист-рацию прикладывается квитанция об уп-лате налога на передачу собственности.
 €160 регистрация€200–300 услуги агента продавца по оформле-нию документов в зем-лемерном управлении
 Эксперт: Лео Костылев, генеральный директор компании Suomen Ekokiinteisto
 ..t Oy
 Страна: ФинляндияОбъект: Жилая недвижимость
 Ипотечные кредиты предо-ставляются финскими банками, как правило, в размере до 60% от стоимости приобретаемой недвижимости. Рассмотрение длится не более двух недель. От покупателя недвижимос-ти требуются документы на не-движимость, которая будет яв-
 ляться залогом, и паспортные данные. Подтверждений пла-тежеспособности не требуют: банк уверен, что сможет вер-нуть свои деньги, продав на-ходящийся в залоге объект. Ипотечные кредиты в Финлян-дии выдаются на срок не бо-лее 30 лет.
 Владельцы квартир в многоэтажных домах не платят налог на не-движимость, так как многоэтажные дома практически без исклю-чения являются акционерными обществами, в которых владель-цы являются не собственниками недвижимости, а акционерами.
 Финляндию любят за чистый воздух, леса с грибами и ягодами, прозрачные озера и атмосферу тишины и спокойствия. А если к этому добавить безопасность (низкая преступность, отсутствие необходимости охраны) и комфорт (дороги, транспортная система, развитая инфраструктура), то Финляндия становится идеальным местом для отдыха и релаксации.
 Ипотека
 Кстати
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 О компанииОснованная в 2007 году, компания Suomen Ekokiinteisto
 ..t Oy занимается развитием дачно-
 го строительства в юго-восточных регионах Фин-ляндии—Саво и Южной Карелии. Эти живопис-ные места—одни из красивейших в Европе. Со-четание покоя и безопасности с высоким уров-нем качества услуг и доступными ценами делают юго-восточную Финляндию популярным местом активного отдыха. Купив у нас участок земли на берегу озера и заказав коттедж, наш клиент по-лучает готовый объект недвижимости всего за 10–12 недель.
 УслугиЮридическое оформление документов Регистрация собственностиКонсультации по оптимизации расходовСубподрядчики для всех видов строительных работ (вода, канализация, электричество, зем-ляные работы)Строительство и сдача-приемка объекта в экс-плуатациюДоговоры с местными эксплуатационными службамиПолное сопровождение клиентской недвижи-мости
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 +358 500 514 849 +7 911 703 3541
 [email protected] www.ekokiinteistot.fi/ru
 После покупки6. Ежегодный налог на недвижимость. Этим
 налогом облагаются владельцы земли и частных домов. Размер налога на не-движимость определяется каждой адми-нистративной единицей индивидуально. Базой расчета служит кадастровая стои-мость недвижимости, которая составля-ет, как правило, лишь малую долю от ре-альной рыночной цены.
 0,1–0,5% от 80% кадас-тровой стоимости
 7. Коммунальные услуги. Расценки зави-сят от характера недвижимости. Комму-нальные услуги оплачиваются всегда од-ним счетом.
 €100–300 в месяц (в среднем, в городах)
 8. Услуги компаний по уборке помещений и территории.
 €25–35 в час
 В многоквартирных домах размер платы за коммунальные услуги зависит от набора и качества услуг. Как правило, в каждом доме имеется кладовая в подвале, общая сауна, сушильные комнаты, места для хранения велосипедов и санок. Также предусмотре-ны парковочные места для автомобилей: либо в гаражных при-стройках, либо электрифицированные парковки на прилегающей территории. Кроме этого в домах могут быть и другие дополни-тельные общие помещения.В частных домах все зависит от еще большего количества фак-торов: как подведены вода и канализация (центральные или собственные), чем отапливается дом (электричество, дизель, современные технологии). Чем больше своего и чем меньше электричества, тем дешевле. И наоборот.Охраны и сторожей никто не держит, так как уровень преступ-ности чрезвычайно низок, а вандализма нет вообще.Пользоваться услугами домашнего персонала не принято.
 В стране практически нет кор-рупции и случаев мошенничест-ва. Обсуждается законопроект, на-правленный на то, чтобы обязать риэлторов рассказывать покупа-телю обо всех известных нюансах приобретаемой недвижимости (се-годня риэлтор обязан только чес-тно отвечать на вопросы покупа-теля). Поэтому, если ваш агент не говорит по-русски, а вы—по-финс-ки, рекомендуем воспользоваться услугами переводчика. Бояться на-меренного обмана или обнаруже-ния «подводных камней» вследс-твие некомпетентности агента не следует, но во избежание дополни-тельных затрат необходимо четко соблюдать правила приобретения и владения собственностью.
 Стоимость проживания
 Полезные советы
 Следует понимать разницу между формами собствен-ности на приобретаемую недвижимость. Как правило, земельные участки с домами являются частной собст-венностью их владельцев и продаются как объекты недвижимости. Тем не менее, иногда дом может сто-ять на арендованной земле. В документах на недви-жимость этот факт обязательно отражен, поэтому на этот пункт надо обратить внимание. Квартиры в мно-гоэтажных домах не являются отдельными объектами недвижимости. Эти дома находятся в собственности акционерных обществ, поэтому, приобретая квар-тиру в Финляндии, покупатель фактически становит-ся владельцем пакета акций дома. Система родилась как метод ухода от налога на недвижимость, но при-жилась и сегодня используется повсеместно. Негатив-ным фактором для иностранного владельца является то, что все решения о ремонтах, переоборудованиях или улучшениях в доме и на прилегающей территории принимаются на собрании акционеров и оплачивают-ся в равных долях всеми акционерами.
 В Финляндии стоимость жилья соответствует его качеству. Это объясняется тем, что подавляю-щая часть недвижимости прода-ется с использованием кредит-ных денег, и прежде чем выдать заемщику деньги под залог при-обретаемой собственности, бан-ки проводят независимую оцен-ку объекта. Если объект продается дешевле других подобных, значит, есть объективные факторы, пов-лиявшие на снижение стоимости. Хорошая недвижимость в Финлян-дии стоит недешево, но это не не-достаток, а преимущество. Цены на недвижимость не падают даже в периоды кризисов. Уровень жиз-ни в Финляндии растет, и нет тен-денции к его снижению.

Page 85
                        

www.homes-collection.com 83www.homes-collection.com 83
 До покупки01. Проверка документации на объект
 недвижимости, предоставляемой продавцом. При работе с агентством Lutovac эта услуга входит в стоимость по-купки.
 €200–500 (услуги адвоката при работе с посредником)
 02. Заключение предварительного дого-вора купли-продажи в агентстве не-движимости. Подписание и предвари-тельного (predugovor), и окончательно-го договора (glavni ugovor) происходит только на территории Черногории, в присутствии обеих сторон или их пред-ставителей по доверенности. В некото-рых случаях может быть подписан сразу главный договор.
 Покупка3. Заверение договора. Согласно новому
 закону договоры купли-продажи заверя-ют нотариусы. Стоимость заверения по сделкам зависит от стоимости недвижи-мости. Процедура регистрации договора занимает от 3 до 8 дней.
 €250–700 (стоимость заверения)€20–30 за страницу (услуги судебного пе-реводчика)
 4. Передача депозита за приобретаемый объект недвижимости.
 5–15% от суммы сделки
 5. Уплата налога на оборот недвижимос-ти. Сумма налога рассчитывается исхо-дя из оценочной стоимости недвижимос-ти, определяемой местным муниципа-литетом.
 3% от стоимости объ-екта
 6. Внесение остатка суммы по договору на счет продавца.
 7. Подача документов на изменение ин-формации о собственнике недви-жимости в кадастре. По закону через 60 дней (на деле может быть немного дольше) владелец или уполномоченный может получить Лист Непокретности—основной документ, подтверждающий право собственника на недвижимость.
 €30 (расходы на регистрацию)
 Эксперт: Светислав Лутовац, владелец агентства LutovacСтрана: ЧерногорияОбъект: Жилая недвижимость
 По сравнению с другими странами Средиземноморья расходы на покупку недвижимости и оформление ее в собственность в Черногории невысоки. Иностранные граждане приобретают недвижимость в Черногории на тех же условиях, что и местные жители. Все расходы на приобретение недвижимости и ее оформление одинаковы и для покупателей из-за границы, и для граждан страны.
 Гражданам России не нужна ви-за для въезда в Черногорию. Без визы на территории страны можно находиться до 30 дней.Приобретение недвижимости в Черногории не дает права на получение ВНЖ. Однако, обра-тившись в консульство в Чер-ногории в Москве, вы можете получить визу, которая, в за-висимости от типа, либо поз-волит вам пребывать в стране до 90 дней в течение полуго-да, либо до 180 дней на протя-
 жении года. Для этого необхо-димо предоставить следующие документы: свидетельство о собственности на ваше имя (или на имя супруга); медицин-скую страховку на период пре-бывания; доказательство пла-тежеспособности на период пребывания. Если вы хотите на-ходиться на территории Черно-гории больший период време-ни, то вам необходимо открыть фирму на территории страны или получить рабочую визу.
 Визовый вопрос
 Лучше иметь с собой наличные в необходимом (и разрешенном для провоза) количестве для внесения предоплаты по договору. Затем следует открыть счет в местном банке и уже из России пе-ревести на него деньги. Открытие счета занимает полчаса, при себе нужно иметь заграничный паспорт.
 Денежный вопрос
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 О компанииКомпания Lutovac успешно работает на рынке недвижимости Черногории и Сербии с 1992 года. Владелец и основатель фирмы—Светислав Лу-товац, дипломированный юрист с более чем 20-летним стажем работы в сфере недвижимости. Основной вид деятельности компании—оказание посреднических услуг по покупке, продаже, об-мену недвижимости, земельных участков, а так-же оказание консалтинговых, юридических услуг и услуг по переводу документации.
 ДополнительноКомпания Lutovac также занимается строитель-ством эксклюзивных апартаментов и квартир на Адриатическом побережье, офисных зданий, вы-полненных по современным европейским стан-дартам. В частности, в данный момент компания работает над строительством нового комфорта-бельного дома в Будве. Многолетний опыт рабо-ты компании Lutovac подтверждает ее девиз: «МЫ делаем это лучше, проверьте почему!»
 После покупки8. Подключение спутникового ТВ €300
 9. Охрана квартир в отсутствие владель-цев. Установка камер слежения с воз-можностью контроля через интернет
 €1000–2000 (установка оборудования)
 Живем10. Ежегодный налог на недвижимость. Зави-
 сит от площади недвижимости. 0,08–0,8% от рыноч-ной стоимости объ-екта (в среднем, €100–200 в год на квар-тиру, €200–600 в год на дом)
 11. Электричество €0,06–0,08 за кВт·ч(в среднем €40–100 в месяц за квартиру; €50–200 в ме-сяц за дом)
 12. Вода €0,9 за м3 (в среднем €2–15 в месяц)
 13. Вывоз мусора €3–7 в месяц за квар-тиру€8–12 в месяц за дом
 14. Домашний телефон €6 в месяц
 15. Кабельное ТВ €10 в месяц
 16. Безлимитный интернет €22 в месяц
 17. Услуги домработницы €5–10 в час
 18. Услуги садовника (частный дом) €6–10 в час
 19. При сдаче недвижимости в аренду вы-плачивается налог
 10% от получаемого дохода
 Старайтесь не пользоваться ус-лугами посредников при покуп-ке недвижимости; выбирайте агентства недвижимости с про-веренной репутацией и боль-шим стажем работы. Агентс-тва-однодневки, как и частные посредники, могут предложить привлекательную цену, но дале-ко не всегда—чистые докумен-ты. К тому же такие агентства и посредники всегда завышают размер комиссионных. Если вы впервые в Черного-рии, уделите поездкам по стра-не достаточно времени. При-летайте хотя бы на 7–10 дней, чтобы выбрать место по ду-ше и подобрать там подходя-щую недвижимость. Что ка-сается сдачи жилья внаем, то в сезон на Будванской Ривь-
 ере «гарсоньера» (одноком-натная квартира, где гости-ная совмещена с кухней и есть 2–4 спальных места) сдает-ся по цене €40–50 в сутки; квартира с отдельной спаль-ней—за €50–60 в сутки и т. д. Если сдавать квартиру в се-зон помесячно, то средняя це-на на небольшую квартиру с отдельной спальней соста-вит €1000–1500 в месяц. Стои-мость сдачи в аренду вилл зна-чительно выше и, как правило, расчет идет за неделю прожи-вания (речь идет о виллах, рас-считанных на одну-две семьи). Если вилла класса люкс распо-ложена на побережье, то не-деля аренды может принес-ти €400–3000. Квартиры можно сдавать и не в сезон.
 Полезные советы
 В Черногории очень распро-странена покупка строяще-гося жилья. В зависимости от застройщика форма догово-ра может меняться: это ли-бо предварительный договор купли-продажи, либо договор инвестирования, либо дого-вор участия в долевом стро-ительстве. При покупке стро-ящегося жилья покупатель становится первым владель-
 цем недвижимости, и он пол-ностью освобождается от уплаты налога на оборот не-движимости. Плюс покуп-ки строящегося жилья еще и в том, что часто такое жилье можно приобрести в рассроч-ку на время строительства. А также вы сразу сможете оце-нить качество строительных материалов, которые исполь-зует застройщик.
 Покупка строящегося жилья
 В Черногории вы можете открыть свою фирму без соучредителя-резидента; директором фирмы можете стать вы сами или члены вашей семьи. Открытие фирмы стоит €350–550 и занимает 1–2 не-дели. Уставной капитал фирмы в Черногории составляет €1 (для ООО, в Черногории d.o.o.), но может быть по вашему желанию увеличен. Получение ВНЖ даст вам право находится на террито-рии страны в течение года. Вид на жительство продлевается каж-дый год.
 Открытие компании
 +382 33 460 260 +382 68 11 00 11
 [email protected] [email protected]
 www.lutovac-nekretnine.com www.villa-lutovac.com
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 Покупка5. Акт купли-продажи. При покупке неза-
 вершенного объекта подписание окон-чательного акта купли-продажи происхо-дит после полного завершения стройки. При подписании этого договора долж-на быть заплачена оставшаяся сумма за квартиру.
 6. Регистрация сделки. 1,7% (нотариальный сбор)3,3% (налог)
 Эксперт: Компании Gerofinance–Dunand Страна: ШвейцарияОбъект: Жилая недвижимость
 Швейцария—страна с высоким уровнем жизни, неизменно привлекаю-щая состоятельных инвесторов из всех стран мира. Великолепные пейзажи, высокоразвитая инфраструктура, стабильность и предсказу-емость—вот главные достоинства Швейцарии.
 До покупки1. Подписание резервационного договора.
 В течение 5 дней после резервации выбран-ного объекта на счет нотариуса должен быть переведен залог. Покупатель может отказать-ся от покупки и подписания последующих до-говоров—в этом случае залог ему будет воз-вращен за вычетом некоторых расходов.
 2. Открытие счета в швейцарском банке (эту услугу может оказать риэлторская компа-ния), 1–5 дней (открытие счета).
 3. Подписание «Обещания купли-продажи». Документ подписывается в течение 60 дней с момента подписания резервационного до-говора. В день подписания на счет нотариуса должен быть переведен первый взнос, опла-чены расходы на регистрацию и нотариаль-ный сбор. Деньги должны быть переведе-ны на счет нотариуса из одного из швейцарс-ких банков.
 20% от общей сто-имости квартиры (первый взнос)5% от стоимости квартиры (нотари-альный сбор)
 4. Разрешение на покупку. Нотариус подает за-прос муниципальным властям на выделение квоты на покупку объекта недвижимости. Это формальность—если все условия закона Lex Koller соблюдены, разрешение будет выдано. В случае если в разрешении отказано—поку-пателю возвращают деньги за вычетом расхо-дов, понесенных продавцом.
 Для получения ипотеки нужен паспорт, налоговые деклара-ции за последние 6 месяцев, справка о гражданском состо-
 янии. Список дополнительных необходимых документов за-висит от каждого конкретно-го случая.
 Ипотека
 Покупка недвижимости в Швейцарии дает основание только для получения туристической визы категории С (90 дней в течение полугода), но не вида на жительство. Документы о приобретен-ной собственности могут также служить основанием для пригла-шения знакомых и друзей. В Швейцарии нет иммиграции в том виде, в каком она существует, например, в Великобритании, Ка-наде, Австралии или Новой Зеландии.
 Визовый вопрос
 Нерезидент может купить только один объект недвижимости для личного пользования на семью (под семьей подразумевают-ся супруги и их дети до 28 лет). Нерезидент может покупать не-движимость только в туристических зонах Швейцарии.Жилая площадь помещения не должна превышать 200 кв. м, а земельного участка—1000 кв. м (на практике случаются исклю-чения, например, когда у покупателя большая семья).Нерезиденты не имеют права продавать свою жилую собствен-ность в течение как минимум пяти лет. В случае если у собствен-ника жилой недвижимости возникают проблемы со здоровьем или он попадает в трудную финансовую ситуацию, может быть сделано исключение. На практике разрешение на продажу не-движимости до истечения срока получить не так трудно, но при этом владелец должен доказать, что приобретал недвижимость для личного использования, а не с целью перепродажи.
 Ограничения для нерезидентов
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 О компанииФирма Gerofinance–Dunand присутствует на рынке недвижимости с 1886 года и является одной из са-мых старых риэлторских кампаний в Швейцарии. Рынок недвижимости Швейцарии остается самым стабильным в Европе, существенных ценовых ко-лебаний на нем не ожидается. Поэтому интерес иностранных покупателей к швейцарскому рын-ку вполне объясним. Основное направление де-ятельности компании—продажа и аренда недви-жимости в Швейцарии.
 Особенности законодательстваСогласно швейцарскому закону, регулирующе-му покупку жилой недвижимости нерезидентами (Lex Koller), иностранцы могут покупать жилую не-движимость только в определенных, как прави-ло, туристических, регионах. К ним относятся ок-рестности Женевского озера, в частности, город Монтрё(Montreux) в кантоне Во. Alexandre Mirfassihi
 +41 79 550 3000 [email protected] www.arcadia-riviera.ch
 Пример из жизниСтудио 42 кв. м в комплексе Arcadia в Монтрё
 Официальная стоимость апартаментов €298 800
 Расходы на регистрацию €14 940
 Ипотека 60% от стоимости c фиксирован-ной ставкой 3% годовых на 20 лет.
 Личные средства €125 500
 Итого затраты при покупке €140 440
 Погашение ипотеки (с процентами) €13 500
 Налоги и расходы €3140
 Земельный налог €3585
 Вмененный подоходный налог (федераль-ный)
 €166
 Вмененный подоходный налог (канто-нальный и муниципальный)
 €2017
 Итого ежегодные платежи €22 408
 Коммунальные расходы €1874
 Примерные расходы на электричество €500
 Средняя арендная стоимость квартиры (нерезиденты могут сдавать свои объекты недвижимости 11 месяцев в году)
 €1580 в месяц
 Резиденция Arcadia расположена в исторической части Монтрё, недалеко от католической церкви, знаменитой рыночной площа-ди и казино, и всего в нескольких минутах ходьбы от Женевского озера. Резиденция находится в часе езды от Женевы, в 30 мин. от Лозанны и Виллара, в 1,5 часах езды от Вербье и Церматта.При планировке комплекса архитекторы сохранили всю истори-ческую инфраструктуру—от старинных фасадов до оформления пешеходной зоны. В отделке апартаментов возможно использо-вать материалы с учетом вкусов и пожеланий покупателя. В ком-плексе предлагаются 23 квартиры с разрешениями на продажу иностранцам. Цены—от 360 000 CHF ( €300 000).В Монтрё находятся известнейшие школы отельного и ресторан-ного менеджмента, начальные школы, а также языковые школы для взрослых и детей. Благодаря особому микроклимату, близос-ти Женевского озера, Альпийских гор и чистому воздуху Монтрё по праву считается лучшим местом для жизни в мире.
 О проекте ArcadiaПосле покупки7. Земельный налог 1,5% от налоговой сто-
 имости
 8. Вмененный подоходный налог. Платит-ся независимо от того, сдается жилье в аренду или нет. Подразделяется на фе-деральный, кантональный и муниципаль-ный, сумма зависит от местоположения недвижимости.
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 BordigheraИталия
 Об объекте Уникальная по своему архитектурному проекту вилла в Бордиге-ре—небольшом городке между Сан-Ремо и Монте-Карло, известном своим цели-тельным приморским климатом. Вилла состоит из 5 спален, 5 ванных комнат, про-сторной гостиной и отдельной квартиры для обслуживающего персонала, а также спортзала. В ухоженном парке расположен бассейн. Из окон и террас виллы от-крывается незабываемый вид на залив.
 О компании Albert Real Estate & Architectural Design предлагает эксклюзивную недвижимость в Монако, на Лазурном Берегу и в Италии. Мы не продвигаем объ-екты из нашего портфолио по обычным маркетинговым каналам по соображениям конфиденциальности, подбирая для наших клиентов самые интересные варианты по индивидуальному запросу. Профессионализм сотрудников и пристальное вни-мание к деталям обеспечивают быструю и эффективную работу от получения заяв-ки до подписания документов у нотариуса.
 +8 800 100 9436 +39 342 048 2828
 [email protected] albertrealestate.com
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 BordigheraИталия
 Об объекте Уникальная вилла в стиле модерн. Находится в деревушке между Бордигерой и Оспедалетти, в 21 км от Лазурного Берега. Вилла расположена в уе-диненном парке, есть бассейн, вертолетная площадка, теннисный корт. Из окон и террас открывается вид на море и на пейзаж мыса Бордигеры с живописной ста-ринной церквушкой. Редкая особенность: во владении имеется собственная набе-режная со спуском на частный пляж.
 О компании Мы предлагаем нашим клиентам: архитектурное проектирова-ние и перепланировку помещений, дизайн интерьера с подбором мебели и отде-лочных материалов; помощь в оформлении ВНЖ и ПМЖ; содействие в получении кредита; покупку бизнеса; услуги переводчика; трансферы из основных портов и аэропортов Италии и Франции; ознакомительные туры; содействие в аренде ав-томобилей и лимузинов с водителем, чартере яхт и вертолетов и резервировании яхтенной пристани.
 +8 800 100 9436 +39 342 048 2828
 [email protected] albertrealestate.com
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 ByalaТаунхаусы112,6 кв. м
 Комплекс IBG-Home расположен в 480 м от моря и состоит из пяти 2-этажных до-мов, разделенных на две половины. Терри-тория вокруг каждой половины дома ого-рожена и обустроена. Бассейн, барбекю.
 ByalaАпартаменты 29,8–97,1 кв. м
 Atlantic—комплекс, состоящий из не-скольких секций, с бассейном и зоной для отдыха. Идеально подходит для отдыха и круглогодичного проживания. До пляжа всего 200 м. Срок сдачи—декабрь 2012 г.
 ByalaАпартаменты 39,9–108,3 кв. м
 На территории комплекса Fortuna Cape есть зона для отдыха и детских развлече-ний. Из окон апартаментов открывается восхитительный вид на море и город. До пляжа 350 м. Введен в эксплуатацию.
 от €23 700
 от €19 900
 €89 700
 ByalaАпартаменты 40–88 кв. м
 Тишина небольшого курортного городка, прекрасное природное окружение и уни-кальное архитектурное решение дела-ют комплекс Fortuna Cape 3 прекрасным местом для отдыха и расслабления.
 от €20 900
 ByalaАпартаменты 40–86 кв. м 1–2 спальни
 Комплекс Milana 2 в 400 м от пляжа. Предлагаются квартиры, а также двух-уровневые апартаменты с индивидуаль-ными двориками и машиноместа с наве-сами. Срок сдачи—апрель 2013 г.
 от €22 700
 О компанииГруппа компаний IBG существует на рынке болгарс-кой недвижимости уже семь лет и занимается про-ектированием, строительством, инвестированием и продажей жилых комплексов на Черноморском по-бережье Болгарии, а также управлением недвижи-мостью. Кроме того, компания располагает собс-твенным производством мебели, строительной базой и риэлторским агентством.
 О регионеБяла (Byala)—небольшой курортный городок на гра-нице Варненской и Бургасской областей. В отличие от многих известных курортов, где после оконча-ния пляжного сезона на 8 месяцев прекращается ра-бота всей инфраструктуры, в Бяле люди живут круг-лый год. Цены на продовольственные товары и ус-луги в Бяле значительно ниже по сравнению с други-ми курортами.
 +7 495 772 4295 +7 495 989 6199 +359 52 390 809
 [email protected] www.ibg-bulgaria.comwww.ibg-property.com
 Б О Л Г А Р И Я
 ByalaАпартаменты33,3–102,7 кв. м
 Жилой комплекс закрытого типа Fortuna Cape 4 расположен в 250 м от пляжа. Зо-на отдыха, 3 бассейна, фитнес-зал, пар-кинг. Отделка под ключ. Завершение строительства—в июле 2013 г.
 от €22 900
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 О проектеКомплекс сдан в эксплуатацию (получен Акт 16)Идеальное местоположение на первой линииЭкологически чистая местностьБольшая территорияСобственный пляжПолная внутренняя отделка высокого качестваСплит-системы кондиционированияМеблировка под заказ
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 Об условияхОформить покупку можно либо в Варне, либо в мос-ковском представительстве.Расходы на смотровую поездку включены в цену апартаментов. Помощь в получении визы, приобре-тении билетов и бронировании гостиницы.Действует собственная кредитная программа: трех-летний кредит под 8% годовых при первоначальном взносе 25% от стоимости апартаментов.
 ObzorАпартаменты от 60 кв. м
 Комфортабельный комплекс Pines Beach Resort расположен в 150 метрах от Черного моря, в 50 км от аэропорта Варны, в ти-хом и спокойном месте между городами Обзор и Бяла. Он пред-ставляет собой шесть 5-этажных корпусов, построенных рядом с сосновой рощей. Из всех окон открывается невероятный вид на море. Горы и бескрайние поля за комплексом создают ощу-
 щение простора и умиротворенности. Pines Beach Resort нахо-дится рядом с одним из самых красивых песчаных пляжей Чер-номорского побережья, ширина которого достигает 60 метров. Инфраструктура включает бассейны для детей и взрослых, бар, детскую площадку. Есть парковка.Комплекс готов к проживанию.
 от €700 м2
 +7 495 786 8831 +359 5 231 1209
 [email protected]@odesos570.com
 www.pines-beach-resort.com
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 SozopolАпартаменты 25–95 кв. м
 Hacienda Beach на самом берегу моря. Первоклассное обслужи-вание, потрясающие виды на море и дюны. Красивая архитектура, великолепная отделка, ландшафтный дизайн, инфраструктура.
 от €700 м2
 О компанииVictoria Group Developments—самый большой турис-тический холдинг в Болгарии. Компания создает луч-шие в стране отели и бизнес-центры, строит уникаль-ные курортные комплексы, обеспечивает комфор-табельные международные авиаперевозки, являясь самым крупным налогоплательщиком страны в сфе-ре туризма. Достижение VG-Developments—более 50 000 семей, ежегодно отдыхающих в отелях компа-нии, 1500 обладателей недвижимости, более 3000 со-зданных рабочих мест.
 УслугиТуризмИнвестицииСтроительствоПродажа недвижимостиУправление недвижимостью
 �
 �
 �
 �
 �
 EleniteАпартаменты 33–313 кв. м
 Резиденция класса люкс Negresco расположена в живописном ущелье, в окружении леса, в 8 мин. ходьбы от пляжа. Панорамные виды. Развитая инфраструктура. Круглогодичное проживание.
 от €730 м2
 EleniteАпартаменты 36–200 кв. м
 Royal Marina—современная резиденция класса люкс на первой береговой линии. Уединенный оборудованный VIP-пляж. Апарта-менты с видом на море и горы.
 от €900 м2
 +7 499 638 3830 [email protected] vg-developments.com
 EleniteВиллы 67–214 кв. м
 Royal Castle Villas построены в едином стиле с 5* дизайн-отелем Royal Castle. Дизайнерская отделка. Многообразие планировок. Возможность круглогодичного VIP-обслуживания.
 Б О Л Г А Р И Я
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 ByalaАпартаменты от 44 кв. м1–2 спальни 1 ванная
 Комплекс в центре города в 250 м от пля-жа. Бассейн с детской частью, паркинг и зеленая зона. Ввод в эксплуатацию—ав-густ 2012 г. Рассрочка до ноября 2012 г. При 100% оплате 7% скидка.
 от €24 000
 PomorieАпартаменты 70–250 кв. м1–2 спальни 1–2 ванные
 Апартаменты в комплексе Sunset Resort, находящемся на первой линии и в непос-редственной близости от гостиницы 5*. Апартаменты с полной отделкой, некото-рые частично меблированы.
 от €900 м2
 ByalaАпартаменты, пентхаусы, студио32–51 кв. м 1 спальня 1 ванная
 Апартаменты с отделкой «под ключ» в уютном здании, расположенном непода-леку от пляжа и основных объектов инф-раструктуры. Идеальное место для сезон-ного и круглогодичного проживания.
 от €18 900
 О компанииКомпания Bulgarian Property advisors, основанная в 2002 г., главной своей задачей считает помощь рос-сиянам в приобретении недвижимости на территории Болгарии. Компания предлагает полный спектр услуг, связанных с покупкой и продажей, занимается сопро-вождением сделок с недвижимостью, сопровожде-нием строительства, меблировкой готовых объектов и многим другим. В базе компании есть самые разные предложения—от недорогого жилья до инвестици-онных проектов.
 ПреимуществаЗащищенность и полная информированность кли-ентовПомощь в приобретении инвестиционно привле-кательной недвижимостиБольшой выбор предложений первичного и вто-ричного рынка, что позволяет клиентам компании объективно оценить рынок недвижимости, сде-лать осознанный выбор и при этом сэкономить су-щественные деньгиДополнительные скидки, беспроцентные рассроч-ки на длительный срок от застройщиковБесплатные смотровые туры
 �
 �
 �
 �
 �
 PomorieАпартаменты от 49 кв. м1–2 спальни 1–2 ванные
 Комплекс «Шато Ахелой-2» в 300 м от пляжа, в городе Ахелой. Квартиры и сту-дио продаются с отделкой «под ключ». Бассейн, парковка, круглосуточная охра-на. Магазины, рестораны, кафе.
 от €25 042
 PomorieАпартаменты от 51 кв. м1 спальня 1 ванная
 Комплекс на первой линии. Бассейны, джакузи, рестораны, кафе, игровая пло-щадка, фитнес-центр, массажный салон. Интернет и кабельное ТВ. Охрана, про-кат автомобилей, прачечная.
 от €37 500
 Sunny BeachТаунхаус 145 кв. м2 спальни 3 ванные
 Двухэтажный таунхаус в 2 км от моря. На территории бассейн, ресторан, магазин, детская площадка, паркинг, охрана. Дом меблирован. С террасы отличный вид на Солнечный Берег и море.
 €59 300
 +7 495 988 8195 +7 495 959 9224
 [email protected] www.eurostate.ru
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 УслугиКомпания «Болгарско Русский Информационный Центр» (БРИЦ) предоставляет услуги: офиса, арен-ды машин, заказ мест в отелях и ресторанах, экскур-сии по Болгарии и Турции, продажа авиабилетов, ус-луги адвокатов, счетоводов (бухгалтера), информа-ционные, переводчиков, нотариусов, страхование имущества и автомобилей, риэлторские услуги, пос-лепродажное сопровождение недвижимости в г. По-морие.
 О ПомориеПоморие—это сочетание семейного отдыха на удиви-тельно живописном и уютном полуострове с лечеб-но-оздоровительными SPA-процедурами и полным ассортиментом бальнеологии и грязелечения. Помо-рие—это древний город с современной инфраструк-турой и уникальным микроклиматом, который «жи-вет» круглогодично, и это выгодно отличает его от сезонных курортов.
 PomorieАпартаменты, мезонеты59,4–210 кв. м 1–4 спальни 1–4 ванные
 Chocolate—это комплекс из двух зданий на общем благоустроенном огороженном участке, в 20 м от оборудованного песча-ного пляжа. В комплексе всего 12 квар-тир и двухуровневых мезонетов, в плани-ровку которых можно внести изменения на стадии строительства. Три варианта от-делки «под ключ» без дополнительных расходов. Сплит-системы в каждой жи-лой комнате. Все квартиры с видом на море, в трех из них есть дымоход, что позволяет обуст-роить камин.Объект будет сдан в мае 2012 г.
 PomorieСтудио, апартаменты 42,6–87,2 кв. м 1 спальня 1 ванная
 Arizona Dream—это сданный в эксплуа-тацию (Акт 16) дом с лифтом в 150 м от оборудованного песчаного пля-жа и в 250 м от центра города Помо-рие. В комплексе 38 апартаментов с од-ной спальней и 4 студио. Большая часть квартир имеет вид на море. На выбор предлагаются 3 варианта отделки «под ключ» без дополнительных расходов. Предусмотрены: кондиционер, систе-ма видеонаблюдения, интернет, спутни-ковое телевидение с российскими ка-налами.Воспользуйтесь смотровым туром—дис-конт €500 при покупке.
 от €1200 м2
 +7 499 340 1643 +359 895 895 895 +359 898 777 467
 [email protected] www.bric.su
 Б О Л Г А Р И Я
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 О компанииКомпания NIMAX INVEST Building Management распо-лагается на греческом острове Крит. Для наших гос-тей работают два офиса—в столице острова горо-де Ираклион и в туристическом поселке Гувес. Каж-дый из сотрудников компании говорит на несколь-ких иностранных языках, чтобы заказчики из России, Голландии, Бельгии, Франции, Англии, Прибалтики и Скандинавских стран могли обратиться к нам на-прямую без переводчика. В наш сервисный пакет входит полный перечень услуг, связанных с подбо-ром и обслуживанием любой недвижимости на тер-ритории центрально-восточного Крита.
 УслугиПодбор различных видов недвижимостиСредне- и долгосрочные инвестиции в землюПодбор земельных участков под строительство и инвестицииСтроительство по индивидуальным заказамОбслуживание готовой недвижимостиКонсультации по рынку недвижимости и доходнос-ти инвестицийПолное юридическое сопровождение сделок
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 Г Р Е Ц И Я
 +30 2810 331 011 [email protected] www.nimaxinvest.ru
 LassitiУчасток12 соток
 Уединенное место среди оливковых рощ, в часе езды от аэропорта Ираклио-на. Удобный подъезд, все коммуникации и хорошие возможности для строительс-тва одного или нескольких домов.
 €35 000
 Lassiti, MilatosВилла 140 кв. м 2 спальни2 ванные участок 40 соток
 Уютный дом в английском стиле с кра-сивым ухоженным садом располагается в 300 м от моря в спокойном месте. Гараж, парковка, возможность расширения еще на 2 комнаты. Бассейн 25 кв. м.
 €470 000
 HeraklionВилла 540 кв. м 7 спален6 ванных участок 22,5 сотки
 Шикарная вилла с видом на море и горы. Дорогие материалы, ручная роспись, ме-бель. Центральное отопление, солнеч-ные панели, кондиционирование. Газоны, пальмы и фонтан. До пляжа 2 мин.
 €1 775 000
 HeraklionУчасток87 соток
 Участок в уединенном месте с видом на горы и море для строительства виллы 500 кв. м или нескольких небольших до-мов. Хороший асфальтированный подъ-езд, электричество и вода.
 €87 000
 Lassiti, SisiУчасток53 сотки
 Земельный участок с панорамным видом на море и окрестности, в шаговой доступ-ности от моря. Асфальтированный подъ-езд, все коммуникации. Возможность строительства до 500 кв. м.
 €185 000
 Heraklion, ChersonissosВилла 275 кв. м 4 спальни2 ванные участок 20 соток
 Спецпредложение. Вилла расположена на высокой точке застройки вблизи популяр-ного туристического поселка, в уютной греческой деревне. Панорамные виды на море и окрестности.
 €575 000
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 О компанииNVOGA Marbella Realty—это компа-ния, специализирующаяся на бан-ковской недвижимости. Имеет штат профессиональных специалис-тов и более 15 лет опыта работы на Коста дель Соль. Ведущие бан-ки Марбельи выбрали нас в качест-ве эксклюзивных агентов по прода-же недвижимости. Мы предлагаем лучшие объекты по доступным це-нам в самых престижных комплек-сах Марбельи и окрестностей.
 УслугиПолучение номера иностранцаПолучение вида на жительствоОформление визыЮридическая и налоговая под-держкаОформление и получение дого-вора купли-продажиОплата ежегодных налоговУправление недвижимостью, сдача в аренду и продажа объ-ектов
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 СпецпредложенияСпециальные предложения, скид-ки и бонусы по каждому объекту
 И С П А Н И Я
 +34 951 271 824 +7 962 925 2865
 Nvoga Marbella [email protected] www.nvoga.com
 MarbellaВилла 1475 кв. м 4 спальни5 ванных участок 58 соток
 Вилла в престижном комплексе Zagaleta. Полы с подогревом, сауна, бассейны, тренажерный зал, гараж на 4 места. Безо-пасность, частное гольф-поле, корты, ип-подром, вертолетная площадка.
 MarbellaАпартаменты116 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Апартаменты на первой линии гольф-по-ля, с видом на море, в гостиничном ком-плексе с качественной отделкой. Скидка до 50%. Членство в гольф-клубе, 2 парко-вочных места, кладовка и пр.
 от €330 000
 MarbellaАпартаменты170 кв. м 2–3 спальни 2–3 ванные
 Комплекс Mar Azul на первой линии пля-жа с видом на море. Бассейны, сады, SPA, тренажерный зал, бар-ресторан и 24-ча-совая охрана. Скидки до 50%. В цену вхо-дит парковочное место и кладовка.
 от €523 000
 MarbellaПентхаус389 кв. м 3 спальни 3 ванные
 Меблированный пентхаус с 2 террасами и своим бассейном. Комплекс Lagoona de Banus в престижном районе, на первой линии моря. Тропический сад, тренажер-ный зал, турецкая баня, охрана и т. д.
 MarbellaДом 1000 кв. м6 спален 7 ванных
 Особняк Guadalmina Baja в колониальном стиле на первой линии моря, в Гвадаль-мине, рядом с Пуэрто Банусом. Андалузс-кий дворик, террасы, кондиционер, полы с подогревом, сигнализация.
 MarbellaАпартаменты120 кв. м 2–3 спальни 2 ванные
 Апартаменты с видом на море и гольф-поле. Cады с бассейнами, 2 корта. Прода-жа от банка со скидкой до 50%. Членство в гольф-клубе, парковка, кладовка вклю-чены. Скидки на услуги отеля.
 от €235 000
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 О Costa DoradaCosta Dorada—любимое место отдыха жителей Бар-селоны и Мадрида, многие из которых имеют здесь летние дома. Всего в 100 км от каталонской столицы находятся чудесные широкие пляжи с чистой водой, в которой мерцают золотые частички. Здесь не жар-ко летом, очень зелено, а инфраструктура отлично подходит как для молодых семей с детьми, так и для взрослых пар, которые хотят качественного отдыха в любой сезон.
 О Miami PlatjaMiami Platja—небольшой городок с отличной инфра-структурой, расположенный в 120 км от Барсело-ны, в 15 км от Камбрилса и 20 км от Салоу. При этом здесь нет такого количества туристов, как в Салоу, а широкие пляжи даже в пиковые сезоны свободны и чисты. Замечательная прогулочная зона около мо-ря, супермаркеты, множество лавочек и ресторанов находятся в пешей доступности. Тихое и уютное мес-течко для вашего отдыха.
 Costa Dorada, Miami PlatjaТаунхаус 155 кв. м 4 спальни 3 ванные
 Новый таунхаус в спаренном доме расположен в тихой урбани-зации в замечательном местечке Pino Alto в 150 м от пляжа. Та-унхаус состоит из трех этажей: на первом этаже располагают-ся кухня, гостевой санузел, гостиная и столовая, выходящие на 18-метровую террасу с барбекю. На втором—четыре спаль-ные комнаты и две ванные, в одной из которых установлена ван-
 на с гидромассажем. На третьем этаже находится солярий, где можно принимать солнечные ванны и наслаждаться панорамны-ми видами на море, горы и окрестности. Таунхаус полностью от-делан, кухня оборудована техникой и мебелью. Полная отделка сан узлов, кондиционеры, домофон, сигнализация, панорамные окна с алюминиевым профилем.
 +7 495 784 1999 [email protected]
 €430 000
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 О компанииОсновной деятельностью компании Sweethomes Realty является предоставление риэлторских услуг и организация отдыха на территории Каталонии (Ис-пания). С 2005 г. благодаря поддержке специалис-тов Sweethomes Realty многие россияне приобре-ли недвижимость в Каталонии. Наша главная зада-ча заключается не только в том, чтобы помочь Вам выбрать дом, но и в том, чтобы дать грамотную кон-сультацию по приобретению недвижимости, прове-рить документы на юридическую чистоту, при необ-ходимости—оформить ипотеку и помочь Вам обуст-роиться в новом жилище.
 ПреимуществаМы с уважением относимся к требованиям клиента и выделенному бюджету; предлагаем недвижимость от эконом-класса до VIP-уровня. Располагаем боль-шой эксклюзивной базой квартир и домов, куда по-падают только проверенные объекты. Все продав-цы недвижимости заключают с нами официальный договор. Вознаграждение за продажу квартиры на-ше агенство получает с продавца. Для удобства по-купателей наши офисы располагаются в Таррагоне и в Барселоне. Мы предоставляем рекомендации на-ших клиентов, а также занимаемся сдачей купленно-го жилья в аренду.
 TarragonaВилла 5 спален4 ванные участок 15 соток
 Роскошная вилла с видами на море. Ря-дом с домом выход в бухту, где находится пляж и старинный замок. Гостиная с ка-мином. Множество террас с видами. Ухо-женный сад и бассейн.
 CambrilsКвартиры2–3 комнаты
 Квартиры в новом доме на первой линии, в центре города. Закрытый комплекс, на территории зеленые зоны и бассейн. Потрясающие виды на море. Современ-ные материалы в отделке.
 от €420 000
 TarragonaВилла 400 кв. м 6 спален4 ванные участок 8 соток
 Элегантная вилла с видом на море. Ря-дом пляж. Гостиная, современная откры-тая кухня, зимняя застекленная терраса, несколько открытых террас. Есть гараж, сад и бассейн.
 €1 950 000
 TorredembarraТаунхаусы4 спальни 3 ванные
 Новый комплекс в современном мини-малистическом стиле. Виды на море, до пляжа 300 м. Гараж на несколько машин. Небольшой сад. На территории зеленые зоны и бассейн.
 от €720 000 €1 100 000
 TarragonaВилла 400 кв. мучасток 10 соток
 Просторная светлая вилла с панорам-ными видами на море, в 300 м от пляжа. Большие комнаты, высокие потолки, мно-го пространства и света. Рядом сосно-вый бор.
 €2 200 000
 TarragonaВилла 500 кв. мучасток 12 соток
 Вилла в современном стиле, уникальная по дизайну и характеристикам природно-го окружения. Заповедное место, сосно-вый бор. Дом построен в 2004 г. До пля-жа 300 м. Вид на море.
 €1 900 000
 +34 650433490 8 800 777 0145
 [email protected] www.sweethomesrealty.com
 И С П А Н И Я
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 TarragonaВилла 450 кв. м 4 спальни4 ванные участок 7 соток
 Современная вилла в 5 мин. ходьбы от пляжа. Виды на море. Гостиная с больши-ми витражами, кабинет, винотека. Конди-ционер. Возможность разместить сауну и тренажерный зал. Есть бассейн.
 La PinedaКвартира3 спальни 2 ванные
 Квартира с собственным садом в за-крытом комплексе. Гостиная с выходом на террасу, кухня с балконом. Паркинг и кладовка. Есть игровые зоны для детей, 2 бассейна, корт. До пляжа 400 м.
 €260 000
 Miami PlayaВилла 418 кв. м4 спальни участок 6 соток
 Вилла находится на первой линии недале-ко от пляжа «Кристалл». Гостиная с ками-ном, просторная кухня, террасы. Отопле-ние и кондиционирование воздуха. Гараж. Сигнализация. Ухоженный сад и бассейн.
 €1 200 000
 Miami PlayaВилла 250 кв. м 4 спальниучасток 6 соток
 Вилла расположена в тихом поселке у моря. Гостиная с камином, отдельная кухня. Есть бассейн и зона барбекю; ухо-женный сад, гараж на несколько машин. В идеальном состоянии.
 €490 000 €1 100 000
 TarragonaВилла 300 кв. м 4 спальни участок 8 соток
 Вилла с бассейном расположена в 100 м от великолепного пляжа Ла Мора. Гости-ная с камином. Кухня с выходом в сад. Зо-на для проведения праздников. Гараж на несколько машин.
 €950 000
 CambrilsВилла 350 кв. м 4 спальни4 ванные участок 8 соток
 Уютная и современная вилла. Много от-крытого пространства в дизайне дома.Гостиная с камином. Тихая улица, недале-ко от пляжа и центра города. Ухоженный сад, бассейн, гараж.
 €950 000
 И С П А Н И Я
 О компанииОсновной деятельностью компании Sweethomes Realty является предоставление риэлторских услуг и организация отдыха на территории Каталонии (Ис-пания). С 2005 г. благодаря поддержке специалис-тов Sweethomes Realty многие россияне приобре-ли недвижимость в Каталонии. Наша главная зада-ча заключается не только в том, чтобы помочь Вам выбрать дом, но и в том, чтобы дать грамотную кон-сультацию по приобретению недвижимости, прове-рить документы на юридическую чистоту, при необ-ходимости—оформить ипотеку и помочь Вам обуст-роиться в новом жилище.
 ПреимуществаМы с уважением относимся к требованиям клиента и выделенному бюджету; предлагаем недвижимость от эконом-класса до VIP-уровня. Располагаем боль-шой эксклюзивной базой квартир и домов, куда по-падают только проверенные объекты. Все продав-цы недвижимости заключают с нами официальный договор. Вознаграждение за продажу квартиры на-ше агенство получает с продавца. Для удобства по-купателей наши офисы располагаются в Таррагоне и в Барселоне. Мы предоставляем рекомендации на-ших клиентов, а также занимаемся сдачей купленно-го жилья в аренду.
 +34 650433490 8 800 777 0145
 [email protected] www.sweethomesrealty.com
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 О компанииDom In Rome—одна из лидирую-щих компаний на рынке недвижи-мости в Италии. Компания активно развивается, стремясь стать круп-ным оператором в сегменте пре-миум-класса. Компания находится в Риме и входит в международную группу. Работает по всей террито-рии Италии и в разных европейс-ких странах, занимаясь продвиже-нием на рынке успешно развиваю-щейся области Лацио.
 ПреимуществаУспех компании Dom In Rome ос-нован на шести основных принци-пах: качество, сервис, инновации, забота, доверие и разнообразие. Инвестируя в недвижимость вмес-те с Dom in Rome, вы получаете широкий выбор—более 250 объ-ектов, а также пользуетесь на-шими знаниями и опытом работы в этом регионе. Это гарантия то-го, что вы сможете сделать осоз-нанный и удачный выбор.
 УслугиМультиязычный штат сотрудников и профессиональных консультан-тов, сертифицированных юристов и оценщиков недвижимости обес-печивает весь спектр услуг—от от-четов экспертов до хорошо орга-низованных просмотров недвижи-мости, а также обслуживание кли-ентов после совершения сделки. Покупка с нашей помощью—это лишь первый шаг на пути долгих взаимоотношений.
 Rome-Santa MarinellaАпартаменты1–2 спальни
 Valdani Apartments в 600 м от пляжа. Про-сторные террасы, морская панорама. Ав-тономное отопление, двойные стеклопа-кеты, система под кондиционеры. Можно купить подсобное помещение и гараж.
 Rome-Santa MarinellaАпартаменты1–2 спальни 1–2 ванные
 Апартаменты в живописном месте с па-норамными видами на бухту Санта Мари-нелла, с садом или солярием (на выбор). В комплексе есть бассейн. Индивидуаль-ные схемы оплаты. 20% скидка.
 от €160 000
 Alviano-UmbriaВилла 150 кв. м 4 спальни2 ванные участок 90 соток
 Двухэтажный отреставрированный дом с пристройкой 60 кв. м. Бассейн 14x6 м с просторным солярием. Сад с фрукто-выми деревьями, деревянной беседкой с барбекю-зоной. Панорамные виды.
 от €115 000
 Rome-AnzioВилла350 кв. м 5 спален
 Вилла в средиземноморском стиле с ка-мином в 2 км от побережья и извест-ных пляжных курортов. С ремонтом. Есть 2 балкона, бассейн, патио, сад с бар-бекю-зоной.
 €690 000 €735 000
 Rome-NettunoАпартаменты1–2 спальни 2 ванные
 Nettuno Apartments в элитной части го-рода, в 100 м от побережья. Здание отре-монтировано. Полная меблировка. Апар-таменты имеют просторные балконы с видом на море.
 от €250 000
 Rome-AnzioТаунхаусы2–3 спальни 2 ванные
 Двухэтажные виллы с общей стеной в комплексе Ville del Cuore. Ресторан, бар, 2 бассейна для взрослых и детей, 5 теннисных кортов, футбольное поле. Есть большие патио и сад.
 от €245 000
 +39 06 835 192 88 +44 020 355 169 36 +7 495 797 3715
 [email protected] www.dominrome.com
 www.romerealestate.com
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 О компанииГлавный офис компании Domus Kalabria находится в Лондоне. На-ша специализация—проектирова-ние и строительство недвижимос-ти в Южной Италии, а основная задача—предложение элитной недвижимости высшего качест-ва в Калабрии. Наше обширное портфолио состоит более чем из 20 роскошных проектов, каж-дый из которых уникален в сво-ем роде.
 ПреимуществаDomus Kalabria была основана совместными усилиями двух ус-пешных предпринимателей в об-ласти недвижимости и производс-тва строительных материалов. Domus Kalabria—это идеальное сочетание высокой квалификации учредителей, их богатого опыта и плодотворного сотрудничества в течение более 50 лет в этом ре-гионе с глубоким знанием рынка и любовью к Калабрии.
 Наши объектыКаждый из объектов недвижимос-ти отличает гармоничное соче-тание отличного расположения, уникальной архитектуры, беском-промиссного качества, оправдан-ных цен и высокого уровня обслу-живания клиентов. Мы не просто строим недвижимость для прода-жи, но и предлагаем совершен-но новые условия, при которых первостепенное значение имеет удовлетворение клиента.
 Calabria-TirrenoАпартаменты, виллы1–3 спальни
 Pizzo Beach Club 5* на берегу моря ря-дом с сосново-эвкалиптовой рощей. Фут-больное поле, корты, ресторан, бар, бассейны, фитнес-центр. Пляж в 5 мин. ходьбы.
 Calabria-IonioВиллы2–3 спальни 2 ванные
 Виллы с видом на море, большими патио и прекрасными садами. Некоторые име-ют парковку, другие—гараж на 2 автомо-биля. Ипотека от застройщика с низкой процентной ставкой на 11 лет.
 от €150 000
 Calabria-TirrenoВиллы, таунхаусы3–4 спальни
 Стильный комплекс Il Giardino degli Dei включает 3 отдельностоящие виллы и 8 вилл с общей стеной, каждая с живопис-ным зеленым садом, частной парковкой и изумительным видом на побережье.
 от €73 900
 Calabria-IonioВиллы, таунхаусы2–3 спальни
 Sea Breeze Resort—новый комплекс на бе-регу залива Gulf of Squillace. Простор-ные террасы с видом на море, два патио и большой сад с отдельным местом для парковки.
 от €255 000 от €320 000
 Calabria-IonioВиллы, апартаменты2–3 спальни 2 ванные
 Комплекс Egadi Villas в Соверато. Виллы с видом на море и город, большим патио и прекрасным садом, парковочным мес-том или гаражом на 2 автомобиля. Ипоте-ка под 2,05% годовых на 11 лет.
 от €239 000
 Calabria-IonioАпартаменты1–2 спальни
 Комплекс Alta Vista Resort расположен в Кротоне на вершине холма. Панорам-ные морские виды. У апартаментов 1 эта-жа большие сады, на верхних уровнях просторные балконы. Большой бассейн.
 от €89 286
 +39 096 199 8605 +39 096 353 4367 +44 0203 5516 936 +7 495 797 3715
 [email protected] www.domuskalabria.com
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 GuardistalloПоместье 500 кв. м 7 спален 8 ванных участок 4,5 га
 Вилла XIX в.: потолки 4 м, фрески. Кондиционеры, стеклянный лифт. Большой парк с бассейном и зоной отдыха, молодой виног-радник. Вертолетная площадка, асфальтированная дорога.
 €3 300 000
 О компанииАгентство Faber, основанное в 1993 г., член FIABCI с 1995 г, специализируется на продаже элитной не-движимости на Тосканском побережье—винодель-ческих ферм, агротуристических хозяйств, роскош-ных вилл и престижных тосканских имений, а также апартаментов на море.Агентство имеет большой опыт в работе с иностран-ными клиентами.
 УслугиПродажа и аренда жилой и коммерческой недви-жимости на Тосканском побережьеПодбор объектов по индивидуальному запросуПолное сопровождение сделки купли-продажиПослепродажный сервис и управление недвижи-мостьюСодействие в организации бизнесаСодействие в получении ВНЖСодействие в получении ипотечного кредита
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 Monte ArgentarioПоместье 750 кв. м 9 спален 9 ванных участок 13 га
 Вилла на мысе Арджентарио, на отвесной скале над бухтой. Про-сторные патио и террасы, парк с многолетними деревьями, госте-вой дом 100 кв. м, бассейн, гараж, хозпостройки, частный пляж.
 CastiglioncelloВилла 500 кв. м 7 спален 7 ванных участок 30 соток
 Великолепная вилла с парком, бассейном и прямым доступом к морю. Основной дом 300 кв. м с квартирой для прислуги, гос-тевой 200 кв. м. Площадка для вертолета. Понтон для купания.
 И Т А Л И Я
 Marina di Castagneto CarducciВилла 130 кв. м 3 спальни 3 ванные участок 2 сотки
 Новая двухэтажная вилла в небольшом комплексе в сосновой роще, в 100 м от пляжа. Кондиционер, домофон, автономное отопление, спутниковое ТВ. Крытая парковка и кладовка.
 €790 000
 +39 0565 774 422+39 3285 617 203
 [email protected] www.toscana-immobiliare.ru
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 О компанииКомпания Tavola Immobiliare была основана в 1972 г. предпринимателем Джованни Таволой. Услугами ком-пании пользуются вот уже несколько поколений жи-телей Варезе, а также все желающие приобрести не-движимость в этой части Итальянских Альп. Бизнес отца успешно продолжили три сына. Компания явля-ется членом Федерации профессиональных агентств недвижимости Италии (FIAIP). Нами накоплен огром-ный опыт работы с недвижимостью как в Варезе и в Ломбардии, так и в ряде других регионов Италии, например, на о. Сардиния.
 УслугиПодбор объектов недвижимости, максимально удовлетворяющих требованиям заказчикаГарантия надежности и защита инвестицийШирокая партнерская сетьБанковские услуги и помощь в получении ипотекиПравовая помощь и поддержка, в том числе для международных сделокНотариальные услуги и сопровождение сделокОценка недвижимости и управление проектамиСодействие в получении ВНЖ и визовая поддержкаЛогистика и перемещениеДокументальная поддержка
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 И Т А Л И Я
 +39 0332 470 988 +7 926 073 8172 +3 725 930 8839
 [email protected] d.vladimirov@
 tavolaimmobiliare.it www.tavolaimmobiliare.it
 Lu LignamuВилла 5 спален6 ванных участок 1,7 га
 Двухуровневая вилла с садом. Панорам-ный вид на море, 9 км от Palau. Большая крытая терраса, бассейн, площадка для барбекю. Кондиционеры, автоматичес-кие ворота, домофон и т. д.
 ArcisateКоммерческая недвижимость2500 кв. м участок 60 соток
 Комплекс состоит из главного дома и до-мика при въезде на зеленом участке. Со-гласно планам развития района, объект бу-дет преобразован в комплекс с клиникой, домом престарелых, пансионатом и т. д.
 BisuschioВилла
 Отличная вилла с удобным расположени-ем. Участок огорожен по периметру, дом окружен прекрасным парком со взрослы-ми лиственными и хвойными деревьями и зеленой изгородью.
 BorgnanaВилла 4 спальни2 ванные участок 7 соток
 Вилла с видом на озеро. 1 этаж име-ет площадь 83 кв. м (терраса 15 кв. м), 2 этаж—78 кв. м (балкон 7 кв. м). Есть подвал размером 40 кв. м, гараж, веран-да, сад 7 соток.
 BorgnanaВилла 4 спальни2 ванные участок 47 соток
 Шикарная просторная вилла с террасами и балконами. Цокольный этаж 168 кв. м, 1 этаж—148 кв. м, 2 этаж—61 кв. м. На территории сада деревенский дом 90 кв. м. Возможен торг.
 ArcisateАпартаменты3 спальни 1 ванная
 Квартира с большой террасой, садом и гаражом, расположенная в новом ве-ликолепном таунхаусе на 4 семьи. Cтрои-тельство будет закончено в 2012 г.
 €195 000
 €750 000 €1 500 000€270 000
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 К И П Р
 О компании
 Кипрская компания Demetri & Hal-linan Holiday Properties Ltd работа-ет на рынке недвижимости с 2006 г. Основные направления деятель-ности компании—продажа недви-жимости во всех регионах Кип-ра, а также аренда частных вилл и апартаментов. Офис компании находится в Ларнаке.
 Услуги
 Аренда частных вилл и апар-таментовПродажа недвижимостиУправление недвижимостьюЮридические услуги независи-мого адвокатаПомощь в получении ипотечно-го кредитаОрганизация поездок для при-обретения недвижимости
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 Дополнительные услуги
 ТрансферыАренда лимузинов и яхтКруизыИндивидуальные турыОрганизация свадеб
 �
 �
 �
 �
 �
 PissouriВилла 300 кв. мучасток 6 соток
 Вилла в 300 м от пляжа Писсури, с италь-янской мебелью, техникой Miele, собс-твенным бассейном 10х4 м, садом с пло-довыми деревьями. В цену входит новый автомобиль BMW 5 и крытый гараж.
 €1 400 000
 ProtarasВилла 260 кв. м 4 спальни4 ванные участок 4,3 сотки
 Четырехуровневая вилла в одном из луч-ших районов центрального Протараса— Fig Tree Bay, в 2 мин. ходьбы от пляжа. Цокольный этаж, сад на крыше, бассейн и парковка на две машины.
 €1 800 000
 ProtarasВилла 320 кв. м 5 спален4 ванных участок 7,5 сотки
 Великолепная вилла в Протарасе с собст-венным бассейном и садом. Расположена на первой линии пляжа, имеет панорам-ный вид на море. Вилла продается полно-стью меблированной.
 €2 500 000
 ProtarasАпартаменты67 кв. м участок 0,2 сотки
 Апартаменты с собственным садиком и крытой верандой 9 кв. м. Комплекс с бассейнами, детской площадкой, тен-нисным кортом, SPA-центром и тренажер-ным залом. Пляж в 10 мин. ходьбы.
 €155 000
 Ayia NapaВилла 117 кв. м3 спальни участок 4 сотки
 Вилла в туристической зоне Айя-Напы, ря-дом с Нисси Авеню и пляжем Нисси-Бич. Собственный бассейн и сад, вся инфра-структура рядом. Отличный потенциал для сдачи в аренду в сезон.
 €415 000
 LarnacaДом 160 кв. м 3 спальни3 ванных участок 1,8 сотки
 Дом в центре Ларнаки, рядом с лучшей частной школой и парком. Возможность надстройки третьего этажа, 2 крытые ве-ранды как дополнительные комнаты. До центральной набережной 1,5 км.
 €220 000
 +357 24 622 020 [email protected] www.villanakipre.ru
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 О компанииКомпания Chr. Athanasiou Constructions & Developments с 1975 г. является динамично развивающейся и успеш-ной в сфере строительства, продаж и инвестиций на Кипре. Компания известна высоким уровнем качест-ва возводимых объектов, который достигается лич-ным контролем за процессом работ главой компании—г-ном Афанасиу. Качество и личная ответственность не-изменно остаются нашими приоритетами. Уже более 36 лет наша сплоченная команда профессионалов при-держивается девиза «Интересы клиентов—превыше всего», и это помогает нам удерживать устойчивую по-зицию среди лидеров в области строительства.
 УслугиПрофессиональные консультации по вопросам приобретения недвижимостиЮридические и финансовые консультацииСтроительные и подрядные работыСопровождение на всех этапах сделкиПомощь в оформлении ипотечного кредитаПредоставление русскоязычного консультантаПослепродажное обслуживаниеУправление недвижимостью
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 К И П Р
 LimassolАпартаменты 94–114 кв. м2–3 спальни 2–3 ванные
 Комплекс Athanasiou Bros II в централь-ном районе Айос Николас, рядом с оте-лем Ajax. Шесть престижных квартир, по две на каждом этаже. Большие веранды, кладовая и крытая парковка.
 LimassolАпартаменты188–213 кв. м 3–4 спальни
 Изысканный проект Magnolia Residence. Стильное 3-этажное здание (на каждом этаже по одной квартире) расположено всего в 100 м от берега. Панорамный вид на Средиземное море.
 от €1034000
 LimassolВиллы 287–314 кв. м 4–5 спален4 ванные участок 4–6 соток
 Victoria Elite Villas I—роскошный комплекс в одном из самых престижных районов, вблизи марины St. Rafael, в 300 метрах от пляжа. Виллы построены по индивиду-альному проекту.
 LimassolВиллы 788–963 кв. м 5 спален7 ванных участок 11–14 соток
 Эксклюзивный комплекс Victoria Elite Villas II в престижном районе, рядом с отелем Le Meridien и пристанью для яхт St. Raphael. Три современные виллы в стиле high-tech в 300 м от пляжей.
 LimassolВиллы 180–193 кв. м 3–4 спальни3 ванные участок 4 сотки
 Проект Amaryllis Hills в южном районе Лимассола. Тихое место, классический изысканный стиль зданий, своя детская площадка. Панорамный вид на горы. Подходит для постоянного проживания.
 от €398 000
 LimassolВилла 933 кв. м 6 спален6 ванных участок 21 сотка
 Hill Rise Villa находится на возвышен-ности, в одном из самых престижных районов города, в окружении парка. Панорамный вид, 3-уровневый сад с бас-сейном. Легко доехать до центра.
 €1380000
 от €218 000
 +7 495 510 7997 [email protected] www.athanasiou.ru
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 LimassolАпартаментыот 124 кв.м
 Элитный квартирный комплекс Del Mar на первой береговой линии в самом пре-стижном районе города. Виды на море из каждой квартиры. SPA, теннис, бассейн, консьерж, спортзал.
 от €955 650
 PaphosАпартаментыот 54 кв. м 1–2 спальни 1 ванная
 Проект Peya Gardens удобно расположен на склоне горы в живописной деревне Пейя и предлагает апартаменты с вели-колепным видом на море. Гибкие условия оплаты: «Заплати 10% и получи ключи».
 от €81 300
 PaphosАпартаментыот 55 кв. м
 Небольшая и уютная резиденция Mandria Gardens в 400 м от пляжа. Два просторных бассейна, ландшафтные сады. Отделка высокого качества, хорошая сантехника, спутниковое телевидение (с НТВ+).
 от €99 700
 PaphosАпартаменты, пентхаусы, виллыот 54 кв. м
 Комплекс Limnaria Gardens расположен в прибрежной части престижного турис-тического района Като Пафос. Инфра-структура включает бассейн, парк, тен-нисный корт.
 от €151 200
 PaphosВиллы 2 спальни3 ванные участки от 4,4 соток
 Виллы класса «люкс» в самом популяр-ном клубном поселке Кипра—Kamares Village. Он находится на горном склоне, откуда открываются потрясающие виды на море.
 от €262 000
 LimassolАпартаменты, пентхаусыот 60 кв. м
 Современные апартаменты в комплек-се Eden Beach Apartments предлагают сервис отеля. В распоряжении резиден-тов бассейн, спортзал, консьерж, уборка и др. Объект готов.
 от €161 200
 К И П Р
 О компанииКомпания Leptos Estates с историей, насчитывающей 50 лет, по праву является ведущим застройщиком на Кипре и Греческих островах. За годы успешной рабо-ты компания возвела свыше 300 объектов, где сегод-ня проживают более 20 000 счастливых семей. Ком-пания предлагает жилую и коммерческую недвижи-мость, а также земельные участки только в самых лучших районах Кипра и Греции.Компания имеет лицензию первого класса на право строительства любых объектов.
 УслугиLeptos Estates оказывает своим клиентам полный на-бор экспертных услуг, начиная с покупки земельно-го участка и создания архитектурных планов, до про-ведения строительных работ и дизайна интерьера. Компания располагает самым большим техническим отделом на Кипре, состоящим из более чем 60 инже-неров-строителей, инженеров-сметчиков, архитекто-ров и дизайнеров.
 +7 495 974 1453 +7 495 974 1454
 [email protected] www.leptos-estates.ru
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 Л А Т В И Я
 О проектеЖизнь на курорте—это мечта, и Avenue 34 означает воплощение мечты в реальность.Это место, сочетающее целебный климат с оживлен-ностью курортного города. Avenue 34—эксклюзив-ное трехэтажное здание с 14 апартаментами различ-ной планировки на проспекте Дзинтару, 34. Вы бу-дете находиться в самом сердце курортного горо-да Юрмала, в районе Дзинтари, всего в 100 метрах от песчаных пляжей и в 10 минутах ходьбы от улицы Йо-мас и концертного зала «Дзинтари».
 Юрмала и ДзинтариКурортным местом Юрмала стала в начале XIX века. Вслед за купальнями здесь появились виллы аристок-ратов. Из-за знатных персон, которые активно прак-тиковали прогулки вдоль берега моря, физические упражнения на свежем воздухе и ванны с морской водой, Юрмала быстро стала популярной. Вскоре на курорт стали стекаться туристы со всех концов света. Часть Юрмалы Дзинтари, ранее известную как Эдин-бург, любили посещать аристократы, и с тех пор этот район считается особенно престижным.
 JurmalaАпартаменты 96–170 кв. м
 Avenue 34—современный комплекс в самом сердце курортного города Юрмала, в районе Дзинтари. Рядом парк. В 30 мин. езды—Рига, до аэропорта—15 мин. При строительстве использовались экологически чистые материалы. Внешние жалюзи для защиты от солнца, отличная теплоизоляция, звукоизоляция. Всю террито-рию здания планируется оградить и обеспечить круглосуточным
 видеонаблюдением. Особенности проекта: продуманная плани-ровка—просторная гостиная, гардероб, хозяйственное помеще-ние и как минимум две спальни; благоустроенная территория пло-щадью 35 соток; подземная автостоянка на 23 места; просторный холл с местом для консьержа; бесшумный стеклянный лифт. Сдача проекта в эксплуатацию запланирована на май 2012 года.
 €5000 м2
 +371 67 099 099 [email protected] www.avenue34.lv
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 JurmalaАпартаменты 100 кв. м
 Последняя квартира в новом жилом доме клубного типа, распо-ложенном на главной улице Юрмалы, в 5 минутах ходьбы от мо-ря и в 10 минутах—от концертного зала «Дзинтари».
 €300 000
 О компанииКомпания Baltic Estate специали-зируется на продаже недвижимос-ти в Латвии, Литве и Эстонии. На-правление создано в 2008 году. Покупая недвижимость в При-балтике, вы приобретаете высо-кокачественное жилье в ближай-ших к России странах Евросоюза и получаете европейский уровень жизни при сравнительно невысо-ких ценах. Кроме того, это еще и выгодное вложение средств.
 УслугиПродажа недвижимостиЮридическое сопровождение сделкиОформление вида на житель-ствоПомощь в получении ипотечно-го кредитаУчастие в залоговых аукционах от имени покупателяСтроительные и отделочные работы
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 СпецпредложениеКомпания Baltic Estate организу-ет для покупателей бесплатные смотровые туры
 RigaАпартаменты 75–250 кв. м
 Апартаменты в уникальном новом жилом комплексе в историчес-ком центре города—Старой Риге. В составе комплекса 2 корпуса с подземной автостоянкой и уютный внутренний дворик.
 RigaАпартаменты 67–194 кв. м
 Апартаменты в современном 12-этажном доме в престижном ти-хом районе Риги, в экологически чистой зоне недалеко от Киш-озера. Премия «Лучший проект элитного дома 2007 года».
 Л А Т В И Я
 JurmalaАпартаменты 69–129 кв. м
 Апартаменты в новом жилом комплексе на самом берегу Бал-тийского моря. Комплекс спроектирован в современном евро-пейском стиле: открытое пространство и естественный свет.
 от €250 000
 +7 495 364 60 77 [email protected] balticestate.net
 от €114 000 от €217 000
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 Л А Т В И Я
 О компанииКомпания InterHaus является круп-нейшим застройщиком и лиде-ром рынка элитной недвижимос-ти Юрмалы, предлагая своим кли-ентам эксклюзивные квартиры, земельные участки, частные до-ма, офисы, а также инвестицион-ные проекты. Компания InterHaus работает в сфере недвижимости с 2001 г., на ее счету ряд успешно реализованных жилых и коммер-ческих проектов.
 УслугиИндивидуальный подходПолное сопровождение на всех этапах сделкиЮридические и финансовые консультацииПомощь в открытии банковско-го счета и получении ВНЖОбслуживание объектов, кон-сьерж-сервисДизайн интерьеров, проекти-рование и организация ремонт-но-строительных работ
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 О ЛатвииЛатвия является полноправным членом Европейского Союза. По-купка недвижимости в Латвии позволяет претендовать на полу-чение вида на жительство в стра-не сроком до 5 лет. ВНЖ в Лат-вии автоматически дает право на безвизовое перемещение по территории всех стран Шенгенс-кой зоны.
 JurmalaАпартаменты от 90 кв. м 1–3 спальни 1–2 ванные
 Элитный жилой комплекс Villa 21 расположен в самом престижном районе Юрмалы—Булдури, на первой береговой линии в дюнной зоне, в 30 м от пляжа. Villa 21—это два трехэтажных здания с ман-сардным четвертым этажом. 30 апартаментов класса люкс име-ют площадь от 160 до 215 кв. м. Предусмотрены многоуровневая система безопасности, витринное остекление, бесшумные лифты,
 газовое автономное отопление. Высота потолков 3 м, есть мес-то для камина (подключен дымоход). В комплексе имеются тре-нажерный зал и сауна, ухоженный внутренний двор и детская игровая площадка. В районе жилого комплекса богатая инфра-структура. До променада Йомас и концертного зала «Дзинтари» 10–15 минут ходьбы. До центра Риги—18 км.
 от €4500 м2
 +371 678 11 156 +371 286 24 444
 [email protected] www.ih.lv
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 М А Р О К К О
 Ваш дом с видом на ГибралтарТанжер находится на севере королевства Марокко, у берегов Средиземного моря и Атлантического оке-ана, в 14 км от Испании. Благодаря своему исключи-тельному расположению, богатейшей истории, мяг-кому климату и живописным пейзажам Танжер яв-ляется популярным марокканским курортом. После открытия морского порта Танжер Мед и благодаря развивающейся быстрыми темпами промышленнос-ти, Танжер считается вторым экономическим цент-ром страны.
 Tanger City CenterTanger City Center расположен в самом центре го-рода, в непосредственной близости от железнодо-рожного вокзала, международного аэропорта и в не-скольких минутах от пляжа. Застройщиком Tanger City Center является известная международная де-велоперская компания Inverante. Tanger City Center удачно сочетает в себе жилой комплекс, деловой центр, гостиничный комплекс, а также торговый центр международного класса, построенный в соот-ветствии с мировыми стандартами.
 TangerАпартаменты 2–4 спальни 80–170 кв. м
 Tanger City Center предлагает 800 апартаментов класса люкс. Из окон комплекса открываются захватывающие виды на Гибрал-тарский пролив и на роскошные панорамы города. При стро-ительстве комплекса были использованы строительные и от-делочные материалы высшего качества. Двойное остекление позволяет добиться высокой тепло- и шумоизоляции. В здании
 установлены энергосберегающие инженерные системы, отвеча-ющие самым высоким экологическим требованиям, бесшумные лифты. Отделка апартаментов выполнена в современном стиле.К услугам жителей комплекса и его гостей—многочисленные рестораны, кафе, молл со множеством шикарных магазинов и бутиков.
 от €150 000
 +212 665 15 25 13 +212 660 59 00 12
 [email protected] www.tangercitycenter.ma
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 С Ш А
 О компанииАгентство элитной недвижимости Decorus Realty предлагает своим клиентам лучшие объекты Майа-ми во всех сегментах недвижимости. Ведущий брокер Елена Грэйди примет любой ваш запрос и предложит наилучший вариант, способный удовлетворить все пожелания. Клиентам агентства элитной недвижимос-ти Decorus Realty предоставляются дополнительные услуги: юридические консультации, решение вопро-сов приватизации, оценка недвижимости, професси-ональное сопровождение и финансирование сделки (рассрочка и ипотека).
 ПреимуществаНедвижимость во Флориде—это престижноПредложения недвижимости от ведущих застрой-щиковПодбор по запросу на вторичном рынке недви-жимостиАналитика и динамика цен на рынке.Работа по эксклюзивным проектам.Организация ознакомительных поездок (билеты, визы, размещение)Получение дополнительного дохода от операций с недвижимостью, сдача в аренду.
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 MiamiАпартаменты100 кв. м 1 спальня
 Апартаменты на первой линии пляжа, удобно расположенные в лучшем месте города—Miami Beach–La Perla. Минималь-ные расходы на содержание и возмож-ность выгодной сдачи в аренду.
 MiamiАпартаменты200–500 кв. м 1–4 спальни
 Апартаменты и пентхаусы в роскошном проекте The Chateаu—новостройке на Miami Beach. Инфраструктура и услуги класса люкс. Жизнь со всеми удобствами высококлассного отеля на берегу океана.
 $5500 м2
 MiamiАпартаменты100 кв. м 1 спальня
 Апартаменты в комплексе Ocean View, расположенном через дорогу от пля-жа. Виды на океан. Подогреваемый бас-сейн, джакузи, теннисные корты, спорт-зал и многое другое.
 $400 000
 HollywoodКоммерческая недвижимость
 MargaritaVille Hollywood Beach Resort на побережье—объект для иностранного инвестора. Создает более 3 тыс. рабочих мест и гарантирует получение визы типа EB-5, Green Card и ВНЖ в США.
 $500 000 $205 000
 +1 305 215 0036(Елена Грэйди)
 [email protected] www.miamirealtor.ru
 MiamiАпартаменты265 кв. м 3 спальни 4 ванные
 Апартаменты в престижном комплек-се Acqualina. Виды на Downtown и South Beach. Шикарный ремонт и роскошный сервис 6-звездочного отеля. Предложение напрямую от продавца.
 $2 600 000
 MiamiОсобняк640 кв. м 5 спален 6 ванных
 Двухэтажный особняк на побережье в са-мом престижном районе Golden Beach. Выход на собственный пляж, виды на океан из каждого окна. Изысканная архи-тектура дома и новейший дизайн.
 $9 500 000
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 Т У Р Ц И Я
 AlanyaАпартаменты 1–2 спальни
 Новые апартаменты в спокойном районе Махмутлара, в 300 м от пляжа. Фитнес-зал, сауна, открытый бассейн, детская площадка и парковка. Беспроцентная рассрочка до 2013 года.
 AlanyaАпартаменты 118 кв. м 2 спальни
 Новые апартаменты от застройщика в центре Махмутлара, в 120 м от моря. Вид на море и горы. Открытый бассейн, парков-ка, фитнес-зал, спутниковое ТВ, Wi-Fi, лифт. Консьерж и охрана.
 О компанииSonmez Real Estate & Construction уже 11 лет являет-ся крупнейшим лицензированным агентством недви-жимости и строительной компанией в регионе Ала-ния на Средиземноморском побережье Турции. Мы всегда рядом с вами: проконсультируем, поможем выбрать объект и будем сопровождать вас во вре-мя вашего визита в Турцию. Мы быстро и качествен-но выполним любую вашу просьбу, круглосуточно находясь на связи. Добро пожаловать на «берег ту-рецкий»!
 УслугиПродажа жилой недвижимостиАренда жилой недвижимостиЮридические и консалтинговые услугиСтроительство, девелопмент, инвестиционные проектыУправление недвижимостьюИнвестиционный консалтингЮридическое сопровождение на всех этапах по-купки недвижимости
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 AlanyaАпартаменты105 кв. м 2 спальни
 Прекрасные просторные апартамен-ты от застройщика—компании Sonmez Real Estate & Cоnstruction. Дом находится в 650 м от Средиземного моря, в центре города Махмутлар. Трехкомнатные квар-тиры площадью 105 кв. м имеют изуми-тельный вид на Средиземное море и го-ры Торос. В комплексе к услугам жителей—от-крытый плавательный бассейн, парков-ка, фитнес-зал, сауна, спутниковое те-левидение. Есть пожарная лестница, запасной резервуар воды, лифт, элект-рогенератор. Имеются также консьерж и охрана.Предлагается беспроцентная рассрочка до 2013 года.от €63 000
 от €30 000от €53 000
 +905 387 168 301 +905 498 102 756
 batik000 [email protected]
 [email protected] www.sonmezrealestate.com
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 Т У Р Ц И Я
 AlanyaВилла 224 кв. м 4 спальни 5 ванных
 Шикарные виллы с камином, сауной, гаражом и террасой с пот-рясающим видом на море расположены в 200 м от пляжа. Воз-можно изменение дизайна по вашему вкусу.
 AlanyaАпартаменты от 80 кв. м 2–3 спальни 1–2 ванные
 Элегантные дома в стиле османских дворцов расположены на склоне холма всего в 300 м от пляжа в г. Конаклы. Все квартиры имеют террасы с потрясающим видом на море и горы.
 О компанииСтроительная компания Alaydin Yapi имеет опыт более 35 лет, и успешно зарекомендовала се-бя на рынках Анталии, Алании и Белека. Придерживаясь строгих стандартов качества в своих про-ектах, мы создаем атмосферу ую-та, где каждый сможет найти уго-лок себе по душе и погрузиться в чудесный мир средиземноморс-кой сказки.
 УслугиСтроительство и продажа квар-тир и домов в Анталии, Алании и БелекеАренда вилл и квартирПродажа участков земли под застройкуПродажа коммерческой недви-жимостиОказание услуг по реализации инвестиционных проектовПодбор объектов по всему по-бережью
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 СпецпредложениеКомпания предоставляет 2 го-да рассрочки на квартиры вто-рой очереди комплекса Gardenia Houses. Кроме того, специально для читателей Homes Collection продлено до конца марта дейс-твие нашей акции «Гарантирован-ная прибыль от аренды в разме-ре 5% от стоимости приобретен-ной квартиры»
 AntalyaАпартаменты от 36 кв. м1–3 спальни 1–2 ванные
 Gardenia Houses—серебряный призер премии Homes Overseas Awards в номина-ции «Лучший проект в Турции». Уникаль-ный по своим масштабам для района Ко-ньяалты комплекс состоит из 11 блоков, в которых предлагаются 165 квартир. Из всех окон открываются виды на горы или парк. Апартаменты отличаются разнооб-разием планировок.Комплекс имеет богатую инфраструкту-ру: предусмотрены бассейн, охрана, са-уна, фитнес-зал, аквапарк, развлечения для детей, трансфер до пляжа, открытая и крытая парковка и т. д. Есть консьерж и обслуживающий персонал.
 от €39 000
 €325 000от €100 000
 +7 495 989 8552 [email protected] www.alaydinvilla.com
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 Ч Е Р Н О Г О Р И Я
 +382 30 302600 +7 495 565 3089
 [email protected] [email protected]
 www.montereal.ru
 О компанииAdriatik Stroinvest—агентство нед-вижимости и иммиграционных услуг, осуществляющее сделки в Черногории и Сербии. Компа-ния оказывает услуги по проекти-рованию и строительству жилья и бизнес-объектов, консультиру-ет по всем вопросам, в том чис-ле связанным с подготовкой доку-ментов, и сопровождает клиента до момента получения иммигра-ционного статуса.
 Смотровые поездкиБилеты и проживание оплачивает покупатель, но при покупке объ-екта затраченные средства возме-щаются.Осмотры на территории Черно-гории—бесплатно в течение двух дней; на территории Сербии—оп-лачиваются фактические транспор-тные расходы (стоимость ГСМ).
 О регионеЧерногория и Сербия—это без-визовые страны для россиян. Их отличает ни с чем несравнимая по своей красоте природа, го-ры и озера, роскошные песча-ные и каменистые пляжи на побе-режье лазурного Адриатическо-го моря.
 Bar RivieraДом 43 кв. м 2 спальни1 ванная участок 1,66 сотки
 Уютный домик в красивой местности, с па-норамным видом на море. До пляжа, нахо-дящегося в тихой бухте, 120 м. Терраса на крыше (40 кв. м). Кафе и магазин рядом. На участке место для барбекю, парковка.
 SutomoreСтудио34 кв. м
 Студио с хорошим местоположением, не-далеко от городского песчаного пляжа. Полная инфраструктура. Мебель, конди-ционер, закрытая терраса. Отличные ка-чественные отделочные материалы.
 €42 000
 Bar RivieraДом 335 кв. м 3 спальни3 ванные участок 6,9 соток
 Расположен в окружении оливковых рощ в местности Мировица. Бассейн, сауна, отдельная бильярдная (46 кв. м). Теплые полы, кондиционер, мебель, техника. Сад и парковка на 8 машин.
 €85 000
 BudvaКвартиры29–60 кв. м 1–2 спальни
 Новый дом в 350 м от моря. Отделка бу-дет готова к 1 июня 2012 г., документы к продаже—к 1 сентября 2012 г. Одно парковочное место к каждой квартире—бесплатно. Вид на море.
 от €1700 м2 €599 000
 SutomoreДом 130 кв. м 4 спальни3 ванные участок 2,39 сотки
 Дом в тихом месте с видом на горы. Рас-положен в 1 км от моря на небольшой возвышенности. Хорошая отделка, про-сторные комнаты, место на паркинге. Ме-бель, техника. Готов к проживанию.
 €95 000
 Bar RivieraДом 130 кв. м 3 спальни2 ванные участок 3 сотки
 Новый дом с камином и живописным ви-дом на горы и старый город Бар. Готов к проживанию. Возможна покупка учас-тка под застройку и строительство дома за 3 мес. по одному из 12 проектов.
 €130 000
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 Ф И Н Л Я Н Д И Я
 О компанииОснованная в 2007 году, компания Suomen Ekokiin-teisto
 ..t Oy занимается развитием дачного строитель-
 ства в юго-восточных регионах Финляндии—Саво и Южной Карелии. Эти живописные места—одни из красивейших в Европе. Сочетание покоя и безопас-ности с высоким уровнем качества услуг и доступны-ми ценами делают юго-восточную Финляндию попу-лярным местом активного отдыха. Купив у нас учас-ток земли на берегу озера и заказав коттедж, наш клиент получает готовый объект недвижимости все-го за 10–12 недель.
 УслугиЮридическое оформление документов на недви-жимостьРегистрация собственностиКонсультации по оптимизации расходовСубподрядчики для всех видов строительных ра-бот (вода, канализация, электричество, земляные работы)Строительство и сдача-приемка объекта в эксплуа-тациюДоговоры с местными эксплуатационными службамиПолное сопровождение клиентской недвижимости
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 �
 ImatraУчасток100 соток
 Участок на берегу озера Саймаа. Жи-вописное место вблизи Руоколахти. По краю участка идет дорога. Разрешение на строительство 200 кв. м. Собственная береговая линия 100 м.
 MikkeliУчасток150 соток
 Участок на берегу озера Саймаа, в 100 км от границы, с домиком под снос и хозяйст-венными постройками (в удовлетвори-тельном состоянии). Великолепное место для рыбалки. Есть лодка и мотор.
 €156 000
 MikkeliУчасткиот 100 соток
 Два участка под дачную застройку на бе-регу тихого озера, в 150 км от границы. В 20 км—город Mikkeli и детский парк Visulahti. Дорога до границы участков—в собственности владельцев.
 €228 000
 MikkeliУчасткиот 58 соток
 Пять участков, предназначенных под дач-ную застройку, на берегу живописного озе-ра. До ближайшего города 20 км. В случае покупки двух и более участков—скидки. Право на строительство до 250 кв. м.
 от €41 640 €72 000
 +358 500 514 849 +7 911 703 3541
 [email protected] www.ekokiinteistot.fi/ru
 LappeenrantaУчасткиот 30 соток
 4 участка на берегу озера, в 20 км от Лап-пеенранты. 40 км до Торфяновки и Брус-ничного, 20 км до станции Вайниккала. Собственная береговая линия. Право на строительство 180 кв. м.
 от €180 000
 LappeenrantaУчасткиот 33 соток
 Три участка, предназначенных под дач-ную застройку (100–150 кв. м), на бере-гу живописного озера в 50 км от грани-цы. Тихое место для любителей рыбалки. 20 км до ближайшего города Раутярви.
 от €96 000

Page 118
                        

116 Homes Collection №2 (28) апрель–май 2012
 I N T E R N A T I O N A L
 О компанииКомпания Leptos Estates с историей, насчитывающей 50 лет, по праву является ведущим застройщиком на Кипре и Греческих островах. За годы успешной рабо-ты компания возвела свыше 300 объектов, где сегод-ня проживают более 20 000 счастливых семей. Ком-пания предлагает жилую и коммерческую недвижи-мость, а также земельные участки только в самых лучших районах Кипра и Греции.Компания имеет лицензию первого класса на право строительства любых объектов.
 УслугиLeptos Estates оказывает своим клиентам полный на-бор экспертных услуг, начиная с покупки земельно-го участка и создания архитектурных планов, до про-ведения строительных работ и дизайна интерьера. Компания располагает самым большим техническим отделом на Кипре, состоящим из более чем 60 инже-неров-строителей, инженеров-сметчиков, архитекто-ров и дизайнеров.
 Cyprus, PaphosВиллыот 154 кв. м 3–5 спален 3 ванные
 Виллы класса люкс, выполненные в ин-дивидуальном стиле. Поселок Coral Bay Villas расположен на курорте Coral Bay, известном благодаря прекрасным пля-жам и первоклассным отелям.
 от €469 800
 Cyprus, PolisВиллы от 127 кв. м 3 спальни3 ванные участки от 4,5 соток
 Поселок Argaka Beach Villas построен в нескольких метрах от пляжа, в 5 мин. от Полиса и Лачи. 28 вилл выполнены в тра-диционном стиле, идеально гармонирую-щем с окружающим ландшафтом.
 от €275 000
 Cyprus, PaphosВиллыот 184 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Поселок Apollo Beach Villas представлен роскошными белоснежными виллами, расположенными на первой линии. Каж-дая вилла имеет большие террасы с ви-дом на море, бассейн и джакузи.
 от €462 500
 Cyprus, PaphosАпартаментыот 56 кв. м 1 спальня 1 ванная
 Современный комплекс Aphrodite Springs расположен на склоне горы в поселке Ге-роскипу. На территории: бассейн, зона отдыха, крытая парковка. Инфраструкту-ра в шаговой доступности.
 от €113 800
 Greece, Crete, Chania Виллы от 136 кв. м 3 спальни3 ванные участки от 11 соток
 Поселок класса люкс Viglia Beach Villas строится на песчаном пляже живописной бухты Киссамос. Уникальная архитектура, крупные земельные участки, ошеломляю-щие виды на море.
 от €750 000
 Greece, Crete, Chania Апартаменты, таунхаусы, виллыот 54 кв. м 1 спальня 1 ванная
 Комфортабельный жилой комплекс Aph-rodite расположен на о. Крит в районе Пиргос, прямо на берегу моря, и вопло-щает средиземноморский стиль жизни. На территории есть бассейн и ресторан.
 от €145 000
 +7 495 974 1453 +7 495 974 1454
 [email protected] www.leptos-estates.ru
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 I N T E R N A T I O N A L
 О компанииКомпания «Тверской Бульвар» работает в сфере за-рубежной недвижимости с июля 2006 года, специа-лизируясь на рынках Германии, Франции, Италии, Че-хии, Испании, Кипра и Черногории. Весь свой опыт и уникальные знания, накопленные за годы рабо-ты, мы дарим нашим клиентам, чтобы сделать приоб-ретение ими недвижимости за рубежом максималь-но понятным, безопасным и комфортным. Основные принципы нашей работы: абсолютный профессиона-лизм, конфиденциальность, бережное и уважитель-ное отношение к каждому клиенту.
 УслугиКомпания предоставляет клиентам полное сопро-вождение сделки и контролирует весь процесс по-купки, начиная со смотровой поездки и заканчи-вая получением документов, подтверждающих пра-во собственности на объект жилой или коммерчес-кой недвижимости. Сотрудники компании объясняют каждый этап процесса покупки, а также консультиру-ют по особенностям законодательства конкретной страны, для того чтобы наши клиенты могли избе-жать любых затруднений при оформлении прав собс-твенности.
 ГерманияКвартира 88 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Квартира с террасой и собственным участком в пригороде Фрайбурга. Комплекс с изысканной архитектурой и ландшафт-ным дизайном расположен вокруг озера. Сдача в июне 2012 г.
 €253 000
 ИспанияАпартаменты 141 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Апартаменты-дуплекс класса люкс в Марбелье. Терраса с шикар-ным видом на море. Кондиционеры, подземный паркинг с лиф-том, охрана. В комплексе есть сад, 3 бассейна, сауна, спортзал.
 €250 000
 ЧерногорияВилла 350 кв. м 5 спален 5 ванных участок 9 соток
 Вилла класса люкс в Столиве. 200 м от моря, большая терраса, ши-карные виды на море. Кондиционирование, сауна, охранная систе-ма, инфинити-бассейн 8х5 м, зона барбекю, подземный паркинг.
 €1 495 000
 Северный КипрВилла 170 кв. м 4 спальни 3 ванные участок 9,2 сотки
 Вилла в Кирении, Каршияке с бассейном 10х5 м, ухоженным са-дом и меблировкой, в 400 м от моря. Терраса с шикарным видом на море, камин, кондиционеры. Услуги управляющей компании.
 €164 945
 +7 495 641 0409 +7 903 523 0261
 [email protected] [email protected]
 www.tbresidence.ru
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 Елена ЮРГЕНЕВА, регио-нальный директор департа-мента жилой недвижимости компании Knight Frank
 +7 495 981 0000 [email protected] www.knightfrank.ru
 Вия ГАЙЛИТЕ, руководитель отдела по продаже квартир и особняков компании Latio
 +371 670 32 300
 +371 670 32 302 [email protected] www.latio.lv
 Юлия ШАМРАЙ, директор департамента элитной недви-жимости компании Top City
 +7 495 721 3777 www.topcity.pro
 Игорь ИНДРИКСОНС, глава консалтингового портала по инвестициям в недвижи-мость Indriksons.ru
 +7 495 775 8855 indriksons.ru
 Рустам РАДЖИБАЕВ, менеджер компании Samis Investments Ltd
 +357 99 624 595 +357 99 847 804
 +357 25 635 031, info@samis-
 investments.com samis-investments.com
 Катерина ЧУМАК, директор агентства недвижимости Maris
 +385 52 501 333
 +385 52 502 336 [email protected] www.maris.hr
 Аристос ЭЛИАДЕС, менед-жер по продажам и маркетин-гу компании Developments & Construction Ltd
 +357 25 81 42 66 info@kanika-
 developments.com a.eliades@kanika- developments.com
 www.kanika- developments.com
 Геннадий КИРИЛОВ, руково-дитель компании Loikka
 +371 672 05 216 +371 297 18 568
 [email protected] www.loikka.lv
 Марина КАЖИК, директор компании Histria Apart
 +385 52 535 259 +385 989 046 254
 [email protected] www.histria-apart.com
 Ирина ХАРЧЕНКО, директор компании «Астра Марина»
 +7 499 755 8685 +385 99 400 4209
 [email protected] www.astra-marina.ru
 Владислав АНДРЕЕВ, глава представительства компании Cybarco в Екатеринбурге
 +7 343 344 3626 +7 495 643 1901
 [email protected] www.cybarco.ru
 Татьяна СОВЕТОВА, дирек-тор департамента зарубеж-ной недвижимости компании Kalinka Realty
 +7 495 725 2581
 +7 495 725 2582 [email protected] www.kalinka-realty.ru
 Антон БОЛОС, руководитель отдела маркетинга компании Pafilia
 [email protected] [email protected]
 +357 26 848 800 +7 495 258 1970
 www.pafilia.com
 Янис ИЛИАДИС, Полиани-дис ДИОНИС, топ-менедже-ры компании Home in Cyprus (Step to Home Publications Ltd)
 +7 915 182 0870
 +7 928 666 1205 +357 994 53 119 +357 967 53 623
 [email protected] www.kipr-dom.ru
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