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 Цена свободная
 Дорогие читатели!Как по-вашему, что лучше—четыре времени года или лето круглый год? По-кой и безопасность или приключения и открытия? Что вообще значат для нас жизненные перемены?
 Недавно мне пришло в голову, что чем старше мы становимся, тем мень-ше мы этих перемен хотим и тем больше их происходит. Когда я была ре-бенком, мир был стабилен и предсказуем, и родители более или менее пред-ставляли, как будут жить их дети. Они надеялись, конечно, что жизнь ста-нет лучше и легче, но в основах своих будет такой же.
 Сегодня мы понятия не имеем, как будет выглядеть мир лет через двад-цать. Технологии развиваются быстрее, чем мы успеваем их освоить, деся-тилетний ребенок овладевает новым гаджетом быстрее, чем его дед—акаде-мик всяческих важных наук. Для того чтобы работать, уже не нужно сидеть на рабочем месте, и скептическое выражение лица можно продемонстри-ровать деловому партнеру с помощью веб-камеры прямо через океан. Вы-сокооплачиваемые профессионалы становятся вольными блоггерами или инструкторами по дайвингу. Так и хочется проворчать: «И куда мы все ка-тимся?!»
 В будущее, куда же еще. Можно ностальгировать о прежних временах, но мало кому хотелось бы по-настоящему попасть в «день сурка»—неиз-менную реальность, где раз и навсегда установлены все правила. Ведь па-мять милосердно отсеивает плохое (недаром именно способность пом-нить зло имеет собственное название и считается довольно неприятным качеством).
 Поэтому предлагаю договориться: с сегодняшнего дня считать все пе-ремены в нашей жизни позитивными. Потому что перемены—это и есть жизнь.
 Лина Селезнева
 О Т Р е д А К ц И И
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 11–12 мартаmoscow international investment show
 Посетители выставки Moscow International Investment Show по-
 лучат полное представление о возможностях инвестиций в за-
 рубежную недвижимость. Состояние рынков различных стран,
 перспективы работы в тех или иных сегментах, проекты, к ко-
 торым можно присоединиться в качестве соинвестора—эти
 и прочие вопросы будут освещены в ходе выставки. Опытные
 специалисты составят для посетителя готовый портфель, со-
 стоящий из объектов недвижимости и/или ценных бумаг. В от-
 дельном павильоне будет проходить VII Салон Недвижимости
 Болгарии. Его цель—наладить прямые контакты между потен-
 циальными инвесторами, интересующимися болгарской недви-
 жимостью, и строительными и инвестиционными компаниями
 Болгарии. На Салоне будут представлены предложения 50 экс-
 понентов: жилая недвижимость на морских и горнолыжных ку-
 рортах Болгарии, недвижимость на бальнеологических и гольф-
 курортах, строительные проекты в крупных городах Болгарии,
 а также коммерческая недвижимость.
 Москва, Тишинская площадь, 1 стр. 1, Тц «Тишинка»,
 www.investshow.ru
 24–27 февралядОМЭКСПО
 Выставка «Домэкспо»—крупнейшее мероприятие отрасли, где
 будут представлены все сегменты рынка недвижимости.
 В рамках деловой программы выставки журнал Homes Collection
 совместно с порталом Недвижимость@Mail.ru проведет две пре-
 зентации проекта «Who is Who на рынке зарубежной недвижи-
 мости». Приложение увидело свет в конце 2010 г. и стало зна-
 ковым для рынка проектом, объективно отражающим текущую
 ситуацию. 25 февраля 2011 г. с 13 до 1� часов в Большом зале
 «Who is Who» будет представлен профессиональным участни-
 кам рынка, а с 17 до 19 часов состоится семинар для посетителей
 выставки «Кому доверять на рынке зарубежной недвижимости».
 Представители компаний-участников—лучшие специалисты рын-
 ка—ответят на вопросы аудитории и расскажут о представляе-
 мых ими странах.
 Модерировать семинар будут генеральный директор издатель-
 ского дома КСКА Publishing Ирина Клименко и главный редак-
 тор журнала Homes Collection Лина Селезнева.
 Москва, ул. Ильинка, д. 4, «Гостиный двор», +7 495 258 8764,
 www.domexpo.ru
 С О Б ы Т И я
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 Салон зарубежной недвижимости
 в Санкт-Петербурге проходит с 200� г.
 дважды в год, являясь частью большого
 выставочного проекта «Ярмарка недви-
 жимости».
 История Салона отражает динамику
 спроса на зарубежную недвижимость
 в северной столице: за пять лет аудито-
 рия выставки выросла до �–8 тыс. че-
 ловек; более 100 компаний-участников
 предлагают недвижимость в �0 странах
 мира.
 В Деловой программе Салона—семина-
 ры и презентации по практическим воп-
 росам, связанным с приобретением не-
 движимости в разных странах.
 Санкт-Петербург, ул. Курская, 21Б,
 оф. 10, +7 812 320 2457, www.y-expo.ru
 16–20 мартаГреческий бизнес-форум
 Бизнес-форум «Новые возможности на
 греческом рынке недвижимости для рус-
 ских инвесторов» призван придать но-
 вый импульс экономическим отношениям
 между нашими странами. В форуме при-
 мут участие более 20 крупных агентств,
 специализирующихся на продаже недви-
 жимости Средиземноморья в России.
 Организаторы конференции—Ассоциа-
 ция риэлторов России и Греции, «Агент-
 ство Инвестиций в Грецию», а также Ми-
 нистерство Иностранных дел Греции
 и Посольство России—отмечают огром-
 ный интерес к форуму греческих компа-
 ний, которые возлагают большие надеж-
 ды на клиентов из России.
 Греция, г. Афины и о. Корфу,
 www.hrcc.gr
 18–20 мартаHElEXPo athens 2011
 HELEXPO 2011—профессиональная вы-
 ставка жилой и коммерческой недвижи-
 мости, риэлторского и строительного
 бизнеса, инвестиционной и финансовой
 деятельности, которая пройдет в Афи-
 нах (Греция) уже в четвертый раз.
 Среди участников выставки—строитель-
 ные, инвестиционные и консалтинговые
 компании, инженерно-проектировочное
 и риэлторские бюро, страховые и оце-
 ночные компании, банки, адвокатские
 конторы. В международном выставоч-
 ном центре HELEXPO Palace будут пред-
 ставлены жилая и коммерческая недви-
 жимость, а также перспективные инвес-
 тиционные проекты.
 HElEXPo Palace, 39, Kifissias aven.,
 maroussi, www.helexpo.gr
 С О Б ы Т И я
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 Х О Р О ш И е в е щ И
 Свечи ароматические Guerlain, Articoli
 Ароматические свечи, Articoli
 Ароматическая свеча с запахом апельсина, Articoli
 Парфюмированный спрей, The Body Shop
 +7 96 70 39 70 99
 Ароматические свечи,The Body Shop
 Ароматизатор для помещений, The Body Shop
 Ароматическая cвечас вербеной, L’Occitane
 Кто сказал, что настоящий дом должен пахнуть пирогами? Ведь есть гораздо более интересные занятия, чем вахта у плиты. Наполнить дом ароматами ванили, кофе и шоколада гораздо легче. Надо лишь зажечь свечу.
 Адреса магазинов, где можно купить товары, представленные в рубрике «Хорошие вещи»,—на стр. 104
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 Х О Р О ш И е в е щ И
 Адреса магазинов, где можно купить товары, представленные в рубрике «Хорошие вещи»,—на стр. 104
 Тапочки домашние, Frette
 Настоящий мужчина уже давно умеет подбирать галстук под костюм, парфюм под событие и правильные аксессуары под интерьер. Ведь сегодня надо быть одинаково компетентным и в ситуации на бирже, и в последних веяниях моды. Даже моды на подсвечники.
 Аудиосистема Beo sound 8,Bang&Olufsen
 весы, Joost van Bleiswijk, Podium
 универсальное устройство Beo time, Bang&Olufsen
 часы modernista, Podium
 Подсвечник Joost van leiswijk, Podium
 часы песочныеJoost van Bleiswijk, Podium
 Письменный стол, Armani Casa
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 Говорят, чтобы понять женщину, нужно заглянуть в ее сумочку. Но не каждой даме понравится такое изучение. Лучше напроситесь в гости: квартира покажет, что ее хозяйка белая, пушистая и в розовый горох.
 Х О Р О ш И е в е щ И
 Адреса магазинов, где можно купить товары, представленные в рубрике «Хорошие вещи»,—на стр. 104
 Тапочки домашние, Frette
 Статуэтка из фарфора, uta Koloczek, Podium
 Рамки для фото, michael aram, Podium
 декоративныетарелки, Bernardaud
 Фужер, Baccarat Статуэтка из фарфора,uta Koloczek, Podium
 чайная пара, Bernardaud
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 Адреса магазинов, где можно купить товары, представленные в рубрике «Хорошие вещи»,—на стр. 104
 Homes Collection №1 (21) февраль–март 20111�
 Сегодня не модно предавать огню письма от бывших возлюбленных—современные камины предпочитают экологически чистое топливо. Ни дыма, ни запаха, ни золы, ни копоти. Только огонь и никаких примесей.
 Биокамин Wrap, Art Flame
 Биокамин lungo, Art Flame
 Биокамин moons, Art Flame
 Биокамин 4Base, Art Flame
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 H o m E s c o l l E c t i o n P R o m o
 Алла Эбель, генераль-ный директор группы компаний «День & Ночь»
 Группа компаний «день & Ночь»—это
 три уникальных салона в екатерин-
 бурге, предлагающие услуги по дизай-
 ну и декорированию интерьера. Но-
 вое направление деятельности компа-
 нии—комплексные поставки предметов декора
 и мебели для объектов зарубежной недвижи-
 мости, открыт филиал на территории еС, в чехии,
 и представительство в Москве. О том, как с ми-
 нимальными затратами сил обставить новый дом,
 рассказывает генеральный директор группы ком-
 паний «день & Ночь» Алла Эбель.
 Многие новоиспеченные владельцы зарубежной
 недвижимости сталкиваются с необходимостью
 подбора и покупки мебели. Какие трудности их
 ожидают? Неужели в европе нельзя просто пой-
 ти и купить мебель в магазине?
 Конечно, можно пойти и «на глазок» купить мебель
 в магазине—предложение огромно, но это путь сти-
 хийных покупок. Придется объехать все магазины,
 разговаривать с консультантами на их языке—испан-
 ском, немецком, французском, чешском. Даже если
 вы прекрасно владеете английским, продавцы в ме-
 бельных магазинах вряд ли смогут на нем объяснить-
 ся. У каждого из салонов будет свой срок доставки
 и свои условия сборки, поэтому времени придется
 потратить массу. При этом есть риск получить несоот-
 ветствие в цветовых решениях и в размерах.
 Какие услуги предлагает ваша компания? Какие
 мебельные бренды она представляет? в каких
 странах вы работаете?
 Если вы хотите обдумать проект обстановки дома за
 рубежом заранее, подобрать цветовые сочетания, вы-
 верить размеры, наша компания предоставляет такие
 услуги в двух городах—Екатеринбурге и Москве. Воз-
 можно использование продукции более 100 мебель-
 ных брендов, среди которых есть такие гиганты как
 Angelo Capellini, Luciano Zonta, Francesco Molon, Gior-
 gio Piotto. Мы предлагаем мягкую мебель Bruno Zam-
 pa, Wade Upholstery, Il Loft, кухни Brummel, Snaidero,
 Реализованный проект в чехии
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 Charles York и многое другое. Что касается географии
 предоставляемых услуг, мы можем обставить объект
 недвижимости в любой из стран—членов Евросою-
 за. При этом из-за отсутствия таможенных барьеров
 и снижения транспортных расходов стоимость мебе-
 ли будет на 20–30% ниже, чем в России.
 Как согласуются сроки производства, поставки,
 транспортировки и монтажа? Расскажите о тех-
 нологии вашей работы.
 Это очень важный вопрос. Сложность состоит в том,
 что мы не можем позволить себе склады и персо-
 нал во всех странах, куда предлагаем доставить ме-
 бель. Поэтому работа по размещению заказов и их
 доставке на место должна вестись очень четко. Кли-
 ент от имени юридического или физического лица
 заключает договор с чешской компанией—нашим
 филиалом на территории ЕС, заказы размещаются
 и по мере готовности группируются на нашем скла-
 де в Северной Италии. Транспортировка осущест-
 вляется единой партией к определенной дате. Имен-
 но к этой дате планируется приезд на место специ-
 алистов нашей технической службы для монтажа.
 Обычно он занимает 3–7 дней. При этом сам клиент
 может и не присутствовать, чаще мы работаем с его
 доверенным лицом. После чего дом готов к приез-
 ду хозяев.
 Можно ли заказать через вашу компанию другие
 необходимые для жизни вещи: бытовую технику,
 текстиль, кухонную утварь?
 Да, и в этом большое преимущество работы с на-
 шей компанией. Мы предлагаем широкий выбор
 светильников, ковров, декоративных аксессуаров,
 домашнего текстиля, всего того, что делает дом по-
 настоящему жилым. Поставки бытовой техники то-
 же возможны, хотя обычно заказчики предпочита-
 ют приобретать ее на месте, чтобы решить вопрос
 с гарантийным обслуживанием. Свою задачу мы ви-
 дим в том, чтобы при минимальных затратах времени
 и средств наш клиент получил отличный результат—красивый и удобный дом.
 Филиал в Москве: + 7 495 227 3531
 [email protected]екатеринбург:ул. чапаева, 14/1
 +7 343 251 7951 www.dindecor.ru
 Кухня Brummel, реализованный проект в Испании
 Компания DIN INTERIORS примет участие в специализирован-ных выставках по зарубежной недвижимости. Приглашаем по-сетить наш стенд F132 на выставке ДОМЭКСПО, которая пройдет 24–27 февраля в Гостином Дворе. А 11–12 марта—на выставке Investment Show в выставочном комплексе «Т-Модуль».
 Сборка кухни
 Проект кухни Brummel
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 емного найдется в Болгарии новых курортных ком-
 плексов, где покупатель может выбирать из не-
 скольких типов недвижимости. Приятное исключе-
 ние из правил—Флорес Гарден, который строится
 у самого моря в цветущем городке Черномор-
 це. Территория комплекса занимает 13 га, где расположены де-
 сять небольших 3–�-этажных корпусов в средиземноморском
 стиле. Остальное пространство отведено под сады, детские
 и спортивные площадки, бассейны, а также собственный морс-
 кой пляж.
 Благодаря естественному уклону участка из большинства
 окон открывается умиротворяющая морская панорама. Корпу-
 са оборудованы бесшумными лифтами, системой видеонаблю-
 дения, противопожарной сигнализацией и самыми современны-
 ми инженерными коммуникациями. А о качестве строительства
 свидетельствует тот факт, что на базовые элементы конструкции
 застройщик дает 20-летнюю гарантию.
 Что касается самих жилых помещений, то они очень разнооб-
 разны и по площадям, и по планировкам. В комплексе 9� студио
 площадью 38,�–53,� кв. м, спланированных как удобное жилое
 пространство с гостиной и столовой зонами, кухонной нишей
 и местом для отдыха, балконом и санузлом; 7� апартамента пло-
 щадью ��,�–110,8 кв. м с одной спальней, включающих жилую
 комнату с кухонной нишей и спальню с гардеробной; � апарта-
 Официальное представительство ком-пании-застройщика БГ ИМОТИ в ТП при Посольстве Болгарии в Москвеул. Мосфильмовская, дом 52, оф. 35
 +7 495 973 0307 +7 495 973 0308
 [email protected] www.bgestates.ru
 ментов площадью 95,2–110,� кв. м с двумя спальнями, где по-
 мимо помещений для отдыха и приема гостей есть еще кла-
 довка. Кроме того, в комплексе есть 8 трехэтажных таунхаусов
 (189,8 кв. м) с прилегающим участком земли, гостиной с барной
 стойкой, рабочим кабинетом и тремя отдельными спальнями.
 Причем пока строительство еще не закончено, в проект мож-
 но внести изменения и перепланировать жилье по своему вкусу.
 Затем предлагается выбрать один из множества вариантов внут-
 реннего дизайна, а при желании—заказать полную обстановку
 со всей мебелью и бытовой техникой.
 Первые корпуса комплекса будут достроены и отделаны
 «под ключ» уже к нынешнему лету, а полностью Флорес Гарден
 введут в эксплуатацию в апреле 2012 года.
 На данный момент цены в комплексе начинаются от €38 тыс.
 (возможна рассрочка платежа).
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 Первая линия Эксклюзивный пляж Обеспеченное финансирование проекта Нет ипотеки, залогов или иных обременений 15 км до г. Бургас2� км до аэропорта г. Бургас5 км до г. Созополь
 Флорес Гарденчерноморец
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 С О в М е С Т Н ы й П Р О е К Т
 В новой серии опросов, которые мы проводим сов-местно с порталом Недвижимость@Mail.ru, рес-пондентов особенно привлек вопрос о причинах, по которым российские покупатели покупают не-движимость за границей. Голоса разделились бо-
 лее или менее поровну между предложенными вариантами ответа. Это доказывает, что невозможно выделить какую-то общую для всех покупателей цель—у всех свои резоны и об-стоятельства.
 Как именно следует поступить с «дальней дачей», если большую часть времени она не используется владельцем? Из примерно полутора тысяч ответивших лишь 15% готовы взять на себя самостоятельный поиск арендаторов: труд этот нелегкий и не всегда благодарный. Более 40% опрошенных готовы смириться с тем, что их собственность простаивает и не приносит дохода. И примерно столько же хозяев гото-
 вы переложить хлопоты, связанные с поиском арендаторов, на специалистов.
 Результаты третьего опроса показали, что старые добрые каналы продвижения продолжают работать даже в век ин-формационных технологий. Всего 7% покупателей считают всемирную паутину лучшим источником информации при по-иске компании-риэлтора. «Сарафанное радио» вызывает куда больше доверия. Но подавляющее большинство ответивших убеждены, что найти «своего» риэлтора можно только прове-дя основательное исследование, включающее рекламу в СМИ, выставки, отзывы и рекомендации друзей. И такой подход можно только приветствовать.
 Как лучше искать риэлтора при покупке зарубежной недвижимости? (Всего ответили 833 чел.)
 Чтобы сберечь заработанное и по возможности заработать еще—на аренде
 Чтобы, приезжая на отдых, жить дома, а не в гостинице
 Чтобы отправить туда детей—пусть растут в более безопасном окружении
 26%
 31%
 43%
 С какой целью вы бы приобрели жилье за рубежом? (Всего ответили 2238 чел.)
 В интернете есть все!
 Без личной рекомендации кого-то из друзей—ни шагу
 Нужен комплексный подход: интернет, выставки, реклама в прессе, рекомендации, отзывы… вопрос-то нешуточный.
 Договориться с агентством, пусть сдает в аренду, а мне переводит деньги
 Не доверяю агентствам, лучше сам буду искать арендаторов или буду пускать друзей погостить
 Не люблю, когда в моем доме живут чужие люди—пусть я приезжаю редко, зато там все мое!
 43%
 15%
 42%
 у вас есть зарубежная недвижимость, но вы нечасто ею пользуе-тесь. Как распорядиться собственностью? (Всего ответили 1�7� чел.)
 7%
 28%
 65%
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 Кеа—сказочный остров в реальном мире
 Греческие мифыH o m E s c o l l E c t i o n P R o m o
 Остров Кеа (или Дзия, как его часто
 называют местные жители), омы-
 ваемый водами Эгейского моря,
 похож на оживший пейзаж, на-
 писанный мечтателем. Будучи из-
 любленным местом отдыха греческой элиты, Кеа
 вместе с тем остался почти нетронутым цивили-
 зацией. Горы, долины, леса, пляжи, бухты, скалы
 с морскими пещерами—здесь невозможно пре-
 сытиться, ведь каждый день открываются новые
 грани этого волшебного острова.
 Древние жители оставили современному ос-
 трову великолепное наследие—античные скуль-
 птуры и величественные храмы Картеа и Пииеза.
 Есть в столице острова—Иулиде—и археологи-
 ческий музей. Любопытен и сам город Иулида—это затейливый лабиринт узких улиц и белоснеж-
 ных кикладских домов. Одна из улочек приведет
 к каменному льву, согласно мифам, указывающе-
 му место, «где обитают нимфы».
 Ощущение таинственности, которое окружа-
 ет историю острова, не ограничивается только
 античной эпохой. В 177� году, в период турецко-
 го ига, когда остров был полностью под контро-
 лем Оттоманской Империи, один из самых выда-
 ющихся деятелей в истории греко-турецкой вой-
 ны, Ламброс Кацонис, собрал здесь свой флот.
 Причем выбор пал на остров Кеа не столько по
 соображениям стратегии, сколько по романти-
 ческим причинам. Любовь к женщине и поддерж-
 ка жителей острова Кеа сыграли решающую
 роль в выборе военачальником гавани для укры-
 тия флота.
 Удивительные и загадочные события, связан-
 ные с островом, имели свое продолжение 21 но-
 ября 191� года, когда в непосредственной бли-
 зости от гавани Кеа затонул океанический лайнер
 «Британник», который считался еще более непо-
 топляемым, чем его знаменитый «корабль-близ-
 нец»—«Титаник». Серьезные иследовательские
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 louizis Riankour street 64, apollon tower, 11523 athens, Greece
 +30 210 6995582 +30 210 6923743 [email protected] www.villas-aegean.com
 работы по его изучению были проведены Жаком-
 Ивом Кусто в 1975 году.
 Сегодня на Кеа соседствуют простые и госте-
 приимные местные жители и всемирно известные
 писатели, актеры и политики, те, кто нашел на ос-
 трове свой собственный «рай». Так произошло
 и с именитым греческим художником Алекосом Фа-
 сианосом, который приехал погостить в дом своей
 матери и остался навсегда—не смог уехать.
 Знакомство с островом может происходить
 и в очень непринужденной обстановке—в при-
 брежных барах с дружелюбной атмосферой,
 в компании людей разного возраста и происхож-
 дения, получающих истинное удовольствие от
 изысканной кухни и вкуснейших коктейлей. Для
 неспешного вечера подойдет бухта Вуркари, где
 под звездным небом собираются все яхтсмены
 и гости острова, чтобы отведать блюда гречес-
 кой кухни, наполненной ароматами моря, в со-
 провождении изысканных вин, и насладиться му-
 зыкой и великолепными пейзажами. Элитные па-
 русные и моторные яхты, останавливающиеся
 в Вуркари, многочисленный греческий бомонд,
 неторопливо прогуливающийся по набережной,
 создают удивительную атмосферу, которая осо-
 бенно чувствуется в воскресные вечера, когда
 афинские яхтсмены завершают свой «уик-энд»,
 а круизные яхты только приходят.
 Для романтических вечеров прекрасно по-
 дойдет и открытая терраса винного рестора-
 на «Винилио», где шеф международного клас-
 са предложит вам изысканные блюда дня вмес-
 те с обширной винной картой. А на нижнем этаже
 ресторана расположился «Винилио кафе-бар»,
 который, по оценкам модной афинской молоде-
 жи, признан одним из лучших баров Кикладских
 островов, балующих своих посетителей музыкаль-
 ными хитами.
 Традиционный, тихий и вместе с тем светский
 Кеа приобрел репутацию «идеального места для
 немногих». Впрочем, он весьма популярен и в сфе-
 ре элитного международного туризма.
 Всего несколько километров от международ-
 ного аэропорта Афин, час плавания от порта Лав-
 рио—вот те небольшие усилия, которое нужно
 предпринять, чтобы насладиться очарованием не-
 повторимых пляжей и многочисленных природных
 достопримечательностей Кеа.
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 Сложно найти человека, который никогда бы не слышал о Прован-се. Хотя самые первые ассоциа-ции—в основном кулинарные. Это понятно: в благословенной мест-
 ности, лежащей между Французскими Альпами на востоке и рекой Роной на западе, земля пло-дородна, а повара искусны. Ароматные и це-лебные травы «Шалфейной долины» Сувью (Souviou), знаменитый марсельский суп буай-бес, прованские трюфели, вина и оливковое масло знамениты на весь мир.
 Кулинария и вправду играет в повседнев-ной жизни Прованса важнейшую роль—одна-ко он знаменит не только едой. Многие извест-ные люди называют и называли эту местность своей родиной. Мишель де Нотрдам, доктор Нострадамус, великий предсказатель, появил-
 ся на свет в Сен-Реми-де-Прованс (Saint-Remy-de-Provence). По улицам портового города Мар-селя свои первые шаги делал футболист Зине-дин Зидан, выросший в квартале Ля Кастелян. О людях Прованса писал Альфонс Доде, автор «Тартарена из Тараскона», родившийся в горо-де Ниме (N mes, кстати, там же была изобретена ткань «деним»—serge de N mes—из которой бы-ли сшиты первые в мире джинсы). И если уж го-ворить о комедийном жанре, то давайте вспом-ним фильм «Такси». Taxi Marseille, белоснежный «Пежо» бывшего разносчика пиццы Даниэля, курсировал по улицам столицы Прованса. Имен-но в Марселе невезучий полицейский Эмильен проводил свои расследования. А недалеко от сто-лицы Прованса находится тот самый таинствен-ный замок Иф (Ch teau d’If), где томился герой романа Александра Дюма-отца «Граф Монте-
 Зайдите в любой супермаркет и отыщите на полке со специями пакетик смеси «Прованские травы». Купите его, откройте и вдохните аромат. Если вам немедленно не захочется оказаться там, где так пахнет—значит, у вас насморк.
 Ксения Иванова
 Р е Г И О Н
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 Кристо». В Арле (Arles) писал свои картины ве-ликий Винсент Ван Гог, а в Экс-ан-Прованс (Aix-en-Provence)—Поль Сезанн.
 И, наконец, Лазурный Берег со всей его рос-кошью—это тоже Прованс. Но это «регион в регионе»—особый мир и особый рынок, так что обратимся к местам менее известным, но не менее привлекательным.
 для тех, кто знает толкИрина Артемова, соучредитель компании Im-moconcept и директор ее московского предста-вительства, рассказывает: «Прованс всегда был популярен у иностранцев. Особенно охотно здесь селятся англичане и скандинавы. Они од-ними из первых стали скупать исторические раз-валины и реставрировать их, сохраняя при этом шарм французской старины. Сегодня иностран-
 цы, в числе которых много наших соотечествен-ников, проявляют большой интерес к региону Вар (Var). Здесь на фоне великолепной приро-ды и исторических мест можно найти очень ин-тересные дома значительно дешевле, чем на со-седнем Лазурном Берегу. При этом до аэро-порта Ниццы почти из любого городка в Варе можно доехать на машине всего за час. Ново-стройки также пользуются спросом, но в мес-тах, приближенных к береговой линии. Это та-кие города, как Фрежюс (Frejus), Сен-Рафаэль (Saint-Raphaelle), Кавалер-сюр-Мер (Cavalier-sur-Mer). А вот Сен-Максим (Saint Maxim) лю-ди все чаще обходят стороной из-за его близости к Сен-Тропе (Saint Tropez) и связанных с этим постоянных пробок в сезон.
 Коммерческой недвижимостью в этом регио-не наши соотечественники в своей массе не инте-
 Р е Г И О Н
 Когда в Провансе цве-тут лавандовые по-ля, над ними все вре-мя жужжат пчелы, при-влекаемые изумитель-ным запахом. Особен-но много лавандовых плантаций возле город-ка Оранж (orange).

Page 30
                        

28 Homes Collection №1 (21) февраль–март 2011
 Р е Г И О Н
 ресуются. Это связано с резко выраженной сезон-ностью жизни многих городов, сильно влияю-щей на ликвидность и доходность коммерческих помещений. Исключение составляет Сен-Тропе, но это очень узкий рынок».
 Елена Марченко, генеральный менеджер компании «Франция-Инвест», добавляет: «Рос-
 сияне стали интересоваться недвижимостью в Провансе не так давно. Это люди осведомлен-ные, которые знают о Франции не понаслышке. Чаще всего они уже были во Франции несколь-ко раз и посмотрели разные регионы для срав-
 нения. Обычно это семьи с детьми дошколь-ного или школьного возраста. Их привлекает наличие университета и интернациональных школ, высокий уровень жизни, транспортная доступность. Они ищут возможности прово-дить отпуск в прекрасном месте, в стороне от суеты и толкотни. Здесь они могут приобрес-ти прекрасные апартаменты, дом с виноградни-ком или имение с оливковым садом по доступ-ной цене».
 «Письма с моей мельницы»Итак, вы хотели бы обзавестись жильем в Про-вансе. Для этого следует располагать суммой от €100 тыс.—в среднем апартаменты в Провансе (но не в туристической его части) можно при-обрести по цене €4–4,5 тыс. за кв. м. €129 тыс.—стоимость миниатюрных (26 кв. м), но полно-стью отреставрированных и оборудованных по высшему классу апартаментов в доме построй-ки XIV в., находящемся в Авиньоне (Avignon). Помимо прочего, город знаменит тем, что здесь похоронена Лаура, возлюбленная велико-го Петрарки. Франсуа Рабле называл Авиньон
 НЕДВИжИМОСТь В ПРОВАНСЕ ПОКуПАюТ РОМАНТИКИ. ОНИ ИщуТ
 КРАСОТы, ПОКОя, РАЗМЕРЕННОй жИЗНИ И ТИХИХ РАДОСТЕй
 Почти каждый городок может похвастаться ста-ринным собором или иными достопримеча-тельностями.

Page 31
                        

www.homes-collection.com 29
 «звенящим городом» из-за обилия в нем монас-тырей и храмов.
 Если вы—поклонник футбола и хотели бы жить там, где когда-то ходил в школу Зи-дан, есть и такая возможность: трехкомнат-ные апартаменты в хорошем состоянии площа-дью 80 кв. м в марсельском квартале Ля Касте-лян обойдутся вам в €250 тыс. Марсель может быть интересен не только футбольным болель-щикам: если вы увлекаетесь парусным спор-том, скалолазанием или дайвингом—вы попали по адресу. Ведь каланки (calanques, скалистые бухты, еще называемые «средиземноморски-ми фьордами») Марселя доступны всем—целых 5000 га как для любителей экстрима, так и для тех, кто получает удовольствие от простой ло-дочной прогулки.
 А вот близость к туристическим центрам об-ходится, конечно, намного дороже—двухком-натная квартира площадью 55 кв. м в Сен-Мак-симе, в 100 метрах от пляжа и с отличным ви-дом на Сен-Тропе (именно там Роже Вадим снял знаменитый фильм с Брижит Бардо «И Бог создал женщину»), будет стоить уже €380 тыс.,
 то есть в пересчете на квадратный метр почти в 2 раза дороже.
 Ирина Артемова говорит: «Спрос на Прованс достаточно устойчив и разносторонен: от част-ных домов для личного пользования до инвес-тиций в апартаменты на условиях lease-back. Охотно приобретаются и квартиры для комби-нированного использования—аренда в сезон плюс отдых с семьей несколько раз в году. А вот
 Р е Г И О Н
 МАРСЕЛь ДАЛ МИРу «МАРСЕЛьЕЗу», ФЕРНАНДЕЛя, ЗИДАНА, ДВуХ ВЕЛИКИХ
 БАЛЕТМЕйСТЕРОВ И РыБНый СуП БуАйБЕС
 добраться до Прованса несложно: от Москвы до Парижа приблизительно 3 часа полета, от Парижа до Марселя—около часа. Также сущес-твуют прямые рейсы Москва—Ницца (аэропорт Ниццы—второй по величине во Франции). Об-щественный транспорт в регионе достаточно развит, так что проблем с поездками не возник-нет, даже если у вас нет автомобиля. Французы шутят, что Прованс—это центр планеты: 3 часа на скоростном поезде до Парижа, 2 часа на ма-шине до Монако и Италии, 3 часа до границы с Испанией.
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 найти сегодня историческую недвижимость под реставрацию в Провансе—задача доволь-но сложная. Все уже давно отреставрировано до нас. Поэтому люди покупают дома в пригод-ном для жизни состоянии. Но из-за расхожде-ний русских и французских стандартов в облас-ти декора зачастую покупатель делает ремонт по своему вкусу».
 На лоне природыВы когда-либо мечтали о небольшом сельском домике или, может быть, даже собственном по-
 местье среди лиловых лавандовых полей? Го-товьте от €500 тыс.—и такая возможность у вас появится. Домик площадью 88 кв. м в Сен-Рафа-эле стоит €600 тыс. €910 тыс.—и вашим станет дом площадью 350 кв. м с участком 120 кв. м, бассейном и винным погребом, всего в несколь-ких минутах езды от Авиньона (в Isle-sur-la-Sor-gue). Что же касается приобретения собственной усадьбы—цены начинаются от €1,5 млн и зави-сят от необходимости реставрации. К приме-ру, за €1,6 млн можно купить поместье—быв-шую летнюю резиденцию авиньонского еписко-па в коммуне Антрево (Entrevaux). жить в ней вы сможете и сейчас—два гостевых дома об-щей площадью 330 кв. м готовы принять жиль-цов. После проведения реставрации и заверше-ния ремонта владение будет достойно королей: трехэтажный основной дом с 21 комнатой, еще 5 строений общей площадью 1600 кв. м на участ-ке, собственный горный источник воды, оливко-вый сад в 800 деревьев и пресс для масла, погре-
 Р е Г И О Н
 ДОМА В ПРОВАНСАЛьСКОй ГЛуБИНКЕ СТОяТ НЕДЕШЕВО И ЗАЧАСТую ТРЕБуюТ ДОПОЛНИТЕЛьНыХ
 ЗАТРАТ НА РЕМОНТ
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 ба и даже голубятня. При желании можно отрес-таврировать еще и часовню времен тамплиеров, находящуюся недалеко от основного дома. А ве-ликолепный вид на крепость Антрево достанется вам совершенно бесплатно.
 Эта крепость, так называемая Citadelle Vauban, была построена в XVII по задумке французского маршала де Вобана, славившегося фортификаци-онными проектами. уникальное по архитектуре строение имеет форму пятиугольника и в послед-ний раз использовалось во время Первой Миро-вой Войны. Крепость входит в число объектов всемирного наследия юНЕСКО.
 Зато полностью готовое к проживанию по-местье на родине Нострадамуса, в Сен-Реми-де-
 Прованс, обойдется вам в €3,5 млн—огромный дом общей площадью 650 кв. м с садом, бассей-ном и, само собой, винным погребом. Конеч-но, как и везде, цены на виллы и поместья огра-ничены лишь вашими возможностями. Можно приобрести жилье «в глубине» Прованса и на-слаждаться тишиной и покоем—а можно вы-ложить большую сумму и найти что-то на Ла-зурном Берегу с его бурной ночной (да и днев-ной тоже) жизнью. Однако если вы предпочтете «провинциальный Прованс», ничто не помешает вам съездить развлечься в Ниццу или Сен-Тро-пе, а потом вернуться и отдохнуть в уютном до-ме, где будете только вы—и никого вокруг. До-бавим, что перемещаться по самому Прован-
 Р у Б Р И К А
 Стиль «прованс» в дизайне интерьеров—разновидность стиля «кантри»: скромный, с печатью старины, яркими цветовыми ак-центами, коваными деталями. в доме, от-ремонтированном и обставленном в таком ключе, всегда тепло и уютно. Особенно по-пулярен «прованс» в оформлении кухонь.
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 Р е Г И О Н
 в древности на территории ны-нешнего Прованса жили фини-кийцы и греки, позднее здесь обосновались древние римля-не. Из всех провинция Галлии именно Прованс считался самой «романской».
 су удобнее всего на машине, однако тут ходят и поезда, и автобусы. А специальный туристи-ческий автобус может провезти вас вдоль всего побережья.
 Стать своимПредложений по коммерческой недвижимости в Провансе почти нет, как и по земельным участ-кам. Все, что могло быть застроено, уже давно было застроено прапрадедами нынешних жи-
 телей этой местности. Однако недвижимость Прованса разнообразна, и при желании всег-да можно найти что-то на свой вкус. Как счита-ет Елена Марченко, россияне, выбирая недви-жимость, предпочитают места с хорошей ин-
 фраструктурой: «Они любят места спокойные, но в то же время оживленные, чтобы было куда сходить, что-то посмотреть. Что касается инте-реса к аутентичной недвижимости, он есть. Рос-сияне чувствительны к архитектурной красоте зданий и их исторической насыщенности. К то-му же такой тип недвижимости—хорошее вло-жение средств».
 Мы спросили у Ирины Артемовой, как в Про-вансе относятся к иностранцам. «В целом, фран-цузы дружелюбны и толерантны,—отвечает Ири-на.—Их недостатком является, пожалуй, слабое знание языков. Но это идет скорее от сложностей в обучении, чем от откровенно шовинистской по-зиции. Из личного опыта могу сказать, что лю-ди, настроенные интегрироваться во французское общество, уважающие Францию и интересующи-еся ее культурой, крайне редко сталкиваются с не-приязнью со стороны местных жителей». С ней согласна и Елена Марченко: «Кто захочет, всег-да сможет адаптироваться на новом месте, это уже зависит от человека. Французы довольно гостеп-риимны, открыты и очень близки по менталите-ту и образу жизни к россиянам. В Провансе мно-го ассоциаций, созданных людьми разных нацио-нальностей для взаимопомощи при обустройстве во Франции».
 жИТЕЛИ ПРОВАНСА НЕЧАСТО ВЛАДЕюТ ИНОСТРАННыМИ яЗыКАМИ,
 НО ДОГОВОРИТьСя ВСЕГДА МОжНО — БыЛО Бы жЕЛАНИЕ
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 Из личного архива Status Home
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 Помните, была в одной сказке такая забавная сказочная скотинка—Тяни-Толкай: лошадка с двумя головами. если головам удавалось договориться друг с другом, Тяни-Толкай мог горы свернуть, если же они вдруг начинали спорить—пиши пропало.
 Ф О К у С
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 На такого Тяни-Толкая сейчас по-хож рынок недвижимости Чер-ногории. Здесь действуют сразу два взгляда на перспективы раз-вития сферы Real Estate. Каж-
 дый ориентирован на свою целевую (и цено-вую) аудиторию, и насколько им удастся мир-ное сосуществование, пока не очень понятно. Возможно, первая «голова», которая старше и заметно мощнее, попросту «съест» вторую за ненадобностью или позволит ей существовать в виде необязательного придатка.
 Но возможно, в черногорской «двухголо-вой» истории все-таки появятся неожиданные повороты.
 Арифметика успехаКонкурентные преимущества Черногории, в общем-то, хорошо известны. Директор по международным связям компании Adriatic Style Group Наталья Колесникова справедли-во делит их на три группы. Первая—географи-ческая: мягкий климат, чистейшая Адриати-ка, потрясающей красоты первозданная при-рода (по этой части у Черногории и правда немного конкурентов), транспортная доступ-ность. И хорошая экология, которая стала од-ним из главных брендов страны, где много на-циональных парков и мало национальных про-изводств.
 Группа вторая по очереди, но не по значи-мости—экономическая: безвизовый въезд для российских граждан, перспектива вхождения в ЕС, порядок цен (еще недавно он выходил за рамки разумного, но кризис всех быстро при-вел в чувство). Добавим к этому легкость и от-носительную простоту сделок с недвижимос-тью, а также низкие налоговые ставки: налог на покупку недвижимости—3%, налог на при-быль—9%, НДС—17%.
 Для преимуществ третьей категории труд-но подобрать название—здесь и религиоз-ное единство, и культурно-ментальная бли-зость россиян и черногорцев, и минимальный языковой барьер, и общий доброжелатель-
 ный настрой местного населения. А еще—еди-ное социалистическое прошлое, делающее уст-ройство окружающей жизни почти понятным, взаимопонимание почти полным, а адаптацию почти легкой.
 Кто на поле?По этим же трем направлениям идет в Черного-рии борьба со странами-конкурентами. Менед-жер по работе с клиентами компании Adrionika Елена Невская отмечает: «Болгария имеет воз-можность конкурировать с Черногорией за счет уровня цен (они здесь в 2 раза ниже), ши-
 рокого распространения клубных комплексов с инфраструктурой и более низкой стоимос-ти жизни: если в Болгарии в месяц достаточ-но 300–400 евро, в Черногории нужно вдвое больше. К конкурирующим рынкам можно от-нести и некоторые районы Испании—напри-мер, регион Аликанте с его резким демпингом цен и возможностями ипотечного кредитова-ния до 80% от стоимости покупки под 2–2,5% годовых». Часть профессиональных участни-ков рынка, в том числе генеральный директор компании Red Feniks Елена ждан, считает: «Ес-ли под конкурентными особенностями иметь в виду сочетание таких параметров, как бли-зость к России, стоимость недвижимости, куль-тура и религия, климат, то еще две страны мо-гут выступать «конкурентами» Черногории—Хорватия и Кипр».
 А вот партнер компании «Городской Дом Недвижимости» и руководитель департамен-
 Валерия Мозганова
 Ф О К у С
 МОжЕТ ЛИ СТРАНА С НЕДОРОГОй НЕДВИжИМОСТью И НЕ СЛИШКОМ
 РАЗВИТОй ИНФРАСТРуКТуРОй ПРОРВАТьСя НА ЭЛИТНый РыНОК?
 Не ждите от черногор-цев четкости действий и хорошей информи-рованности. Напри-мер, посылка, пришед-шая на ваше имя, мо-жет вернуться отправи-телю, потому что поч-тальон просто забыл предупредить адреса-та, что она пришла. Но злого умысла в этом, как правило, нет.
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 та зарубежной недвижимости (GDNproperty) Анастасия Рыбочкина считает неактуальным сравнение Черногории с Испанией и Болгари-ей. По ее мнению, эти рынки слишком сильно просели во время кризиса, и продажи там упа-ли. В список стран-соперниц она добавляет
 Грецию и Турцию с их внятной ценовой поли-тикой и ипотечными возможностями.
 Итак, в чем-то очевидно проигрывая кон-курентам, а в чем-то заметно выигрывая у них, первая и на сегодня ведущая «тяни-толкайс-кая голова» Черногории уверенно идет вперед под девизом «Montenegro—страна массового спроса». Козыри объявлены, акценты расстав-лены, рынок выстроен, партнеры приучены—
 а главное, ясны и понятны запросы целевой ау-дитории.
 Картина масломКто он, среднестатистический покупатель чер-ногорской недвижимости? Портреты, нарисо-ванные разными компаниями, похожи—как по-хожи копии, сделанные разными художниками с одного оригинала.
 Все сходятся во мнении, что Черногория на-столько разнообразна, что годится буквально всем социальным и возрастным группам, а ры-нок недвижимости страны предлагает выбор на любой вкус и кошелек. Среди «буквально всех» большинство составляют семьи с детьми и лю-бители нетронутой природы, достигшие зре-лых лет, хотя молодежь и люди среднего возрас-та здесь тоже частые гости (правда, приезжают они скорее в качестве туристов, чем покупате-лей жилья). Главное назначение русской недви-жимости в Черногории—служить летней дачей у моря, а главная причина, по которой люди ос-танавливают выбор на этой стране—любовь: чувство, плохо поддающееся статистическому анализу.
 Елена ждан рассуждает так: «Черногория может привлекать людей, которые устали от шу-
 Ф О К у С
 НА МНОГИХ ПОПуЛяРНыХ ЧЕРНОГОРСКИХ КуРОРТАХ «РуССКОЕ
 ПРИСуТСТВИЕ» СТАЛО ПОДАВЛяющИМ. ЭТО ОСОБЕННО ЗАМЕТНО ЛЕТОМ
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 ма и суеты, хотят насладиться сельской идилли-ей и неторопливым образом жизни». Директор по развитию группы компаний «Клифф» Ин-га Скворцова настаивает: «Черногория больше подходит тем, кто не любит шумные тусовки, це-нит тишину и природную красоту и готов не об-ращать внимания на мелкие неудобства». Фи-нальный штрих к портрету добавляет директор по развитию бизнеса компании «Алтегра» Алек-сей Колобанов: «Черногория нравится людям, которые готовы постоянно открывать новое и радоваться естественной красоте мира, любят все чистое и натуральное—от красот пейзажей и вкуса продуктов до человеческих отношений,
 ценят многообразие занятий—от пляжного от-дыха и рыбалки до горных лыж».
 Идиллия? Послушаем Елену Невскую: «Чер-ногория подходит почти всем, за исключени-ем тех, кто любит уединение вдали от соотечест-венников. Если вы хотите отдохнуть от русской речи, вам явно не следует ехать в Черногорию. уже не следует». Справедливое замечание: рос-сийское присутствие на популярных курортах Черногории настолько подавляюще, что в не-которых местах, особенно летом, русские пре-вращаются едва ли не в титульную нацию, а рус-ский—в основной язык общения.
 С инвестиционной точки зрения сегодняш-няя Черногория не очень интересна нашим со-отечественникам: все понимают, что отыгры-вать кризисное падение местный рынок бу-дет долго, поэтому жилье покупают «для себя». И выдвигают зачастую противоречивые тре-бования. «Запрос может звучать так: дом или апартаменты на первой линии с частным выхо-дом к пляжу, рядом с интересным старым горо-дом и многочисленными магазинчиками, что-бы можно было проживать там круглогодично и не было много туристов летом…—рассказыва-ет Елена Невская.—Но найти «десять в одном» практически нереально». Покупатели отчаян-но торгуются, не всегда понимая, что потенци-
 альная скидка уже заложена в стартовую цену. Иногда ведут себя бесцеремонно, а порой пыта-ются жульничать: по полной пользуются пред-продажными услугами риэлтора, а затем тай-ком бегут к продавцу и вступают в прямые пере-говоры—в надежде скинуть пару-тройку тысяч с оговоренной цены.
 Кстати, о цене: по наблюдениям директора компании Montenegro Sun Realty Евгения Ми-рошкина, запросы большинства россиян скром-ны. «От 30 до 50% посетителей выставок не-движимости спрашивают жилье в пешей до-ступности от моря за 40–60 тыс. евро (хотя до самой Черногории из них добирается в лучшем случае половина). Для таких покупателей сум-ма 60 тысяч евро—предельная. Поэтому разни-ца в 10 тысяч евро для них критична. Вот и бе-гают они от одного точечного объекта к друго-му, закрывая глаза на недостатки и покупая там, где цена не так пугает. Меньшинство составляют люди, готовые тратить на покупку 150–300 ты-сяч евро, а порой и 400 тысяч. Деньги у них не последние, доходы понятные и прогнозируе-мые, и им важнее не цена, а чтобы объект пон-равился или чтобы им грамотно объяснили, по-чему объект должен нравиться».
 Остается понять, кому же Черногория катего-рически не подходит. В этот момент вторая «го-лова», до сих пор мирно дремавшая, фыркает, от-ряхивается—и включается в разговор.
 О прелестях преодоления потолковИтак, есть «типовая» Черногория—массовая, не-дорогая, уютная, родственная, до боли похожая на вдоль и поперек изученный Крым. Именно эти прекрасные качества отпугивают тех, кому, по образному выражению руководителя отде-ла стратегических проектов компании «Алтег-ра» Алексея Мартыненко, «необходимо иметь 10 ресторанов с мишленовскими звездами в ра-диусе километра от дома» и для кого «статус важнее смысла». «Черногория не подходит для VIP-класса. жители Рублевки скорее выберут любой объект в районе Марбельи, чем даже са-мый элитный в Черногории»,—дополняет Елена Невская. «Люди в возрасте, ориентированные на европейский комфорт и развитую инфраструк-туру, предпочитают покупать недвижимость в Испании: сейчас там для этого очень благопри-ятная ситуация, особенно по ценам»,—подводит черту Инга Скворцова.
 И хотя в Черногории купили недвижимость многие звезды мирового кино- и шоу-бизнеса,
 Ф О К у С
 КуРШЕВЕЛь КОГДА-ТО БыЛ ГОРНОй ДЕРЕВуШКОй, СЕН-ТРОПЕ—РыБАцКИМ
 ПОСЕЛКОМ, А КОСТА СМЕРАЛьДА—БЕЗЛюДНОй БуХТОй
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 бизнесмены и политики, в общей картине это ничего не меняет: выпрыгнуть из «массовых» штанов и нарядиться в «статусные» Черного-рии, по мнению экспертов, не удастся, ее пото-лок—бизнес-класс.
 Несогласных с этим приговором мало. Но, как говорил один умный человек, «если меня ма-ло, это не значит, что меня нет». И факт, что пе-риодически в черногорские компании обраща-ются люди с бюджетом, достаточным для покуп-ки замка во Франции, свидетельствует: в глазах потенциальных покупателей «элитки» Черно-гория—не совсем пропащий вариант. Просто не сформированный, не раскрученный на внутрен-нем и внешнем рынке, не заставивший говорить о себе, не привлекший внимания, не поставив-ший мировую гламурную тусовку в зависимость от себя: «Ах, вы не были в прошлую пятницу на Свети Стефане?! Как жаль, были все, кроме Мак-са—он всегда в это время на показах в Париже…» Не такая уж это фантастика: тусовка любит ме-нять место дислокации.
 Пока элитный черногорский рынок, подбад-риваемый второй «тяни-толкайской головой»,
 делает первые робкие шаги. Открытие отеля Splendid, который одни называют жемчужиной побережья, другие «турецким пятизвездочни-ком», но все гордятся, что здесь снимался один из последних фильмов бондианы—шаг. Оказав-шийся пусть провальным, но заметным проект Astra Montenegro, запомнившийся сумасшедши-ми ценами и концертом Мадонны—шаг. Вовсю развивающийся проект Porto Montenegro, воз-главляющий сегодня список самых пафосных строек Черногории и включающий яхт-мари-ну, подобную которой в Европе еще надо поис-кать,—даже не шаг, а прыжок. Но здесь важнее не реалии рынка, а, скорее, государственный на-строй, подхваченный бизнес-сообществом: раз уж и экология, и доступность, и горы, и море, и привлекательные налоговые ставки—то поче-му только для бизнес-класса, а не выше?
 «Вероятно, тут будет уместно сравнить пре-миальное Рублевское шоссе, роль которого в Ев-ропе выполняет французский Лазурный Берег, с новым подмосковным лидером недвижимости бизнес-класса—Новорижским шоссе. Роль пос-леднего с успехом может исполнить Черногория.
 Ф О К у С
 в черногории соглас-ный кивок еще не зна-чит, что вас поняли: сло-ва, похожие по звуча-нию, могут иметь иной смысл. Так, «сутра» вов-се не значит «с утра», «сутра»—это завтра. И когда черногорец го-ворит, что сделает что-то «сутра», это может означать «сделаю, как руки дойдут».
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 Во всяком случае, для российской аудитории»,—считает Алексей Колобанов.
 Так ли это? Пожалуй, нет. Если бы дело об-стояло так, черногорский Тяни-Толкай быст-ро договорился бы сам с собой. Но в глубине ду-
 ши Черногории очень хочется замахнуться не на новорижские, а на рублевские лавры.
 Пока перспективы более-менее регулярно-го появления в Черногории людей, готовых тратить по $2–3 млн лично на себя, не слиш-ком высоки. Эти люди склонны жить в окруже-нии себе подобных, мало кто из них стремится быть первооткрывателем, и на вопрос: «Что вы предпочтете за 2 миллиона евро—фермерский домик в Тоскане или умопомрачительный ва-риант в Черногории? » они даже не отвечают—
 отмахиваются: «Ну, ты даешь! То Черногория, а то—Тоска-а-а-на». Хотя далеко не все из них хоть раз бывали в Черногории (а порой и в Тос-кане тоже).
 Но вторая «голова» просто так сдаваться не со-бирается, и это заставляет нервничать первую. Сколько могут потерять Куршевель, Сен-жан-Кап-Ферра или Портофино, если вдруг объявят о своей готовности удовлетворять еще и спрос ка-тегории «эконом+»? А сколько может потерять Черногория, если вдруг начнет переориентиро-ваться на премиум-сегмент? Во что вообще обхо-дится изменение имиджа, целевой аудитории, век-тора развития? И удастся ли прокормить вторую «голову», не заставив голодать первую?
 Черногорский Тяни-Толкай в задумчивости. Если его головы договорятся, он подарит между-народному рынку недвижимости новое «место силы». Если нет, массовый спрос будет крепнуть и набирать обороты, звездные эпизоды и элит-ные замыслы уйдут в историю или переродят-ся в крепкие затеи бизнес-класса. Скорее всего, так и будет. Наверно, это будет правильно, эко-номически грамотно, инвестиционно взвешен-но. И все же: когда-то и Куршевель был просто деревней, и Сен-Тропе—рыбацким захолустьем, и Коста Смеральда—живописной безлюдной бухтой на далеком острове.
 Ф О К у С
 ВО ЧТО МОжЕТ ОБОйТИСь СМЕНА цЕЛЕВОй АуДИТОРИИ, ИМИДжА,
 ВЕКТОРА РАЗВИТИя? ТяНИ-ТОЛКАй В РАЗДуМИИ…
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 Горная сказка на побережье Адриатики
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 Комплекс Monteray построен
 в тихом пригороде города Ба-
 ра, на склоне поросшей лесом
 горы, в десяти минутах езды от
 пляжа и яхтенной стоянки. От-
 сюда открывается потрясающий вид на до-
 лину и море.
 Поселок состоит из 11 двухэтажных до-
 мов, построенных на огороженной и озеле-
 ненной территории, устроенной в виде тер-
 рас. На верхней террасе каждый дом со-
 стоит из двух двухуровневых апартаментов
 с высокими потолками, огромными окна-
 ми, балконами или террасами. Планировкой
 предусмотрены два санузла, холл, гостиная
 и большая кухня, наверху две спальни. Мож-
 но устроить и камин (дымоход для него уже
 заложен в проект). Из кухни дверь ведет на
 небольшой участок земли, где можно поса-
 дить зелень и поставить стол и барбекю. По-
 купатели этих квартир в подарок получат от-
 дельный гараж при доме.
 Каждый дом нижней террасы разделен на
 � квартиры, каждая из которых имеет отдель-
 ный вход. Большая кухня-столовая и одна
 спальня—этого пространства вполне хватит
 небольшой семье для комфортного прожи-
 вания. Если дети взрослые, самый удобный
 вариант—две квартиры рядом. В некоторых
 домах при квартире на первом этаже есть не-
 большой участок. Для автомобилей предус-
 мотрена парковка. По желанию также можно
 установить камин в гостиной.
 В поселке действует автономная систе-
 ма водоснабжения, использующая воду гор-
 ных родников. На территории устроены зе-
 леные террасы, есть общественная зона
 с бассейном. В комплексе постоянно нахо-
 дятся работники управляющей компании, ко-
 торые следят за чистотой, обслуживают бас-
 сейны, выполняют работы по заказу жителей
 поселка.
 Ежедневно работает служба информа-
 ции в офисе и по телефону: сотрудники от-
 ветят на вопросы, подскажут необходимые
 контакты, проконсультируют по любой те-
 ме проживания и, если потребуется, помогут
 решить ваши проблемы.
 Специально для нужд жителей Monteray
 куплен микроавтобус, который регулярно
 доставляет всех желающих на пляж, к само-
 му богатому в Черногории рынку или в центр
 города.
 Управляющая компания всегда готова
 предложить свои услуги—помочь закупить
 и организовать доставку мебели, обеспе-
 чить трансфер из аэропорта, помочь арен-
 довать машину, убрать квартиру—словом,
 оказать полный комплекс платных и бес-
 платных услуг.
 Вы сможете чувствовать себя как дома, ни
 на миг не забывая, что вы на отдыхе.
 КОМПлеКС montERay
 единая огороженная терри-
 тория
 Площади от 55 до 260 кв. м
 услуги управляющей компании
 Постоянно проживающие ох-
 рана и персонал
 Большая общественная зона
 с двумя бассейнами—взрослым
 и детским
 Собственное водоснабжение
 Микроавтобус для перевозки
 жителей поселка
 Охраняемые парковки и га-
 ражи
 Бесплатная информационная
 служба адаптации
 возможность рассрочки и/или
 кредитования
 Комплекс сдан в эксплуатацию
 и частично заселен
 цена—€1420 за кв. м
 +382 69 73 2939 (свободно говорим по-русски)
 +382 69 20 3836 (русский и сербский)
 [email protected] www.mnesunrealty.com
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 СТАМБул
 Ч е р н о е м о р е
 М р а м о р н о е м о р е
 Э г е й с к о е м о р е
 Измит
 п р . Б о с ф о р
 п р . Д а р д а н е л л ы
 Изник
 Бурса
 Муданья
 Балыкезир
 Измир
 чанаккалееджебат
 Текирдаг
 чешме
 улудаг
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 Юлия Гончарова
 Путешествие по Турции—в любое время года и в любом направлении—сплошное удовольствие. И, чтобы не испортить себе впечатление о стране, начинать следует со Стамбула, отправившись оттуда в поездку по одному из самых интересных регионов Турции.
 Окрестности Мраморного моря и Ионическое побережье можно осмотреть примерно за неделю. Вы проедете около 1600 км и пре-красно проведете время. Но сна-
 чала—Стамбул: Второй Рим, город, изучать ко-торый можно бесконечно.
 Погулять, поесть, помыться…В Стамбуле каждый найдет вид отдыха по ду-ше. В первую очередь, конечно, найдется заня-тие любителям древностей: история этого города уходит корнями в глубину тысячелетий, и только на осмотр выдающихся мечетей, церквей, еврей-ского квартала, старинных мостов и базаров у вас уйдет не меньше недели. Второй способ отдох-нуть в турецкой столице—банный: в историчес-ком квартале Султанахмет до сих пор действует хаммам (турецкая баня), открытый в 1777 г. По-мыться и сделать традиционный массаж в этом хаммаме стоит всего €20, причем вы насладитесь не только самой процедурой, но и великолепным интерьером старинного здания. Разумеется, этот хаммам—лишь одно из множества банных заве-дений столицы.
 Третий способ отдыха—гастрономический. Даже трудно понять, что тут посоветовать в пер-вую очередь. Как известно, Стамбул стоит на двух морях—по большей части Мраморном, но одним бочком еще и на Черном. Начать, пожа-луй, стоит с Галатского моста. Этот старинный двухэтажный мост в самом центре города—мес-то притяжения и туристов, и местных рыбаков, которые ловят в бухте Золотой Рог мелкую хам-су. Рыбу отдают в рестораны, где ее немедленно зажаривают—причем так вкусно, что оторвать-
 ся от этого удовольствия невозможно. Также здесь ловят и готовят макрель—ее разделыва-ют на филе, которое жарят на больших метал-лических листах и вкладывают в булку, доба-вив к рыбе кусочки помидоров и красного лука. Стоит такой бутерброд около €2, и для полно-го удовольствия его стоит запить большим ста-каном освежающего турецкого айрана—соло-новатого кисломолочного напитка. Пообедав на Галатском мосту, отправляйтесь в сторону Султанахмета, но перекусывать старайтесь не в ресторанах для туристов (кухня там недорогая и вкусная, но все-таки адаптированная), а в не-казистых с виду уличных кафе «для своих». Как правило, это несколько столиков, сгруп-пированных около стеклянной витрины, в ко-
 торой выложены сырые шашлыки разных сор-тов. Оформление меню—самое простое: лами-нированная страничка, где перечислены супы, салаты и прочая еда. Имейте в виду—чаще все-го в таких закусочных не подают алкоголь (да-же пиво). Выбирайте что угодно—все вкусно, но особенно советуем попробовать острый шаш-лык в йогурте и шашлык с баклажанами.
 БАЗАРы И ХАММАМы, КОФЕйНИ И ТАВЕРНы, ПАМяТНИКИ ИСТОРИИ
 И жИВОПИСНыЕ СцЕНКИ ИЗ жИЗНИ: СТАМБуЛ ВАС НЕ РАЗОЧАРуЕТ
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 И, разумеется, никуда не деться от стамбуль-ского шопинга. Вообще к теме покупок в Турции мы еще вернемся, но в Стамбуле надо обязатель-но посетить Гранд Базар—огромный старинный крытый рынок—и несколько прилегающих к не-му кварталов: здесь можно найти все, что угод-но (по цене примерно в двадцать раз ниже, чем в Москве, при этом довольно высокого качества).
 Здесь же удобно покупать национальные товары и сувениры—например, оливковое мыло, пемзу и шелковые платки.
 в путь вокруг Мраморного моряДвигаться будем так: сначала через пролив Бос-фор по мосту переедем из европейской в азиатс-кую часть Турции, затем поедем в сторону города Бурса и горы улудаг, потом доберемся до райс-кого полуострова с городком Чешме. На обрат-ном пути посетим раскопки древней Трои, пере-сечем пролив Дарданеллы, посмотрим на «голое поле»—район, который сто лет назад турецкие власти выделили для поселения русским иммиг-рантам. И затем через современный город Те-кирдаг вернемся в Стамбул. Прикинуть рассто-яния проще всего по дорожной карте: путь до Стамбула до Измира со всеми пунктами посе-щений составит примерно 400 км, от Измира до Трои—еще около 230 км, от Чанаккале до Стам-була (после пересечения пролива Дарданеллы)—приблизительно 350 км.
 Итак, мы едем в сторону Бурсы, и на нашем пути будут два интересных места—Измит и Из-
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 ник. Измит—старинный город, славу которо-го составляет керамическая плитка. Измитской плиткой выложены узоры самых знаменитых мечетей Турции, самые богатые дома и дворо-вые фонтаны. Однако сейчас «ту самую» плитку уже не производят—в минувшем веке был утра-чен секрет ее изготовления, точнее, секрет ее не-вероятно яркой расцветки. Современные ману-фактуры выпускают почти такую же плитку, но именно «почти». Однако она тоже очень красива и вполне достойна стать одним из турецких суве-ниров. После Измита нам нужно свернуть от мо-ря вглубь материка—дорога пойдет в горы. Дер-жим курс на Изник.
 Если углубиться в историю города, возника-ет ощущение, что этот город—средоточие насле-дия и греческой, и турецкой культур. При гре-ках он назывался Никея и был столицей Никей-ской империи. В раннехристианские времена именно здесь проходили Вселенские соборы. В городе была могучая крепость с мощной кре-постной стеной. Но увы, сейчас на месте Изни-ка почти ничего не осталось от той эпохи. Глав-ная достопримечательность—мемориальная скамейка на месте былой крепости. Однако не спешите вычеркивать Изник из плана своей по-ездки: деревни вокруг этого города—«оливко-вое сердце» Турции, а одноименное озеро—глав-ный источник пресноводной рыбы. Поэтому тут, среди проселочных дорог, можно найти не-сколько рыбных ресторанов (опознавательный знак—слово balik на вывеске). Здесь вам подадут не только самую лучшую в стране озерную ры-бу, которую разделывают на филе и обжаривают в воздушном кляре, но и салат из овощей, выра-щенных на собственном огороде, и главное—ни
 с чем не сравнимое оливковое масло. цены вас порадуют: полный обед на четверых взрослых, с пивом, жареной рыбой, салатами и домашним хлебом стоит около €25.
 Самые ленивые лыжиСледующий пункт нашего путешествия—гора улудаг, которая находится в 35 км к юго-восто-ку от Бурсы. Ехать до склонов от центра города придется не более полутора часов. Кататься на улудаге обычно можно с ноября по апрель. Хотя сама гора невысока, сервис и удобство располо-
 В СЕТЕВыХ МАГАЗИНАХ ТОРГОВАТьСя БЕССМыСЛЕННО, А В ЧАСТНыХ
 ЛАВОЧКАХ цЕНу МОжНО СБИТь ПРОцЕНТОВ НА ДЕСяТь
 Турцию можно назвать поистине страной доб-рых услуг. всегда можно найти человека, ко-торый готов помочь вам в повседневных де-лах за небольшое вознаграждение: сбегать за свежим хлебом, пока вы варите утренний ко-фе или купить для вас фруктов, если вы затея-ли пирог и хватились недостачи, уже испачкав руки тестом.чтобы сделать туркам приятное, можно при-везти в качестве экзотики папиросы (турецкие мужчины очень любят крепкий табак), учебни-ки русского языка (им тоже бывают очень ра-ды) и диски звезд российской поп-музыки (они здесь котируются).
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 жения подъемников и трасс относительно мест, где проживают лыжники, может поспорить с са-мыми разрекламированными альпийскими ку-рортами. улудаг—это курорт для самых «рас-слабленных» спортсменов. Из 16 км трасс более половины—безопасные склоны для детей или начинающих. Четверть—чуть более сложные «красные» трассы. Черных спусков—раз-два
 и обчелся. Особенность инфраструктуры курор-та в том, что каждый отель имеет свой подъем-ник, и плата за его использование входит в сто-имость проживания. Впрочем, можно поль-зоваться и подъемниками другого отеля—за отдельную плату. Есть и такой вариант: остано-виться в отеле в Бурсе и два-три раза в неделю
 приезжать на улудаг покататься: это подходит тем, кто не очень любит жить «в снегах». Отдых на улудаге стоит в среднем на треть дешевле, чем на горнолыжных курортах Западной Евро-пы, однако на время российских праздников (на Новый год и в конце февраля–начале марта) це-ны существенно поднимаются.
 в поисках пляжаОдин популярный путеводитель сообщает, что турки, живущие в Бурсе, частенько ездят отды-хать на море в городок Муданья. И даже обеща-ет, что там «широкие песчаные пляжи». Вообще-то с пляжами на Мраморном море (особенно на его азиатской стороне) дела обстоят неважно: их или нет совсем, или у них довольно неудобный спуск к воде. Как правило, в любом прибрежном городе есть набережная, где «на самом краешке суши» расположены кафе, ресторанчики, отели. Но вот пляжей, увы, нет. Пожалуй, лучшее, чем вы можете развлечь себя в Муданье—это сходить в рыбный ресторан, они здесь очень достойные. Но имейте в виду: Муданья—это место отдыха небогатых и по большей части патриархальных турецких семей, соблюдающих нормы ислама. Поэтому постарайтесь избегать слишком корот-кой и открытой одежды.
 АЗИАТСКОЕ ПОБЕРЕжьЕ МРАМОРНОГО МОРя НЕ МОжЕТ ПОХВАСТАТьСя
 ШИРОКИМИ ПЕСЧАНыМИ ПЛяжАМИ. ЗДЕСь ВАС жДуТ ДРуГИЕ РАДОСТИ
 На улудаге (или Малом Олимпе) приятно жить и очень хорошо учить-ся кататься на лыжах или сноуборде.
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 Однако если без настоящего пляжа жизнь вам не мила, придется ехать дальше, в сторону Эгей-ского моря и города Измира. В путь?
 доставайте кошелекПуть от Муданьи до Измира лежит через город Балыкезир, в нескольких километрах от которо-го расположен огромный торговый мега-молл (здесь их называют «аутлеты»). На его посеще-ние можно смело отвести целый день. В аутлетах такого масштаба сосредоточены фирменные ма-газины многих мировых марок, чье производс-тво размещено в Турции. Именно поэтому цены на одежду и обувь здесь значительно ниже, чем в обычных магазинах, а с московскими их даже сравнивать нельзя: к примеру, джинсы извест-ного мирового бренда из новой коллекции стоят здесь максимум €60.
 Естественно, в торговом центре есть множест-во мест, где можно посидеть и отдохнуть, пообе-дать, есть кофейни и детские площадки. В общем, для тех, кто любит шопинг, тут настоящий рай.
 Сделав покупки, продолжаем путь к Измиру.
 Стоять! Смирна!Смирна—древнегреческое название Измира и символ его былого космополитизма. До 1922 г.
 Измир был «азиатским Нью-йорком»: здесь в мире и согласии жили граждане более 20 на-циональностей и вероисповеданий. Однако ос-манское войско сожгло и разгромило почти весь город. Поэтому большого количества памятни-ков старины в Измире вы не найдете. Но найдете другое: суперсовременный город-курорт.
 Самое прекрасное в Измире—это широчен-ная набережная с газонами, велосипедными до-рожками и аллеями для прогулок. Вечером на газонах можно увидеть молодых ребят со все-го мира, приехавших на отдых в прибрежные отели, а по утрам по аллеям чинно прохажива-ются европейские пенсионеры. Сам Измир—это сверкающие многоэтажные дома, изящные кафе и рестораны, современные бизнес-цент-ры. Трудно поверить, глядя на город сегодня, что ему тысячи лет, и самый знаменитый древ-негреческий поэт—Гомер—местный уроженец. А современный Измир знаменит ночными клу-бами. Их тут в избытке, можно найти заведение на свой вкус, с любой музыкой и меню. Не рас-теряйтесь!
 Спасибо графу ОрловуПосле ослепительного Измира держим путь на полуостров Чешме, название которого хорошо
 ПОЭТ Из ИзМИРАГреческая биография Гомера говорит о том, что за право зваться его родиной боролись 7 городов: Смирна (она же Измир), Хиос, Колофон, Пилос, Ита-ка, Афины и Аргос. Од-нако лингвистический и исторический ана-лиз текстов показыва-ют, что прославленные поэмы создавались в Малой Азии на бере-гу Ионического моря. То есть, скорее всего,—все-таки в Измире.
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 известно каждому любителю русской истории. В 1770 г. тут состоялось знаменитое Чесменское сражение, в результате которого русский флот под предводительством графа Алексея Орлова сжег в Чесменской бухте эскадру турецких ко-раблей.
 После Стамбула это самое красивое место на нашем маршруте. Маленький, словно игрушеч-ный, городок с набережной-променадом, пре-красным песчаным пляжем (наконец-то!), недо-рогими уютными отелями и отличными ресто-ранами расположился в тихом месте, закрытом от ветров. Кстати, о ветре: если вы увлекаетесь кайт- или виндсерфингом, то вам нужно прос-то перебраться на другую сторону полуостро-ва—там дуют «правильные» ветры и есть спор-тивная база.
 Ну а тем, кто наконец-то дорвался до пля-жа, можно посоветовать обратиться в пляж-ный бар, и за небольшой заказ (допустим, пива и орешков) вас пустят в «домик на сваях»—од-ну из стоящих прямо над водой беседок, где осо-бенно приятно отдыхать в жаркий день. Про-ведя день у моря, вечером отправляйтесь на эк-скурсии и прогулки. Сначала—пища духовная: в Чешме имеется генуэзский замок XIV в., в од-ном из флигелей которого работает интерес-
 ный археологический музей. Здесь хранятся эк-спонаты, найденные при раскопках древнего го-рода Эритреи. Кстати, любители старины могут съездить и на сами раскопки—они расположены в 27 км к северу от Чешме.
 Потом идите гулять: каждый вечер городок озаряют огни уличной иллюминации, открыва-ются многочисленные магазинчики и рестора-ны. Отправьтесь в ресторан и закажите осьми-ногов-гриль. Не пожалеете.
 Отдых в Чешме—тихий, спокойный, расслаб-ленный. Русских туристов почти совсем нет. Здесь
 «чешме» по-турецки — «источник». Местные горячие ключи снаб-жают лечебной водой отели города.
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 можно с удовольствием провести и два дня, и две недели, и даже больше.
 Конь с сюрпризомТеперь наш путь лежит обратно к Мраморно-му морю, к проливу Дарданеллы, но поедем мы в этот раз другой дорогой: через легендарную Трою. Точнее, через раскопки знаменитого го-рода, которые прославились на весь мир благо-даря археологу-энтузиасту Генриху Шлиману. Огромная территория археологического пар-ка открывает нам только небольшую часть гигант-ского города—с массивными воротами, арками, постройками. Конечно, на почетном месте стоит конь, коварный дар греков. Естественно, это ко-пия, но в него тоже можно взобраться по лесенке и посмотреть, как себя чувствовали древние вои-ны, составлявшие его «начинку».
 После Трои мы отправляемся в город Ча-наккале—отсюда ходит паром через пролив. Но прежде чем погрузиться на судно, пройдем-
 ся по набережной: тут стоит второй троянс-кий конь, не менее знаменитый—он был «звез-дой» знаменитого голливудского блокбасте-ра «Троя» вместе с Брэдом Питтом и Орландо Блумом. Конь этот кажется связанным из ста-рых веников, но у туристов пользуется огром-ным успехом.
 Паромы—их два—отходят от причала раз в полчаса, а сама дорога на европейскую часть Турции занимает около сорока минут. Мы вы-саживаемся на другом берегу в городке Едже-бат и едем вдоль морского берега на восток, в направлении Стамбула—до него примерно 350 км. По пути нам встретится большой при-морский город—Текирдаг, а также очень важ-ная с исторической точки зрения территория. Это «Голое поле», или Галлиполи. Эту пустын-ную—голую—землю в 1920 г. турецкие влас-ти предоставили тем, кто бежал от советской власти в поисках лучшей доли. Однако бежен-цы не стали обживать эти берега и уже к 1923 г. разъехались по другим странам. Сейчас здесь расположены фабрики по переработке сар-дин, а также редкие для Мраморного моря пля-жи—чистые, ухоженные, просторные. Здесь не возбраняется остановиться на несколько дней с палаткой, разводить костер, жарить шашлык. Найти пляж и отдохнуть можно вплоть до Те-кирдага, а потом настраивайтесь на финишную прямую—впереди Стамбул!
 РАСКОПКИ ТРОИ — уНИКАЛьНый ПРИМЕР В ИСТОРИИ, КОГДА ЧЕЛОВЕК ПОВЕРИЛ В МИФ И СуМЕЛ ДОКАЗАТь
 ЕГО ПРАВДИВОСТь
 Гигантский деревянный конь «с начинкой»—глав-ная военная хитрость гре-ков, переломившая ход Троянской войны. защит-ники города поверили, что, втащив коня в город и посвятив его Афине, они добьются победы над греческими войсками. для этого им даже при-шлось проломить городс-кую стену. Истории о Тро-янской войне, сплетаясь с мифами о богах и ге-роях, были известны во всей Греции еще задол-го до Гомера. в «Илиаде» и «Одиссее» легенда при-няла свою классическую форму.
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 Финляндия для жителей Москвы
 и Санкт-Петербурга давно уже ста-
 ла не заграницей, но вторым до-
 мом, куда можно съездить за по-
 купками, где можно покорить гор-
 ный склон или просто провести выходные вдали от
 суеты. Выбирая между покупкой дачи в окрестнос-
 тях российских столиц и в Финляндии, многие от-
 дают предпочтение второму варианту. И не толь-
 ко из-за великолепной природы и знаменитой фин-
 ской рыбалки. К такому выбору люди приходят по
 совокупности очевидных причин: начиная от бо-
 лее низкой стоимости и непревзойденного финс-
 кого качества строительства и заканчивая такими
 факторами, как стабильность и спокойствие стра-
 ны, развитая инфраструктура, живописные ланд-
 шафты со множеством озер и лесов, обустроен-
 ные лыжные и велосипедные трассы, а также ком-
 фортные условия для яхтенного спорта.
 Приобретение окруженного лесом участка
 с собственной береговой линией (а соответствен-
 но, с причалом и пляжем) в Финляндии можно лег-
 ко перевести из области мечты в реальность.
 Сотрудники компании Karhuranta окажут весь
 комплекс услуг по покупке и строительству дачно-
 го дома как в пригородной местности, так и в бо-
 лее уединенных районах Финляндии. Фирма также
 работает в России. Использование новых техноло-
 гий позволяет снизить стоимость дома, а огромное
 разнообразие вариантов и индивидуальный подход
 к клиенту—создать уникальный архитектурный про-
 ект. Выбирая материалы для строительства, компа-
 ния прежде всего обращает внимание на их безопас-
 ность для здоровья и экологичность: натуральная
 древесина обеспечивает вентиляцию, поддержи-
 вая комфортную температуру и уровень влажнос-
 ти, дышащий утеплитель помогает избежать эффек-
 та «термоса», благодаря чему зимой в доме будет
 тепло, а летом—прохладно. Дома полностью защи-
 щены как от вредителей вроде крыс, мышей и насе-
 комых, так и от более коварных и незаметных напас-
 тей—плесени и грибка.
 При строительстве дачи в Финляндии можно
 экономить не только деньги, но и время: использо-
 вание прогрессивных технологий позволяет стро-
 ителям Karhuranta быстро возвести дом, а внут-
 реннюю отделку можно начинать сразу—или не
 начинать вовсе, предпочтя максимальную натураль-
 ность и минимализм. При этом за качество и долго-
 вечность отделки можно не переживать, ведь дом
 не даст усадки и не растрескается в будущем. Воп-
 реки сложившемуся стереотипу о том, что плани-
 рование отдыха утомляет еще больше, чем работа,
 сотрудничество с компанией Karhuranta позволит
 решить все вопросы быстро и просто: они помо-
 гут определиться с бюджетом и местоположением,
 расскажут обо всех плюсах и минусах заинтересо-
 вавших клиента предложений.
 +358 408 553 049 +7 495 922 7474
 [email protected] karhuranta.com
 уСлуГИ
 Подбор участков на
 берегу cаймы
 Проект дома, соот-
 ветствующий уста-
 новленным нормами
 и технологиям
 Строительство и об-
 служивание домов
 Только новые техно-
 логии и материалы
 для строительства
 Помощь в оформле-
 нии сделок
 Индивидуальный под-
 ход к каждому клиенту
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 В принципе, швейцарское законо-дательство—Федеральный Закон «О приобретении недвижимости нерезидентами» (Lex Koller)—ста-вит в жесткие рамки иностранцев,
 не являющихся резидентами страны, но желаю-щих приобрести в стране жилую недвижимость. Для этого требуется специальное разрешение, которое на практике выдается крайне редко. Од-нако если иностранный гражданин имеет дейс-твительный вид на жительство категорий «В» (временный) или «С» (постоянный), то он впра-ве приобрести дом или квартиру для личного пользования.
 На «золотом берегу»Случай с нашими клиентами как раз таков. Они переехали в Швейцарию, поскольку глава семьи,
 специалист в области финансов, получил при-глашение на работу от штаб-квартиры одной из международных компаний. Работодатель офор-мил ходатайство о выдаче вида на жительство для иностранного специалиста высокой квали-фикации, и оно было удовлетворено и федераль-ными властями, и властями кантона.
 Клиенты искали дом на одну семью (Einfami-lienhause) площадью от 200 кв. м с тремя спаль-нями и хотя бы двумя санузлами, с подсобными помещениями и подземным гаражом на 2 маши-ны. Обязательным условием было, чтобы дом стоял на участке не менее 6 соток—в маленькой Швейцарии это большая площадь, и найти под-ходящий вариант оказалось непросто. Дом дол-жен был находиться в пределах 30 мин. езды на машине до центра цюриха. цена—до 1,8 млн швейцарских франков.
 Рассказывает Ирина Г., сотрудник международного агентства недвижимости: «Швейцария—не та страна, где иностранцы массово приобретают недвижимость. Слишком много условий надо выполнить, да и уровень цен здесь весьма высок. Хотя все осуществимо, если есть твердое намерение».
 Материал подготовила Лина Селезнева
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 Первоначально клиенты хотели купить дом на берегу цюрихского озера, в районе, который местные жители называют «Золотым Берегом». Однако дом с видом на озеро всегда стоит гораз-до дороже. Вариант, соответствующий всем за-явленным требованиям, удалось найти лишь по цене 3,5 млн франков.
 На такие расходы семья пойти не могла, и от мечты жить на «Золотом Берегу» пришлось от-казаться. Поиски переместились на равнинную часть кантона цюрих и противоположную сто-рону цюрихского озера, не пользующуюся такой популярностью, как «Золотой Берег».
 Эта работа заняла около полугода, что счита-ется вполне разумным сроком. Иногда на поиск
 приходится тратить существенно больше време-ни, поскольку количество домов, выставленных на продажу, невелико по сравнению с числом по-тенциальных покупателей. Ситуацию не смог изменить даже кризис—рынок недвижимости в Швейцарии по-прежнему стабилен. Конечно, цены несколько снизились, но вовсе не так сущес-твенно, как в Америке или в Англии.
 Нелегкий выборМы подобрали около 40 вариантов, соответс-твовавших большинству основных пожеланий. Часть из них была отвергнута из-за неудобно-го подъезда или отсутствия поблизости марш-рутов общественного транспорта, а часть при-шлось вычеркнуть из-за весьма специфических недостатков. Например, один дом был постро-ен 300 лет назад и мог подпадать под законода-тельство об охране исторических зданий (это накладывает существенные ограничения на из-менение фасадов и внутренних помещений при возможной реконструкции).
 Система отопления другого дома использо-вала мазут в качестве топлива. В Швейцарии нет
 В МАЛЕНьКОй ГОРИСТОй ШВЕйцАРИИ НЕПРОСТО НАйТИ ДОМ
 ПО ПРИЕМЛЕМОй цЕНЕ С БОЛьШИМ уЧАСТКОМ И ХОРОШИМ ВИДОМ
 Н А д е л е
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 центрального отопления, и каждый дом, в том числе многоквартирный, имеет автономную ото-пительную систему, работающую либо на мазу-те, либо на газе. В старых домах бойлеры обыч-но работают на мазуте. Запас топлива хранится в больших емкостях, смонтированных в подвале или в подсобном помещении. Емкости занимают много места, и к тому же мазут довольно непри-ятно пахнет. Как бы вы ни старались, избавиться от запаха полностью не удается.
 Следующий вариант был отклонен из-за низ-ких потолков в большей части помещений. Почти все новые постройки в Швейцарии имеют потол-ки высотой 2,3 м, что до смешного мало в пред-ставлении человека, выросшего в России.
 Еще один фактор, который приходится учи-тывать при выборе—ставки налога на доходы физических лиц в конкретном поселке или об-щине (муниципалитете). В Швейцарии подо-ходный налог делится на 3 части: федераль-ный, кантональный и муниципальный. В зави-симости от финансового положения кантона и муниципалитета ставки налогов значитель-но различаются. Поэтому два налогоплатель-
 щика, имеющие одинаковый годовой доход, но проживающие в разных кантонах (или прос-то в разных поселках одного и того же кантона), могут уплачивать разные суммы в виде нало-гов на доходы. В частности, одна из причин при-влекательности «Золотого Берега» для богатых граждан и иностранцев—низкие ставки муници-пальных налогов.
 В итоге из 40 вариантов для посещения и ос-мотра были отобраны 15 домов, а после поезд-ки по объектам покупатели остановились на од-ном из них.
 Площадь дома была меньше 200 кв. м, но он привлек клиентов своим местоположением: не-далеко от автострады, в 20 минутах езды до го-рода, в тихой сельской общине, где прожива-ет меньше 500 человек. Кроме того, прежние владельцы вложили немало сил и средств в ре-конструкцию дома: полы из натурального дере-ва и камня, система охраны, пуленепробивае-мые стекла, двойной слой черепицы на крыше, новейшая сантехника от известных производи-телей, усовершенствованная система отопления и т. п. цена вполне устраивала покупателей, но… К сожалению, она не устроила банк. И сделка не состоялась.
 Какое банку дело?Дело в том, что в Швейцарии никто не покупает дома и квартиры полностью за свои деньги. Это просто невыгодно.
 В этой стране на уровне кантонов и муници-палитетов взимается налог на собственность. Налогом облагается не только имущество, при-носящее доход, но и, например, дом или квар-тира, являющиеся единственным жильем на-
 логоплательщика. По специальной формуле рассчитывается «предполагаемый» доход, ко-торый можно было бы получить от сдачи дома или квартиры в аренду, и эта сумма включает-ся в налогооблагаемую базу. А вот если недви-жимость приобретена с использованием ипоте-
 зАКОН СуРОвПоясняет Анна Бородач, менеджер по зарубежной недвижимости компании montreux Gestion conseil:По закону Lex Koller нерезидент Швейца-рии может приобрести в личное пользо-вание квартиру жилой площадью не более 200 кв. м или дом не более 1000 кв. м. Для иностранцев выделены специальные зо-ны, где реально получить разрешение: на-пример, кантоны Во (Vaud), Тичино (Ticino), Фрибур (Fribourg). В туристической зоне Монтре (Montreux) в продаже есть кварти-ры уже с разрешением для иностранцев. А вот в Цюрихе, как и в других крупных го-родах Швейцарии (к ним относятся Берн, Женева, Лозанна и некоторые другие) иностранцам действительно не дают разре-шений на покупку.дополняет Ольга Кибенко, генеральный директор компании Grand milano studio:Каждый год кантон—например, Тичино,—решает, сколько иностранцев сможет при-обрести недвижимость в этом году. Обычно это примерно 90 разрешений на весь кан-тон и на всех иностранцев. Поэтому ничего удивительного, что такие разрешения очень быстро заканчиваются.
 Н А д е л е
 ДАжЕ ЕСЛИ цЕНА уСТРАИВАЕТ И ПРОДАВцА, И ПОКуПАТЕЛя, СДЕЛКА
 ВСЕ РАВНО МОжЕТ НЕ СОСТОяТьСя, ЕСЛИ цЕНА НЕ уСТРОИТ БАНК
 КСТАТИв швейцарии очень низок уровень пре-ступности, поэтому «элитных» поселков на огороженной террито-рии и с охраной прос-то не существует. если дом многоквартирный, то у каждого жиль-ца есть свой ключ от входной двери и под-собных помещений общего пользования. частные дома часто не имеют заборов, и учас-тки разделяет лишь живая изгородь. ес-ли владельцы все-таки опасаются за свою бе-зопасность, то они ус-танавливают сигнали-зацию или приглашают охранную фирму.
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 ки, проценты по кредиту уменьшают налогооб-лагаемую базу.
 Поэтому почти все покупатели недвижимос-ти обращаются в банк за ипотекой, выплачивая из собственных средств лишь 20–30% стоимос-ти дома. Срок займа, как правило, составляет до 10 лет с возможностью последующего продле-ния. Кроме того, в течение этих 10 лет заемщик может не выплачивать сумму основного дол-га полностью. Он должен выплатить минимум 10%, а остаток вернуть банку либо в конце ука-занного периода, либо продлить ипотеку на сле-дующие 10 лет или даже больше. Единственное, что обязан делать заемщик—аккуратно платить проценты.
 Когда покупатель обращается за финанси-рованием сделки, он сообщает адрес объекта и предполагаемую сумму покупки, а специалис-
 ты банка, имеющие собственную базу данных и методику проведения оценки, рассчитыва-ют «банковский» вариант цены недвижимос-ти. Именно собственная оценка используется банком для расчета суммы займа. Как правило, она составляет 70% или даже 80% от оценочной стоимости.
 В нашем случае оба банка, куда клиенты обра-тились за финансированием, оценили дом всего в 1 млн швейцарских франков. Тот факт, что пре-жние владельцы вложили в реконструкцию при-мерно 500 тыс. франков, в расчет принят не был. Таков стандартный подход банкиров. Если вы хо-тите, чтобы в вашем доме были дверные ручки из золота—это ваше право, но в то же время это ва-ша прихоть, не обусловленная необходимостью. Поскольку продавцы хотели получить за дом 1,25 млн швейцарских франков, а банк был готов
 Н А д е л е
 ГОвОРяТ ЭКСПеРТыМожно ли сказать, что несмотря на законодательные ограничения для нерезидентов, россияне проявля-ют интерес к швейцарскому рынку недвижимости? Какие регионы их привлекают и недвижимость какого типа интересует?
 Эндрю Хокинс (andrew Hawkins), директор между-народного департамента chesterton Humbert (великоб-ритания):Швейцария во всем мире считает-ся одним из лучших мест для жиз-ни, и русские ценят качество точ-но так же, как и жители других стран.Те из российских покупателей, кто останавливается на окрестностях Женевы, предпочитают жить не в самом городе. Это дает возмож-ность приобрести жилье боль-шей площади. Особенной попу-лярностью пользуется участок от Женевы до г. Ньон (Nyon) и да-лее по направлению к г. Марти-ньи (Martigny). Здесь ценятся зда-ния в традиционном стиле и не-движимость с видом на озеро. А в альпийских районах россия-не тяготеют к модным курортам—таким, как Вербье (Verbier), Кран Монтана (Crans Montana) и Цер-матт (Zermatt). Они покупают про-сторные шале, но также интере-суются и апартаментами высоко-го качества.
 Катерина данекина, представитель компа-нии immoworld uK в России:Я бы подчеркнула, что не только несмотря на законодательные ограничения, а даже благо-даря им, Швейцария популярна среди россиян, поскольку наши соотечественники стремятся попасть именно туда, куда их не пускают. Поку-патели, выбирающие Швейцарию, рассматри-вают, как правило, только эту страну, а не вы-бирают из нескольких, как например, Испания–Греция или Италия–Франция.Заметим, что в последнее время законода-тельные ограничения не столь категорич-ны как раньше. Например, есть апарт-оте-ли в кантоне Вале (Valais), где купить недви-жимость не сложнее, чем в соседней Италии или Франции. В ряде подобных проектов не-движимость даже оформляется как коммер-ческая и продается нерезидентам без огра-ничений.Что касается региональных предпочтений, то россияне выбирают Женевское озеро и озе-ро Лугано (Lugano). Но также отметим горно-лыжные и термальные курорты кантона Вале. Здесь цены на недвижимость в апарт-отелях начинаются от 230 тыс. евро, а потенциальная доходность от аренды достигает 8,�% годовых (это для стабильной низкодоходной Швейца-рии!), причем во многих проектах не требуется получение разрешения на покупку.
 вильгельм Гуделов, генеральный ди-ректор компании Pumas aG:Несомненно, Швейцария интересу-ет россиян прежде всего с точки зре-ния сохранения и преумножения капи-таловложений. И выбор региона зави-сит от инвестиционной стратегии. На-пример, коммерческая недвижимость находит спрос в регионах с развитой промышленностью, таких как Базель (Basel), или Цюрих, также как и в канто-не Цуг (Zug), где находятся центральные офисы крупных холдингов, штаб-квар-тиры и международные торговые отде-ления конгломератов со всего мира.Цель законодательных ограничений иностранных инвестиций в жилом сек-торе—сохранение баланса и исклю-чение нездоровой волатильности. Это позволяет избегать кризисов на рын-ке недвижимости. А в туристических регионах иностранцы могут купить квартиру или дом для отдыха и сдачи в дальнейшую аренду. К таким реги-онам относятся живописнейшие мес-та у подножия Бернских Альп, регио-ны кантона Граубюнден (Graubu
 ..nden)—
 такие как Давос,—и в некоторых мес-тах кантонов франкоговорящей части Швейцарии.
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 предоставить финансирование в размере 80% от оценочной стоимости, т. е. всего лишь 800 тыс. франков, наши клиенты оказались перед выбо-ром: купить понравившийся дом и заплатить из собственных средств 450 тыс. франков или отка-заться от покупки.
 Клиенты выбрали второй вариант, и сделка не состоялась. Мы полностью согласились с их решением, потому что при последующей прода-же с большой долей вероятности история с бан-ком повторилась бы, и клиентам не удалось бы продать дом по желаемой цене.
 все к лучшемуВпрочем, нам повезло, и очень скоро мы смогли предложить клиентам новый вариант, который их полностью устроил.
 Дом, расположенный недалеко от первого, сорвавшегося, варианта, располагал гостиной с камином, совмещенной со столовой и кухней, четырьмя спальнями и кабинетом. Санузлов бы-ло три. Кроме того, к плюсам добавлялись боль-шая крытая веранда, hobby-room (комната, где можно установить спортивные тренажеры или, например, фортепиано) в полуподвале, а также гараж на 2 машины. Имелось крытое помещение для хранения дров и садового инвентаря, боль-шой подвал, комната-прачечная и собственное бомбоубежище (для Швейцарии это не экзотика, а обязательное требование).
 В доме установлена современная система отопления с использованием теплых грунто-вых вод, а также солнечная батарея. Для нагре-вания воды используется электричество. Дом расположен на участке в 7 соток рядом с лесом и полем. Единственный недостаток—близость к аэропорту. Однако, поскольку в Швейцарии по ночам аэропорты не работают, и самолеты, соответственно, не летают, то неудобств это не создает.
 Мы обсудили все условия, покупатели вне-сли небольшой залог, и мы договорились о да-те проведения сделки и дате перехода прав собс-твенности.
 Эти два события можно совместить или раз-нести во времени. Однако факт уплаты всей покупной стоимости объекта всегда означа-ет переход права собственности к покупателю, поскольку по факту оплаты (предоставлении обязательства банка о проведении оплаты) в земельный кадастр вносятся соответствую-щие записи.
 Оформление сделки проводилось в офи-се государственного нотариуса. Он же состав-
 лял текст договора, в который каждая из сторон еще до подписания могла внести свои поправ-ки. Наши клиенты хотели, чтобы переход пра-ва собственности и, соответственно, перевод де-нег произошли через 2 месяца после подписа-ния договора купли-продажи. Когда этот срок истек, продавец и покупатель еще раз явились в офис нотариуса, у которого уже имелось пе-реданное ему банком обязательство о проведе-нии платежа.
 Поскольку офис государственного нотари-уса и местный земельный кадастр, как прави-ло, находятся в одном и том же здании, на за-
 пись о переходе права собственности ушло все-го 10 минут. Продавец передал покупателю ключи, наш клиент расписался в реестре и вы-шел из офиса нотариуса полноправным вла-дельцем дома.
 Мы иногда общаемся с этой семьей, они вполне довольны покупкой и говорят, что дом стал для них совсем родным.
 цЕНы НА ДОМА ЗАВИСяТ ОТ МЕСТНыХ СТАВОК НАЛОГА НА ДОХОДы
 ФИЗИЧЕСКИХ ЛИц : ДАжЕ В СОСЕДНИХ ПОСЕЛКАХ ОНИ МОГуТ РАЗЛИЧАТьСя
 ТвеРдАя вАлюТАПо данным на 16 фев-раля 2011 г. 1 швей-царский франк равен €0,764.
 Н А д е л е
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 Р у Б Р И К А
 «Мы живем в раю», — говорят те, кто переехал на Бали. Остров и правда похож на сказку: круглый год тепло, лазурное море, свежие фрукты, улыбчивые люди, интересная самобытная культура. Неудивительно, что находятся люди, готовые бросить все, чтобы здесь поселиться. Именно так поступил и наш герой—Сергей Вендеревский, владелец дайв-клуба и отеля.
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 Раньше мы жили в Египте, в Даха-бе. я работал дайв-инструктором и параллельно искал место, что-бы открыть свой дайвинг-клуб. Три года назад случайно оказался на
 Бали—приехал в отпуск. у нас с женой был по-луторамесячный тур: начали с Бангкока, потом планировали отправиться на Бали, а потом—в Малайзию. Таиланд как-то не особенно нас
 впечатлил. А вот когда самолет стал заходить на посадку в аэропорту Денпасара, я посмотрел в окно… и внутри что-то щелкнуло (знаете, так бывает: происходит что-то важное и при этом неожиданное). я сказал жене: «Мы дома». Она сначала отнеслась скептически, мол, не нужно шутить с такими вещами. Но я еще в самолете почувствовал, будто действительно попал в то место, которое давно искал. Дальнейшие собы-
 Записала Антонина Захарова
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 тия показали, что я не зря прислушался к голо-су интуиции. Теперь это и правда наш дом, наше дело, наша страна.
 Как все начиналосьПервый день мы провели в Куте, и мне не понра-вились шум и суета. Потом по совету друзей по-ехали в Чандидасу, которая оказалась тихим го-родком без шумной ночной жизни и туристичес-ких толп. Настоящий релакс. Но все-таки и не деревня: много ресторанов, иностранных дайв-клубов, хороших отелей. И что оказалось самым важным для меня: лучшие на всем острове места для дайвинга расположены именно рядом с Чан-дидасой. Из Нуса-Дуа, Куты, Денпасара, Джим-барана ездят погружаться сюда.
 Мы и сами не заметили, как начали при-сматривать место для строительства дайв-клу-
 ба. Посмотрели несколько свободных участ-ков и готовых домов, но ничего не подходило. То слишком мало места, то дом «не наш», то че-ресчур близко к морю. Надо сказать, что жить в доме на первой линии в этих местах не так уж хорошо. Во-первых, очень шумно: из-за грохо-та волн мы не слышали друг друга. Во-вторых, ветром приносит мелкую морскую пыль, кото-рая разъедает буквально все, включая железо. Поэтому мы сразу решили искать дом на вто-рой линии.
 Дней через пять после приезда в Чандидасу мы, утомленные поисками подходящего дома, зашли в ресторанчик перекусить. И обратили внимание на расположенный рядом пустующий участок размером 5 или 6 соток. Попросили в ресторане выяснить, чья эта земля и нельзя ли ее арендовать. Хозяин подъехал буквально че-
 л И ч Н ы й О П ы Т
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 рез 5 минут, а на следующий день уже был за-ключен договор об аренде на 10 лет. Мы сра-зу заплатили за весь срок аренды. Еще через три дня была найдена строительная бригада. При-мерный план здания я нарисовал сам, понадо-бились только карандаш и бумага в клеточку. Отдал прорабу, и на следующий день он при-нес полностью готовый проект дома. Обсуди-ли, где будут находиться двери и как они будут открываться, какого цвета будет отделка ком-нат и другие детали в том же духе, и все—рабо-та началась.
 Строительство по-балийскиСначала расчистили участок от 15-метровых кокосовых пальм (для этого здесь не требует-ся разрешения ни от арендодателя, ни от влас-тей). Происходила расчистка следующим об-
 разом. На самую верхушку пальмы забирается молодой балийский парень (я не видел ни од-ного иностранца, который бы смог повторить этот фокус) и привязывает веревку, второй ко-нец которой четверо держат внизу. С помощью бензопилы делаются два надпила у основания пальмы. Потом начинают тянуть за концы ве-ревки—и гигант с огромной скоростью пада-ет на землю. Все части пальмы пускаются в де-
 л И ч Н ы й О П ы Т
 ПЛАН ЗДАНИя я НАРИСОВАЛ КАРАНДАШОМ НА ЛИСТЕ БуМАГИ
 В КЛЕТОЧКу. А НА СЛЕДующИй ДЕНь ПОЛуЧИЛ ГОТОВый ПРОЕКТ
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 ло: из стволов делают ровные крепкие брусья, орехи идут на сувенирные или полезные в хо-зяйстве поделки, а из листьев получаются сим-патичные корзиночки, которые используют во время ритуалов. Балийцы очень религиозны. Каждый день начинается с церемонии очище-ния души и разума, а также угощения для богов. Рабочие даже сделали небольшой алтарь пря-мо на стройке.
 Вообще, любое серьезное дело на Бали надо соотносить с религиозными праздниками. Од-нажды наши строители попросили дать им три дня выходных для участия в важной церемо-нии, которая проводилась по всему Бали. Хо-рошо, что предупредили заранее. Большинство
 балийцев—индуисты. Но Индонезия в целом—мусульманская страна (ислам исповедует около 88% населения), поэтому мусульманские праз-дники отчасти затрагивают и Бали. Так, во вре-мя Рамадана мы не могли сделать крупные по-купки: пришлось, например, отложить покуп-ку мебели. Другой интересный факт: на Бали не работает правило «утром деньги—вечером стулья». На райском острове все наоборот: нам постоянно приходилось разбираться в квитан-циях с заказами на мебель, жалюзи, тонировку стекол, озеленение, строительные материалы. Все оплачивается после того, как заказ достав-лен покупателю.
 Строители действовали очень слаженно и быстро. уже через три месяца дом был готов. Мы собирались торжественно отпраздновать окончание строительства и открыть дайвинг-центр хоть на следующий день. Но нет! На Бали все делается по специальному календарю, в ко-тором указаны благоприятные и неблагопри-ятные дни. Балийцы посчитали, что лучший день для открытия центра наступит через 3 не-дели, и нам пришлось терпеливо ждать, пред-ставляете?
 Если говорить о финансовой стороне воп-роса, то строительство, отделка, покупка обо-
 рудования и меблировка дайв-клуба площа-дью 250 кв. м и обустройство небольшого учас-тка обошлись в 250 тысяч долларов. Через год мы построили отдельный дом для себя, надоело жить в небольшой комнате. Площадь дома—около 120 кв. м, внутри две большие спальни, холл, рядом—бассейн. Дом находится рядом с нашим дайв-центром. Вскоре мы также от-крыли отель: он состоит из трех зданий, и в об-щей сложности в нем восемь комнат. Плюс от-дельное здание ресепшена. На строительство отеля мы потратили 500 тысяч долларов, вклю-чая аренду земли.
 Жизнь на райском островеЗа три года жизни на Бали у нас ни разу не бы-ло проблем. Балиец, у которого мы арендова-ли землю, с самого начала во всем помогал. Он официально выступает нашим «спонсором»: то есть гарантирует властям, что мы под его опе-кой. Каждый год он продлевает наши рабочие визы (они выдаются сроком на год, и для про-дления не нужно выезжать за пределы страны). Мы дружим семьями, ходим друг к другу в гос-ти. Здесь так принято: если вы арендовали зем-лю у местного жителя, то становитесь частью его семьи.
 л И ч Н ы й О П ы Т
 Балийцы подчиня-ют свою жизнь слож-ной системе верова-ний, представляющих собой сплав индуизма, буддизма и местных традиций. Особенно почитаются горы, пос-кольку они дают при-ют богам и духам пред-ков. дом балийца пред-ставляет собой одно-временно обитали-ще людей, богов и де-монов. И все эти силы надлежит поддержи-вать в равновесии, со-храняя гармонию спе-циальными ритуала-ми и подношениями даров.
 Мы ОТКРыЛИ НАШ цЕНТР В ДЕНь, ОБОЗНАЧЕННый В КАЛЕНДАРЕ
 КАК БЛАГОПРИяТНый ДЛя НАЧАЛА НОВыХ ДЕЛ
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 Для общения с балийцами в основном ис-пользуем английский. Вообще-то мы с женой можем поддержать разговор и на индонезий-ском, но все-таки знаем его не идеально. Пре-красно говорит по-индонезийски наша 13-лет-няя дочь: она полтора года училась в местной школе. В Денпасаре, Сануре и Куте есть хоро-шие интернациональные школы, но туда нам слишком далеко ездить. Поэтому дочь занима-ется по российской программе с русским пре-подавателем, живущим неподалеку, и каждый год ездит в Россию, чтобы сдавать экзамены для перевода в следующий класс. Серьезны-ми медицинскими услугами нам, к счастью, по-ка не приходилось пользоваться, но про стома-тологию могу сказать, что она здесь на хоро-шем уровне.
 Так как у нас русский дайв-клуб (кстати, единственный официально зарегистрирован-ный русский дайв-клуб на Бали), то мы мно-го общаемся с соотечественниками: с теми, кто приезжает отдохнуть, и с «долгожителями» ос-трова. Год от года здесь все больше людей, мно-гие бывают у нас по несколько раз. Причем мы создали не дайв-центр, а именно клуб. Это оз-начает, что люди не просто ныряют и уходят до-мой: мы проводим много времени вместе. К то-
 му же многие (примерно каждый третий) у нас останавливаются не для того, чтобы заниматься дайвингом, а просто отдохнуть. Каждый вечер все встречаются в ресторане, болтают, обсуж-дают впечатления дня. Здесь, в Чандидасе, пос-тепенно образуется русское коммьюнити, соби-раются интересные люди, и, кажется, скоро мы с полным основанием сможем называть этот го-род «Чандидасовка».
 л И ч Н ы й О П ы Т
 у НАС ужЕ СФОРМИРОВАЛСя КРуГ ПОСТОяННыХ ГОСТЕй, ПРИЧЕМ МНОГИЕ ПРИЕЗжАюТ НЕ РАДИ
 ДАйВИНГА, А ПРОСТО ОТДОХНуТь
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 Costa BravaИcпания
 Об объекте В очаровательном каталонском городке Алелья (Alella), в 15 км от Барсе-лоны, находится современная вилла площадью 300 кв. м c видом на море. Просторное и комфортное здание построено всего лишь в километре от пляжа. Вилла расположена на участке площадью 20 соток и окружен деревьями и кустарником. Планировка включает 4 спальни, 3 ванные комнаты, 1 гостевой санузел, полностью оборудованная кухня и столо-вая с камином. Возле большого открытого бассейна можно наслаждаться средиземноморс-ким солнцем и ветерком.Вилла полностью меблирована. Предусмотрены системы отопления и кондиционирования; в доме есть гараж, рассчитанный на 4 автомобиля. Цена: €1 400 000
 О компании InvestPravo Property входит в международную группу компаний «ИнвестПраво», представленную на рынке сервисных и консалтинговых услуг с 2000 г. Принципы нашей рабо-ты—высококвалифицированный индивидуальный подход к клиенту, надежность и конфиден-циальность.
 +7 916 500 0004 +7 495 697 1913
 [email protected] www.ip-property.com
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 Costa BravaИспания
 Об объекте Прекрасная вилла с видом на море, площадью 670 кв. м, расположена в пре-стижной закрытой урбанизации Can Teixido в городе Алелья, в 15 км от Барселоны. До пля-жа—всего 800 м. Вилла полностью меблирована. Особого внимания заслуживает плани-ровка—6 спален, 5 ванных комнат, салон с камином, обеденная зона, оборудованная кухня, а также предусмотрены помещения для обслуживающего персонала.Кроме того, имеется гараж на 5 автомобилей, бассейн и ухоженный участок площадью 13 соток. Цена: €3 000 000
 О компании InvestPravo Property представляет интересы надежных застройщиков и вла-дельцев недвижимости Испании, Черногории, Кипра, Франции и Италии. В инвестиционном портфеле компании—уникальная база объектов недвижимости: апартаменты, виллы, шале, таунхаусы, офисные, торговые и другие коммерческие помещения.
 +7 916 500 0004 +7 495 697 1913
 [email protected] www.ip-property.com
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 Costa BravaИспания
 Об объекте Уникальный элитный объект недвижимости в одном из самых престижных жилых комплексов на побережье Коста Брава. Вилла площадью 610 кв. м расположена в элитной урбанизации Mas Nou в тихом районе курорта Platja d’Aro и располагает участ-ком площадью 19 соток. В доме 5 спален с ванными, современная, полностью оборудо-ванная кухня, а также гостевой санузел и хозяйственное помещение. Установлен лифт. Есть камин. В доме дизайнерское освещение, система «умный дом», высокоскоростной ин-тернет и спутниковое TV. Бассейн и зона SPA располагают системой хромотерапии, сауной и мини-турецкой баней, гидромассажной ванной. Винный погреб оборудован системой контроля температуры и влажности. Есть гараж. На участке—бассейн с переливом, зона отдыха и барбекю, сад. Вилла находится в 20 км от международного аэропорта Жироны и в 100 км от Барселоны. Цена: €3 500 000
 О компании Основная специализация компании Altadicion—недвижимость Испании. Главные принципы компании—качественный отбор объектов, активное сотрудничество с банками, юридическое сопровождение и визовая поддержка.
 +7 495 740 3902 +34 663 022 021
 [email protected] www.altadicion.com
 www.casavicens.es

Page 77
                        

www.homes-collection.com 75
 Costa BravaИспания
 Об объекте Просторная элегантная вилла рядом с Барселоной. Дом расположен в уют-ном городке El Masnou на северо-восточном побережье Каталонии, в престижной урбани-зации. Площадь элегантного двухэтажного здания в современном архитектурном стиле—600 кв. м. В доме шесть спален и 3 ванные комнаты, в большой комфортабельной гостиной есть камин. В кухне установлено современное оборудование.При вилле есть участок (13 соток) с бассейном. Благодаря расположению на холме вла-дельцы смогут наслаждаться чудесными морскими видами. Цена: €2 950 000
 О компании Специалисты компании Altadicion поспособствуют оформлению ипотеки в Испании благодаря сотрудничеству с ведущими банками страны—Caja Madrid, Bancaja и BBVA. Наша компания возьмет на себя юридическую сторону вопроса, включая помощь в оформлении резиденции в таких странах, как Испания, Андорра и Португалия.
 +7 495 740 3902 +34 663 022 021
 [email protected] www.altadicion.com
 www.casavicens.es
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 Tuscany Италия
 Престижная вилла в долине Val di Chio (Castiglion Fiorentino), принадлежавшая в прошлом семье Orsinich. Роскошная недвижимость, недавно отреставрированная нынешними вла-дельцами, которые сумели вернуть вилле былое великолепие и оборудовать ее по самым современным стандартам. Некоторые фрагменты главной виллы, общая площадь которой составляет 550 кв. м, были возведены еще в Средние века. Вилла отличается изысканным архитектурным стилем и великолепными интерьерами. Главный вход ведет в просторный холл первого этажа с впечатляющей каменной лестницей, здесь же находится большая столовая с 4-метровым столом, 2-уровневая гостиная с камином, кухня, малая столовая с камином, гостиная и три ванные комнаты. На втором этаже расположены спальня с гар-деробной и просторной ванной, отделанной мрамором, и кабинет. Третий этаж поделен на четыре спальни с ванными. Здание окружает прекрасный парк с большим бассейном и красивым видом на долину. Территория занимает 6 гектаров: это ухоженные оливковые рощи, плодоносящий виноградник и романтичный лес. Есть также два 2-этажных домика для гостей. Ref.: JKM-553. Цена: €4 000 000
 +39 057 568 07 59 +39 335 355456
 [email protected] www.toskania.org
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 FlorenceИталия
 Эксклюзивные апартаменты в старинном здании с видом на реку Арно в центре Фло-ренции.Здание находится в тихом центральном районе города. Высокие окна и терраса выходят на набережную Арно и на красивый ухоженный сад в итальянском стиле. Из элегантного холла мраморная парадная лестница ведет на второй этаж, где находятся главные апарта-менты. Это уникальный объект площадью около 325 кв. м. В нем есть прихожая, гостиная-столовая, двойная гостиная со старинным камином и потолками высотой 5,9 м, украшенны-ми фресками, трехместная спальня с фресками и террасой, меблированная гардеробная, спальня для гостей с камином, две облицованные мрамором ванные комнаты, туалет и кух-ня. Из кухни есть выход на служебную лестницу, которая ведет на третий этаж. Здесь нахо-дятся более скромные 5-комнатные апартаменты с кухней и ванной комнатой.На первом этаже имеются два общих с другими владельцами помещения и частный подвал. Ref.: JKM-537. Цена: €5 000 000
 +39 057 568 07 59 +39 335 355456
 [email protected] www.toskania.org
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 О компанииBG Estates Worldwide—болгарская консалтинговая компания, основанная в 1998 г. и в 2007 г. открывшая официальное представительство в России. Компания специализируется на продаже и управлении недви-жимостью, проводит консультации по вопросам при-обретения и инвестирования, занимается юридичес-ким сопровождением сделок, а также осуществляет управление инвестиционными проектами. Регистрация в Российской ТПП. Международ-ный сертификат EN ISO 9001 2008, Certificate Reg. №Q 091013.
 Почему Болгария?В 2007 г. Болгария вступила в ЕСРынок болгарской недвижимости устойчиво разви-вается, а цены на недвижимость динамично растутОтсутствие языкового барьера Стоимость проживания в Болгарии невысокаяБолгария—уникальная страна с красивой и разно-образной природой, где на небольшой террито-рии наряду с широко известными черноморскими курортами развиваются курорты горнолыжныеНалоги на недвижимость Болгарии и расходы на ее обслуживание незначительны
 Сhernomoretsапартаменты и таунхаусы 38–189 кв. м 1–3 спальни
 Роскошный комплекс апартаментов в сре-диземноморском стиле, рядом с которым построены 8 современных таунхаусов. У комплекса есть собственный эксклюзив-ный пляж и бар для жителей и их гостей.
 от €38 000
 Banskoапартаменты 42–215 кв. м 1–2 спальни
 Красивые апартаменты на горнолыжном курорте Болгарии. Это первый современ-ный апарт-отель класса люкс, возведенный в Банско в соответствии с высокими стан-дартами гостиничного строительства.
 от €37 340
 Sunny Beachапартаменты 51–120 кв. м 1–2 спальни
 Полностью оборудованные апартамен-ты в комплексе закрытого типа, в кото-рый входят 5 красивых зданий. Находится в самом центре курорта Солнечный бе-рег к северу от Бургаса.
 от €45 000
 Sunny Beachапартаменты 67–164 кв. м 1–2 спальни
 Состоящий из двух отдельных зданий комп-лекс апартаментов, построенный на самом известном болгарском курорте. Находится рядом с ведущей к пляжу аллеей. В комп-лексе 11 магазинов и зона отдыха.
 от €92 400
 PravetsВиллы, коттеджи и апартаменты 50–318 кв. м 1–3 спальни
 Уютные жилые объекты в закрытом по-селке, построенном по соседству с не-большим городком Правец в 35 мин. езды от центра Софии и 25 мин. от аэропорта. В поселке развитая инфраструктура.
 от €70 000
 Pomorieапартаменты 50–87 кв. м 1–2 спальни
 Комплекс апартаментов клубного типа, расположенный в 200 м от моря. На тер-ритории комплекса разбит парк. Апарта-менты продаются с внутренней отделкой и установленными кондиционерами.
 от €63 000
 +7 495 973 0307 +7 495 973 0308 +7 495 973 0309
 [email protected] www.bgestates.com
 www.bgestates.ru
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 О компанииКомпания «БулРос Инвест» основана в 2005 г. и спе-циализируется в сфере строительства и продажи не-движимости на всей территории Болгарии. Компанию отличает нестандартный подход к клиентам, индиви-дуальные архитектурные и интерьерные решения, а также гибкие схемы оплаты. Коллектив «БулРос Ин-вест»—это квалифицированные специалисты, кото-рые всегда действуют в интересах клиентов и с уче-том профессионального анализа рынка.
 УслугиПрофессиональные консультации при подборе и покупке недвижимостиУслуги переводчикаЮридическое сопровождение сделокОзнакомительные турыУправление приобретенной недвижимостьюРазработка инвестиционных проектовПомощь в оформлении ВНЖ и ПМЖ
 BanskoСтудио, апартаменты от 20 кв. м 1–2 спальни
 Элитный комплекс на горнолыжном курор-те. Полностью оборудованные санузлы, инсталляции для кабельного телевидения, интернета и телефона. Большинство апар-таментов имеют панорамный вид на горы.
 от €9183
 PamporovoСтудио, апартаменты 30–120 кв. м 1–2 спальни
 Комплекс расположен в 600 м от подъем-ника «Студенец» и горнолыжных трасс. Идеальный вариант для отдыха людей с различными интересами. Уютная обста-новка, рестораны, бары, SPA.
 от €24 800
 NessebrСтудио, апартаменты 35–64 кв. м 1–2 спальни
 Комплекс апартаментов для отдыха рас-положен в 150 м от пляжа, возле нового аквапарка в Несебре—одном из старей-ших городов Европы, находящемся под охраной ЮНЕСКО.
 от €24 600
 Ravdaапартаменты 33–102 кв. м 1–2 спальни
 Полностью готовый к проживанию комп-лекс находится в 350 м от моря, в 5 мину-тах от центра города. Подходит для круг-логодичного проживания. Есть магазины, бассейн, парковка.
 от €19 500
 Burgasапартаменты 63–203 кв. м 1–2 спальни 1–2 ванные
 «Вилла Елена»—строящийся жилой ком-плекс закрытого типа с красивой и функ-циональной планировкой. Есть детская площадка, зона барбекю, тренажерный зал, джакузи, сауна, охрана.
 от €2500 м2
 Pomorieапартаменты 32–94 кв. м 1–2 спальни
 Современный комплекс с полной отде-лкой под ключ и всеми современными коммуникациями в 400 м от пляжа. Высо-кое качество строительства. Сдача в де-кабре 2011 г.
 от €24 100
 +359 596 28 013 +359 878 110 027
 [email protected] www.bulrosinvest.com
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 О компанииКомпания Галерия Хоумс—ак-тивно развивающаяся болгарс-кая компания по продаже недви-жимости в Болгарии, оказываю-щая полный спектр риэлторских услуг. Основу нашего коллекти-ва составляют профессионалы, имеющие опыт успешной работы на рынке недвижимости, в сфере юридических и банковских услуг, в крупных предприятиях и строи-тельных компаниях.
 УслугиПомощь в выборе недвижи-мостиАпартаменты и дома на море, в горах и в городеОзнакомительный тур по объ-ектамКонсультации по всем вопро-сам, связанным с приобретени-ем недвижимости и оформле-нием ее в собственность
 ПреимуществаПредоставление достоверной информации по объектам не-движимостиЭкспертиза компании застрой-щикаПрофессионализм сотрудниковНадежность
 Banskoапартаменты 54–116 кв. м 1–2 спальни
 St. Ivan Rilski—это круглогодичный курор-тный комплекс уровня 4*, предлагающий в первую очередь качество и разнооб-разие услуг, комфорт и индивидуальный подход. SPA-центр, бассейн.
 от €46 500
 Pomorieапартаменты 55–271 кв. м 1–3 спальни
 Helios Apartments—комплекс класса «люкс» из 12 жилых блоков, расположенный не-посредственно на берегу моря. Эта мест-ность известна своими лечебными грязями. Все апартаменты имеют вид на море.
 от €76 000
 Sunny Beachапартаменты 56–109 кв. м 1–2 спальни 1–2 ванные
 Esperanto Holiday Club представляет собой 6-этажный комплекс с гостиничной частью в юго-восточной части курорта Солнечный Берег, всего в 50 м от морского берега. Есть бассейн, 2 ресторана, 2 бара, охрана.
 €39 130
 Sv. VlasСтудио и апартаменты 44–146 кв. м 1–3 спальни 1–2 ванные
 Комплекс находится в 10 мин. от центра Солнечного Берега. Из всех апартамен-тов открывается вид на море. В комплек-се есть также несколько VIP-апартамен-тов. Все квартиры меблированы.
 от €49 400
 Sozopolапартаменты 36–245 кв. м 1–3 спальни 1–2 ванные
 Apolonia Resort—это VIP-комплекс закры-того типа на первой линии моря, с обособ-ленным пляжем. Расположен в нетронутом уголке рядом с яхтенной пристанью Созо-поля. Обладает богатой инфраструктурой.
 от €46 899
 SarafovoТаунхаус 121–190 кв. м 3 спальни 3 ванные
 Современный комплекс таунхаусов Atlantis Homes расположен в 200 м от пляжа. Пре-дусмотрены взрослый и детский бассейны, SPA, боулинг, рестораны, магазины. Строи-тельство закончится в мае 2011 г.
 от €291 216
 +359 888 67 6770 +359 885 65 61 61
 [email protected] www.galeria-homes.ru
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 УслугиКомпания «Болгарско Русский Информационный Центр» (БРИЦ) предоставляет услуги: офиса, арен-ды машин, заказ мест в отелях и ресторанах, экскур-сии по Болгарии и Турции, продажа авиабилетов, ус-луги адвокатов, счетоводов (бухгалтера), информа-ционные, переводчиков, нотариусов, страхование имущества и автомобилей, риэлторские услуги, пос-лепродажное сопровождение недвижимости в г. По-морие.
 О ПомориеПоморие—это сочетание семейного отдыха на удиви-тельно живописном и уютном полуострове с лечеб-но-оздоровительными SPA-процедурами и полным ассортиментом бальнеологии и грязелечения. Помо-рие—это древний город с современной инфраструк-турой и уникальным микроклиматом, который «жи-вет» круглогодично, и это выгодно отличает его от «сезонных» курортов.
 Pomorieапартаменты, мезонеты 59,4–210 кв. м 1–4 спальни 1–4 ванные
 Chocolate—это комплекс из двух зданий на общем благоустроенном огороженном участке, в 20 м от оборудованного песча-ного пляжа. В комплексе всего 12 квар-тир и двухуровневых мезонетов, в плани-ровку которых можно внести изменения на стадии строительства. Три варианта от-делки «под ключ» без дополнительных расходов. Сплит-системы в каждой жи-лой комнате. Все квартиры с видом на море, в трех из них есть дымоход, что позволяет обуст-роить камин.Объект будет сдан в мае 2012 г.Воспользуйтесь смотровым туром—дис-конт €500 при покупке. Гибкая система скидок от 3% до 10%.
 PomorieСтудио, апартаменты 42,6–87,2 кв. м 1 спальня 1 ванная
 Arizona Dream—это сданный в эксплуа-тацию (Акт 16) дом с лифтом в 150 м от оборудованного песчаного пля-жа и в 250 м от центра города Помо-рие. В комплексе 38 апартаментов с од-ной спальней и 4 студио. Большая часть квартир имеет вид на море. На выбор предлагаются 3 варианта отделки «под ключ» без дополнительных расходов. Предусмотрены: кондиционер, систе-ма видеонаблюдения, интернет, спутни-ковое телевидение с российскими ка-налами.Воспользуйтесь смотровым туром—дис-конт €500 при покупкеДо 1 января 2011 г. действует гибкая сис-тема скидок—до 10%.
 +7 499 340 1643 +359 895 895 895 +359 898 777 467
 [email protected] www.bric.su
 от €900 м2
 от €1200 м2
 б о л г а р и я
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 О компанииSea Homes Constructions & Real Es-tate—тандем двух компаний, кото-рые уже более 20 лет ведут стро-ительную и риэлторскую деятель-ность на территории Греции. За эти годы были построены сотни объектов жилой недвижимости. Компания возводит современные качественные дома в популярных туристических поселках полуост-рова Халкидики и в элитных райо-нах города Салоники.
 Специальные акцииДо 30 мая 2011 года компания предлагает смотровые туры про-должительностью 3–4 дня, при этом проживание, трансферы, консультация у юриста, просмотр объектов и приглашение для ви-зы бесплатны.
 УслугиПоказ объектов в любой час-ти ГрецииАренда объектов (квартир, вилл, домов) в любой части ГрецииАренда транспортаПомощь в получении ВНЖПомощь в получении рассроч-ки от продавцовПомощь в организации бизнесаПомощь в строительствеПомощь в ремонте объектов
 HalkidikiКоттедж 110 кв. м 3 спальни 2 ванные
 Комплекс «Сосновый бор» из 4 коттеджей, с видом на море и на гору Афон. В доме есть камин и просторный балкон. Частный бассейн (22 кв. м). В продаже остался угло-вой дом с участком 11соток.
 €175 000
 HalkidikiВиллы 140 кв. м 3 спальни 2 ванные
 Виллы в комплексе, всего в 20 м от пля-жа. К продаже предлагается угловой дом с участком 10 соток, а также центральный дом с участком 6 соток. В гостиных есть ка-мины; балконы с видом на море.
 от €430 000
 HalkidikiУчасток 28 соток
 Участок на первой линии, в тихом и зе-леном районе вилл и коттеджей, вблизи греческого городка Неа Скиони с яхт-ма-риной. Возможная площадь застройки—350 кв. м.
 €780 000
 Halkidikiапартаменты 65 кв. м 2 спальни 1 ванная
 Комплекс квартир «Эгейская волна»—это возможность вашего отдыха на первой линии моря, под ласковым солнцем, в ок-ружении традиционных греческих таверн. Продажа без комиссионных процентов.
 €158 000
 HalkidikiКоттедж 95 кв. м 2 спальни 2 ванные участок 1,8 сотки
 Вблизи от поселка Неа Скиони располо-жен комплекс коттеджей из 12 домов. К продаже предлагается готовый к засе-лению 2-уровневый таунхаус в 300 м от пляжа, с паркингом и балконом.
 €140 000
 Halkidikiапартаменты 50 кв. м 1 спальня 1 ванная
 Квартира на 2 этаже трехэтажного дома, всего в 30 м от моря, на п-ве Кассандра. Уютные апартаменты с просторным бал-коном, откуда открывается чудный вид, полностью готовы к заселению.
 €50 000
 +30 699 651 3621 [email protected] www.sea-homes.ru
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 Son VidaВилла 646 кв. м 5 спален 5 ванных
 В престижном районе острова Сон Ви-да находится превосходная 3-уровневая вилла. Есть собственный фитнес-центр с сауной, бассейн и сад. Из окон открыва-ется панорамный вид на горы.
 €5 000 000
 Bendinatпентхаус 185 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Пентхаус с видом на море—часть ново-го жилого комплекса класса «люкс», рас-положенного у гольф-поля в городе Бен-динат. Лаконичный стиль, современное оборудование и техника.
 €950 000
 Nova Santa Ponsaапартаменты 160 кв. м 2 спальни 3 ванные
 Эксклюзивный жилой комплекс рядом с гольф-полями и пляжами Санта Понса и Порт Адриано (Port Adriano) построен в средиземноморском стиле и окружен прекрасным садом. Есть 3 бассейна.
 €375 000
 +34 682 36 4359 +34 971 22 0868
 [email protected] www.mallorcaresidentsia.com
 О компании«Майорка Резиденция»—одно из ведущих агентств недвижимости на острове Майорка. Наша цель—найти подходящий каждому клиен-ту объект недвижимости и предо-ставить профессиональный сервис и индивидуальный подход. У со-трудников компании «Майорка Ре-зиденция» есть большой опыт работы с покупателями из Рос-сии, понимание их потребностей и предпочтений.
 УслугиПодбор недвижимости на про-дажуПодбор недвижимости в арендуПродажа и аренда коммерчес-кой недвижимостиКонсультации по вопросам при-обретения недвижимости в Ис-панииПомощь в получении ипотеч-ных кредитовУправление недвижимостьюАренда и продажа яхт
 О МайоркеМайорка—жемчужина Средизем-номорья. Это изумительный по красоте остров с богатой истори-ей и мягким субтропическим кли-матом. Здесь 300 солнечных дней в году. Майорка идеально подхо-дит как для проживания круглый год, так и для проведения отпус-ка. Остров отличается самым вы-соким уровнем жизни и безопас-ности в Испании.
 Mallorca Residensia
 Port d’Andratxапартаменты 101 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Апартаменты с большой террасой в но-вом жилом комплексе с современным дизайном и панорамным видом на море и Порт Андрач—одно из самых престиж-ных мест на острове.
 €625 000
 Port d’Andratxапартаменты 122 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Великолепные апартаменты в новом жи-лом комплексе рядом с Порт Андрач. Современный дизайн, прекрасный вид на море, безупречное качество строительст-ва и новейшие технологии.
 €750 000
 Nova Santa PonsaВилла 410 кв. м 5 спален 5 ванных
 Великолепная вилла расположена пря-мо у гольф-поля и окружена прекрасным садом. Большой песчаный пляж находит-ся всего в нескольких минутах ходьбы от этого очаровательного места.
 €2 200 000
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 Costa del Solапартаменты 106 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Апартаменты в комплексе на Новой Золо-той Миле. Инфраструктура включает поля для гольфа, бассейны с подогревом, сауну, джакузи, фитнес-центр, теннисные корты. Предоставляется ипотека до 95%.
 от €295 000
 Costa Bravaапартаменты 90 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Апартаменты на первой береговой линии в городе Ллорет де Мар в 50 м от пля-жа. Комплекс оснащен системой конди-ционирования. На территории комплекса есть живописный сад и бассейн.
 €480 000
 Costa Blancaапартаменты 61 кв. м 2 спальни 1 ванная
 Новый комплекс апартаментов в городке Пунта Прима в 200 м от моря. Все апарта-менты располагают террасой, парковкой и кладовой комнатой. В комплексе есть 2 общих бассейна и сад.
 от €145 000
 MallorcaВилла 282 кв. м 3 спальни 3 ванные участок 11,3 соток
 Вилла на первой береговой линии в го-родке Санта Понса. Прекрасный вид на море. На территории есть бассейн, ухо-женный сад и гараж. Терраса 120 кв. м. Вилла в отличном состоянии.
 €2 500 000
 +7 495 504 3461 [email protected] www.cliff-property.ru
 О компанииCliff Property, специализированная компания по продаже зарубежной недвижимости, входит в группу компаний «Клифф», более 16 лет работающих на рынке юридичес-ких и консалтинговых услуг. Cliff Property осуществляет подбор, продажу доходной и жилой недви-жимости в Испании и других веду-щих европейских странах.
 УслугиИндивидуальный подбор и про-дажа объектов недвижимостиПолное сопровождение сделок купли-продажиЮридические и финансовые консультацииПомощь в получении ВНЖОткрытие бизнеса за рубежомПомощь в открытии счета в иностранном банкеСодействие в получении ипо-течных кредитов
 ДополнительноКомпания Cliff Property рада пред-ложить своим клиентам лучшую недвижимость, как на материко-вой, так и на островной части Ис-пании. По индивидуальным запро-сам компания предоставит широ-кий выбор достойных объектов на Коста Брава, Коста дель Ма-ресме, Коста Бланка, Коста дель Соль, а также на островах Тене-рифе и Майорка.
 и С п а н и я
 MallorcaВилла 164 кв. м 3 спальни 2 ванные участок 10,3 соток
 Вилла с 3 спальнями, гостиной с камином, большой террасой, садом и бассейном. Парковка на 2 машины. Дом находится в прекрасном состоянии.
 €850 000
 Costa del SolВилла 441 кв. м участок 20,9 соток 4 спальни 4 ванные
 Вилла в Марбелье с панорамным видом на море и горы. Бассейн с каскадом, га-раж на 3 автомобиля, ухоженный зеленый сад. Терраса 150 кв. м. Тихое и живопис-ное место в престижном районе.
 €2 450 000
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 PietrasantaДом 300 кв. м участок 15 соток 2 спальни 3 ванные
 Полностью отреставрированный тради-ционный итальянский дом XVII в. Простор-ная гостиная, большие террасы и веранды с зоной барбекю. На участке—средизем-номорский сад с бассейном.
 €4 000 000
 Punta AlaВилла 350 кв. м террасы 200 кв. м
 Роскошная трехэтажная вилла рядом с На-циональным Парком Мареммы, гольф-клу-бом и престижными пляжами. В саду—большой бассейн, зона барбекю и печь для приготовления пиццы.
 Lago Maggioreапартаменты от 60 кв. м 1–2 спальни
 Уютные апартаменты в уникальной рези-денции, окруженной пальмами, оливковы-ми рощами и цветниками. Это бывший мо-настырь Il Cantico delle Creature, который был полностью реконструирован.
 Lago Maggioreапартаменты 55–150 кв. м 1–2 спальни
 Красивые апартаменты в современной ре-зиденции, которая построена в парковой зоне рядом с озером Maggiore. К услугам жителей—ресторан и SPA-центр гостини-цы, входящей в состав резиденции.
 от €280 000от €180 000
 €5 700 000
 Chiantiпоместье 1000 кв. м участок 2 га 6 спален
 Старинное полностью отреставрирован-ное тосканское поместье в стиле «мо-дерн». Спальни с мозаичными полами, 2 старинных камина, домашний киноте-атр, просторная терраса на крыше.
 €8 000 000
 +39 0583 983 250 +39 0583 857 060
 [email protected] [email protected]
 www.wallconsulting.ru www.wirevip.com
 О компанииИтальянское агентство Walls International Real Estate основано командой профессионалов, спе-циализирующихся на рынке не-движимости и туризма. У компа-нии есть свой стиль сотрудничес-тва с иностранными клиентами. Он основан на полном понима-нии нужд иностранных покупате-лей и проблем, с которыми те мо-гут столкнуться в Италии.
 УслугиКомпания выполняет полный цикл сделки купли-продажи, от подбо-ра объекта и проверки его юри-дической чистоты до получения регистрационного свидетельства и послепродажного обслужива-ния. Также агентство занимается управлением недвижимостью, про-ектированием и организацией ре-монтно-строительных работ.
 ЭксклюзивноСреди объектов коммерческой недвижимости, которые предла-гает Walls International Real Estate, имеются частные острова. Они подходят для личного использо-вания или реализации крупных ту-ристических проектов. Информа-ция о них может быть запрошена только в письменном виде, а кли-ент предварительно должен под-твердить серьезность своих на-мерений.
 Forte del MarmiВилла 3 спальни 3 ванные
 Очаровательная двухэтажная вилла в сти-ле «рустико» на холмах Версилии, одного из самых престижных курортов тосканс-кой Ривьеры. Полностью оборудованная кухня. Красивый сад с бассейном.
 и Т а л и я
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 О компанииTrevi Elite—итальянская компания с русскоязычным персоналом. Она зарегистрирована в коммер-ческой палате Рима и является членом Ассоциации професси-ональных агентов недвижимос-ти Италии. Trevi Elite предостав-ляет полный спектр услуг в сфе-ре недвижимости в историчес-ком центре Рима, в окрестностях столицы, на морском побережье и в Тоскане.
 УслугиС помощью Trevi Elite можно ку-пить, арендовать или продать лю-бую жилую или коммерческую не-движимость в любом ценовом сегменте: от бюджетного жилья до крупных инвестиционных про-ектов. Предоставляются юриди-ческая помощь и консультации по вопросам недвижимости, инвести-ций, гражданства, открытия и ве-дения бизнеса; управление собс-твенностью клиента.
 Об ИталииПриобретая недвижимость в Ита-лии, вы приобретаете престижное и комфортабельное жилье в стра-не с прекрасным климатом, живо-писным ландшафтом и отличной инфраструктурой. Цены на недви-жимость в Италии стабильно рас-тут, поэтому покупка итальянских вилл, апартаментов и домов яв-ляется очень выгодным предпри-ятием.
 LazioВилла 420 кв. м 6 спален 6 ванных участок 92 сотки
 Вилла в современном стиле с видом на до-лину и лес расположена в тихом районе ря-дом со средневековым г. Formello. В отде-лке дома использованы лучшие технологии и материалы. Ландшафтный дизайн.
 €1 600 000
 FlorenceКвартира 120 кв. м 2 спальни 2 ванные
 В самом центре Флоренции, рядом с гале-реей Уффици и Домским собором, в зда-нии XV века продается 2-уровневый сов-ременный лофт с качественной отделкой. Здание полностью отреставрировано.
 €650 000
 Pisaапартаменты 62–123 кв. м 2–4 спальни
 Новый строящийся жилой комплекс с развитой инфраструктурой на первой береговой линии в Тоскане. В продаже имеются апартаменты разной планиров-ки и метража.
 от €3500 м2
 AnzioСекция в вилле 115 кв. м 3 спальни 2 ванные
 В приморском городке-курорте Анцио, расположенном к югу от Рима и всего в часе езды от него, продается 2-этажная секция с качественной отделкой в недав-но сданном доме. До пляжа 500 м.
 €350 000
 LazioВилла 200 кв. м 3 спальни 2 ванные участок 15 соток
 В престижном районе Lavigno Mare про-дается новая вилла на первой береговой линии, с восхитительным видом на Тир-ренское море и ухоженным садом. До Ри-ма 50 км.
 €1 200 000
 Porto Santo StefanoВилла 2000 кв. м 14 спален 13 ванных участок 35 соток
 Шикарная вилла, построенная по проек-ту известного архитектора, расположена на холме с панорамным видом на море. Частный спуск к морю, парк, виноградник и средневековая башня XIV в.
 +39 066 783 075 +39 333 785 1158 +39 335 790 5860
 [email protected] www.trevielite.ru
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 Soveratoапартаменты от 95 кв. м 1–2 спален
 Красивые апартаменты с панорамным остеклением в гостиных и угловой кухней в новом комплексе Soverato Bay. В продаже име-ются апартаменты с 1 и 2 спальнями, есть подсобные помещения.
 от €165 000
 SoveratoТаунхаусы от 110 кв. м участки 1–2 сотки 2–3 спальни
 Удобные таунхаусы с просторными гостиными, построенные на земельном участке с выраженным рельефом. Получается нестан-дартное деление жилого пространства на «дневное» и «ночное».
 от €200 000
 SoveratoВиллы 470 кв. м 5 спален 3 ванные
 Семь роскошных отдельно стоящих двухэтажных вилл в комплек-се «7 чудес света». Вокруг каждого дома—большой сад с 12-мет-ровым бассейном. Виллы продаются с дизайнерской отделкой.
 от €940 000
 Soveratoапартаменты от 130 кв. м 2–3 спальни 2 ванные
 Уютные апартаменты (по 2 на этаже) в необычном по архитекту-ре здании. Апартаменты на первом уровне—с 2 спальнями и лич-ным садом. На втором—с 3 спальнями и террасой (40 кв. м).
 от €221 000
 О компанииMirus by Serra di Mare Due srl—международное агентство не-движимости, которое работает на рынке недвижимости Италии. Компания предлагает все типы операций с жилой и коммерчес-кой недвижимостью—от поиска объекта до послепродажного об-служивания. Агентство специали-зируется на южных побережьях Ионического и Тирренского мо-рей (регион Калабрия).
 Для россиянК услугам россиян в компании Mirus by Serra di Mare Due имеет-ся русскоговорящий персонал. Координаты для связи с ним: тел.: +39 327 015 1301, +39 0961 904 811 skype: serra.di.mare.s.r.l e-mail: [email protected]
 АкцииАгентство Mirus by Serra di Mare due постоянно проводит разно-образные акции, предлагая осо-бые условия покупки на специаль-но отобранные объекты недвижи-мости. В настоящий момент дейс-твует специальное предложение с бонусом в €10 000. За дополни-тельной информацией обращай-тесь к сотрудникам компании. +39 0961 998 162
 [email protected] www.mirusitalia.com
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 Bordighera, Liguria апартаменты 84–202 кв. м террасы от 18 кв. м
 Резиденция Bellavista находится в 800 м от пляжа, в «английском квартале». Предлагаются 5 апартаментов разной площади и пла-нировки. Пляжи идеальны для плавания и серфинга.
 от €435 000
 Portofino, Liguria Вилла 700 кв. м участок 2 га 6 спален 4 ванные
 Старинная вилла в Портофино на холме с видом на море. Холл, кухня и гостиная с террасой на первом этаже, 3 спальни с ванны-ми—на втором и 3 спальни с одной ванной комнатой—на третьем.
 Champoluc, Valle d’Aosta апартаменты 37–100 кв. м
 Paradise Resort—горнолыжный комплекс на 75 апартаментов, с 4-звездочной гостиницей. Можно выбрать студио, двухкомнат-ную квартиру или трехкомнатную квартиру. Оформление кредита.
 от €272 000
 Perledo, lake ComoВилла 260 кв. м участок 25 соток 3 спальни 2 ванные
 Вилла в городке Перледо с великолепным видом на озеро Ко-мо и частным бассейном, окружена дизайнерским садом. В цену входит меблировка. К вилле ведет частная подъездная дорога.
 и Т а л и я
 О компанииАгентство недвижимости и за-стройщик «Гера», предлагающее недвижимость в элитных райо-нах Италии, является подразде-лением холдинга, в состав кото-рого входят строительные ком-пании Domus Italia, Ediletica и Edil Promotion, а также консалтин-говая фирма Pittini Group Italia. С 2009 г. агентство входит в Ита-льянскую Ассоциацию Риелто-ров ASPESI.
 УслугиКупля-продажа и аренда недви-жимости жилого, туристическо-го и коммерческого назначенияКоммерческая и техническая экспертиза недвижимостиЦелевой поиск недвижимостиНотариальная регистрация до-говоров купли-продажи, кадас-тровая оценкаСодействие в открытие счетов в итальянских банках и получе-нии ипотечного кредита
 ФилософияАгентство недвижимости «Гера» предлагает конкретные решения, идеально отвечающие запросам клиентов. Структура холдинга поз-воляет осуществлять полный цикл деятельности, связанной с проек-тированием и строительством жи-лых и туристических объектов, а также их продажу и поддержку на стадии внесения технических изменений, открытия кредита и за-ключения сделки.
 +39 02 7631 7474 +39 02 7628 1272 [email protected]
 [email protected] www.heraimmobili.com

Page 93
                        

www.homes-collection.com 91
 Portovenere, LiguriaВилла 200 кв. м 5 спален 5 ванных участок 80 кв. м
 На Лигурийской Ривьере в Бухте поэтов расположен городок Портовенере. Здесь находится уникальная башня-вилла конца XVIII века, недавно отреставрированная архитектором Надей Руокко в эксклюзив-ном стиле. Частный сад и бассейн, 4 эта-жа, мансардная терраса, откуда открыва-ется вид на море и бухту. На каждом этаже расположены спальня и ванная комна-та, отделанные в собственном стиле. На-дя Руокко реконструировала виллу для себя, поэтому в каждой детали чувствует-ся продуманность и взгляд профессиона-ла на дизайн.
 Porto Cervo, SardegnaВилла 400 кв. м 5 спален 5 ванных
 В самом элитном месте на о. Сардиния на Коста Смеральда, в 10 мин. от Пор-то Черво расположена вилла площадью 400 кв. м. На первом этаже—спальня, кухня, ванная. На этом же этаже—сьют (спальня и ванная). В главной части зда-ния—просторная гостиная, столовая, кухня, 3 спальни и 3 ванные. Просторная территория (1,5 га) с бассейном, зоной отдыха, беседками и зоной для масса-жа и SPA. Джакузи. Открытый душ. Зона барбекю. Отдельное здание прачечной с подсобным помещением. Кондицио-нер, охранная система, дистанционная система открытия калитки и ворот с ви-деокамерой.
 и Т а л и я
 О компанииАгентство недвижимости и за-стройщик «Гера», предлагающее недвижимость в элитных райо-нах Италии, является подразде-лением холдинга, в состав кото-рого входят строительные ком-пании Domus Italia, Ediletica и Edil Promotion, а также консалтин-говая фирма Pittini Group Italia. С 2009 г. агентство входит в Ита-льянскую Ассоциацию Риелто-ров ASPESI.
 УслугиКупля-продажа и аренда недви-жимости жилого, туристическо-го и коммерческого назначенияКоммерческая и техническая экспертиза недвижимостиЦелевой поиск недвижимостиНотариальная регистрация до-говоров купли-продажи, кадас-тровая оценкаСодействие в открытие счетов в итальянских банках и получе-нии ипотечного кредита
 ФилософияАгентство недвижимости «Гера» предлагает конкретные решения, идеально отвечающие запросам клиентов. Структура холдинга поз-воляет осуществлять полный цикл деятельности, связанной с проек-тированием и строительством жи-лых и туристических объектов, а также их продажу и поддержку на стадии внесения технических изменений, открытия кредита и за-ключения сделки.
 +39 02 7631 7474 +39 02 7628 1272 [email protected]
 [email protected] www.heraimmobili.com
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 К и п р
 О компанииКомпания Aristo Developers была основана в 1980 году и теперь яв-ляется одним из крупнейших за-стройщиков на Кипре. Это пер-вая на острове строительная ком-пания, обладающая Сертификатом гарантии качества ISO 9001 пре-стижной международной организа-ции NQA. Сопровождение клиен-тов на всех этапах процесса покуп-ки недвижимости на Кипре—глав-ная миссия Aristo Developers.
 УслугиВзаимоотношения с командой Аристо начинаются при первом же контакте и не заканчиваются пос-ле покупки—постпродажный от-дел компании предлагает широкий диапазон услуг, связанных с обуст-ройством недвижимости. Отдел по работе с клиентами оперативно ра-ботает над всеми запросами поку-пателей. Компания также предлага-ет ряд услуг, связанных с гольфом и гольф-недвижимостью.
 Специальная акцияAristo Developers предлагает уни-кальную возможность покупки объектов и земельных участков по специальному предложению на выбранную недвижимость.
 €1 150 000
 Paphosапартаменты
 Апартаменты и мезонеты в живописной деревне Мандрия—это проект Zephiros Village 4. Комплекс находится в пешей доступнос-ти от одноименного залива, недалеко от гольф-поля Secret Valey.
 от €91 840
 Paphosособняки 3 спальни
 Chloraka Village 2—элитный комплекс, расположенный рядом с пляжем и состоящий из пяти особняков с отдельными бассейна-ми, террасами на крыше и облицовкой из натурального камня.
 от €501 600
 PaphosВиллы
 Роскошные виллы комплекса Hapotami Golf Villas окружают про-фессиональное гольф-поле курортного комплекса Secret Valey. Возможны различные варианты планировки.
 от €304 100
 LimassolВиллы 2–4 спальни
 Комплекс Souni Pine Forest состоит из частных вилл с веранда-ми, бассейном и парковкой. Местоположение позволяет быстро добраться и до лыжных трасс Троодоса, и до пляжей Лимассола.
 от €233 600
 +7 495 22 555 99 [email protected] www.aristo-developers.ru
 www.aristodevelopers.com
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 Limassolапартаменты
 Современные апартаменты в Regina Cort 12, с различным количест-вом спален отличаются отменным качеством отделочных работ. Крытая парковка, кладовые, бассейн для детей и взрослых.
 от €169 000
 Polisапартаменты и дома 1–3 спальни
 Комплекс в шаговой доступности от песчаных пляжей и не более чем в 10 мин. езды от Полиса—Argaka Village 4. Панорамный вид на море и на сосновый лес Национального парка в Пафосе.
 от €100 000
 Pissouriапартаменты
 Pissouri Pine Bay—эксклюзивный комплекс загородных апарта-ментов. Территория окружена сосновым лесом. Есть бассейны для взрослых и детей, теннисный корт и ресторан.
 от €128 100
 О компанииКомпания Aristo Developers была основана в 1980 году и теперь яв-ляется одним из крупнейших за-стройщиков на Кипре. Это первая на острове строительная компа-ния, обладающая Сертификатом гарантии качества ISO 9001 пре-стижной международной органи-зации NQA. Сопровождение кли-ентов на всех этапах процесса по-купки недвижимости на Кипре—главная миссия Aristo Developers.
 УслугиВзаимоотношения с командой Аристо начинаются при первом же контакте и не заканчиваются пос-ле покупки—постпродажный от-дел компании предлагает широкий диапазон услуг, связанных с обуст-ройством недвижимости. Отдел по работе с клиентами оперативно ра-ботает над всеми запросами поку-пателей. Компания также предлага-ет ряд услуг, связанных с гольфом и гольф-недвижимостью.
 Специальная акцияAristo Developers предлагает уни-кальную возможность покупки объектов и земельных участков по специальному предложению на выбранную недвижимость.
 LimassolВиллы, квартиры, пентхаусы
 Всего в 100 м от пляжа находится роскошный проект Aristo Bay Residence. Современные интерьеры, удобное месторасположе-ние, все условия для полноценного отдыха на побережье.
 от €293 000
 +7 495 22 555 99 [email protected] www.aristo-developers.ru
 www.aristodevelopers.com
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 О компанииС момента своего основания в 1975 г. группа компаний Athanasiou является одной из самых больших и успеш-ных на Кипре, в городе Лимассол. Более чем 35-лет-нее новаторство в сфере строительства и развития коммерческой и некоммерческой недвижимости поз-волило группе заслужить титул «строителей перво-классной недвижимости» и предложить своим клиен-там лучший каталог недвижимости на Кипре.
 УслугиПроектирование и строительствоРазработка внешнего и внутреннего дизайна по-мещенийПомощь в оформлении кредитаСпециальные скидки и предложения для ряда про-ектовСопровождение и поддержка клиентов компании на КипреУправление объектами недвижимости
 LimassolВиллы 208–288 кв. м 4 спальни 3 ванные участки 3,5–5,6 соток
 Роскошный проект Froggy Residence, со-стоящий из пяти вилл уникального дизай-на, расположен в Лимассоле на расстоянии 400 м от пляжа. Рядом находятся рестора-ны, супермаркет, кинотеатр и т. д.
 от €1 150 000
 Limassolапартаменты, виллы, таунхаусы 88–561 кв. м 2–6 спален 1–5 ванных
 Великолепный комплекс Coralli Shore Habitat в районе Аматус предлагает особый стиль жизни: максимальный комфорт и безопас-ность. Развитая инфраструктура, вид на мо-ре и яхтенную гавань Сан-Рафаэль.
 от €385 250
 Limassolапартаменты 119–178,5 кв. м 1–3 спальни 1–2 ванные
 Christina Complex 1—блок апартаментов с бассейном и подземной парковкой в ту-ристической зоне Лимассола. Квартиры на первом этаже имеют свой сад. До пляжа 220 м. Комплекс сдается в феврале 2011 г.
 от €190 000
 Limassolапартаменты 78,3–114 кв. м 1–2 спальни 1 ванная
 Роскошный жилой дом Thanos Court с об-щим бассейном и личным садом для квар-тир на первом этаже находится в районе Гермасойя. До моря всего 150 м. Прекрас-ная отделка под ключ.
 от €225 000
 Limassolапартаменты 91,5–118,5 кв. м 2–3 спальни 1–2 ванные
 Жилой блок Athanasiou Court 3 состоит из просторных и современных квартир, расположенный в центре туристической зоны Лимассола. В 30 м находится один из лучших пляжей города.
 от €356 500
 Limassolапартаменты 74,5–111 кв. м 1–2 спальни 1–2 ванные
 Citylife Court расположен в центре горо-да, рядом с супермаркетом и Университе-том. Идеальный вариант для проживания и выгодного инвестирования. До пляжа 2 км. Бытовая техника в подарок.
 от €172 845
 +357 25 822 280 +357 25 315 331 [email protected] www.cyprus-home.com www.cyprus-home.ru
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 О компании
 Кипрская компания Demetri & Hal-linan Holiday Properties Ltd работа-ет на рынке недвижимости с 2006 г. Основные направления деятель-ности компании—продажа недви-жимости во всех регионах Кип-ра, а также аренда частных вилл и апартаментов. Офис компании находится в Ларнаке.
 Услуги
 Аренда частных вилл и апар-таментовПродажа недвижимостиУправление недвижимостьюЮридические услуги независи-мого адвокатаПомощь в получении ипотечно-го кредита
 Дополнительные услуги
 ТрансферыАренда лимузинов и яхтКруизыИндивидуальные турыОрганизация свадеб
 PaphosВилла 228 кв. м 3 спальни 3 ванные участок 4,37 сотки
 Вилла с панорамным видом на море, пос-троенная на трех уровнях, расположена в новом комплексе. Есть дополнительная комната, в которой можно устроить госте-вую спальню, и собственный бассейн.
 €675 000
 ProtarasВилла 117 кв. м 3 спальни 2 ванная
 Удобное расположение в центре Прота-раса обеспечивает владельцам 2-этаж-ной виллы доступность пляжа, магазинов и ресторанов. Есть парковка на 2 маши-ны, во дворе—бассейн.
 €370 000
 LarnacaВилла 725 кв. м 6 спален 7 ванных участок 22,3 сотки
 Роскошная вилла на первой линии, пол-ностью меблированная и декорирован-ная. Есть бассейн, джакузи, сад, системы отопления, кондиционирования, освеще-ния и музыкальная система.
 €6 900 000
 Agia NapaВилла 117 кв. м 3 спальни 3 ванные
 Всего в 7–10 мин. ходьбы от пляжа, в по-пулярном районе Нисси Бич, предлагает-ся прекрасная вилла с гостиной, обору-дованной кухней и бассейном. При вилле есть участок площадью 4 сотки.
 €415 000
 Limassolапартаменты 140 кв. м 3 спальни 3 ванные
 Апартаменты находятся в эксклюзивном комплексе Thera, который расположен на первой пляжной линии и окружен огром-ной зеленой территорией с фонтанами, бассейнами и теннисным кортом.
 €900 000
 ProtarasВилла 100 кв. м участок 2,5 сотки 2 спальни 3 ванные
 Уютная вилла с собственным бассейном и садом. Продается вместе с мебелью и оборудованием. Район очень популярен у туристов, поэтому есть возможность сдавать виллу в аренду.
 €260 000
 +357 24 622 020 [email protected] www.villanakipre.ru
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 Т У р Ц и я
 О компанииКомпания ATLAS работает с 2004 года и до прошло-го года выступала как инвестор и соинвестор объек-тов, а также представляла интересы ведущих фирм как продавец недвижимости. Начиная с 2010 года компания начала строить собственные объекты, два из которых будут сданы в декабре 2011 г. Все рези-денции обладают широким набором услуг для отды-ха: крытые и открытые бассейны, сауны, турецкие бани, теннисные корты и т. д.По Skype (atlas.properties) наши русскоязычные спе-циалисты готовы ответить на все вопросы.
 Недвижимость в ТурцииНедвижимость в Турции отличают качество строи-тельства и красота внутренней отделки при невысо-ких ценах, а также прекрасно развитая инфраструкту-ра, индустрия развлечений и удобная структура об-щественного транспорта. К дополнительным плюсам стоит отнести недолгий перелет (всего 3 часа), без-визовый въезд, простоту оформления сделки. К тому же Анталийское побережье—одно из самых экологи-чески чистых мест на планете, с прекрасными пляжа-ми и длительным купальным сезоном.
 €1 150 000
 Mahmutlar Alanyaапартаменты 104 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Апартаменты в ATLAS I Residence Comfort—прекрасное жилье по низкой цене. В комплексе есть открытый и зимний бассейны, сау-на, фитнес-зал, теннисный корт. Объект сдается в декабре 2011 г.
 от €570 м2
 Mahmutlar Alanyaапартаменты 62–124 кв. м 1–2 спальни 1–2 ванные
 Современные апартаменты в новом комплексе Alanya Beach Resort, расположенном в 150 м от пляжа и 5 мин. ходьбы от базара и су-пермаркета. Богатая инфраструктура и ухоженная территория.
 от €39 000
 Mahmutlar Alanyaапартаменты 135–521 кв. м 2–5 спальни 2–4 ванные
 Жилой комплекс ATLAS II Residence QuIN—истинно элитное жилье для самого взыскательного покупателя. Крытый и открытый бас-сейны, сауна, фитнес-зал, турецкая баня, парковка.
 от €660 м2
 Mahmutlar Alanyaапартаменты 105 кв. м 2 спальни 2 ванные
 Владельцы квартир в Dream Country Vip Resort окажутся в серд-це светской жизни и смогут наслаждаться звуками морского при-боя, а также всеми возможностями для спорта и досуга.
 €85 000
 +90 530 321 1231 +90 532 497 0898
 [email protected] www.atlasproperties.ru
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 Т У р Ц и я
 О компанииEKOL Construction Investment—се-мейная строительная компания, существующая с 1996 года. EKOL Construction Investment проекти-рует, строит, продает и обслужи-вает возведенные дома, реализуя проект от идеи до эксплуатации. Благодаря этому обеспечивается высочайший класс построенных объектов. Качество услуг позво-лило компании завоевать уваже-ние клиентов.
 Специальная акцияПри покупке недвижимости на стадии строительства клиенту предоставляется беспроцентная рассрочка. Кроме того, вы може-те выбрать себе скидку в зависи-мости от суммы вашего первого платежа.
 Виды деятельностиСобственное строительствоВсе виды операций с недви-жимостью и земельными учас-ткамиКонсультации по вопросам ин-вестиций и организации биз-несаЮридические консультацииИндивидуальные проекты
 AntalyaКвартиры, пентхаусы 89–142 кв. м 2–3 спальни 2–3 ванные
 В сентябре 2011 г. будет полностью гото-во прекрасное здание в районе Коньяал-ты. Комплекс в стиле модерн будет ок-ружен фруктовым садом. Беспроцентная рассрочка при демократичных ценах.
 от €69 000
 AntalyaВилла 200 кв. м 3 спальни 3 ванные
 White Golf Paradise—это новый проект в г. Белек, всего в 800 м от полей для голь-фа. Фонтан, бассейн, фруктовый сад с бе-седками, охрана с видеонаблюдением, парковка, доступ в интернет.
 €250 000
 AntalyaКвартиры, пентахусы 60–118 кв. м 1–2 спальни 1–2 ванные
 В просторном комплексе Royal Residence собираются гости со всего мира. Всего 800 м до пляжа, бассейн, сауна, фитнес-за-лы, парковка, ухоженные сады с беседками и барбекю. Круглосуточная охрана.
 от €49 000
 AntalyaКвартиры, пентхаус 106–152 кв. м 3–4 спальни 2–3 ванные
 Комплекс, построенный в римском стиле, порадует своих жильцов не только удоб-ным расположением, но и наличием всех удобств—бассейна, стоянки, парка и охра-ны. Объект будет готов 15 декабря 2011 г.
 от €129 000
 AntalyaКвартиры 91 кв. м 2 спальни 1 ванная
 Комплекс Orange Residence, окруженный садом, создан для комфортной жизни. Пре-дусмотрены бассейн, детская площадка, фитнес-зал и сауна. В этом комплексе оста-лась последняя квартира на продаже.
 €79 000
 AntalyaКвартира, пентхаус 154 кв. м 3 спальни 3 ванные
 В 700 м от пляжа, в центральной части района Коньялты расположен уютный дом Elegant House. В здании есть лифт, бассейн, парковка. Также возможна уста-новка системы «умный дом».
 €149 000
 +90 242 228 1188 [email protected] www.ekol.biz
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 Cannesапартаменты 60 кв. м 1 спальня 1 ванная
 В престижной резиденции, расположен-ной всего в нескольких шагах от бульвара Круазетт, в Каннах, предлагаются прекрас-ные апартаменты с террасой, откуда мож-но любоваться морским пейзажем.
 €820 000
 Cannesпентхаус 210 кв. м 4 спальни 4 ванные террасы 135 кв. м
 Просторный двухуровневый пентхаус в районе Круа де Гард в Каннах. Пано-рамный вид на море, терраса, частный лифт, парковка и гараж.
 €2 500 000
 Juan les Pinsапартаменты 43 кв. м 2 спальни 1 ванная
 Апартаменты с 2 спальнями в Жуан ле Пен. Просторная терраса и паркинг. Сов-ременный ремонт, отличное состояние.
 €349 000
 Villefranche-sur-Merапартаменты 108 кв. м 3 спальни 2 ванные
 Апартаменты на верхнем этаже здания, расположенного всего в 5 мин. ходьбы от центра известного французского курорта Вильфранш-сюр-Мер. С просторного бал-кона открывается прекрасный вид на море.
 €1 050 000
 Saint Maxim Вилла 250 кв. м 5 спален 4 ванные участок 25 соток
 В 700 м от пляжа расположилась одна из самых красивых вилл на Лазурном Бере-гу. Строительство виллы было завершено совсем недавно, и ее владельцы смогут на-сладиться видом на залив Сан-Тропе.
 CannesВилла 900 кв. м 9 спален 9 ванных террасы 150 кв. м участок 60 соток
 Историческая резиденция в Каннах с ве-ликолепным видом на Каннский залив. Бассейн, лифт, газовое отопление, гараж на 3 машины. В 2003 году вилла была пол-ностью отреставрирована.
 О КомпанииCliff Property является специализи-рованной компанией по продаже зарубежной недвижимости. Вхо-дит в группу компаний «Клифф», более 16 лет работающих на рын-ке юридических и консалтинго-вых услуг.Cliff Property осуществляет под-бор и продажу жилой и коммер-ческой недвижимости во Фран-ции и других ведущих европейс-ких странах.
 УслугиИндивидуальный подбор и про-дажа объектов недвижимостиПолное сопровождение сделок купли-продажиЮридические и финансовые консультацииПомощь в получении ВНЖОткрытие бизнеса за рубежомПомощь в открытии счета в иностранном банкеСодействие в получении ипо-течных кредитов
 ДополнительноКомпания Cliff Property рада пред-ложить своим клиентам лучшую недвижимость как на Лазурном Берегу, так и в Париже, Лангедо-ке и других регионах Франции. По индивидуальным запросам ком-пания предоставит широкий вы-бор вилл и апартаментов в Ницце, Каннах, Антибе, Вильфранш-сюр-Мер и других популярных городах Французской Ривьеры.
 +7 495 504 3461 [email protected] www.cliff-property.ru
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 Х о р В а Т и я
 OmisДом 242 кв. м участок 3,1 сотки
 Окруженный зеленью дом с террасой и видом на море состоит из трех этажей. В доме есть солнечное и масляное цент-ральное отопление, система кондициони-рования воздуха и гараж.
 €370 000
 OmisДом 215 кв. м 4 спальни 2 ванные участок 4,8 сотки
 Просторный дом построен непосредствен-но у пляжа. Есть летняя кухня с грилем, сад с фонтаном и прекрасная терраса, которая проходит по периметру всего дома. В райо-не развитая инфраструктура.
 SibenikВилла 180 кв. м участок 3,5 сотки
 Трехэтажная вилла, состоящая из 4 от-дельных апартаментов всего в 120 м от моря и пляжей. Есть подвал, кладовая, прачечная, паркинг на 6 машин, сад и час-тный причал для яхты.
 €950 000
 CiovoВилла с рестораном 470 кв. м участок 4,9 соток
 Двухэтажная вилла с рестораном на 120 мест, двумя квартирами и апартамен-том класса люкс расположена на первой линии, в 5 мин. от г. Трогир. Полная меб-лировка и панорамный вид на море.
 €980 000
 CiovoДом 2 спальни 2 ванные участок 3 сотки
 Двухэтажный дом с террасой и видом на море находится на южной стороне о. Чйо-во. Площадь каждого этажа—69 кв. м. Ря-дом с домом есть стоянка для 2 машин и ухоженный сад.
 €210 000
 SibenikВилла 230 кв. м 4 спальни 1 ванная участок 6 соток
 В бухте неподалеку от г. Шибеник, прямо у моря расположена просторная вилла с террасой и садом. Вилла оснащена сис-темой кондиционирования и централь-ным отоплением.
 +385 21 461 460 +385 91 432 0000 +385 99 590 2970
 [email protected] [email protected]
 www.geoid-realestate.com
 €640 000
 €550 000
 О компанииАгентство недвижимости Geoid D.O.O. работает на рынке недви-жимости Хорватии в Централь-ной Далмации, а так же на остро-вах Брач, Хвар и Чйово. Компа-ния предлагает весь спектр услуг, начиная от поиска недвижимос-ти и заканчивая послепродажным обслуживанием объектов. Также мы предлагаем пакет строитель-ных услуг «Ключ в руки». Персонал агентства говорит по-русски.
 О ХорватииХорватия может похвастаться по-бережьем протяженностью более 5700 км, из которых более 4000 км приходится на 1185 островов. Эта одна из самых экологически чис-тых стран в мире уже много лет удостаивается награды ЮНЕСКО за самую чистую акваторию среди стран Средиземноморья—дно мо-ря здесь просматривается даже на глубине 50 м, а воду можно спокой-но пить прямо из-под крана.
 УслугиОрганизация визита в Хорва-тию и подбор объектов недви-жимостиСодействие в регистрации юри-дического лица и сопровожде-ние его деятельностиСопровождение сделок с не-движимостьюЮридическая проверка недви-жимостиПослепродажное обслуживание недвижимости
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 Ч е Х и я
 О компанииДевелоперская и риэлторская компания CERuS spol. s.r.o. успешно работает на рынке недвижимости Кар-ловых Вар с 1993 года. Оказывает услуги управления недвижимостью, производит ремонт и разработку дизайна объектов недвижимости. ведет юридическое сопровождение сделок, дает финансовые консуль-тации и оказывает содействие в переводе средств, а также помогает в оформлении виз и ПМЖ в Чешс-кой Республике.
 О регионеКарловы Вары—прекрасный курортный город в са-мом центре Европы, в котором еще со времен Пет-ра I сильны русские традиции. Благодаря комфортно-му климату, целебным горячим источникам, удобно-му географическому расположению, радушному отно-шению местного населения и быстро развивающейся инфраструктуре города популярность Карловых Вар столь же высока, как и столетия назад. Добавим к это-му удобное авиасообщение (6 прямых рейсов в неде-лю из Москвы), близость языка и менталитета.
 Karlovy Varyапартаменты 54–154 кв. м пентхаусы 140–165 кв. м террасы 70–117 кв. м 1–4 спальни 1–4 ванные
 Жилой комплекс Triplex—это урбанистический стиль XXI века, гармонично вписанный в архитектуру исторического центра го-рода. Здания расположены у заповедного лесопарка, а из окон фасада открывается cамый лучший вид на Карловы Вары, горы и долину реки Тепла. Резиденция отвечает всем современным тре-бованиям высококачественного и комфортабельного жилья.
 Объекты сдаются с полной отделкой под ключ. Индивидуальная отделка и дополнительное оборудование квартир и балконов—по желанию заказчика. Предусмотрена подземная автостоянка и хозяйственные помещения. Комплекс номинирован на Евро-пейскую премию за архитектуру Mies van der Rohe Award, присуж-даемую раз в два года лучшим новостройкам Европы.
 от €2700 м2
 Triplex
 +420 353 541 278 +420 353 221 189 +420 602 509 711
 +420 602 455 345 [email protected] www.realkv.cz
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 О компанииMercur Evropa—ведущая инвести-ционно-строительная компания, работающая на рынке Черногории с 1989 года. Mercur Evropa—на-дежная, динамично развивающа-яся корпорация. Компания ввела в эксплуатацию более 30 тыс. кв. м жилья. На данный момент на раз-ных этапах строительства и про-ектирования находятся несколь-ко комплексов общей площадью свыше 40 тыс. кв. м.
 ДополнительноMercur Evropa—многопрофиль-ная компания. Так, во владении компании находится отель «Мог-рен» в Будве. Кроме того, Mercur Evropa—собственник автовокза-ла в Будве и предоставляет услу-ги, связанные с пассажирскими перевозками. В сфере интересов компании находится и ресторан-ный бизнес. Компания представ-ляет услуги общественного пита-ния и кейтеринга.
 Специальная акцияMercur Evropa предлагает изыс-канные пентхаусы по специаль-ным ценам и с привлекательными условиями оплаты. Все пентхаусы с удобными планировками и вы-сококачественной отделкой, с па-норамными террасами, откуда от-крывается великолепный вид на море и вечнозеленые горы. Все дома оборудованы скоростными лифтами.
 BudvaСтудио, апартаменты, пентхаусы от 30 кв. м 1–2 спальни
 Квартиры в современном комфортабельном жилом комп-лексе, состоящем из 5 зданий. К продаже предлагаются сту-дио площадью от 30 кв. м, апартаменты с одной спальней (от 42 кв. м), квартиры с двумя спальнями (от 73 кв. м) и роскош-ные пентхаусы (от 140 кв. м). Все помещения с высокачествен-ной отделкой и оборудованием (паркет из натурального дуба,
 итальянская сантехника), и удобными планировками. В комп-лексе имеется резервные источники электроснабжения и во-доснабжения.Компания Mercur Evropa предоставляет своим покупателям ин-дивидуальные скидки, предлагает гибкий график оплаты и га-рантирует полное юридическое сопровождение сделки.
 от €1700 м2
 +382 67 247 660 +382 33 451 030 +7 915 059 9901
 [email protected] www.mercurnekretnine.com
 Ч е р н о г о р и я
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 Ш В е й Ц а р и я
 О компанииGroupe Zamatec SA—швейцарская компания, предла-гающая широкий спектр услуг в Швейцарии, Фран-ции и Италии. Среди них: операции с недвижимос-тью, медицинское облуживание, получение образо-вания в лучших учебных заведениях и многое другое.Задача компании—создание наиболее комфортных условий для проживания или временного пребыва-ния в Европе жителям России, Украины и Казахстана. В этих странах имеются представительства Groupe Zamatec SA.
 УслугиПомощь с покупкой и строительством жилой не-движимости в Швейцарии, Франции и ИталииПодбор коммерческой недвижимостиПомощь в получении резидентского статусаПодбор интересных инвестиционных проектовЮридические консультации по всем вопросам про-живания в Швейцарии, Франции и ИталииПодбор туристических маршрутовРешение множества вопросов, возникающих в повседневной жизни—от присмотра за детьми до представления интересов клиента в различных учреждениях
 Saint-Gingolphотель-ресторан 613 кв. м участок 4,6 соток 5 номеров
 Villa Euge’nie—уютный ресторан на берегу Женевского озера, у подножья Альп, вблизи Лозанны и Женевы. Здание находится в великолепном состоянии; недавно вилла была тщательно от-реставрирована и сохранила аристократические интерьеры XIX века. На одной из стен выложена мозаика, перенесенная сюда из древнего храма. Он назван в честь императрицы Евгении, супру-
 ги Наполеона III. Это заведение с изумительным видом на озеро и Швейцарские Альпы знакомо многим поколениям швейцарцев и французов. У заведения есть собственный пляж, выход к Же-невскому озеру, две террасы, парковка, причал с пятью индиви-дуальными местами для яхт.Ресторан способен принять до 135 гостей.
 €2 950 000
 +380 4423 74767 +41 78 904 3830
 [email protected] zamatec.com
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 I n T e r n a T I o n a l
 О компанииКомпания Clifford Capital, являю-щаяся представительством амери-канской компании в России, зани-мается продажей зарубежной не-движимости и консультированием по всем вопросам ее приобрете-ния. Сегодня компания предлага-ет полный спектр услуг при покуп-ке «второго дома» в Италии, Гре-ции и Франции.
 УслугиКомпания помогает подобрать ва-рианты недвижимости, оказывает услуги по организации ознакоми-тельных поездок, помощь в полу-чении ВНЖ и ипотечного кредита за рубежом, открытии счета в бан-ке и визовую поддержку. Сотруд-ники компании забронируют для вас автомобиль, яхту, приобретут предметы интерьера, помогут в со-здании дизайн-проекта и сопро-вождении ремонтных работ.
 Специальная акцияClifford Capital предлагает приоб-рести апартаменты в Греции по цене от €48 000. Клиентам ком-пании предлагаются уникальные смотровые туры и возможность стать владельцем понравившего-ся объекта, выбрав удобную сис-тему рассрочки.
 ГрецияВиллы от 65 кв. м
 Комплекс из 34 вилл на первой линии на Пелопоннесе. Охраняемый участок, част-ный бассейн, барбекю, патио, вид на мо-ре. Кухни и ванные комнаты полностью оборудованы. Кондоминиум.
 от €165 540
 Италияапартаменты 66 кв. м 1 спальня 1 ванная
 Pizzo Beach Club II—вторая фаза самого ус-пешного комплекса в Калабрии. Идеаль-ная недвижимость для жизни и инвестиций. В паре шагов от Тирренского моря, в окру-жении хвойно-эвкалиптового леса.
 от €95 500
 Францияапартаменты 60 кв. м 2 спальни 1 ванная
 Элитные апартаменты в рассрочку в пре-стижном регионе Лазурного побережья, в нескольких шагах от моря, между Ита-лией и Монте-Карло. Обедайте во Фран-ции, а ужинайте уже в Италии.
 €361 000
 ГрецияВиллы 92–135 кв. м 3 спальни
 Barvikha Sea Resort—русский поселок, со-стоящий из 12 роскошных вилл с частными бассейнами, теннисными кортами, детски-ми площадками. Панорама на Эгейское мо-ре. Русскоговорящий персонал.
 от €188 000
 ИталияВиллы от 400 кв. м 5 спален 3 ванные
 Комплекс Seven Wonders of the World—это виллы с шикарным дизайном, постро-енные на склоне горы. Джакузи на откры-том воздухе, сад, просторные террасы. Прекрасный вид на море и горы.
 €600 000
 ГрецияВиллы от 65 кв. м 1 спальня 1 ванная
 Роскошный проект Azure Beach на первой линии. Готовые виллы с перголами, крыты-ми террасами, бассейнами и садами. Иде-альное место для отдыха. Отличное качес-тво и эксклюзивный дизайн.
 +7 495 287 1000 +7 812 611 0568
 [email protected] www.cliffordcapital.ru
 от €154 500
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 п а р Т н е р ы
 ЭКСперТы
 ирина артемова, соучреди-тель и директор московского представительства компании Immoconcept—динамично развивающегося агентства недвижимости. Специализа-ция компании—недвижимость Франции.
 +7 495 640 2646 [email protected] www.immoconcept.ru
 елена Марченко, генераль-ный менеджер компании «Франция-Инвест», главный офис которой расположен в г. Экс-ан-Прованс (Aix-en-Provence, Франция)
 +33 06 2012 7854 e.martchenko@
 frantsia-invest.com www.frantsia-invest.com
 наталья Колесникова, директор по международным связям компании Adriatic Style Group, специализиру-ющейся на продаже не-движимости бизнес-класса в Черногории
 +7 495 312 7175 [email protected] www.asgmtg.com
 елена невская, менеджер по работе с клиентами компании Adrionika, которая предла-гает весь комплекс услуг по приобретению недвижимости в Черногории, Хорватии
 +7 495 211 1065 www.adrionika.ru
 елена Ждан, генеральный ди-ректор компании Red Feniks, представляющей на российс-ком рынке ведущих черногор-ских застройщиков.
 +7 495 544 8842 [email protected] [email protected]
 www.realty-monte- negro.com
 анастасия рыбочкина, партнер компании «Город-ской Дом Недвижимости» и руководитель департамента зарубежной недвижимости (GDNproperty). Компания работает на рынке жилой и коммерческой недвижимос-ти с 1992 года.
 +7 495 629 1913 [email protected] www.gor-dom.ru
 инга Скворцова, директор по развитию группы компаний «Клифф», которая была осно-вана в 1994 году и объединяет высококвалифицированных специалистов в сфере кор-поративного, зарубежного и гражданского права, а так-же профессионалов в области аудиторских и бухгалтерских услуг.
 +7 495 504 3461 [email protected] www.cliff.ru
 алексей Колобанов, гене-ральный директор, и алексей Мартыненко, руководитель отдела стратегических про-ектов компании «Алтегра».
 Группа компаний «Алтегра» работает на рынке жилой и коммерческой недвижимос-ти в сегменте бизнес-клас-са в России и Черногории и занимается строительством и реконструкцией объектов жилой и коммерческой не-движимости.
 +7 495 728 2743 [email protected] www.altegragroup.com
 евгений Мирошкин, дирек-тор компании Montenegro Sun Realty, которая на протяжении 5 лет занимается девелопмен-том в Черногории. Концепция компании учитывает марке-тинговые, архитектурные, территориальные, правовые и социальные аспекты.
 +38 26 920 3836 +7 921 921 4649
 [email protected] www.mnesunrealty.com
 анна бородач, менеджер по зарубежной недвижимос-ти швейцарской компании Montreux Gestion Conseil, работающей более 20 лет на рынке недвижимости Швей-царии, Франции, Италии.
 +38 04 423 74767 groupe.zamatec@
 gmail.com zamatec.com
 ольга Кибенко, генераль-ный директор компании Grand Milano Studio, которая оказывает услуги по покупке недвижимости и готового
 бизнеса в Италии, Франции, Швейцарии и Монако.
 +39 347 256 5526 order@grand-
 milanostudio.com www.grandmilano-
 studio.com
 Эндрю Хокинс (Andrew Hawkins), директор между-народного департамента Chesterton Humbert (Великоб-ритания)—компании с мно-голетним опытом работы на международном рынке недвижимости.
 +7 459 777 6767 +44 20 3040 8248
 www.chestertonru.com
 Катерина Данекина, предста-витель компании Immoworld uK в России. Компания имеет представительства в Италии, Великобритании, Франции, Германии, России, Ирландии и Нидерландах.
 +7 495 989 1350 +7 495 669 9135
 [email protected] www.immoworlduk.com
 аДреСа МагазиноВ
 art FlameМосква, 1-й Щипковский пер., 4
 +7 495 517 8043 www.art-flame.ru
 www.dmconcept.ru
 FretteМосква, Третьяковский пр-д, 9
 +7 495 933 3384
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 BernardaudМосква, пл. Европы, 2, гости-ница «Рэдиссон Славянская»
 +7 495 941 8745
 BaccaratМосква, ул. Никольская, 19/21
 +7 495 933 3381
 armani CasaМосква, Третьяковский пр.-д., 2
 +7 495 933 3378
 Podium Home InteriorsКузнецкий мост, 14
 +7 495 621 7895
 articoliГУМ. Москва, Красная пло-щадь, 3
 +7 495 620 3139
 Петровский Пассаж. Москва, Петровка, 10, 1 линия, 1 этаж
 +7 495 628 9727
 Весна. Москва, Новый Арбат, 19 +7 495 789 9669
 Bang & olufsenМосква, ул. Смоленская, 3
 +7 499 252 8522
 Москва, ул. Сретенка, 24/2 +7 495 608 1506
 Крокус Сити Молл, бутик 69 + 7 495 727 2519
 l’occitaneТДК Тройка (Ашан-Соколь-ники). Москва, ул. Верхняя Красносельская, 3а
 +7 495 258 9188
 ТЦ Акрополь. Москва, Комсо-мольский проспект, 4
 +7 499 245 7140
 БЦ Белая Площадь. Москва, ул. Лесная, 5
 +7 495 721 8864
 ТЦ Вегас. Московская об-ласть, Ленинский район, 24 км МКАД
 +7 495 926 5893
 ТЦ Галерея Аэропорт. Москва, Ленинградский пр-т, 62а
 +7 495 642 9076
 ТРК Гагаринский. Москва, ул. Вавилова, 3
 +7 495 234 4737
 ТЦ Гименей. Москва, ул. Боль-шая Якиманка, 22
 +7 495 514 0558
 The Body ShopТЦ Охотный Ряд. Москва, Манежная пл., 1, стр. 2
 +7 495 737 8524
 СТЦ МЕГА Теплый Стан. Московская обл., Ленинский район, Калужское ш., 21 км
 ТРК Европейский. Москва, пл. Киевского вокзала, вл. 2
 +7 495 229 1924
 МТК Европарк. Москва, Руб-левское ш., 62
 +7 495 788 5218
 ТЦ Метрополис. Москва, Ленинградское ш., 16а
 +7 495 258 9973
 ТЦ Ашан Капитолий. Москва, Вернадского пр-т, 6
 +7 495 783 4750
 ТЦ Щука. Москва, Щукинская ул., 42
 +7 495 229 9836
 ТК Капитолий Каширский. Москва, Каширское ш., 61, к. 2
 +7 495 981 4261
 ТК Сокольники. Москва, Руса-ковская ул., вл. 37-39
 +7 495 784 6341
 МТК Мегаполис. Москва, пр-т Андропова, 8
 +7 495 663 3704
 БЦ Москва Сити. Москва, Краснопресненская наб., 18
 +7 495 662 4216 www.thebodyshop.ru
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