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Que tal ter o controle de seu sucesso em vendas? Aqui está o caminho.
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Page 4
                        

Todo vendedor se acha poderoso, mas não tem a mínima ideia de onde ele vem. Mas, esse poder reside no comportamento do vendedor. Se você quer se tornar mais poderoso e ter controle sobre seu desempenho, temos algumas dicas que vão ajudar você a despertar o seu verdadeiro poder.
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 1. O poder da atitude positiva
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O pensamento do vendedor gera a base para toda a sua vida, e é preciso uma atitude positiva para alcançar o sucesso. Você precisa acreditar que é capaz. Se você pensar de maneira positiva, ou negativa, você estará certo. Se você acredita que pode, ou que não pode, está certo.
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 O poder das atitudes diárias
 2. O poder das atitudes diárias
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Sucesso se faz com atitudes diárias. Se você quer atingir algum objetivo, precisa escalá-lo diariamente para conseguir alcançar seus objetivos. Atitude é aquilo que deixa você mais perto de seus objetivos. Mais 1 ligação de vendas, mais 1 minuto no telefone com o cliente, mais 1 e-mail de follow up, e assim por diante.
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 3. O poder da crença
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A crença pelo que você trabalha, o que você vende, a sua capacidade de autocontrole, de diferenciação, e a crença em si mesmo criam os 4 pilares para que ela chegue até o cliente. Quando você acredita em você, no que representa, na sua capacidade, e na sua empresa, fica mais fácil ganhar a confiança das pessoas.
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 4. O poder da autoconfiança
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O poder da autoconfiança vem dos pensamentos nas vitórias e realizações passadas. Quando você for representar o seu produto para potenciais clientes, é justamente a sua autoconfiança que irá fazer com que as pessoas acreditem que o que você faz é verdade.
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 5. Pense no sim

Page 14
                        

Quando você pensa que não pode vender para um cliente, você está certo. Quando você pensa que pode vender, está certo também. Quando você pensa que consegue alcançar os objetivos, que vai conseguir novos clientes e que vai fechar vendas, está caminhando para que isso aconteça.
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 6. O poder do controle nas conversas
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Os vendedores não têm muita ideia sobre o que é preciso para manter o controle da conversa. O segredo é mais simples do que se imagina. Basta fazer as perguntas certas. Quando você pergunta, mostra que está no controle. Quando o seu cliente pergunta, mostra que ele está no controle.
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 7. O poder da preparação

Page 18
                        

A maioria dos vendedores cometem o erro fatal de se preparar apenas com roteiros de vendas, mas o cliente não quer saber disso. Se o vendedor só pensa nele, e o cliente só pensa nele, os 2 estão em lados opostos. Mas, quando o vendedor pensa no cliente, eles estão do mesmo lado.
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 8. O poder da criatividade

Page 20
                        

A criatividade é uma ciência, e você pode aprende-la. Ela é baseada na maneira como você vê as coisas. E quando você vê as coisas diferente dos outros, você se torna mais criativo. Seu cliente quer saber por que e como você é diferente de seus concorrentes, e a criatividade pode deixar isso evidente para eles.
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 9. O poder de ser memorável

Page 22
                        

Quando o vendedor está representando algo significativo para ele, vai falar diretamente ao coração de seus potenciais clientes. Quando vendedores fazem coisas memoráveis, unem sua paixão com a paixão do cliente, e conseguem um grande impacto na percepção do cliente sobre ele.
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 10. O poder do valor

Page 24
                        

Você precisa dar valor aos clientes, em primeiro lugar. Dessa forma, o cliente vai ter a impressão de que você é positivo. Quanto mais valor você der ao seu cliente, mais poderoso você irá se tornar. Seu cliente só dá valor ao que ele sente. E se você diz uma coisa, e eles sentem outra, tudo desanda.
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 Empodere suas vendas

Page 26
                        

Somente desenvolvendo uma mentalidade forte e poderosa que o vendedor aumenta o controle sobre o sucesso de suas vendas. A partir do momento em que você tomar o sucesso das vendas uma missão pessoal, você vai saber que precisará agir e se comportar de maneira diferente.
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Gostou da apresentação?
 Compartilhe e espalhe a ideia!
 + conteúdo em:
 agendor.com.br/blog
 http://www.facebook.com/agendor/
 http://www.twitter.com/agendor
 http://www.youtube.com/user/AgendorTube
 http://www.agendor.com.br/blog/?ref=slideshare


                        

                                                    
LOAD MORE
                                            

                

            

        

                
            
                
                    
                        Related Documents
                        
                            
                        

                    

                    
                                                
                                                                                              
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Vendas porta a porta DICAS DE SUCESSO PARA AS VENDAS DIRETAS...

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Evento de sucesso - static.eventials.com · Há 50 anos a.....

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Mandamentos garfield

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Technology
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                 
                                                                                               
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            eBook. Como aumentar suas vendas com o sucesso do seu...

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Business
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            ESTUDO E AVALIAÇÃO DO PROCESSO INVESTIGATIVO DO SPIN...

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Empreendedoras Revelam Segredos Para Fazer Sucesso Com...

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                 
                                                     

                                                
                                                                                              
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Sucesso em vendas com blueberry

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Health & Medicine
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Segundo nível EI Empreendedores em Informática Terceiro...

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Thin Clients. / Sucesso nas vendas / Cases de sucesso /...

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                 
                                                                                               
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            10 passos para o sucesso em vendas de colchões magneticos

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Business
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Alcance o SUCESSO em Vendas

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Business
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                                                                                                            
                                    
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        

                                        
                                            Guia: Como ter sucesso com o follow-up · mais sucesso em.....

                                            
                                                
                                                    Category: 
                                                    Documents
                                                

                                            

                                                                                    

                                    

                                

                                 
                                                     

                                            

                

            

        

            



    
        
            	Powered by Cupdf


            	Cookie Settings
	Privacy Policy
	Term Of Service
	About Us


        

    


    

    
    
    

    
    
    

    
    
        
    
    















